
去年4月21日，巴西温州同乡联谊

会第七届理监事就职典礼在圣保罗举

行，李云鹏被推选为新一任会长。据了

解，温州同乡联谊会成立于 2000 年，

多年来，旅居巴西的温州籍侨胞以机智

敏锐的发展眼光和永不满足的创业激

情，为巴西当地社会和家乡温州的经济

发展积极献计献力，为促进中巴两国经

济和文化交流作出了贡献。

李云鹏告诉记者，巴西温州同乡会

不仅长期关心和帮助旅居巴西的温州籍

侨胞，而且秉承爱国爱乡的宗旨。2008

年汶川特大地震，李云鹏与巴西温州同

乡会的侨胞们积极投入捐款救灾活动，

成为巴西各侨团捐款最多的社团。2011

年，在玉树抗震救灾中，巴西温州同乡

会向灾区捐助15万美元。

而当所在国地区遭受灾害时，他们

也义不容辞地伸出援助之手。2012年

初，巴西东南部遭受泥石流特大灾害，

温州同乡会带领同乡捐款5万巴币。他

们的义举受到中巴两国政府的表彰。

作为新任巴西温州同乡会会长、公

益事业的热心人，李云鹏表示，同乡会

将继续发扬爱国主义精神，关心祖国和

家乡的经济建设，加强商业交流，扩展

商机，维护乡亲们的正当合法权益，积

极融入和回馈巴西社会，大力支持更多

华人参政议政。

2010年春，30多位回乡过年的瑞

安籍巴西华商在国际大酒店举行巴西华

商瑞安联络处成立仪式。当时，李云鹏

是该联络处的负责人。李云鹏说，巴西

已经成为瑞安侨胞出国投资发展的新兴

目的国，目前在巴西圣保罗的瑞安籍华

商就有500多人，主要从事国际商贸活

动。同时，巴西华商瑞安联络处作为巴

西瑞安籍华商与家乡交流与合作的平

台，将进一步加强海内外瑞安人互动发

展，当好瑞安经济社会发展的参与者，

更好地为瑞安的发展做出贡献。

据悉，巴西华商瑞安联络处是瑞安

首家海外华商联络处。李云鹏表示，今

后将积极引导鼓励其他国家的瑞安籍华

商在瑞安设立联络处，让海内外瑞安人

一起行动起来，全面互动、共赢发展。

■记者 蔡玲玲

巴西的圣保罗被称为中国的上海。在圣保罗最繁华的保利斯达金融大道上，有两座知名

商厦——美好购物中心和完美购物中心，这两座商厦是由瑞安人李云鹏和几位温州籍华人企

业家共同投资兴办的。2012年4月，巴西温州同乡联谊会换届，李云鹏担任新一届会长。今

年2月，李云鹏回温州参加世界温州人大会，记者借机采访了这位传说中的“商海硬汉”。

个人名片：
李云鹏1976年出生于瑞安，1997年到巴西。1998年，在巴西注册成

立了自己的进出口贸易公司。随后，闯荡安哥拉，转行卖“工厂”，开商场

做老板，从事水晶贸易加工，从传统贸易逐渐转向其他经济领域。2012

年，担任第七届巴西温州同乡联谊会会长。
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闯荡巴西的商海硬汉
——记巴西温州同乡联谊会会长李云鹏
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上世纪90年代，李云鹏的家人都去了

巴西，只有他一人执意留在瑞安。即便是

做着各种零工，比如打金、理发等，但他

相信总有一天，能在家乡闯荡出自己的一

片天地来。

3年后，李云鹏父母的生意亏空得一塌

糊涂，不仅变卖了家里的房产，还负债十

几万美金。在家人的百般劝说下，1997年

5月，年仅21岁的李云鹏，从亲戚朋友处

借来2000美元，追随父母的脚步，远赴巴

西淘金。除去机票等费用，到巴西时李云

鹏口袋里只剩100美元。

初到巴西的李云鹏，从温州老乡处借

钱、赊欠货物，开始涉足商海。虽然只租

了一个柜台卖鞋子，但是生意非常好。李

云鹏凭着吃苦耐劳的精神与聪明才智，短

短10个月之后，成了当地两家代理公司的

最大销售商。

随后，在巴西温州同乡会名誉会长张

伟等人的鼓励和资助下，1998年，年轻的

李云鹏在巴西注册成立了自己的进出口贸

易公司。之后，他返回温州，直接从厂家

批发了两个货柜的鞋子（一个货柜一万双

鞋子）发往巴西。

没多久，李云鹏靠进出口鞋子轻松赚

了几百万元，不仅为家里还了债，还为自

己日后开拓事业奠定了基础。

是什么让年纪轻轻的李云鹏敢于注册

自己的公司？他笑言：“柜台销售经历，不

仅让我建立了良好的客户关系，而且熟知

客户群体的需求，因此我有自信能把贸易

公司做好。”

此后几年，他和大多数巴西温州老乡

一样，往返于巴西、中国，将一件件中国

产品带到巴西。李云鹏说，现在公司每年

销售额都在3000多万美元。

五六年前，正当事业蒸蒸日上时，李云

鹏却将生意全权交付给别人，将目光转向了

安哥拉。

安哥拉是一个生产钻石比南非还多、生

产石油与伊拉克相当的非洲国家，是一个商

机无限的财富宝地。“尽管安哥拉有石油和

钻石等资源，但这个国家的工业极不发达。”

李云鹏说。

“这个地方什么都缺，连卫生纸都需要

进口。”李云鹏与他的朋友发现了这一商机，

立即将投资目光转向安哥拉。这一次，他不

是卖鞋子，也不是卖其他商品，而是转行卖

“工厂”。

李云鹏介绍，他们在安哥拉做成的第

一桩生意，就是从巴西带去咖啡树苗和种

植人员，及相应的生产设备，在安哥拉开辟

了一个咖啡园。一直到咖啡上市后，他们

将咖啡园整体卖给了当地人。

“卖‘工厂’比卖产品，利润更可观。”于

是，李云鹏随即计划从中国大量采购挖掘机

和彩钢板等原材料到安哥拉，建设一个个加

工厂，然后转卖给当地人。2012年 1月底，

李云鹏从国内采购的第一批彩钢板装上货轮

从上海起航，前往遥远的非洲国家安哥拉。

谈及在安哥拉奋斗的经历时，被称为

“商海硬汉”的李云鹏如此解释：“能在安哥

拉天不怕地不怕，得益于在巴西的艰苦磨

炼。”

圣保罗是巴西最大的城市，有人用“中

国的上海”来诠释圣保罗在巴西的经济地

位，这里也是温州人在该国最为集中的地

方。

2008年，李云鹏与在巴西事业有成的温

州籍华人企业家朱定光等5人，共同投资兴

办了营业面积达5000平方米的美好购物中

心，主要经营数码产品、箱包等，超过半数商

户来自温州及周边地区。该商场不仅为四

周高档写字楼的高端消费者提供了购物便

利，也让开店的华人商家获得丰厚利润。

但李云鹏等人没有满足可喜的业绩，凭

着温商不断创新进取的精神、敏锐长远的投

资目光，他们看中了保利斯达大街另一处黄

金地段，并于两年后，斥巨资兴建了第二座

购物中心，取名为完美购物中心。相比“美

好”，“完美”的档次更高，规模更大。该商场

已在2012年12月开业。

李云鹏告诉记者，如今越来越多的温商

开始从“小打小闹”生意，向正规化、规模化

的产业发展，从传统贸易逐渐转向其他经济

领域。“这种变化，也说明了温州人在巴西的

发展力量不可小觑。”李云鹏说。

涉足多项经济领域的李云鹏，还做起了

水晶贸易。众所周知，巴西是出产水晶的大

国，其水晶储量大，出口量占世界总量的

90％，却缺乏精湛的加工工艺。当其他华商

还是从中国进口商品到巴西销售时，他开始

反其道而行——从巴西出口水晶原石到中

国，利用江苏连云港一带成熟的加工技术，

打造成品再销售。“整合两地优势，能提高水

晶产品的附加值。”李云鹏说。

去年8月，李云鹏在瑞安市区开出了第

一家终端销售门店，还计划几年内在国内开

出70家以上的连锁专营店，总部则设在北

京，并组建了一支设计团队。

扎根巴西，摆柜台起步

闯荡安哥拉，转行卖“工厂”

建大型商场，做水晶加工

加强互动,促进中巴商贸发展


