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金周刊

为答谢新老客户，建设银行联手中国移

动正在举行礼金大派送优惠活动，除了活动

月幸运大抽奖外，还天天送红包，周周有

奖。活动设建行快捷付活动专区、账号支付

活动专区、信用卡还款活动专区、幸运大抽

奖活动专区。据悉，活动截止时间为 2013

年 4月14日。

据介绍，在建行快捷付活动专区，有签约

即送礼和消费礼上礼两项内容，前者指中国移

动手机用户活动期间成功签约建行快捷付，即

可获得 10 元手机支付电子券（每日前 825

名），更有机会抽取4999元的手机支付电子券

大奖；后者指每日上午10:00起，中国移动手

机支付用户单笔消费时通过建行快捷付补款

50元及以上，获得10元手机支付电子券（每

日前165名），通过建行快捷付当月消费3次及

以上，且订单金额累计满200元及以上获得

20元手机支付电子券（当月前1000名）。

在账号支付活动专区，每日上午 10:00

起，中国移动手机支付用户单笔消费时通过建

行账号支付补款50元及以上，获得10元手机

支付电子券（每日前660名），通过建行账号支

付当月消费3次及以上，且订单金额累计满

200 元及以上获得 20元手机支付电子券和

300元善融商务电子券（当月前1000名）。

在信用卡还款活动专区，每日上午10:00

起，通过中国移动手机支付还建行信用卡单笔

满200元及以上的用户，获得20元手机支付

电子券（每日前165名）。

在幸运大抽奖活动专区，凡在活动期间成

功签约，或使用建行任何一种支付方式（快捷

付或账号支付单笔满50元及以上，或还建行

信用卡单笔满200元及以上），完成交易的均

可参与每周抽奖，每周抽出5名1000元手机

支付电子券（一等奖）、2660名不同金额电子

券的二、三、四等奖以及6250名 15元的交通

工具意外保险。4月15日还将举行最后活动

月的幸运大抽奖，抽出2份价值4999元的手

机支付电子券。

（通讯员 薛晓清）

瑞安农合行新一轮优惠折扣活动已经

开始，即日起至6月30日，持瑞安农合行

银信用卡在每周四到钱塘阳光假日酒店刷

卡消费，可享自助餐晚餐“二人行一人免

单”优惠。每卡每周限刷1次，每日最多

20位，以电话预约登记时间为准，额满即

止。

另外，更多优惠、“二元看电影”等活动

长年进行中。请继续关注瑞安农合行网点

LED、信用卡账单背页宣传、手机短信等渠

道信息，详询4008057702。

（通讯员 沈晓芬）

黄先生是台湾商人，在大陆与朋友合作开

了一家公司。但他长时间不在大陆，投资公司

的资本金有几百万元，总觉得不放心。听说中

行新推出“个人联名存款账户”，可以多个人共

同管理一个账户，他马上与合作伙伴一同去中

行开户，以后账户变动两位合作者一起说了

算。——“个人联名存款账户”给黄先生带来

了安全、方便和快捷。

类似的困扰在黄先生等合伙做生意的人

之间普遍存在，他们往往都有一个共同账户来

管理资金，但是由于卡、密码分属不同的人，所

以不知道密码的一方总担心对方会不会“独

吞”资金。而现在中行新推出的“个人联名账

户”新型服务，就可满足客户的资金共管需求，

让合伙人消除此种顾虑，保障资金安全。

广大客户可根据经营资金或家庭财产共

管的实际需要，凭各自有效身份证件共同到

场、办理个人联名存款账户（人民币活期或定

期存折/存单，不配发借记卡），账户共管人限2

至3人，起存金额为5万元（含）。该类账户开

立后，所有资金动向均需全部联名客户到场方

能启动，真正实现联名共管，保障资金安全。

该产品特别适用于夫妻之间、父母与子女之

间、情侣之间、生意伙伴之间等有共同管理资

金需要的人士。

该产品目前支持2至3个相同国籍客户联

名（不支持跨国联名，含港澳台等地区），为联

名账户所有人提供活期存款、整存整取、通知

存款、定活两便、存本取息、零存整取等多种存

款产品，且为联名账户所有人提供上述存款产

品的开户、挂失、冻结、冲正、换折/补登折、变

更账户资料、查询、撤销、销户功能，以及人民

币存款、取款、转账、汇款等基本账户支付结算

功能。

该业务的办理流程为联名账户全体申请

人，持各自实名制规定的有效身份证件，共同

到中行网点柜台办理。但需要特别提示的是，

此业务不允许代办。 （通讯员 郑思舒）
日前，华夏银行以3.15消费者权益日为

契机，推出了《做个银行理财达人》理财知识

手册，手册摆放在各营业网点，供广大客户查

阅使用。此举可谓“授人以渔”，等于借百姓

一双“慧眼”，让他们能够自己权衡投资理财

的风险与收益，使手里的钱得到保值增值。

慧眼一：认清银行理财产品的风险
有人说，理财的最大风险就是不能够认

识风险。市场上的理财产品种类繁多，老百

姓抱着让兜里的钱保值增值的心态去投资，

却不曾想实际收益率低于预期或为零的理财

产品，不但不能实现自己的理财计划，还有可

能带来本金损失。

记者从华夏银行推出的手册中了解到，

理财产品的风险主要包括：市场风险、信用风

险、利率风险、汇率风险、不可抗力风险和道

德风险几大类。对于收益率是同期限存款利

率2倍以上的产品，市民就需要做好自身风

险承受力的评估。华夏银行理财师给记者作

了一个说明：看说明书要看风险等级、看预期

收益、看提前终止权、看相关费用、看“时

间”。以一款一年期、预期年化收益率为5%

的理财产品为例，10万元的投资，在到期时本

来有望获得5000元的回报，但如果理财产品

在运作半年后就提前终止，那么投资者的实

际收益，可能只有 5000元的 50%，也就是

2500元。

此外，银行代销的第三方机构产品，比如

基金、保险、信托、券商集合理财等，其设计和

发行机构都不是银行，银行只是提供了一个

资金汇划的平台，是不承担此类产品的投资

风险的。

慧眼二：挑选适合自己的理财产品
在对银行理财产品的投资风险作了一番

了解后，60岁的马叔叔和老伴决定亲自研究

手册上的资产配置方案，挑选最适合自己的

理财产品。理财师告诉马叔叔，作为享受天

伦之乐的年龄，理财更多是为了充实生活，最

重要的是在保证资金流动性的前提下增加资

产收益——保值为主，增值为辅。最后，马叔

叔是这样打理手里的资金的：5%投意外伤害

保险；55%购买了华夏银行发行的老年人专

属理财产品；40%用作家庭紧急备用金，选择

了“稳盈七天利”（银行卡内活期存款与七天

通知存款联动）产品。

投资者的种类有很多，华夏银行根据投

资者的年龄、收入、家庭结构等因素，将客户

分成单身男女、二人世界、三口之家、事业有

成、颐享天年5 种类型，每一类客户再根据风

险承受能力进一步细分为谨慎型、稳健型、平

衡型、进取型、激进型共25个类别，基本覆盖

了绝大多数投资者的情况。对应每一个类

别，华夏银行在手册中列出了相应的资产配

置方案和推荐产品。通过这25个菜单，投资

者更容易在其中找到自己的定位，也避免了

理财经理随意推荐产品和老百姓自行把握的

不确定性。

据悉，华夏银行已在近500个营业网点

同时推出《做个银行理财达人》理财知识手

册，成为华夏银行企业社会责任内容的一道

“靓丽风景”。

（通讯员 刘君）

投资理财借你“慧眼”

华夏银行
在营业网点开办“理财教室”

建行联手中国移动开展礼金大派送活动

天天红包周周有奖大奖4999元

瑞安中行推出新型服务
“个人联名存款账户”

刷瑞安农村合作银行信用卡

自助餐“二人行一人免单”

《做个银行理财达人》理财知识手册主要

凸显了三个特点：一是针对不同投资者提出

了25套不同的理财方案，投资者完全可以根

据自身的不同需求按图索骥，强化实用性；二

是将银行理财产品和银行代销及托管的产品

作了清晰和有效的划分，方便投资者在二者

之间进行明确的选择，体现专业性；三是将银

行理财产品与所谓的“飞单”进行了简单、明

确的区分，避免投资者上当受骗，增强指导

性。

华夏银行于2012年1月10日推出的个人

理财品牌“龙盈理财”，定位于“大众理财”，传

递“以服务大众为己任”的理念，为投资者提

供一站式的金融服务。“龙盈理财”整合了目

前华夏银行所有的个人产品和服务，包括华

夏银行自主研发的稳盈、增盈、创盈、慧盈系

列理财产品；代销的基金、券商集合理财、保

险等产品；个人住房贷款“安居”、个人企业经

营性贷款和个体工商户贷款“乐业”、一般消

费型贷款“易生活”等业务；ETC 卡、丽人卡、

商旅卡、贵宾卡、金融IC 卡，以及代发工资、

第三方存管、代理黄金交易等服务。《理财手

册》中25套不同的理财方案是“龙盈理财”品

牌的部分服务。
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