
2008 年下半年的金融风暴，

让塘下不少企业惶惶不安。当年

9 月初，几位客户拿着德国诺托公

司的两款异型钢产品来繁荣公司

咨询。眼光敏锐的王日东立刻发

现了其中的商机。在征得董事会

同意后，王日东迅速组织技术人

员 研 发 这 两 款 异 型 钢 。 那 段 时

间，王日东每天都在车间与工人

们一起试制模具。功夫不负有心

人，2008 年 9 月底，产品终于试制

成功。

在安排技术部出工艺文件、

生产部着手培训的同时，王日东

参加了中国（北京）国际门窗幕墙

博览会，亲自带上这两款异型钢

与国内外铝塑、塑钢、塑料门窗五

金行业主见面。

这两款新产品在当时的国内

都是高档产品，立即有不少大公

司下单，不少中小五金企业也都

急切要求试单。在金融风暴的寒

冬，“繁荣”的生意红火了起来。

在王日东等人的努力下，公

司从单一的主导产品发展到精密

异型钢、扁线钢和精密无缝管三

大主导产品，其销售量和销售额

都以 20%的幅度逐年递增，产品

间接销售到英国、德国、俄罗斯、

中国台湾等地。王日东和繁荣公

司的产品在国内塑钢门窗五金行

业和国际门窗幕墙行业中享有较

高的声誉。

“做企业与做人一样，没有平

坦的大道，重要的是如何和一个

齐心协力的团队去拼搏、去实现，

去夺取更大更辉煌的硕果。”王日

东说。

“脱胎换骨”
走中高端市场

力腾公司创建于 2005 年，是专

业生产各种规格法兰（法兰是使管子

与管子及和阀门相互连接的零件，连

接于管端）、视镜的企业，产品广泛应

用 于 石 油、化 工、造 船 和 风 电 等 行

业。一路走来，“力腾”经历了几场

“生死决战”，才步入正轨。

我市从事法兰制造的小作坊数

量众多，产品档次低且竞争日益激

烈。黄加墨意识到，倘若不改变发展

途径，公司总有一天会走不下去。于

是，他对公司发展作了重新定位。

近 3 年来，黄加墨花大笔资金对

硬件设备和软件进行“脱胎换骨”的

改造和升级，致力于生产中高端产

品，成为我市较早取得省质监局核发

的压力管道特种设备制造许可证的

企业。

“制造法兰很简单，做成精品就

有难度了。”黄加墨说，找一块地，买

一台简陋设备，自己动手就可制造法

兰。但是这样生产出来的产品质量

粗糙，不能用于石油、造船等行业。

在生产设备升级、技术改造投入

上，力腾公司总是不惜重金。去年，

该公司投入 500 万元购入数控生产

设备，进一步提高生产精密度，保障

法兰质量。

在软件方面，该公司花重金聘请

机械专业工程师，打造专业的管理团

队，并不断培训员工。“我们设置生产

流程是可追溯的，每个环节都有流程

卡，产品一旦出现问题，马上能查到

哪个环节出了问题，责任人是谁。”黄

加墨说。

不惜成本
用信誉赢美誉

力腾公司的一面墙上，挂着一个

醒目的“信”字。黄加墨说：“这个字

是我们企业文化的核心，我们就是要

用信誉赢得美誉。”

把产品质量做好，对客户来说，

是最重要的“信用”。力腾公司生产

的法兰大多数运用于石油、核电等行

业的压力管道，一旦产品质量有瑕

疵，就可能会引发管道爆炸等安全事

故 ，对 客 户 来 说 ，产 品 质 量 至 关 重

要。一直以来，该公司一直做到对客

户信守质量承诺。

如今，力腾公司的产品广泛运用

于石油行业及秦山核电站、嘉利特荏

原泵业有限公司的压力管道上。“能

供应给这些客户，是对我们产品最好

的肯定。”黄加墨说，这些客户对产品

质量要求很高，像嘉利特的负责人就

曾说过这么一句话：“产品价格你们

定，质量我们说了算。”

产品质量为“力腾”赢得了众多

客户，诚心为客户服务的经营理念更

为其稳固了客户关系。2011 年，该

公司接了一笔大连客户的订单，对方

收到货时发现少了一件。经过物流

记录查询，确定为物流途中遗失。一

般情况下，力腾公司不需要为此承担

责任。然而，他们发现丢失的产品是

该项工程十分重要的配件，就算物流

公司支付赔偿金，也弥补不了工程被

耽搁所造成的损失。力腾公司二话

不说，让工人连夜加班赶制出这件产

品，并于第二天把这件重达 150 公斤

的法兰快递给对方，仅快递费就花了

2000 元。

黄加墨说，赔上二次制造的成本

和快递费，这单生意不仅没有利润，

还亏损了近万元。“但是对方被我们

的行为感动了，不仅建立了长期合作

关系，还和我成了好朋友。这笔钱花

得值！”

■记者 苏盈盈

没有大面积的厂房，没有家喻户晓的名声，在我市 50
强企业名单中也找不到它的名字。但在近年经济形势低
迷的大环境中，它的销售额却呈现逆势增长，2010 年销售
额 200 余万元，2011 年增加到 435 万元，2012 年 847 万
元。它就是浙江力腾法兰有限公司，瑞安市国际汽摩配产
业园区里的一家小微企业。

这几天，力腾公司总经理黄加墨的脸上总是绽放着笑
容，他说：“与去年同期相比，公司第一季度销售额又翻了
一倍，这是个好开头！”

以质量赢产量 用信誉赢美誉

“力腾”：销售额逆势飘红
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编者按：日前，市委宣传部、市总工会、经济和信息化局联合组织开展了瑞安市首届二十佳“创新能手”
优秀职工评选活动，经过候选人推荐、公示投票、专家组评审等程序，产生首届二十佳“创新能手”，其中 5 名
在塘下工作。本期开始，本报陆续推出这 5 名塘下“创新能手”的故事。[ ]

王日东:和繁荣公司一起繁荣

■记者 项武龙

人物简历：
王日东，安徽芜湖

人 ，1969 年 11 月 出 生 ，

1998 年来到瑞安，在市

繁荣金属异型有限公司

工作至今。

两款异型钢 让他看到了商机

想“再待一年”
没想到待了十多年

“我去过很多地方，在这里找

到了家的感觉。”在塘下工作了 15

年的王日东说。

王日东外出打工跑过很多地

方，干过很多活，自 1998 年应聘

到塘下镇的市繁荣金属异型有限公

司后，就没有再挪过地方。15 年

来，他把塘下当成了自己的第二故

乡，2008 年被评为“30 佳新瑞安

人”，并荣获“2008 年度市生产先

进工作者”称号，今年获瑞安市首

届二十佳“创新能手”称号。

1998 年，刚到市繁荣金属异

型有限公司时，王日东是操作工。

“当时什么都不懂，干活也比其他

同事慢，人家 11 时半下班，我就

给自己规定 12 时下班，比别人多

花时间做工，不做完手头的工作就

不吃饭。”王日东说。

两年后，因为表现出色，王日

东被推选为该公司总经理助理，年

底还评上了优秀员工，工资也涨了

不少。“这时候我就想，这家公司

还真不错，我再待一年试试。”没

想到，抱着“再待一年”想法的王

日东一待就待了 15 年，从操作工

到总经理助理，再到管理站代表，

直至如今的公司总经理。

买不到先进设备
我们自己造

在金属材料压延业里，冷轧、

冷拔算比较冷门的课题，先进的国

产生产设备难以寻找和购置，进口

设备纵然先进，但其价格昂贵，不

是一般中小企业所能承受的。但企

业原有设备耗能耗时，效益甚差。

王日东心想，能否组合出轧钢机组

来提高工效？

王日东带领工程师多次前往上

海、无锡等地考察一些大企业的热

轧设备，研究其原理和工艺，最后

确定电机功率减小、变速箱配比加

大、同步调控调速的连轧机组设计

方案。连轧机组试制成功后，产能

上升了，能耗下降了，经济效益大

幅提高。此后，多台拉拔机还进行

了同步调控调速改进，改进后的设

备可以随心所欲地调整速度，便于

测量与检验，且有效控制了工伤事

故的发生。

工人在车间工作


