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近年来，越来越多的企业在电子商务上

做文章，开起网上商城，开辟新的销售渠道。

这些企业中，奥光动漫集团股份有限公

司和人本鞋业走在了前列。根据工商局数

据，2012 年，这两家企业网络销售额均超过

5000万元，几乎占总销售额的三四成，数字证

明了电商的强大。

2008年，由于受金融危机的影响，外需疲

软导致国际订单下滑，为消化过剩产能。在

此情景下，奥光董事长林学凑决定转向内销，

寻找突围。

“但是如何扩大内销？我们经过多次研

究，认为做电商前期投入较少，风险易于掌

控，能快速打入国内市场。”林学凑说。

2009 年，奥光开始谋划在网上进行产品

销售。虽然当年网上只有几十万元的销售

额，但是这小小的成绩让林学凑看到了电子

商务的巨大潜力。2010 年，奥光快马加鞭完

成品牌建设，便于4月份在淘宝上开出旗舰店

——“智立方官方旗舰店”。当年奥光网上的

销售量迅速“蹿”到了六七百万元，随后几年

销量连续翻番。

“电子商务给我们带来的利益巨大，现在

电子商务的销量已占到我们总销量的 3 成左

右，今年我们要完成 7500 万元的销售目标。”

林学凑说，传统制造业若不适时拥抱电子商

务，过几年就可能被电子商务逼着转型。与

其被动地改变，不如掌握主动权，抢占先机。

传统企业开起网上商城，很多网民习惯网上“过日子”——

电子商务，悄然改变我们生活
■见习记者 项乐茹 黄国夫

5月10日晚，在杭州黄龙体育馆淘宝十周年庆典的舞台上，马云正式卸任淘宝CEO一职，退出属于他的互联网时代。
10年来，我市电子商务也在萌芽中发展。传统企业开起网上商城，低成本当上网店掌柜；很多网民习惯网上“过日子”，衣食住行上网搞定。不得不承认，过去10年，电子商务已

渗透进生活的方方面面。

马屿人注册
瑞安首家网店执照

由于开网店无需一定到工商登记

注册，瑞安的第一家网店所属何方，如

今无从考证。唯一可以确认的就是瑞

安首家登记网店执照的颁发。

从工商局网监办的注册信息看，瑞

安首家登记网店执照的个人网店经营

者来自马屿。

2009年3月6日，马屿人李军军来到

马屿工商所，领到了印有瑞安市尚梦堂服

饰网店字样的个体工商户营业执照。这

也是温州市工商局颁发的首份经营方式

为网上经营的个体工商户营业执照。

有了第一家网店，自然就有更多的

电子商务网站和经营者，如雨后春笋般

的冒出。2009 年后，在瑞安从事电子

商务行业的个体和企业主越来越多。

进入阿里巴巴网页，对“瑞安”关键

词进行搜索，共找到 383112 条产品信

息，24436条公司信息。

截至5月10日，根据工商局网监办的

统计数据，我市工商有涉及网络经营的经

济主体建档数4876户，其中在工商登记经

营范围涉及网上经营的个体工商户有194

家，我市在天猫商城上开网店的业主约有

150余家，行业主要分布在鞋业、服装、工

艺品、箱包等轻工产品。

网购成为一种生活方式
“淘宝出现那年我就开始在网上购物

了。”今年 31 岁的缪女士是淘宝的第一批“粉

丝”，10年来，网购已成为她一种生活方式。

说起自己第一次淘宝经历，缪女士依然

记忆犹新。2003 年，缪女士刚进入大学校

门。一天，在寝室闲着无聊网上瞎逛，无意间

看到一个出售韩国化妆品的网站，爱美的她

被这些精致的化妆品深深吸引了。

“那时候韩国的化妆品在中国还不多，而

且价格比实体店要便宜。”心中虽然无比喜

欢，但是还没见到实物就先付款，缪女士还是

有些不放心，打算先购买一件。

然而，当缪女士把这事告诉室友后，居然

点燃了她们的购买热情，几个小女生在电脑

前疯狂选购。

“后来我们几个人一起买了 1000 多元，

看着淘过来的‘宝贝’整整兴奋了好几天。”缪

女士笑着说。

有了第一次成功的淘宝经历，网上购物

就像吸铁石一样牢牢地吸引住了缪女士。缪

女士告诉记者，2005 年之前，还没有支付宝，

付款都是通过银行转账的方式来完成。那时

的快递也不发达，一般是通过邮局寄货，需要

付高昂的费用，于是就找人拼单减免邮费。

现在，网上购物已成为缪女士生活中必

不可少的项目，闲时就盯着电脑逛网上的各

大门店，看到喜欢的东西在货比三家之后才

下单。刚开始缪女士还仅限于买化妆品、衣

物之类的东西，到最后连锅碗瓢盆都在网上

购买了。

电商的接受度逐年提升

传统企业借助电商突围

“10 年前，我们是四处上门拉业务，10 年

后，我们是在办公室坐等业务找上门。”显然，对

于衢州人傅衍丰来说，电子商务的10年改变是

深有体会的。2006年，他来到塘下，创办福博

网络技术有限公司，建立瑞安首个专注于汽车

配件的信息交流和服务的B2B行业垂直网站。

1999 年，当很多人还不知道互联网和电

子商务为何物时，傅衍丰就开始涉足电子商

务。2006 年，他被公司派到瑞安考察电子商

务经营环境。

傅衍丰清楚地记得，2006 年、2007 年的

时候，很多企业老板对电子商务还停留在设

立一个网站，摆上信息的初步认识上。他过

去谈合作，大多数老板觉得那是虚无缥缈的

东西，做电子商务等于是浪费钱。

然而，经历过2008年的金融危机，让不少

传统企业开始谋求转型，尝试借助电子商务开

辟销售渠道。“谈业务越来越顺利，主动找上门

的企业也越来越多。

傅衍丰还感受到来自政府的支持。连续

两年，他的“环球汽配资源”网络平台被我市

列入年度支持类国际电子商务平台之一，并

获得一定的金额补助。

据市商务局统计数据，2012年我市有228

家企业、281个项目获年度重点支持类国际电

子商务平台资金补贴，金额共计 427 余万元，

同比增长约50%。“这段时间，我们正在对全市

涉及电子商务企业及个体经营者进行摸排调

查，相信会有更多的政策出台。”市商务局商贸

市场科科长陈芳说。


