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产业潮今日
塘下

2006年，投资与理财专业

即将毕业的董克来到塘下一家

汽配公司实习，从事销售方面

的工作。

半年多的实习，让董克对

汽配行业销售如何运作，如何

跟客户沟通有了较好的了解。

“一开始投入到汽配行

业，是几个朋友聊天时聊到

的。一位外地的朋友之前在

做汽车发电机电压调节器，前

景非常好，但是因为资金问题

没有继续下去。对方已经掌

握相关技术，我觉得这是个好

机会。”董克说，这款产品激发

了他创业的欲望，在充分调查

市场后，董克果断地迈出了创

业第一步。

在父母的支持下，董克凑

了30万元左右的资金，租了一

个100平方米的小作坊，那位

朋友被他请来作技术指导。

2006年年底，固特威汽配公司

的雏形基本形成。

“刚开始时没有流水线，只

有一张大木桌，自己既当工人

又做销售，员工总共不到 10

人，检测设备还是租来的。”董

克笑着介绍，到了2007年，在

朋友的帮助下，公司的产品逐

步推广，加上当时做这种调节

器的厂家较少，到年底，产值就

有100万元左右，算是赚到了

第一桶金。

■记者杨微微

如果说塘下老一辈的创业
者靠的是敢于打拼和吃苦耐劳
的精神，那么年轻一辈的创业者
在竞争更激烈环境下更多的靠

机遇和努力，创业要靠机会，机会要靠发现。
董克，一位“80后”创业者，2006年大学毕业后独立创业至今有

7年时间。从最初借钱创业，只身投入到汽配行业，到如今拥有一家
产值3500万元，产品销售量进入温州同行前三，集研发、生产、销售
服务于一体的汽配生产规模企业——固特威汽车配件有限公司。最
近，该公司获得温州市科技创新性企业、瑞安市名牌产品等荣誉称号。

城中央 公园旁 水岸边

塘下中心区绿洲豪庭价值凸显塘下中心区绿洲豪庭价值凸显

“决定房地产价值的因素，第一是地段，第
二是地段，第三还是地段。”出自华人首富李嘉
诚的这句论断，早已成为国内房地产投资开发
乃至普通百姓安家置业的“金科玉律”。由祥
云置业开发的绿洲豪庭秉承着这样的优势，成
为塘下中心区的一颗璀璨新星。

■记者 潘勤勇

找准机遇奋力一搏 5年3次“搬家”一年比一年大

记者昨日从塘下新区发展规

划局获悉，近年来，塘下镇全面推

进设施功能建设，城市化进程明

显加快。特别是成为浙江省首批

小城市培育试点镇后，为了抓住

这个机遇，该镇编制实施了城市

北部组团控规、中心区控规、土地

利用总规等专项规划和小城市试

点3年行动计划，在城市建设上初

步形成“一核两轴五组团十七社

区”的空间布局。

其中，“一核”就是塘下的中

心区，规划面积3.9 平方公里，涉

及 14个行政村。塘下新区有关

负责人介绍，目前中心区建设正

在全面提速推进，中心区主干道

已基本建成，街心公园等一批公

园已建成投入使用，塘下镇实验

小学今年 9月份计划对外招生，

城市综合体已成功挂牌出让。同

时，五星级酒店、塘下市民活动中

心及镇（区）办公楼项目、可容纳

上万人锻炼的塘下全民健身中心

等一批重点项目也将于下半年开

工建设，中心区已初现雏形。

一房地产业内人士介绍，随着

塘下中心区建设的加快，不断涌现

出受市民关注的楼盘，它们的地段

价值和发展规划为市民购房提供

了很大的参考意义。一座住宅的

价值前景，要看所在地段的发展空

间，而地段的发展空间取决于区域

环境及政府的规划。相对于温州

市区的房价跌幅，塘下中心区的房

价还算坚挺，主要是购房者比较看

好塘下中心区的未来发展，有个比

较好的预期。

据了解，绿洲豪庭位于塘下

中心区西二大街与新中路交叉

口，占地20亩，共169套商品房，

凭借优越的地理位置，完善的教

育配套和独特的智能化设施已吸

引了众多市民的关注。

“每个城市的中心几乎都有一

个中心公园，未来的塘下中心公园

离绿洲豪庭步行不过5分钟，地段

优势显而易见。再看绿洲豪庭旁边

一些重要的规划，镇实验小学、图书

馆、银行、影剧院、宾馆、休闲娱乐等

城市元素应有尽有。拥有这些便利

的配套设施，我们只需要横跨一条

街。也就是一条街的阻隔，使绿洲

豪庭与喧嚣保持了距离，可以说是

安静地享受繁华⋯⋯”绿洲豪庭开

发公司董事长陈祥隆介绍，“总体来

说，我们的地段优势可用9个字概

括，那就是城中央、公园旁、水岸

边。随着塘下中心区的加快建设，

相信这里很快将变成一方投资热

土。”

据悉，自4月 30日位于塘下

天豪大酒店的绿洲豪庭展示中心

开放后，已有1000余人办理名人

汇会员，楼盘将于5月底前正式开

盘。

把握机遇+努力打拼+专心专业

“80后”汽配掌门人的成长之路

生产走上正轨、订单有保障后，

之后的5年里，董克经历着“疯狂的

搬家”，5 年内搬了 3 个地方。从

2007年100平方米的小作坊搬到如

今正规的标准厂房，从年租金1万元

变成年租金100万元，每一次搬家印

证了企业的成长。

2008年初，企业第一次搬迁，厂

房扩大到400平方米，员工也增加到

20来人。那时候，开始专心做业务，

并规划以后的发展，公司的规模生产

从这年逐步成形。

“第二次搬家后，开始跑一些展

销会，如上海车展、广交会之类，最初

是同行帮忙带产品出去，后期才是自

己跑展会。”董克说，从展会拿到的订

单让他尝到了甜头。2009年，董克

独自一人跑到迪拜的展销会，带回

20万元的订单，这些订单后来还不

断给他带来新客户。不过，董克酝酿

第二次“搬家”时，遭到父母的反对。

“那会儿经济形势不是很好，他们认

为应该保守点，建议我暂时别搬。但

最后我还是搬了。现在想想，如果没

有当时的坚持，也不会有今天的成

绩。”董克认为自己敢于第二次搬家，

除了胆大外，更在于对行业做出了合

理的预估。

董克的自信很快得到了回馈。

2010年，固特威汽配公司接洽到了

几个大客户，单个客户的订单值差不

多是前一年年产值的三分之一。这

是固特威汽配公司发展的一个重大

转折点。

考虑到大客户上门，企业需要一

个好的环境介绍产品和推广形象，

2011年年底，固特威汽配公司搬到

塘下镇国际汽摩配产业园区的标准

厂房。

5年搬了3个地方，产值一年比

一年高。2012年，固特威汽配公司

的年产值已达到3500万元，并向市

科技局申报高新技术企业。

1984年出生的董克，成功把握

住了机遇。谈及创业经验和发展愿

景，董克认为，自己取得成绩的关键

在于专心、专业，这也是他一直坚持

的理念。今后，将继续大力推进科技

创新，更加注重品质管理，全力提高

生产效率，争取成为汽车发电机电压

调节器这个行业的“隐形冠军”。
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董克


