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股票
看平
上海证券：基本面上，三中全会报告对

于传统行业改革提及少，导致昨日权重板

块如金融石油、电力等行业下跌。目前经

济仍处于复苏阶段，虽然短期受到资金面

压力的限制，但大盘连续杀跌的可能性较

小，建议投资者不必过于恐慌，可适当关注

前期超跌且有明确业绩增长预期个股。

期货
浙商期货：昨日商品市场走势分化明
显，其中油脂类品种普遍大涨，截至收盘，棕

油主力合约涨幅居首，大涨2.14%，重拾升

势；豆油主力合约上涨1.04%；菜油主力合约

上涨0.88%。在下跌品种中，受外盘影响，沪

铜主力合约跳空低开大跌1.30%，跌破运行

近3个月的箱体平台，其他有色金属纷纷走

弱。贵金属方面，金银延续前期下跌趋势继

续探底。

（分析师观点仅供参考，不构成投资建

议） （陈成成）

昨日早盘两市双双低开，成交量依旧维

持地量水平，权重股整体走弱，国家安全概

念股、传媒股逆势大涨，油气电改革概念股

全线走低；午后股指持续低迷，沪指创出近

期新低。沪指收报 2087.94 点，跌幅

1.83%，成交733亿元；深成指报8110.99

点，跌幅2.03%，成交773亿元。

万事好服装是我市服装行业龙头企业

之一，创立于1989年，专业生产西服等服

饰，年产量近25万套件。上世纪90年代

初，万事好服装在虹桥路开设了实体专卖

店，是首批入驻虹桥路的企业之一，随后开

始进军各大商场，销售网络遍布全国各大

城市。然而随着网购的兴起，企业实体销

售网络开始受到冲击。

“网购的兴起既是挑战，又是机遇。传

统企业只有积极应对，借力打力，利用好电

商平台，才能更好的发展。”万事好服装董

事长余小春说，随着网购的快速兴起，网络

销售将成为继传统经销商、百货商场和专

卖店之后，又一个重要销售渠道。

刚刚结束的双“11”节电商火爆销售情

况就是一个很好的验证。据报道，今年双

“11”支付宝总销售额350.18亿元，比2012

年增长了83.35%，其中服装类目销售额约

50亿元。瑞安企业在此次双“11”中亦表

现不俗，据市商务局抽样统计，我市十大电

商共成交1880万元，同比增幅80%。

在睿宝电子商务办公室，工作人员正

埋头打理万事好天猫官方旗舰店，打开首

页，秋季热卖、冬季上新、单西、套西等10

多个子界面一一陈列。余小春说，企业早

些年便看好网络市场潜力，并于2010年自

主投资在阿里巴巴从事网络批发销售，但

由于缺乏专业人才，销售效果并不理想。

“传统生产企业不缺核心竞争力，真正

缺的是电子商务专业团队的运作。”睿宝电

子商务总经理王磊说，公司现有客服、美

工、运营等部门，绝大部分员工是瑞安人。

他们之前就在杭州、金华等我省电商集聚

地区从事电商服务、电商运行等行业，曾经

与5173、义乌朵朵等业内知名企业合作。

除了与万事好服装合作外，睿宝电子商务

正与瑞安、广州等地多家传统企业展开合

作，为他们提供运营等服务。

“网络旗舰店突破了地域限制，面对更

加广阔的消费群体，不仅有利于企业拓宽

销售渠道，更有利于提升美誉度、品牌知名

度。”余小春说，服装业进军电子商务已是

大势所趋。未来，企业还将视情况加大网

络渠道建设的投入力度。

市商务局党组副书记胡晓秋表示，近

年来，电子商务发展迅猛，对线下实体销售

带来巨大冲击，传统服装企业进军电子商

务势在必行。传统生产企业与电子商务企

业合作是一种新的探索，如果双方发挥好

优势，相信可以闯出一片新天地。

据悉，我市现已出台了《瑞安市电子商

务发展扶持办法(试行)》，通过二十项扶持

政策，助推我市电子商务行业发展。

传统企业“触网”电子商务

“万事好”牵手“睿宝电商”开天猫旗舰店
■首席记者严小章

大气的网站首页上，排列
着一张张穿着笔挺大衣的模特
照。经过半年多时间的精心准
备，昨日，万事好服装有限公司
与市睿宝电子商务有限公司合
作的万事好天猫官方旗舰店正
式上线，预示着万事好服装迈
出转型升级的第一步。

“睿宝电商”美工在修饰万事好服饰天猫旗舰店首页


