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日前，由江南新区开发建设管理委员

会与香港五洲国际控股有限公司联合主办

的“2013年瑞安江南物流园区区域发展高

峰论坛”在瑞安国际大酒店会议厅隆重举

行。

现场高朋满座，嘉宾云集。我市各级领

导，中国市场研究院、全国市场联合会、中国

五金制品协会、温州商会等单位以及香港五

洲国际集团领导出席了本次论坛，纷纷发表

了他们对江南物流园区发展前景的畅想。

现场不少资深人士表示，江南物流园区与市

场必须强强联手，进而实现浙南闽北大市场

的大发展。

据介绍，位于物流园区核心的五洲国

际商贸城，紧靠G15沈海高速公路飞云出

口，南驳新56省道，西接次纬三路，依托园

区便利的交通、政策和商业气氛，将倾力打

造浙南闽北规模最大、功能最全、品类最

多、价格最优、配套最完善、管理最先进的

一站式商贸博览中心，最大程度地契合市

场的实际消费需要，将不同商品互补搭配，

实现消费者“一站式”便捷高效采购和商家

利益最大化。

据了解，该项目1期总建筑面积23.6

万平方米，预计2014年建成，目前招商工

作已全面展开，商铺咨询正在如火如荼进

行中。 （陈艳）

其实，装修是个系统而庞大的工程，业

主与家装公司之间如果没有建立起信任，

那么整个工程必然举步维艰。多数消费者

都对家装公司缺乏信任，但家装工序多，工

艺复杂，一点问题都不出肯定不可能。对

于家装公司，想要管好家装工程必须有一

套规范的制度，才能避免各类问题发生。

另外，业主缺乏装修经验和专业常识是陷

入家装信任危机的一个重要原因，只有多

了解家装细节和常识，尽量选择管理规范

的公司，才能避免落入防不胜防的家装“陷

阱”。

北京：
“京七条”后
暂停高价房预售

继北京市发布“京七条”后（将加快发

展自住型商品住房，套型建筑面积以90

平方米以下为主，销售均价比同时段同品

质商品住房低30%左右。），面对飞速上涨

的房价，北京又传出年底前对单价4万元

以上的新房暂停预售证的发放。

业内人士表示，虽然北京市完成年

初制定的“保持房价基本稳定”承诺已经

不太现实，但这样做至少账面上不会那

么难堪。据国家统计局公布数据显示，

截至9月，百城房价中房价最高的城市

是北京，平均每平方米30497元。

上海：
二套房首付比例
提至七成

上海市房管局11月8日发布《进一

步严格执行国家房地产市场调控政策相

关措施》。措施表示，将进一步严格执行

差别化的住房信贷政策。

根据该措施，对居民家庭向商业银

行贷款购买第二套住房的，其首付款比

例从不得低于60%提高至不得低于70%

及以上。另外，对于非本市户籍居民家

庭购房缴纳税收或社保费年限，从能提

供自购房之日起算的前2年内在本市累

计缴纳1年以上，调整为能提供自购房

之日起算的前3年内在本市累计缴纳2

年以上。

广州：
传“穗N条”已形成
或提高二套房贷首付

10月11日，深圳市房地产宏观调控

领导小组联席会议公布“深八条”。

10月23日，北京市住建委发布“京

七条”。

11月8日，上海市房管局发布“沪七条”。

近日，北京、上海、深圳相继出台调

控政策，业界戏称“三缺一”局面已形成。

日前，广州市国土房管局相关人士

回应“广州何时跟进”的咨询时表示“‘穗

N’已经形成，但需待市政府审批。”至于

具体有哪些新的调控措施，目前不方便

透露。

有关媒体援引广州房产界资深人士

的消息称，国土房管局曾数次邀约专家

座谈，商谈关于楼市调控的方案举措。

广州可能会针对大面积的户型来调控，

或出台类似深圳提高二套房首付比例的

政策。

西安：
“十四条”出台
楼市重新洗牌

西安市出台《关于进一步加强房地

产市场监管规范商品房预售行为的通

知》，严控预售证监管，被业内称为“西安

十四条”。

“新政”规定，未取得预售证项目不得

对外开放销售场所；销售人员须持证上

岗；对于商品房预售活动中出现的违法违

规行为，一经查实，将依法严肃查处，并通

报国土、规划等有关部门，依照有关规定

暂停新购置土地及其他经营活动。

家装公司与业主上演“宫心计”
作为装修甲方，每个装修过
的业主可能都历经“九九八十一
难”才修成正果，而作为乙方，长
期与装修打交道的业内人士们，
也有一肚子“苦水”不吐不快。本
着兼听则明的原则，在早前业主
“吐槽”家装界中的“五仁月饼”
后，我们现在也来听听家装从业
人员们的心声，细观业主和家装
公司间剪不断理还乱的关系。

“我们家 100 平方米，装修一下要多少

钱？”这可能是家装公司人员最难回答的一个

问题。

某品牌家装公司一客服人员告诉记者，

曾经有一位业主最初选择了他们公司，在设

计师与业主沟通完后，业主交了定金，等设计

图和报价都出来后，业主却反悔了。原来，这

位业主装修面积180多平方米，该公司报价

全包18万元左右，而业主去了另一家公司咨

询后，对方全包报价不到6万元，业主表示非

退单不可。这位客服无奈道：“不同家装公司

的设计、工艺、用材都会影响到装修的整体价

格。而许多消费者在选装饰公司时，都是只

看重价格，让家装公司凭空报价，然而其‘货

比三家’之后，首先想到的也是将价格砍到最

低。”

点评：对此，记者提醒广大装修的业主，
做装修就和购买其他东西一样，一分钱一分

货。在选择家装公司切不可盲目只考虑其报

价，“低价套头”现象在行业内屡禁不止，消费

谨防因小钱失大钱。

“甲方虐我千百遍，我待甲方如初恋”这

句话用来形容装修设计师们的工作境况也不

为过。作为家装灵魂工程师，设计师们在装

修中贯穿始终，他们最怕的莫过于有“选择综

合征”的业主。

欧式还是中式，这是个问题；低调还是

奢华，这也是个问题；听设计师的还是听自

己的，这还是个问题。一位久经装修战场的

设计师告诉记者，他曾经服务过一位业主，

非常纠结，大到风格选择小到软装配饰，在

征求过各种亲友团的意见后都无法决定，设

计师只能做出多种方案任其选择，甚至在施

工开始后，业主仍一度无法确定最终的装修

风格。

点评：都说每一位设计师背后都有一位
指点的业主。其实，业主买房不容易装修自

然马虎不得，当自己拿不准主意时，还是听听

设计师的专业意见吧。

在装修施工中，与业主朝夕相对的装修

工人们也有“难言之隐”。一位从事装修多

年的黄师傅告诉记者，很多业主都无法完全

信任装修工人，更有甚者，工人提出任何意

见做任何事，他都觉得是在“害”他。他曾

经碰到这样一位业主，在补砖时，由于业主

不在现场，装修工人代为签收了，所有发货

证明与发票俱全，但业主始终认为工人以次

充好，调换了厂家发来的正品，最后不得

已，工人只得将未拆封的砖如数退回厂家，

由厂家重新发货，这一折腾，工期也延误了

不少。

点评：家装公司参差不齐，消费者对工
人不信任在所难免，很多业主恨不得全天候

守在工地才放心。但既然选择了家装公司，

业主也应当给予一定的信任，对于家装公司

提出的一些专业性意见应当予以考虑。

“认钱不认质”型业主

“选择综合征”型业主

“被害妄想症”型业主

装修信任危机如何破局？

一周楼市快讯

生活在瑞安这个喧闹的城市，每个人

都在忙碌匆匆，有许多风景总是因此而被

遗忘。唯有经典才得以被人们记住。其中

法式的经典，源自它基于对理想情景的考

虑，线条鲜明，凹凸有致，颜色稳重大

气，每一个细节都精雕细琢，处处彰显历

史的痕迹与浑厚的文化底蕴。

大诚·外滩香颂作为大诚地产法式建
筑代表之作，借鉴了欧洲文艺复兴时期

建筑精髓，经典的三段式构图，追求整

体恢弘与庄重：石材基座浑厚大气，外

立面简洁大方，线条装饰感强；采用

“四坡两折”的孟莎式屋顶，这种设计形

式影响了法国第二帝国时期的建筑风

格，进入其中恍如走进了18世纪的某个

宫廷场景。

该项目本着对筑品精益求精的追求，

将法式建筑与园林完美融合，倾情打造社

区三大主题法式园林，通过中央景观轴，

营造出景观中心大气而震撼，宅间优美而

舒适的景观特色。建筑组团之间以手工石

雕、喷泉、植坛、廊架等各类景观小品演

绎风情迥异的景观氛围，与建筑相映生

辉。生活于此，再无别处。

据了解，大诚·外滩香颂生活体验季
即将开启，详询售楼中心。

（陈艳）

大诚·外滩香颂六大价值解读之建筑：
纯法式精品，打造可以居住的艺术品

江南物流园区发展如何？

高峰论坛谈畅想


