
有报道显示，2013年淘宝网农产品交

易商家数量已达到了100万家，近三年交易

额从30多亿元增加到近500亿元。交易额

的逐年猛增，显示出农产品电商模式的巨大

潜力。

对于瑞安来说，农特产品资源丰富，品

种多、品牌多，拥有一定的农产品网销基础，

但农村电子商务刚刚起步，农业企业发展电

商意识薄弱，技术欠缺。为推动电子商务进

农村驶入发展快车道，我市今年将针对农村

电子商务发展现状，展开农村电子商务培育

工程。

据市商务局党组副书记胡晓秋介绍，鉴于

当前很多农户对电商仍不了解、知识欠缺的情

况，该局将联合市委组织部，对全市1000名村

干部、大学生“村官”和50家农民专业合作社、

农业龙头企业负责人进行电商培训。通过资

金补助和基础知识培训等方式，普及入网知

识，提高运用网络能力，帮助农户应用电子商

务拓展市场。“去年，我们组织培训活动在农村

远程教育网上播放了丽水遂昌的电商模式，全

市约2万人参加学习后，表现出浓厚的兴趣。”

胡晓秋说，今年将提高培训质量和针对性。

另外，市商务局也将与市农办、团市委

合作，对我市农村电子商务企业展开市场调

研，扶持一批有一定基础、发展潜力大的龙

头企业。“我们计划扶持10家农民专业合作

社、农业龙头企业和第三方平台开展电子商

务业务，现在已进入前期调研阶段。”

“要发展农村电商，偏远山区的物流配

送体系也亟待提升，使高楼、湖岭的农产品

快速畅通地送达城市。”胡晓秋表示，未来我

市将结合新型城镇化与农业现代化工作，加

大信息化基础设施建设力度，发展适合农产

品特点的农村现代物流配送体系。通过网

络平台嫁接各种服务于农村的资源，拓展农

村信息服务业务。结合“万村千乡”工程，完

善网络代购，逐步推进电子商务服务网络向

农产品批发市场、中介组织及经营农户延

伸，并开展同城配送。
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林志寅：我市发展农业网络经济具有良
好的“政策”天时和“基础”地利，关键需要扶

持发展孵化、整合我市农业网络经济的机

构，发挥好“人和”要素。

对此，建议我市建立农特产网络经济总

部，可以通过这个平台对我市农特产进行整

合、包装，通过线上线下相结合，自主品牌和

集体商标相结合，合作经济与虚拟经济相结

合，通过营销渠道电子商务化，实行B2C直

接到户销售，减少中间环节，扩大交易覆盖

面，让农产品电子商务实现生产者与消费者

对接，着力化解小生产与大市场的矛盾。

网友“少儿大患”：如今网上如“褚橙”、
“柳桃”、“潘苹果”等品牌水果都卖得很火。

借助名人效应，各位商界大佬在农业网销领

域发起进攻。这也给了我们新的思路——

打响品牌成为农村电子商务的关键因素之

一。依靠优秀的电商品牌，推广优质的农特

产品，并注入一定的品牌内涵，可以增加农

特产品的附加值，从而实现溢价。

网友“风铃叮当2013”：对于农村电子
商务发展，其他地区已经为我们提供了许多

成功的例子。像丽水的遂昌，原本是山多地

少区位优势不明显的小县，通过结合政府、

协会、市场的力量，形成了上下联动的发展

模式。还有江苏的沙集，通过农户自发地使

用市场化的电子商务交易平台，直接对接市

场，并带动制造及其他配套产业发展。瑞安

发展农村电商，要根据自身特点、资源进行

挖掘，走出自己的路子来。

[ ]
一根网线，一台电脑，把买家和

卖家连在了一起。电子商务的神奇
魔力，给了新时代农民新思路和新启
发。过去田头耕作、苦于销售的他
们，尝试着通过电子商务，拓宽本土
农特产品销售渠道，实现增收致富。

今年，我市将农村电子商务培育工程列入十大民生实事工程，扶持10家农民专
业合作社、农业龙头企业和第三方平台开展电子商务业务等一系列举措，将助力电
子商务进农村驶入快车道。
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农村电商

■记者项乐茹实习生卢奕铨/文 见习记者陈立波/图

今年
怎么走？
扶持10家农民专业合作社、
农业龙头企业发展电商业务

[试水]
农产品网销的电商试验

[现状]
电商进农村遭遇难题多

[声音]
盼农村电子商务开花结果

凌晨6时，家住东山街道的种植户

熊小林早早起床，他要将昨天从田里采

摘的100公斤油冬菜运送至瑞安好派多

网上菜场的配菜仓库。熊小林成为该网

上菜场的供货商后，蔬菜收购价普遍比

市场价高了10%。“像油冬菜，市场里

收购价每公斤10元，这里12元，还让

我多了一条销售渠道。”

熊小林口中的好派多网上菜场，是

我市本土的一家销售蔬菜、农产品的电

商网站。湖岭牛肉、马屿的蔬菜草莓、

东山渔港码头的海鲜⋯⋯在这里，市民

可以轻松购买到来自瑞安各地的新鲜农

产品。据“好派多”负责人吴仕伟介

绍，网上菜场于去年4月份正式上线，

已与十余家本土农业合作社、种植户形

成了供货合作关系。

“农产品网销的最大优势在于订单

化模式，帮助农户打开了销路，一定程

度上解决了农产品滞销问题。”吴仕伟

解释，当前农户最大的烦恼就是滞销。

由于农户常年扎根田头 ，对市场的信息

不对称，一旦采摘量多于需求量，就会

造成产品滞销，导致损失和浪费。

而借助电子商务平台的数据反馈，

吴仕伟的团队可以制定出相应的订单计

划，向农户们进货。农户们可以根据订

单量按需采摘、生产，从而防止农产品

滞销。

目前，运营已 8 个多月的“好派

多”网上菜场已有注册会员6000余名，

日均订单量 200 余单，日销售额 3 万

元，总销售额突破800万元。“农业与电

子商务相结合，能带动整个农产品产业

链的发展，为农户们找到新的出路。”

看好农村电商的发展潜力，吴仕伟计划

进一步扩大规模，与更多的农户开展合

作。

农村是电子商务的最后一块处女地，它

的巨大潜力越来越得到普通农户们的关

注。但正准备进军电商的农户们，也遇到了

层层考验和困惑。

顺泰毛芋合作社负责人林志寅就是其中

一位。头脑活络的他，搞过农家乐，组过蔬菜

联盟，也早就瞄上了电子商务这块蛋糕。

早在几年前，看好电商的发展趋势，林

志寅联系上阿里巴巴，想要进驻销售农产

品。可阿里巴巴提出的“门槛”让他望而却

步：“他们要求合作社的产值规模达到百万

元以上，而我们当时只能做到几十万元。”

从阿里巴巴平台进驻电商的途径被

堵，摆在林志寅面前的还有物流成本问

题。“我们量太少，没有物流公司肯合作，一

单单送到马屿镇中心的快递公司，配送成

本太高。”不给力的物流成为电商进农村绕

不开的难关，农产品保鲜问题也困扰着大

部分农户。

前不久，林志寅与温州一家电子商务公

司达成合作意向。由该公司负责开发网站

和微信平台，搭建网销渠道。届时可实现手

机点点，就能下订单发货。“这只是迈出了第

一步，如果物流配送等问题不解决，我们还

是只能小规模发货，难成气候。”林志寅说。

同样的困惑，不少农户们都遭遇过。记

者在采访中了解到，相比可半加工的农特产

品，新鲜的农作物搬上网络的难度更大。另

外，电商人才的欠缺、相关技术的培训，以及

农户们意识观念的更新和转变，都是目前我

市电商进农村亟需解决的问题。“目前瑞安

很多农户都形成了合作社，扩大生产规模却

没有扩大销售规模，只顾做大忽视做强。”吴

仕伟说。

[举措]
开展农村电商培育工程

法国拉法特原瓶装进口葡萄酒，价位每瓶在139元至1588元之间，购

买10箱送10箱，购买20箱送30箱，多买多送。凡是购买10箱起均有一

次抽奖机会，100%的中奖机会。最低奖项价值500元，最高奖项价值

3000元。欢迎订购！

活动时间：2014年1月25日至2月15日止

订购热线：66800001 18867758919

订购地址：1. 瑞安市阳光北路228号（阳光大酒店斜对面）

2. 瑞安塘下临新路 69号

好消息——拉法特酒业隆重推出

两位市民正在网上挑选购蔬菜两位市民正在网上挑选购蔬菜


