
拓展更多电商渠道

陈勇陈勇
温州香海食品温州香海食品
有限公司副总经理有限公司副总经理

踏入马年新春的陈勇马不

停蹄和同事商讨新一年的公司

营销战略。“电商业务要进一步

拓宽。”陈勇说，去年香海电商销

售额同比增长超过40%，今年也

要完成这个目标。

今年，香海即将在渠道建设

上有所突破。陈勇说，目前香海

除了出口内销外，电商销售渠道

以天猫商城、淘宝代理为主。而

今年，他们准备入驻更多的电商

渠道，如一号店、京东商城等平

台。“入驻京东的事情已经谈得

差不多了，预计将在 3 月份考虑

上线。在新品研发上，我们将考

虑开发更多‘全国性’的产品，更

符合大众口味。”陈勇说。

另外，香海也在利用互联网

渠道开展品牌建设。“与关注的受

众密切互动，保持用户黏度，且今

年还考虑利用微信为客户提供更

多的服务。”陈勇说，微营销可以

作为一种赚口碑的宣传手段，最

终的销售实现还得靠网店。

运营好每家电商店铺

王磊王磊
市睿宝电子商务市睿宝电子商务
有限公司总经理有限公司总经理

“春节刚过，由于快递停运等

原因，店铺流量、数据还在慢慢上

升阶段，这两天准备推出一些新

款产品冲一下人气。”王磊于去年

成立市睿宝电子商务公司，主要

业务为自主品牌、代理品牌商品

的互联网渠道销售，为传统企业

转型进入互联网销售平台提供咨

询、策划及资源整合服务。

“今年不准备承接新的业

务，先把这三家企业网店经营

好。”去年，“睿宝”与我市万事

好服饰等三家传统企业“牵手”

展开合作，为他们提供电商运

营服务。“瑞安的产业链完整，

发展电商的基础很好，就是缺

乏电商专业人才。”王磊说，去

年我市一系列政策的出台，释

放了加大支持发展网络经济的

积极信号，接下来他们要进一

步引进、培养电商人才，相信未

来大有可为。

线上线下全布局

林学凑林学凑
奥光动漫集团奥光动漫集团
有限公司董事长有限公司董事长

“今年在保持电商销售增长

势头的同时，要不断提升品牌核

心竞争力，开拓益智类玩具的线

下渠道。”在林学凑看来，今年奥

光将重点放在打开线下渠道，提

高产品附加值，开拓动漫和早教

市场。

过去几年，奥光通过电子商

务完成“华丽转身”的第一步，稳

坐天猫等平台木制玩具类销量

的“第一把交椅”。“我们已分别

在上海、杭州成立动漫早教的研

发公司，聘请国内早教专家做产

品顾问，将我们的益智类玩具功

能向教具、学具延伸。”林学凑透

露，今年，奥光一方面通过在全

国铺设经销商打开市场，另一方

面正谋划开设早教体验馆。“第

一家体验馆已于去年 4 月开店，

主要进行产品展示、体验和亲子

互动，接下来我们也准备在全国

铺开。”

此外，奥光正积极筹备上

市，走向资本市场。“我们计划是

上‘新三板’，为奥光未来的发展

赢取更多筹码。”林学凑说。

[电商又一战]

问路“新三板”

陈智
浙江华尔达汽车空
调有限公司董事长

几天前，当人们还沉醉在新

年的氛围中时,华尔达汽车空调

与方正证券签订“新三板”挂牌

服务协议，这意味着企业离成功

挂牌“新三板”更近了一步，也取

得了今年的“开门红”。

近年来，华尔达不断注重技

术和管理创新，并在转型升级方

面取得明显成效，已具备拥有年

产 150 万台以上汽车热交换产

品的生产能力，也促进企业走近

资本市场道路。

去年 8 月，当方正证券向科

技部门征询优质企业挂牌“新三

板”事宜，因科技和技术创新等

优异成绩，科技部门择优推荐了

华尔达汽车空调。

其实，除了技术改造、管理

创新等工作外，挂牌“新三板”成

为企业重要的战略机遇期。“我

们计划在今年 5 月底前完成股

份制改造，力争在 9 月至 10 月

挂牌成功。”陈智说，若成功挂

牌、融资成功，或许可以为身边

的中小企业起借鉴和示范作用。

把握企业新的战略机遇期，

登入“新三板”只是一个新平

台。“企业若同步发展，转型升级

是关键，科技创新是动力，未来

希望能转板上市。”陈智说。

进军家居制造业

伍洪国伍洪国
市新特马家居市新特马家居
有限公司总经理有限公司总经理

马年上班第一周，伍洪国就

忙着新厂房的审批手续以及厂

房内部构造的设计。他投资建

设的“新特马家居厂房项目”已

于年前顺利在阁巷高新技术园

区落地，今年下半年开工建设。

“投建新厂房，既为扩大产

能，也为进军家居制造业。”伍洪

国介绍，他投建的新厂房占地 3

万多平方米，预计总投资额超 2

亿元，将建成以乳胶家居制造业

为主的家居制造厂房，生产乳胶

床垫、乳胶枕头等新型绿色环保

家居产品。伍洪国说，预计新厂

房将于明年下半年建成，他还计

划更新一批设备，提高生产能

力。

“我是瑞安人，也是时候为

家乡的发展做点贡献了。”伍洪

国目前分别在温州、广东有生产

基地，常年在外地打拼。新厂房

项目也是他回归的实践步伐。

[投资再出手]
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“我公司历时 16 年

研发的中药产品——养

阴通脑颗粒很快就可面

世了，以临床研究来看，

治愈率达 65.43%，我都

迫不及待想要看看这药

上 市 后 的 市 场 反 映 了

……”讲起公司研发的

新产品，张永顺滔滔不

绝。

乾盛康药业前身是

浙江瑞安康芙娅保健用

品有限公司。如今，公

司已逐步完成从劳动密

集型企业向现代中药企

业的华丽转型。去年，

科技部公布2013年立项

项目，该公司的“治疗缺

血性中风中药新药——

养阴通脑颗粒的研发”

项目榜上有名，获得“科

技型中小企业技术创新

基金”支持。据悉，养阴

通脑颗粒的研发成为温

州迄今为止首个获此殊

荣的中药项目，获得无

偿资助60万元。

除了养阴通脑颗粒

外，公司治疗糖尿病的

“正脾消渴颗粒”已进入

三期临床研究，治疗慢

性肾衰竭、妇科疑难杂

症的相关药品也进入临

床前研究阶段。“新的一

年，我们将练好内功，以

创新为手段力促转型升

级，提升竞争实力。”张

永顺说。

把握商机 创新先行

七位瑞商的马年谋略
■记者 项乐茹 陈成成 首席记者 严小章

踏入马年新春，瑞商便马不停蹄地再出发，或细问家乡的投资机会，或踏足资本市场，或加快转型升级

步伐，或是紧跟技术新潮流……让我们看看这些瑞商的新年策略。

[转型迎挑战]

深耕细作迎商机

张惠龙
浙江中龙电机股份
有限公司总经理

“眼下，我们公司已

形成较为合理的产品结

构，其中，中小型电机以

市场维护为主，而微型

电机及永磁电机产品则

是企业未来的增长点。

连续几年来，企业研发

的永磁电机成为我市唯

一获国家节能补贴的工

业产品，成为行业内的

‘隐形冠军’。”说起新一

年的愿景，张惠龙很有

信心。

中龙去年实现工业

产值 1.53 亿元。难能可

贵的是，在很多企业转做

投资、房地产等回报快的

项目时，“中龙”固执地选

择坚守。“做实业并非没

有利润，只要有足够的耐

心深耕细作，不愁企业得

不到发展。”去年，“中龙”

投资 300 多万元，实施

“机器换人”工程，此举不

仅提高了生产效率、节约

了劳动成本，同时也使员

工 的 人 身 安 全 有 了 保

障。“今年我们将做好新

厂房的投入建设，扩大厂

能，提高生产效益。”眼

下，企业已拿到瑞安高新

技术产业园区50亩土地，

正在建设新厂房，预计到

2015年公司生产总值可

达2.5亿元，比2010年增

长250%。

研发新药促转型

张永顺
浙江乾盛康药业
有限公司董事长


