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掌握“价格底线”:虽然车商没有在展厅或车上明确标出车展优惠价，
但对于有意向购车的客户，商家会以向上一级申请为由给出优惠价。

此外，还可以提出送一些脚垫、挡泥板、香水座、头枕、抱枕之类的礼

品。为了促成交易，商家往往也会答应。

优惠价值算清楚:一般来说，车展是汽车优惠的集中“爆发”。即使一些
由于货源紧缺而处于加价或者长时间等车状态的汽车，也会在车展上有减少

加价幅度或者缩短等车时间的措施。所以，优惠没有疑问，在同级别两个或

者多个车型的对比中，看哪个优惠更实惠。

价格优惠很明白，一比就知道。问题在于，有的车只有送礼包的优惠或

者既有现金优惠，又有礼包优惠。这样，我们关键就看礼包的价值。

订车要签详细合同:作为消费者是否该相信这是车展上的最大优惠呢？
这时，销售顾问就会说，保证这是车展上的最大优惠了，你可先交钱订车，

之后再去车展上看车。对此，有业内人士提醒，如果你在车展前看中某款

车，只因价格一时谈不拢，在商家口头承诺给到车展上的优惠时，你完全可

交钱先订车。但要在订车合同上注明：以当时车展的最大优惠价结算提车，

如果给不到车展上的优惠可退订。

本周末干啥？当然是体育中心逛春季车展啦

优惠多多，心动不如行动
3月29日至3月30日，2014年瑞安日报春季车展将在市体育中心举办。消息发布以来，不

少读者致电本报询问相关情况，经销商们也提前就此次车展的促销优惠进行精心策划，希望让

消费者在这两天能享受到最优惠的价格、最舒心的体验。

选车是买车的第一步，也是最耗费

精力的一步。虽然各品牌的 4S 店很

多，但要在众多的品牌中选择一款合适

的车型，在众多经销店中选择一个最恰

当的价格，还是有困难的。

而车展的优势就在于它将一些人气

品牌的经典车型汇集到一起，用最直观

的方式来展示各车型的特点，简化了购

车中繁杂的比较过程，免去了奔走于各

4S店之间的劳苦。

3月是每年车市第一个销售旺季，

也是一年之中为数不多的购车黄金季，

各经销商都会铆足了劲在“黄金月”拼

搏一把：拿出满满的诚意，推出令人心

动的价格。这次也不例外，汇集30余

个主流品牌的车展绝对会是今年春季最

让人心动的一场购车盛宴，无论你最近

是否有购车计划，都非常值得关注。

除此之外，车展购车的另一个好处

就是放心。本次车展将实现选车、购

买、保障“一条龙”，在车展现场购

车，完全零负担。有购车意向的读者可

以从本报汽车微信公众平台“瑞安日报

车友汇”（微信号：rarbcyh）上获取具

有参考价值的相关资讯。

优惠力度大小向来是各届车展

的看点之一，本次车展的优惠措施

同样也是多种多样。

如三菱各款经典车型都有不同程

度的优惠空间：东南V3菱悦2014款

风采版首发上市，限量版特供6.98万

元；东南V5菱致、V6菱仕车展定车

即送8000元豪礼；翼神最高优惠2

万元。

广汽丰田凯美瑞超低首付只需

5.98万元，大型豪华城市SUV新汉

兰达特价23.88万元。现场订车可参

加大抽奖活动，送进口红酒、汽车加

油卡等多种礼品。同时还推出买车送

“车”活动，购车可获送自行车一辆

（仅限展前来电客户）。

记者还了解到，现在在温州品

致4S店购买观致车型没有优惠，而

在车展期间订车的消费者，即可获

赠4280的大礼包（3000的贴膜包括

前挡，1280的美容券）；沃尔沃凯和

店还表示，当天会推出几款指定车

型的限量特价车。

为了此次车展，各家经销商都

“大出血”。为了能给购车者们更多

惊喜，多家经销商还准备在车展当

天再公布自家的优惠措施，到时你

可能不经意间就能发现一个又一个

惊喜，请拭目以待。

在车展过程中，各项互动活动

是必不可少的。本次车展，主办方

将在现场给逛展的市民送大礼。现

场关注“瑞安日报车友汇”微信平

台并转发至朋友圈的市民，可到组

委会领取精美礼品一份，数量有

限，先到先得。

同时，现场还将举办车模摄影

大赛，现场的观展者不分男女老

少，每个人都可以自己来当车模，

拍下你和喜爱的车在一起的图片，

就有机会获得礼品一份。

闲庭信步逛车展

轻轻松松享优惠

现场礼品拿不停

车展淘车窍门

提前做好功课：目前汽车市场的车型产品越来越丰富，常令消费者感到眼
花缭乱，甚至被销售顾问或亲朋好友牵着鼻子走。怎样才能让自己的选车过

程更加理性，尤其是在这满眼是车的车展上，不因一时的冲动而后悔呢？

明确购车目标：首先，要明白购车的真正用途是什么。是为了上下班代步
和周末家庭出游，还是商业用途？用途不同，选择的风格也不相同，甚至大相

径庭。第一种以经济实惠、驾控方便为主；第二种要兼顾车辆外形稳重和使用

经济性。在买两厢还是三厢的选择上，可以考虑这两种车的基本特点：一般认

为，两厢车比较时尚，停车比较容易；而三厢车比较正统，比较符合个性保守的

市民“有头有尾”的中庸思想。

确定车型：目前汽车市场的主要车型种类有轿车、SUV、MPV、跨界车等，
而每种车型的风格也明显不同，你可以在自己喜欢的车型中进行再细化的选

择。通常来讲，德系车注重先进技术，但价格往往高于同级车；日系车型，最出

彩的是生产工艺的精细化以及车型的均衡性，符合务实消费者的审美；韩系车

配置丰富、质量稳定、综合使用成本较合理；本土品牌在同级车中往往拥有更

好的价格优势。

划定预算范围：不同的定位决定了汽车不同的价位。明确购车目的后，要
拟定好购车的整体预算，而且这个预算需要将各项开支计划得越详细越好。

这样不仅可以缩小选择范围，而且不会因为随意购车造成费用大幅超标。

选车篇

购车篇
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