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羽绒被、蚕丝被定制重新红火

传统定制手艺也要创品牌

速读区 尽管眼下是定制被子的淡季，但记者近日来到位于解放中路这家羽绒被定制店时，店主吴涛仍非常忙碌，他要趁
着这段闲瑕时间，把旺季所需的被子内衬做出来。“每年农历八月到次年三四月都是定制被子的旺季，生意好时，店里
每个月定制、翻新的羽绒被、蚕丝被达200多条。”吴涛说，被子定制重新红火了。
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■记者 陈成成

店铺：羽绒被、蚕丝被定制

店（解放中路221号）

手艺人：吴涛

老行当新生意经：老手艺也

要创品牌

看完报道，你是不是也有定床羽绒被或蚕丝被孝敬爸

妈的冲动呢？刷刷本报的“二维码”——留电话号码并留言

“定制被子”，吴涛店里为瑞报读者设置专门优惠，定制一床

羽绒被或蚕丝被，店家就送一对枕头或一床空调被。

刷刷本报的二维码，
省到就是赚到

消费者放心，
商家才能赚钱

羽绒被定制在瑞安兴起已

有30余年历史。“我的手艺是妈

妈手把手教的。”吴涛说，上世纪

90 年代，曾在丽水羽绒被厂就

职的吴涛母亲退休后在外地开

了家羽绒被定制店，生意不错；

随后，吴涛也在市区解放中路开

了店。

那时人们定制羽绒被，多

是认为实惠。“羽绒被刚兴起时

很贵的，专卖店要七八百元一

床，在那个年代算是‘奢侈

品’了，而定制一床差不多比

店里要便宜一半呢。”吴涛说，

到2000年后，定制被的生意又

差了点，那时经济条件好转，

且市面上出现了更多品牌的概

念被，如亲肤被、养颜被等，

消费者有了更多的选择，只有

一些老年人舍不得丢掉旧羽绒

被，每隔几年将旧被送店里翻

新一下继续使用。

而最近几年频现的黑心棉、

黑心羽绒事件，又让消费者青睐

起定制被子。用他们的话来说：

“定制被子不仅仅看中价格相对

便宜，更重要的是，能够全程看

到制被过程，也可根据需要挑选

不同价位的材质。”吴涛的一位

老主顾去年定制了几床羽绒被，

还把制作羽绒被的全过程拍下

来，传给亲戚朋友看，随后，他

的亲友也成了吴涛的客户。

“消费者放心，我们才能

赚到钱。”吴涛说。

定制被PK品牌被：质量更好，价位更低

定制羽绒被看起来容易，

实际上是门技术活儿。第一

步是选取羽绒。吴涛店里有

各种档次的鹅绒、羽绒，价位

每公斤 400 至 1200 多元不

等，以一床 1.8 米的羽绒被为

例，大约需要 1.25 公斤羽绒。

选好羽绒后，接下来就把羽绒

充进内衬里，均匀地铺平，这

一步最考验耐心，要放匀，不

能出现中间厚、两边少的情

形；铺匀后，接下来就是打横

格、竖格。整套程序看着简

单，做起来却却并不容易，因

为一床羽绒要均匀地铺开，且

固定，是很讲究技术的，只有

经验老到的师傅，才能将被子

做得整齐又美观。

吴涛的店连个正经的店

名都没取，他说生意是实实在

在做出来的。“我们店里都是

老主顾，大多是由老顾客带新

顾客，积累的顾客群。”吴涛

说。去年，有家宾馆经人介

绍，一下就定制了200多床羽

绒被，拿到货品时，那位负责

人连连称赞：“无论手感还是

样式，一点也不比大品牌的羽

绒被差呢。”还有很多客户则

是把家里的旧羽绒被拿来翻

新，“其实羽绒被是蛮耐用的，

一床好的羽绒被起码可以用

十几、二十年，如果感觉羽绒

被旧了，拿来一翻新，就跟新

的一样。”

除了中老年人，许多妈妈

也会打听着找来为女儿买被

子办嫁妆，为了确保质量，许

多妈妈都要亲自挑选羽绒或

蚕丝，盯着师傅做完被子才肯

离去。

吴涛说，他们店里的羽绒

跟一些知名品牌羽绒服、羽绒

被的材质是一样的，这也是他

家 老 客 越 来 越 多 的 原 因 之

一。“现在商场、家纺店卖的都

是相对高档的产品，他们的成

本高，售价自然不菲，我们只

能靠质量和价格与家纺店里

的品牌产品竞争。”吴涛说。

而说到价格，自然是定制

的更为实惠。以定制一床1.8

米的羽绒被为例，价格约700

至 2000 多元不等，比市面上

同等级的羽绒被约便宜一半。

另外，花200多元翻新被子，就

跟全新的一样了。

眼瞅着小店的客户群越

来越多，吴涛心里有很多想

法。他打算再在安阳开一家

分店。“有不少客户反映，他们

住在安阳来老城区不方便，所

以我想在安阳开家店，方便客

户”，吴涛说。他还想注册一

个商标，把自己的羽绒被做出

品牌。当然，网店也是他正在

努力的方向，“网店已经开起

来了，我们还要充实一些内

容，比如制作羽绒被的视频

等，这样与顾客交流就更方便

了”。对于前景，吴涛很有信

心。

股票

看多
上海证券：
技术上，昨日大盘受上方中

期30日均线和60日均线压制出

现小幅回调，但是下方5日、10

日、20日均线三线向上粘合形成

金叉。目前大盘处于攻坚战阶

段，在没有重大利好支撑的情况

下，2050点位置还将承受较大的

解套盘抛压。建议投资者短期

观望为主，看大盘是否能有效突

破2050点关键点位。

期货

浙商期货：
周二国内商品期市除煤焦钢

品种横盘调整、勉强收涨外，其

他品种均出现不同程度的下跌，

其中农产品豆粕和菜粕深度回

调，菜粕1505合约更是跌停，建

议多单离场观望。塑料高位回

落，下游农膜需求延续弱势，后

市供应压力较大，空单可适时介

入。天胶延续远强近弱的格局，

1409合约重新试探5日均线支

撑，量能不足，短线操作。

（分析师观点仅供参考，

不构成投资建议）

（严小章）

昨日沪指低开，在蓝宝

石、世界杯等题材股拉升下，

股指小幅回升翻红，午后开

盘，新疆本地股全线爆发，并

带动西藏板块等题材股走高，

但由于量能萎缩，沪指冲高回

落，直至收盘维持小幅震荡态

势。截至收盘，沪指报

2034.56点，跌幅0.34%；

深成指报7260.12点，跌幅

0.21%。

沪深300股指期货主力

1406合约报收2142.2点，

下跌2.6点，跌幅为0.12%。

吴涛正在制作被子
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文明家风 和谐家庭
庆“六一”亲子游园活动与您相约市府广场

为隆重庆祝第65个“六一”国际儿童节，

推进“十二五”儿童发展规划实施，倡导文明家

风建设，弘扬社会主义核心价值观，为广大儿

童健康成长营造和谐的家庭和社会环境，在

“六一”儿童节来临之际，特举办“文明家风 和

谐家庭”亲子游园活动。

一、活动时间：5月31日（9:00-15:00）
二、活动地点：瑞安市府广场

三、活动项目

（1）“阅读童年，好书相伴”读书推广活动

（2）瑞安方言歌谣书籍义卖活动

（3）木活字印刷展示

（4）20个亲子游戏游园会

四、亲子游园会活动规则
每个家庭（至少由 1 位儿童、1 位大人组

成,儿童需在5岁以上、14岁以下方可进行亲

子游戏）到活动现场登记处登记后领取一张游

园活动卡。该卡上有20个亲子游园项目,每

个项目难易度不同，可根据难易度挑选项目游

玩，完成一个游戏后可获得该项目的一个小印

章，根据印章数量可兑换不同礼品。

五、游园活动须知
1.游园期间，请家长务必自己带好孩子，

不要让孩子离开自己的视线，确保孩子安全；

2.所有参加人员凭游戏卡进入游戏区域，

并按活动规则进行游戏，并遵守活动场所纪

律，一切听从指挥；

3.家长必须和孩子一起参加游戏，时刻关

注孩子的安全，如有突发状况应及时告知工作

人员；

4.游园活动场内禁止吸烟；

5.请保管好游园卡、丢失不补；

6.家长应对孩子做好未尽事宜的安全工

作；

7. 活动当天市府广场严禁停车，请步行

入场。


