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速读区 当下，电商产业作为“一号新产业”正迅速发展，这让不少银行将目光投向这里。我市多家银
行开始试水布局“电商贷”，让此前无缘银行信贷的小微电商企业、个人也能获得融资，开拓电商小
微金融市场。

■记者 项乐茹

本报讯 （记者 项乐茹）

我市有望通过启动信贷文化建

设年活动，建立一套规范高效

的信贷业务管理机制。这是前

日我市银监办召开银行业信贷

文化建设年活动动员大会上透

露的。

近年来，随着银行司法诉

讼案件不断增多，银行信贷操

作不规范、制度执行不到位问

题持续暴露，这类问题不仅影

响司法处置效率，造成不良处

置困难，而且侵蚀信贷合规文

化肌体，不利于银行业持久健

康发展。为进一步强化信贷合

规操作，防范信用风险，夯实

信贷合规文化基石，市银监办

组织我市银行业启动信贷文化

建设。

据悉，此次信贷文化建设

年分为动员辅导、自查自纠、

总结评价三阶段进行，全市各

银行机构将认真组织学习和梳

理有关信贷政策法规，依法合

规经营，正确处理业务发展和

风险防范关系。

银行业布局电商小微贷

款，也被视为反击互联网电商

小微贷的一个动作。事实上，

不少银行已经跨界开出电商平

台和互联网企业抢饭碗，不局

限于提供贷款产品，而探索一

种电商模式与金融服务相结

合的互联网金融模式。

建设银行推出的“善融商务”

平台已经悄然上线。据介绍，“善

融商务”既像其他电商一样出售

各种商品，又提供个人小额贷款、

个人质押贷款互联网金融服务。

“小微电商贷款的需求很

大，通过网络渠道可以有效降

低成本，使银行获利，同时满

足初创期的小微电商融资需

求，这是一个多赢的买卖。”陈

勇说，温州银行也正在筹备自

建网贷平台，让客户无论什么

时间地点，只要动动手机，都

可以贷款。而且，通过平台网

上结算、物流、交易等环节积

累了大量的数据，既能为银行

获取企业信息提供帮助，也可

以作为企业贷款审核的辅助

资料，降低银行与小微企业之

间的信息不对称。

无需抵押物就可贷款

我市银行业试水布局“电商贷”

以往，一些与银行申请贷款的小微电商企业
或许有过这样的经历：过高的抵押和担保条件将
企业拒之门外，过长的审批周期无法与企业资金
需求对接……

当下，电商产业作为“一号新产业”正迅速发
展，这让不少银行将目光投向这里。我市多家银
行开始试水布局“电商贷”。

小微电商的融资需求难满足
家住市区的林先生在天

猫商城经营一家副食品销售

店，他一直为店铺发展资金不

足而发愁。“去年‘双十一’前，

我急需一笔资金来扩大库存

量和宣传产品，但因为缺少固

定资产做抵押，无法从银行获

得贷款。”林先生说，银行贷款

的门槛过高，让像他这样小微

电商很难找到融资渠道。

跟林先生一样，不少在瑞

开网店的小微企业主和还处于

初创期的创业者，都面临这样

的困扰。这部分群体原本资金

实力不强，虽然网店省了店租，

但是运营成本并不低。备货、

广告宣传、活动促销等费用支

出几乎占到成本的一半。

“银行贷款，对小微电商来

说真不容易。”林先生说，就算有

了抵押物担保，银行一般需要提

前几个月开始跑手续，贷款周期

一年一贷，传统的贷款审批节奏

不能满足网店的发展需求。

我市一银行人士表示，小

微电商跑到传统银行网点申请

贷款时，碰到的主要难题是缺

少贷款抵押物，由于银行客户

经理无法判定小商家风险，只

能采用抵押贷款的形式。另

外，银行信贷期限通常比较固

定，但卖家所需资金只用一小段

时间，平摊下来融资成本太高。

“可以说，门槛高、审批程序复杂

的传统银行贷款产品，多数并

不太适合小微电商。”他说。

银行业试水布局“电商贷”
电商发展日益迅猛，这无

疑是一块丰厚的蛋糕。其实，

早在去年，不少互联网企业已

凭借自身的“平台+金融+数

据”的优势抢夺这一市场。去

年5月份，1.8万淘宝买家在短

短2小时内分享了阿里小微信

贷的3亿元淘宝信用贷款。

面对电商小微金融业务来势

凶猛，银行业也坐不住了。前不

久，记者在温州银行瑞安支行看

到，一款本土电商贷款产品“电商

贷”被推出。与以往传统贷款产品

不同，该产品可以采用信用或保证

担保的方式，凭借在淘宝或天猫个

人网店的信用评级并有一定的固

定住所或经营场所，贷款额度5至

50万元，优质商家根据网购交易

量还可提高综合授信额度。温

州银行瑞安支行公司业务部总经

理陈勇介绍，考虑到电商小微的

运营模式，他们还特别设计了循

环贷款的还款方式，若贷款金额

在50万（含）以内的，可开通循环

贷款功能，随借随还，循环使

用。据统计，一季度该行已对电

商企业发放贷款12笔，贷款余额

达2260万元。

“电商贷的创新点是不再

单纯关注客户的抵押担保方

式，而是对其现金流、信用情

况进行分析，进而确定融资额

度与实际需求是否相符，还款

来源是否充足，最后确定是否

给予信贷支持。”陈勇说。

此外，邮储银行瑞安支行

也正在酝酿推出只用信用担保

的电商贷产品。据该行三农部

经理李雪莲介绍，该行正计划

推出针对“天猫”商城从事B2C

商务的自然人或小微企业法

人，客户满足天猫商城行业排

名前 60%等条件，就能申请不

高于100万元的授信金额。

“开发电商贷款产品可以

拓宽授信产品线，扩大业务范

围，谋求银行在互联网金融领

域更大的发展空间。”李雪莲说。

跨界谋求电商金融双融合

我市启动
信贷文化
建设年活动

瑞安日报培训中心2014年暑期班招生简章
瑞安日报培训中心自成立以来，凭借优

秀的师资、先进的理念和《学周刊》、“瑞安日
报升学宝”微信公众平台、学通社等平台已
成为深受学员和家长欢迎的教育品牌项
目。在2014年暑期班中，我们将进一步扩大
师资，完善教学环境，让学生在更加精彩的
课堂中和更加轻松的氛围中得到系统的训
练，达到以优良的收效和丰厚的回报。

一、小记者写作班
（一）招收对象
喜爱新闻采访，对写作感兴趣或作文基

础薄弱的二年级至六年级的学生。
（二）培训方式
根据实际情况，采取课堂作文教学为

主，社会实践（采访、采风）为辅的方式。
（三）学员权利和待遇
1.学员在学习期间，正式成为中国人民

大学·中国少年新闻学院温州分院学员和瑞
安市学通社小记者，享受各类活动和采访的
权利和待遇。

2. 《瑞安日报》 学周刊、“瑞安日报升

学宝”微信公众平台都作为学员的创作园
地，优秀习作均可发表，让学员的作品成
为全市数十万读者共同阅读的文章，更优
秀的作品将被推荐到 《中国小记者报》 等
报刊杂志上发表。

（四）时间安排
2014年7月初至8月中旬，每周3次，课

时16节。
二、小升初语文衔接班

（一）招收对象
即将升入初中的六年级毕业生或语文

基础薄弱的初一年级学生。
（二）培训方式
采取课堂作文教学和语文阅读理解（文

言文理解、现代文理解）相结合的方式。专
项突破作文和阅读，提升语文综合素质，为
语文教学推优给力。

（三）时间安排
2014年7月初至8月中旬，每周3次，课

时16节。
三、语文阅读理解高效班

（一）招收对象

语文基础知识以及阅读能力较为薄弱
的三至六年级学生。

（二）课程目的：
1.拓展语文知识；2.提升阅读分析、理

解、概括能力；3.掌握应试方法和答题思路；
4.全面提升语文综合实力。

（三）时间安排
2014 年 7 月初至 8 月中旬，每周 3 次，课

时16节。
四、儿童美术初级班

（一）招收对象
4-8岁对美术有兴趣的儿童

（二）培训方式
由温州市美术家协会会员为教育做安

排与指导，中国美术学院毕业的老师主教。
通过传授空间、色彩与线条的简单运用，提
高儿童绘画水平与兴趣，加强儿童的绘画想
象空间。教学内容：简笔画、蜡笔画、水彩
画、水粉画。

（三）时间安排
2014年7月初至8月中旬，每周3次，课

时16节。

五、儿童美术中级班
（一）招收对象
9-12岁对美术有兴趣的学生

（二）培训方式
由温州市美术家协会会员为教育做安

排与指导，中国美术学院毕业的老师主教。
通过传授空间、色彩与线条的运用，提高学
生绘画水平，加强学生的绘画想象力和审美
意识。教学内容：简笔画、蜡笔画、水彩画、
水粉画。

（三）时间安排
2014年7月初至8月中旬，每周3次，课

时16节。
报名时间：即日起至 7 月 5 日（节假日可

电话报名），额满将提前结束报名。
报名地点：瑞安市云海花苑一期2幢1A

室
瑞安日报大楼一楼市民服务中心（安阳

新区安福路30号）
上课地点：瑞安市云海花苑一期2幢1A室
联系方式：66883918 13706688086

无需抵押物信用贷款或
保证担保

电商


