
“花明天的钱买今天的东

西”这一理念已经深入人心，购

房按揭、购车按揭已经屡见不

鲜，此次，工行引领的全方位家

居生活按揭或将成一种新的消

费吸引力。一位业内人士表示，

该模式一旦普及，可以挖掘潜在

的消费人群，刺激购买欲，促进

消费增长。

据娄小侠介绍，家居生活

“按揭”目前主要针对工行个人

住房贷款客户，随着业务发展，

今后还将扩展到更大范围人群，

而其中，年轻人是重要的目标群

体。“年轻人消费理念超前，从他

们目前的收入水平来说，也许不

具备购买高档车、高档家具、出

国旅游的能力，但是他们的学识

素质决定了对生活品质的追求，

而事业上的增长潜力意味着他

们未来一定有实力成为高品质

消费人群。”

“家家乐”刚推向市场，就引

来诸多关注。全市第一笔“家家

乐”分期付款业务于6月26日在

温州工行成功办理，授信额度30

万元。首批红星美凯龙等300户

“家家乐”商户已经加入，都可以

用分期付款的方式消费。可以

看出，作为一种新兴消费形式，

家居生活“按揭”模式已经受到

了市场的积极关注。

（通讯员李俐智）
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瑞安工行深挖年轻人家居消费潜力

“按揭”模式助力实现安居乐业梦想
现在的年轻人组建家庭绝不只有买一套房那么简单，买房后的装修、买车、买家具、办婚礼宴

席、婚庆策划、拍婚纱照、蜜月旅游，以及有了小宝宝以后的早期教育培训，哪一个环节不需要大笔

大笔花钱？以往温州人更多地习惯于购房购车按揭，而较少考虑其他生活家居方面的分期消费。

近期，中国工商银行温州分行全新推出“家家乐”信用卡消费分期业务，消费用途涵盖除购房以外

的家居装饰、购车、教育、婚庆、旅游等家庭消费方方面面，以期将“按揭”模式带入温州家庭，助力年

轻人实现安居乐业梦想。

涵盖家居消费大多领域

据了解，工行“家家乐”是依

托于信用卡的消费分期业务，面

向工行个人住房贷款客户，无需

抵押即可申请，最高可申请贷款

100 万元，贷款期限最长 36 个

月。市民申请成功后可自主在

该行指定商圈的合作商户完成

大宗消费及分期付款交易，受理

商户的范围涵盖装修公司、家居

卖场、厨卫、建材市场、婚庆公

司、影楼、汽车4S店、旅行社和教

育培训机构等。

“客户在使用‘家家乐’业务

时既可以选择消费分期，也可以

选择现金分期，但是又和普通的

信用卡消费分期以及现金分期

有所不同。”工行温州分行银行

卡中心副总经理娄小侠说。

以前常见的信用卡消费分

期只针对某一行业领域，如单一

的装修分期或者单一的旅游分

期等，而“家家乐”是综合性的，

涵盖了除购房外家居生活的多

数大宗消费领域。市民只要一

次申请成功，就可以一劳永逸地

解决家居消费问题。另外，和部

分银行已推出的现金分期业务

相比，“家家乐”的现金分期要求

有真实的消费交易为背景，大大

降低了风险，同时在分期手续费

上更为优惠。

据介绍，“家家乐”业务分期

一 年 以 上 每 月 超 低 费 率 仅

0.32%，不仅低于市面上的分期

消费和现金分期费率，也低于不

少银行理财产品收益率。工行

理财经理称，这体现了“用银行

的钱消费，用自己的钱理财”的

理念。

对年轻人颇具吸引力

“一直想贷款买车，如今

建行推出了‘车易贷’业务，

利率比普通车贷实惠，担保

手续费又有优惠，真是帮我

解决了一个大难题啊。”说起

建行新推出的“车易贷”业

务，刚买了新车的市民陈小

姐觉得非常给力。瑞安建行

马年新春隆重推出信用卡购

车 分 期 新 模 式 ——“ 车 易

贷”，具有手续简便、费用低

廉、期限灵活、方便办理四大

优点，看得见的实惠一下就

吸引了购车者的眼球。

和传统车贷相比，主要

是由建行牵头，以“团购担

保”的形式让利车主，只要客

户直接来建行网点申请办

理，省去中间环节，担保等相

关费用就可大大降低，仅担

保费用最高可省60%。

到全市建行各网点办理

“车易贷”，更可享“五大惊

喜”。

惊喜一：申办有礼，成功

办理“车易贷”和汽车卡一笔

即赠送200元加油卡；

惊喜二：幸运大奖，新办

客户可参加本周抽奖，每周

奖额一名，奖品为价值4999

元 iPhone 5S 手机一部（每

周抽奖客户少于 10 名累积

到下周抽奖）；

惊喜三：免费服务，免费

每周一次温州机场贵宾服务

（拨打0577-88095533报汽

车卡号预约）和免费代办车

辆年检（拨打 95533 以汽车

卡预约）；

惊喜四：优惠服务，享全

市150个洗车点毎周一次优

惠洗车（15元以内免费），享

加油优惠，每升优惠0.05元

（持汽车卡享受）；

惊喜五：贷款费用省

60%，真是优惠多多、惊喜多

多。

建行“车易贷”业务开办

至今，受到客户一致好评。

在此特别提醒准备买车的消

费者，要先到建行申请“车易

贷”业务，再到车行办理相关

手续，流程更方便、费用更实

惠。已经买车的消费者只需

提供新车发票以及身份证

明、资产证明等银行所需材

料，就可到全市建行各网点

申请办理“车易贷”，所有办

理“车易贷”的客户均可以享

受 到 建 行 网 点 的 贵 宾 服

务。

（通讯员 陈翔翔）

建行“车易贷”分期业务

五重惊喜实惠看得见


