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亮点一：结识车友、夏季消暑享清凉

为了让会员车友免受太阳曝晒之苦，

本 次 首 发 活 动 特 地 采 取 泳 池 派 对 的 方

式。活动所在地——“城市魔方”城市体

育俱乐部位于塘下天瑞尚城附近。目前，

该俱乐部游泳馆已对外开放，馆内共有 2

个池子，可容纳 700 多人，最深处达 1.4 米，

水质按照现行 FINA 标准设计，每 4 小时

换一次水。

亮点二：趣味游戏、赢取大奖乐不停

“我们会发放免费游泳票，沿途安排

专业人员提供摄影配套服务，现场还将举

办‘ 海 底 寻 宝 ’等 游 戏 环 节 和 游 泳 健 康

赛。”活动负责人介绍说，除了游戏和游泳

健康赛设置了丰厚的奖品，每位车友还可

凭游泳票参加终极抽奖，获奖者将有机会

获得价值上千元的免费游泳课程、洗车卡

等“福利”。

亮点三：拖家带口、呼朋唤友共参与

据了解，本次活动人性化地设置了

“带人”参与的环节，每人每车最多可带 3

人，无论您想要享受亲子美好时光，或是

和 朋 友 们 来 场 周 末 party，都 可 一 一 满

足。值得一提的是，本次活动不收取任何

形式的活动费用，快带上家人，叫上朋友

一起来参加吧！

报名通道

【活动报名】本次活动唯一报名通道

为“瑞安日报车友汇”微信公众平台（微信

号：rarbcyh），关注“瑞安日报车友汇”公

众账号后，点击下方菜单栏或发送“泳池

派对”即可获取活动信息及活动报名表，

确认参与请填写正确信息并提交。

【报名确认】报名结束后，瑞报车友会

的工作人员会在 8 月 7 日至 8 日确认车友

名单，并一一进行电话通知。

网上购车，
别顾着新鲜忘了维权

虽然网络购车操作十分简单，

但是汽车毕竟是大宗消费品，所以

在购买的时候还需格外小心。

首先，消费者要充分利用网络

资源共享的优势，多选择几家专业

网站进行信息的比较，从价格、服

务、售后、优惠等多个方面来横向

比较，最终选出令自己最满意的网

络经销商。

其次，网络信息量大有利也有

弊。利在能获得更多有价值的资

讯，弊在对于那些不太懂车的消费

者来说要理清头绪都得花很大功

夫。最好多看看已经有网络购车

经历的车主的购车心得，这样会有

很大的帮助。

此外，时刻不忘消费者维权意

识，不贪图小利，杜绝虚假信息的

危害。

最后，虽然最终结款时还是要

到当地的 4S 店做最终的确认，但

这恰恰是对消费者的一种保护，交

钱之前正好验验车，何乐而不为。

本期互动话题：
温州有两家驾校日前率全省之先试行“先培训、后付费”全新驾培模式，只要对教练不满意，可以拒绝埋单。如若温州试行成功，我市也

将会跟随实行该模式。对此，您有何看法？此举是否意味着学员能真正享受到优质培训服务？

本栏目由瑞安友谊汽车美容商行冠名，扫一扫关注“瑞安日报车友汇”，欢迎踊跃发
表观点，一经采用，将获得免费洗车体验卡一张，凭卡可享受两次免费洗车服务。

避开了价格陷阱，但售后保障、车型选择却成难题

网络购车目前尚不成熟

上期话题：网购已经渗透至

人们日常生活，就连动辄十几万

数十万的汽车也开始将销售的

触角伸向电子商务平台。近两

年，车企联合电商网络售车的消

息不断出现，消费者反响热烈，

网销成绩也远超预期。有专家

称网上卖车或终结 4S 模式，您对

此有何看法？网络卖车果真是

不可逆转的市场趋势吗？

“限量版发售”、“新车首发”、“高配车

型”⋯⋯在一些购物网站上，许多汽车品

牌的营销活动随处可见。

以天猫为例，2013 年“双 11”期间共

计卖出 1.07 万辆汽车。而除“天猫”之外，

其他购物类网站及汽车门户网站的汽车

销售量也大幅走高。

记者注意到，目前开设网店的汽车销

售商主要有两种类型：一类是由汽车厂家

直接开设的网络旗舰店，如吉利、上汽乘

用车等；另一类则是各个地方性的汽车 4S

店，这些 4S 店的网络销售店一般都标明

“只在实体店所在区域内销售”。

据悉，除了吉利等少数几家本土品牌

旗舰店可以在网上全款卖车之外，多数网

店只能够在网上下定，然后再到实体店选

车、购车。可见，对消费者来说，“网购汽

车”仍只是噱头大于实效。而对车企来

说，“网上卖车”欲与实体店并驾齐驱，目

前还言之尚早。

我市一经销商对此也表示并不担心。

他们普遍认为，如今网购已经成为一种潮

流和趋势，但在短时间内，汽车行业还不会

像日化、服饰、百货等行业一样，出现电商

对线下销售构成极大冲击的情况。汽车不

是普通的商品，业务流程比其他商品更复

杂，如上牌、纳税、发票、保险等，网购汽车

在售后保障、车型选择方面都成问题。如

果不能解决相关配套服务，网上开店只能

起到宣传展示的效果。

微友“画面太美”：网上卖车本质上和

网上卖衣服等其他商品是一样的。线上

买卖终结线下模式是很难形成的，但会帮

助线下实现差异化服务形式。单就汽车

而言，网上卖车终结 4S 店是比较难的。首

先，对汽车的实际体验是线上所很难代替

的。其次，对汽车的长期持久、可信任的

保养也是 4S 店的优势所在。线上要想和

4S 店一绝高低，必需要做好用户体验和长

期的汽车产品服务支持。

微友“木叶”：汽车网购是趋势，但消

费者还需要时间适应。就像前几年我们

不会通过网络购买大件家具，但现在很多

人 都 会 选 择 网 购 ，物 美 价 廉 ，何 乐 不 为

呢？因此，只要网购的车辆在质量上有保

证，价格上有优惠，售后上有保障，相信越

来越多的人会选择网购汽车的。

微友“余”：我不会轻易选择在网上买

车，因为网络购车这一市场尚不成熟，缺

乏相应的监管，售后存在很多陷阱和猫

腻，可能会落入一些不法商家的“圈套”，

还是选择到 4S 店“眼见为实”比较踏实。

（恭喜“画面太美”、“木叶”、“余”三位

微友获得由瑞安友谊美容商行提供的洗

车体验券 1 张）

“瑞报车友会”夏日清凉泳池派对即将启程

您还等什么？快来报名吧！

“网上卖车”终结 4S 模式还言之尚早

价格优惠、售后方便才会考虑网购汽车

记者调查

微友声音

专业建议

“说好的自驾游活动什么时候举办呀？”“第一次活动要去哪儿呢？”……不少

新加入“瑞报车友会”大本营的会员车友都兴奋地期待车友会首发活动的到来。

作为“瑞报车友会”首批会员的福利——夏日清凉泳池派对初定于8月10

日上午举行。本次活动选在“城市魔方”城市体育俱乐部举办，想和“瑞报车友

会”大家庭里志同道合的朋友一起结伴出游吗？想在炎炎夏日免费体验干净舒

适的泳池清凉一下吗？快来一起“纳凉”去吧！

“瑞报车友会”作为瑞城最权威的车友会之一，今后将会提供解答用车疑

问、协助消费维权、举办车友活动、丰富用车生活等 4 大贴心服务，力求为车友

带来更多便利。

活力向上的车友会除了为会员车友牵头举办自驾活动，其他工作也在有

序开展。汽车资讯、车市新闻、新车动态、测评报价、厂商优惠、交通法规⋯⋯

让广大车友足不出户就能掌握瑞城第一手车市动态。车友会令人期待的用车

便捷服务、汽车用品团购等功能，工作人员也在努力整合市内合作的洗车店、

汽车美容店、汽车维修店、保修公司等资源，希望丰富车友的用车生活。

【申请入会】凡是年满 18 周岁的瑞城车友均可免费申请入会，户籍不限。

申请加入“瑞报车友会”（QQ 群号：41793429）时，请在“验证信息”中填写“申请

入会”资料。
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