
电加热座椅：有这种高配置功能的车辆空调系统也不会差，既然有空调，要电加热座椅有何用处？还不如配个保暖坐垫更加实在。
定速巡航系统：定速巡航装置本是为那些地广人稀、路网发达的地方设置的懒人用品，不过眼下城市车流密集，能够派上用场的机会甚少，选之要慎重。
多碟CD：有的车辆配备了6碟CD机，但又有多少车主一次性放6盘CD听，操作复杂不说，就算真有人放6碟在它里面，要记住是哪6盘都十分困难。
电动座椅记忆功能：私家车的驾驶员常年都是一个人，电动座椅记忆功能能派上多大的用处？手动调节足够了吧。
车载冷藏柜：车载冷藏柜一般都是喜好旅游的家庭或个人才会喜欢用，但一年到头，能出外旅游几次？而且一旦出故障，维修麻烦，选购要考虑清楚。
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这些“高配”很少用到
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一些人总会认为在4S店购买特价车

应该有保障，而 4S 店销售顾问也都会详

细向消费者介绍特价车的情况，但不管怎

样，购车前消费者还是需要询问清楚车型

的状况、生产年份等详细资料。

据了解，以往多数特价车销售都以车

行的库存车为主，很多4S店经常会把汽车

停放在外场，因为外场是露天的，所以汽车

不免会经受风吹雨打、烈日狂晒。如果长

时间停放在露天下，很多零件会老化需要

修理。比如会出现车胎撒气，或者有些部

件老化等问题。4S店想要出售这些积存

时间长的汽车，只好特价处理掉。买家如

果不注意这些，出了问题很容易引起纠

纷。因此，购车前还需仔细查看详细了解。

另外，有部分特价车也是存在一点小

瑕疵的车，因为4S店汽车在运输时难免会

磕磕碰碰的，很多都是一下子满载几十辆，

就算运输时没有出现意外，在卸车的时候

难免也会出现小蹭伤，这样有小瑕疵的车

4S店无法退回厂家，只好将这些车优惠卖

给买家。当然，现在随着消费者购车越来

越理性，对车子也越来越了解，4S店一般

也不会将小瑕疵的车进行“包装美容”后再

卖，而是会打出特价的牌子，并在销售时向

消费者详细说明。不过消费者在购车前也

应自己再多斟酌一下，是否值得出手。

本期互动话题：
对于有车一族来说，为爱车上保险是必不可少的。在车险市场竞争日益白热化的今天，除了通过传统投保车险以外，电话直销车险、网

络直销车险、汽车4S店代销车险等方式已成为目前主要的投保渠道。您认为，哪种投保渠道更加便捷实惠呢？

本栏目由瑞安友谊汽车美容商行冠名，扫一扫关注“瑞安日报车友汇”，欢迎踊跃发
表观点，一经采用，将获得免费洗车体验卡一张，凭卡可享受两次免费洗车服务。

买车选高配究竟值不值？
上期话题：目前市场上，一些经济型车型的高配与低配之间价格相差了近万元，豪华

车就更不用说了，明明是同品牌、同排量的汽车，有的价格相差十余万元甚至更多。本期

话题，我们来聊一聊，高配车与低配车的价格差在哪里？高配车究竟实用不实用？

淡季不少特价车来袭

购特价车，做好“功课”再出手！

高配功能几乎没用上

中配车更受消费者青睐

都说购车要挑好时节，“金九

银十”是首选。然而也有消费者认

为淡季才是真正的购车时节。近期

我市部分经销商不约而同都有一些

特价车推出，那么，购买特价车需

要注意些什么呢？

本版文字 记者 陈丹丹

去年市民张先生准备买车时，在

销售人员的建议下选择了高配置的

车型，本来低配置只需 15 万元左右

的车，加上了定速巡航、DVD 导航仪

等一系列的功能和设施后，价格达到

近20万元。可现在陈先生却感觉异

常苦恼，因为他发现大多数的功能自

己并没用上。

“当时觉得高科技真不错，听销

售员介绍那些功能觉得很新鲜，似乎

还挺实用的，可没想到现在一多半功

能都用不上。”陈先生说。

定速巡航、真皮座椅、真皮方向

盘、DVD 导航仪，放眼如今汽车各种

功能可谓是琳琅满目。一些功能，虽

然说是汽车高配置的必备条件，没有

了它们一辆车或许都称不上高配置，

可是高配的性价比和使用性确实值

得考量。

我市某 4S 店相关负责人王经理

表示，目前高配置与低配置的主要区

分在于一些功能性的有无，比如定速

巡航、电动座椅等；其次在于配置的

豪华程度以及舒适度的差异，其实汽

车的关键设备，如发动机、底盘等都

是一样的，也就是不同品牌、不同材

料之分。

采访中记者了解到，目前大多数

消费者都还是比较理智的，购车所需

要的功能则跟每个人的使用习惯相

关，不少消费者在购车前已针对某一

类车型从产品的功能到价格进行过

详细了解，当然也有部分车主买高配

置的车，就是拿来“炫”的。

王经理介绍，在推荐汽车的时

候，一般会根据消费者的预算以及需

求来推荐适合的车辆。高配置车辆，

一般追求的是全面享受，而主要的功

能也是一些高科技的配备。无论高

配置还是低配置，这都是针对有需要

的人群来设计的，“其实在实际的挑

选 中 ，中 配 车 的 需 求 量 才 是 最 大

的。”王经理表示，同一款车低配的

18 万元，高配则可以高达 30 万元，

但大多数人都会选择中配型 23 万元

左右的车辆。

微友观点

微友“小破厂球童”说：高配车与低配

车价格相差的方面主要是体现在一些比

较高级的配置上，这些配置有些还是比较

有用的，像座椅通风，能够在炎热的夏天

让驾驶员感觉更舒适些，确实是不错的功

能。不过有些车型鼓吹什么“夜视系

统”，但实际用起来一边看中控显示屏一

边开车岂不是更加不安全？我个人觉得

普通消费者最好还是理性消费，不要盲目

跟风，一些经销商极力推荐的高科技配置

可能根本用不到几次，反而容易损坏，因

此选择满足一般大众需求的中配车型就

已经足够了。

微友“Koyou”说：外形完全一样的

两部车，却因为肚子里的略微差别，价格

却天差地别。其实高配车的很多配置用

处并不大，相信不少车主仅仅是为了匹配

自己的身价才购买高配车。所以我认为，

多花费几万甚至十几万去为“鸡肋”配置

埋单并不划算，如果有经济能力购买高配

车，倒不如购买相对低配的车型自己进行

加装，会更加舒适实用。

微友“勇”说：很多人买车都会听亲

戚朋友的推荐，其实这也没什么错，群众

的眼睛是雪亮的嘛。不过你自己也要考

虑一下，自己用车的目的是不是和别人一

样，也许别人买车是为了商务，而自己却

只是为了简单代步。那么你就要想想自

己是否有切实需要的配置，而那些华而不

实的能免则免。

（恭 喜“小破厂球童”、“Koyou”、
“勇”三位微友获得由瑞安友谊美容商行

提供的洗车体验券1张）

特价车可遇不可求

的确，淡季购车，享受到更大幅度的

优惠政策肯定是必不可少的。在此期间，

现车充足，颜色齐全，不会像旺季那样货

源紧张，提不到现车。

进入车市淡季，不少消费者发现一些

4S店频频发现有特价车推出销售。但多

数都是限量特价，不仅在数量上有一定的

规定，并且也都是在一段特定的时间内推

出，超过这段时间，就找不到特价车了。

“特价车基本上是底价了，有些车型

可能是亏本。”我市一4S店销售人员林先

生说，“有些特价车要比一般优惠价格再

低上几千，主要是新款上来后，老款车清

库存，推出一部分特价车能吸引消费者的

眼球。”

“我去年在4S店看到有特价车出售，

价格要便宜近1万元，销售人员告诉我之

所以车价便宜是因为车门的车漆被刮

到。大部分人买车都追求完美，宁愿等也

不要买这车，所以这车就在 4S 店放了很

久。”车主陈先生表示，自己也怕买到问题

车，刚好有熟人在4S店工作，表示这车的

确只是车漆被刮了，就放心买了。开了一

年多，车子确实没问题。

购车前问明特价原由


