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■记者 陈成成 实习生 李舒

初次创业，手头积蓄不多，面对200万元的“巨额”启

动资金，怎么办？开了一年的店，多少有了些收入，是利

润分红还是拿来继续投资？

这一两年内，类似这样的问题经常会出现在杨奔奔

的面前。

位于瑞祥大道的牛太郎烧烤城，是瑞城众多“吃货”

喜爱的地方，这家烧烤店的老板杨奔奔，市区人，2009年

毕业于华中科技大学文华学院金融专业，今年28岁。

大学刚毕业，同学们都忙着找工作时，他已进入一家房产公司工作；当同学们的工作开始进入稳
定期时，他却不顾家人反对，辞了职，开起烧烤店。开店很辛苦，既当老板，也当员工，他乐在其中，创
下了一天营业额高达4万多元的好成绩。当运营一年，多少有利润的时候，他却打算将收益用来投
资，稳固客户群，把品牌做好。

帮你

赚钱

1天营业额4万元

85后大学生“站在他人肩膀上”卖烧烤

速读区

烧烤店，在外人看着人气很

旺，其实“赚头”一般。怎么办？

据杨奔奔介绍，烧烤店的利润大

约只有 20%，与牛排馆相比，利

润可能只有其三分之一，尤其是

像牛太郎这种自助式烧烤店，这

种餐饮模式只有年轻人、学生会

比较钟爱，接受人群有限，其价

位也只能跟着接受人群的消费

能力走，加上周边越开越多的同

类店，竞争十分激烈。“我们现在

都是打‘薄利多销’的牌，只有量

上去了，才有利润可赚；要不然，

可能连租金、人工费都赚不回

来。”杨奔奔说。

开店一年，小店积少成多，

有了不错的回报。股东们都比

较有远见，认为运营一年，并不

是急着赚钱的时候，他们要做

的，是稳固市场。这不，眼下他

们已选定了第二家店，位于港

瑞·新玉海。“目前已在装修，预

计10月份可以开业。”

开店，除了品质、口碑外，选

址也是关键。虽然经营烧烤店

才1年时间，杨奔奔已经深切体

会到这一点。“安阳的烧烤店开

得太多了，基本已处于饱和状

态，反观老城区，却没有类似的

店，所以老城区的市场，我们一

定要尽快占领。”杨奔奔说，但老

城区不像安阳新区那样开阔，商

铺林立，难觅好店面，因此这回

他们再次选择“站在别人的肩膀

上”。“入驻港瑞·新玉海，就是考

虑到这里绝佳的地理位置，且客

流量大，而且商业中心有专门的

管理团队，可以省却我们很多麻

烦，只需专心开好店就可以了。”

他说。

“钱要花在刀刃上”，因为资

金太有限了，至今，杨奔奔在安

阳店的办公室还是毛坯房，“有

张桌子有台电脑能办公就可以

了。”他说。面对激烈的市场竞

争，他们更希望把自己的品牌做

大，稳固客户群。

在很多人眼里，初出象牙塔、

社会阅历尚浅的大学生初进商

海，很难成功。尤其是现在的大

学生几乎都是独生子女，心高气

傲、动手能力不强、怕吃苦、过于

理想化，更何况还存在创业资本

有限、应对危机心理素质较弱、缺

乏系统创业知识结构等风险。但

杨奔奔对此有着自己的见解。他

认为，创业是一场苦中作乐的修

行，大学生在创业的“炼丹炉”里

滚一回，能培养出勤奋、简朴、好

学、诚信等诸多优秀品质。即使

失败了，也能从中学到难能可贵

的处世经验。所以，他始终认为，

如果有创业的想法，不如趁着年

轻去尝试一回。“学生可以从能吃

苦、抗高压，会学习、会整合资源

等四个方面来强大自己，特别在

尚未盈利的情况下，只要创业者

心态好、hold 得住，相信一定能

坚持下来。”他说。

初次开店，为什么能“人气爆棚”？

近日的一个下午，记者来到

“牛太郎”时，店内坐满了大快朵

颐的消费者。

杨奔奔正在与当班服务员

核对中午的营业额。杨奔奔说，

自己从上大学开始，就想着能开

一家烧烤店。“我的家族里很多

人都是从商的，可能是遗传基因

所致吧，所以一直以来，我很想

创业。”

2011 年，尚在福建宁德某

房地产公司就职的杨奔奔在当

地一烧烤城吃了一顿饭后，立即

对其产生兴趣，他四处打听，找

到了位于福州总部的牛太郎烧

烤公司总部。他了解到，如果要

加盟该品牌，光是加盟费就需要

100多万元。杨奔奔迟疑了：对

一个刚参加工作不久的学生，这

可是天文数字。虽然无法马上

实现自己的梦想，但他利用一切

机会，考察各地烧烤店。

2013 年，杨奔奔觉得时机

成熟了，他不顾家人反对，辞职

回到家乡，准备自己创业。“我和

六七个要好的同学一说想法，他

们都挺感兴趣，工作了几年，大

家手头也有一点积蓄，几个人一

拍即合。”杨奔奔说，七八个同学

凑了100多万元，又向银行贷了

几十万元，终于凑齐200多万元

启动资金。

其间，找店面、装修，让他们

筋疲力尽。“6月份开始找店面，

可是瑞安租金奇高，我们前前后

后找了不下 10 家，终于在半个

月后找到位于瑞祥大道靠 104

国道的一间店面，这里地理位置

一般，不过之前也是开餐饮店

的，我们看中的就这个卖点。”杨

奔奔说。

租下店面后，马上开始装

修。这时，股东们提出，要提前

开始宣传，而且烧烤这种餐饮模

式是学生族最喜欢的，所以一定

要赶在 8 月 1 日暑假期间开业。

定了这个目标后，几个股东每天

轮流到装修现场帮忙、监工。终

于，赶在7月31日完成装修。但

是装修结束后，还需要整理，当

晚，股东们亲自上马，连同请来

的十几名员工、钟点工，一直整

理到凌晨时分。“我们几十人全

部累趴下，不过还好，总算赶上

预定的开业时间！”时隔一年，讲

起开业前的这一夜，杨奔奔的脸

上仍为当初的“奋斗”现出笑意。

开业这天，翘首以待的“吃

货”们，着实给了杨奔奔他们一个

大大的惊喜。“开业当天，不到上

午10时，就有客人进来，到中午

用餐时间，店内39桌座无虚席，

门口还有很多排队的客人。”杨奔

奔回忆，可等的时间长了，客人们

难免有怨言，第一次开店的杨奔

奔也没有经验，只得让服务员送

上免费水果，让客人们体谅。

之后几天，烧烤店一座难

求，股东们考虑到客源，不得不

提出“限时就餐”的规定。“这也

是无奈之举，我们场地有限，但

来的客人实在太多了，为照顾到

客人的情绪，不得不‘限时’。”杨

奔奔说。去年“七夕”节，牛太郎

一天的营业额就达4万多元，创

开业以来最高营业额。杨奔奔

说，看着那一沓钞票，所有股东

都感觉非常满足，他们这几个

月来的辛苦，没有白费。由于

是第一次开店，作为店里最大

的股东，杨奔奔事事亲力亲

为，每天都最早到店、最晚回

家，开店之初几个月，他的体

重陡降20多斤，但眼看着生意

慢慢稳定了，他觉得这些辛苦付

出都是值得的。

第一次开店创业，就能“人

气爆棚”，其实是一件不易之事。

杨奔奔坦言，这就是他们为什么

要花 100 多万元加盟的关键所

在。“开个普通的烧烤店，可能几

十万元就够了，但很可能因为技

术、模式、市场等不如别人而失

败；加盟品牌店，光加盟费就是一

笔庞大的开支，但人家贵得有原

因啊，有品牌，有市场，有其良好

的口碑在。”杨奔奔说，当自身实

力不足时，就要依靠他人力量，

“站在别人的肩膀上”，才能走得

更远。

“并不急着赚钱”,是为了赚更多的钱

股票

看多
上海证券：
周一上证指数收中阳线，成

交量较上周五继续放大，而各条

均线离大盘位置较远，因此短期

大盘将有可能回调后继续上攻，

而KDJ指标金叉向上，预示着后

市仍将看好。沪港通的开通将是

未来一段时间A股市场结构性行

情的主要推手，投资者可关注前

期涨幅较少股票。

期货
浙商期货：
周一国内商品期市各品种涨

跌互现，有色金属弱势震荡，小幅

收涨，基本面变化不大，建议观望

或短信操作。橡胶先跌后涨，供求

两端对于后市价格分歧较大，而盘

面仍处弱势格局，建议轻仓逢高抛

空。PTA弱势调整，收十字星，上

游成本支撑有限，下游开工回落明

显，但在PTA工厂挺价依然存在的

背景下，下行幅度有限，1501合约

6800附近可轻仓试多。

（分析师观点仅供参考，不

构成投资建议） （陈成成）

周一早盘两市高开后迅

速拉升，在题材股带动下表

现强势，两市双双创年内新

高。盘中权重板块冲高回落

打压大盘，股指一度走低，但

仍保持红盘走势，临近中午

再度走高。创业板表现强势

大涨逾2%，重上1400点，传

媒、医疗器械、石墨烯等多板

块涨幅超2%。午后两市维

持高位震荡态势，临近尾盘

再度拉升，创业板持续上攻涨

超2.5%。截至收盘，沪指报

2239.47点，涨幅0.57%，成

交量 1414 亿元；深成指报

8045.86点，涨幅0.80%，成

交量1835亿元；创业板指报

1428.74点，涨幅2.61%，成

交量381亿元。

杨奔奔（右）
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本酒店位于平阳县万全镇郑

楼，交通便利、泊车方便，设有餐

饮部、客房部。其中餐饮有 30 个

音乐包厢、一个大厅，大厅可同时

容纳 500 人就餐；客房 58 间，设施

齐全，有独立大厅和电梯，面积共

6200m2。有意承让者价格面谈。

酒店转让

联系电话：63729106 15058942265


