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当然，就瑞安目前的情况

而言，展览行业发展还存在一

定的瓶颈，其中最关键的就是

场地局限。业内人士认为，瑞

安消费水平高，却苦于场地少，

限制了展览业的发展。

以蝴蝶展为例，新腾原本

设想，把展会办在瑞安，可是寻

遍瑞安也没找着合适的场地，

只得把展会办在苍南。按照办

展的惯例，出场地一方拿总利

润的 7 成，而主办方公司只能

拿 3 成，而且由展会带来的餐

饮、零售等全部由场地方享

受。“据公司估算，苍南的蝴蝶

展，近 6 成的消费者是来自瑞

安的，如果瑞安有合适的场地

办展，带动的消费额将会更可

观。”杜高腾说。

一个展会就是一个平台。

展会不仅可以交易，还可以收

集各类同业信息，面向专业受

众找到良好的宣传途径。李俊

则认为，以瑞安的产业分布以

及消费情况，急需一个专业办

展的场地。“这几年，我们的展

会都办在体育中心，场地小且

不专业。如果有像杭州、广州

那样专门的展馆，相信未来瑞

安办展的规格、档次都会有一

个提升。”李俊坦言，展会的前

景无可限量，如果瑞安的办展

规格与档次都能提升的话，对

城市整体竞争力的提升，都将

起到积极作用。

“展览是高端服务业，其主

要任务就是服务当地的经济发

展。”杜高腾眼下最大的愿望就

是利用瑞安汽摩配、胶鞋等优

质资源，办几场有影响力的专

业展览。“展览公司的宣传重点

是展览项目，在宣传展览项目

的同时，其实是在宣传公司本

身，这是一个双赢的举措。”

■记者 陈成成

细心的市民不难发现，近年来，每逢

节假日，各类展会充斥着市场，汽车展、

美食展、农产品展、机械展……几乎每场

展会都能吸引市民去“挤一挤”、“感受一

番”、“消费一下”，因此也有人戏称展会

就是“展销会”，无非就是卖卖东西、挤

挤人头。

然而，业内人士认为，展会是一个相

当高端的服务业，它能带给一个地方一定

的社会效益和经济效益，拉动内需，是经

济增长不可忽视的产业。在不久的将来，

它会成为服务业的支柱产业。
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上海证券：
上周大盘出现大幅度上

涨，二八现象再次显现，而究

其原因，一是资金利率在央行

引导下保持稳中有降的态势，

这给A股创造了相对宽松的货

币环境；二是国务院重点推进

六大领域消费，在目前内需相

对疲软的情况下，无疑给A股

注入了强心剂；三是外围市场

近期强劲反弹，也给A股带来

了正面刺激。虽然短期A股投

资氛围相当乐观，但是在没有

更大利好刺激下，大盘难免会

进行回调，因此，投资者短期

不宜盲目追涨，可以适当关注

近期有政策支持的移动支付以

及新能源汽车板块。

期货

浙商期货：
在过去一周，全球市场可

谓精彩纷呈，惊喜不断。在对

美国经济的强烈信心下，美联

储如期结束了史上最大的货币

实验——QE。包括GDP在内的

美国经济数据普遍向好，美股

大涨，标普 500重新站上 2000

点重要关口。欧洲、亚洲股市

也普遍大涨。在全球股市和美

元走强的背景下，黄金承压暴

跌。上周五国内期市收盘后国

际金价更是强势跌破1180的重

要支撑位，一周内暴跌 60 美

金，创下4年新低。后市白银、

黄金等之前受避险资金青睐的

投资品种将承受更大的压力，

建议投资者保持空头思路。

（分析师观点仅供参考，不

构成投资建议）

（陈成成）

上周市场先抑后扬，上
证指数放量突破2400点整
数关口，创出20个月以来
的新高。上证指数、中小板
指数、创业板指数全周分别
上 涨 5.12% 、 2.71% 和
2.41%；市场风格明显转
换，银行、地产、煤炭等大
盘、低价、周期板块成为推
动大盘指数上涨的主力。上
周沪市成交9731亿元，日
均成交1946亿元，创出4
年以来的反弹量能新高。创
业板、中小板等高价题材股
面临着较大获利回吐压力。

两名展会商的经验之谈

1 个月前，在苍南举办的

一场花海·蝴蝶旅游文化节，

吸引了不少瑞安市民携家带

口前去观看，展会的策划执行

方是我市的新腾展览有限公

司。

“展会挺成功的，国庆 7

天长假，客流量达 10 多万人

次 ……”新 腾 总 经 理 杜 高 腾

说。

作为瑞安为数不多的专

业展览公司，新腾从 2009 年 7

月成立至今，已承办了 100 多

场大大小小的展会。“专业的

展览公司，瑞安并不多见，虽

说竞争对手不多，但因受场地

限制等客观因素影响，展览公

司的利润并没有如外界传闻

的那样可观。”杜高腾说。

杜 高 腾 原 本 是 名 上 班

族。2008 年，他经朋友推荐

一起从事展览业，并看到了瑞

安市场的空白。“看到外地一

些大城市的展会办得红红火

火，就心动了。”杜高腾是个说

干就干的人，对自己认定的事

情，不会犹豫。次年，新腾展

览公司成立，开始承接业务。

然而，办展与办其他公司

不一样，人际关系非常重要，

甚至“人脉就是资源”。但初

涉商海的杜高腾并没有这个

资源。怎么办？“只能靠厚脸

皮。”杜高腾说，在瑞安办展还

好，多多少少有几个熟人，在

外地办展，只能先干起来，中

途遇到什么情况，只好随机应

变。

办一个展会，看似简单，

实则千头万绪，需要与各方协

商、沟通，确定场地、方案、风

格设计、现场布置，前期推广

等方方面面，每办一个展会都

得提前两个月开始准备。以

今年为例，到 10 月中旬，新腾

办了 8 场展览。“办的展会不

算多，但我们已是马不停蹄，

今年几乎就没有休息过。”杜

高腾说。接下来，公司的重点

是要把旅游文化科普展向各

大城市推广。

杭州广源展览有限公司

从2008年起，已连续7年把机

械装备展办在瑞安。据介绍，

当初广源的机械展都是在杭

州、温州等城市举办。“每次展

会结束后，我们都会统计下进

馆人数及成交量，结果发现瑞

安的客商特别多，调查瑞安市

场后发现，这里机械企业集

中，消费能力强，非常适合办

机械展，于是我们每年的机械

展又多了一个瑞安站。”广源

公司项目经理李俊说。目前，

每年的机械展已成为广源公

司在瑞安“雷打不动”的节目

了。

展览业是未来服务业中的一个支柱产业

很多人认为，展会就是展

销会、就是卖东西的。杜高腾

却认为，展览业是一个相当高

端的服务业。

据上海市商业信息中心数

据显示，今年上半年，上海市

50 余家重点百货店销售额同

比下降9.5％，其中规模最大的

前 20 家同比降幅也达 8.2%；

而同时具备餐饮、休闲、娱乐、

展会等体验消费内容的购物中

心，销售额逆势增长，同比增幅

为4.1％。从市场反响看，具有

新意的体验消费，消费者买单

积极性明显增加。

事实也证明如此。国庆 7

天长假，新腾承办了蝴蝶展、

汽车展、美食节等。“展会人

气爆棚，日均人流量都在1万

人次以上，3 天汽车展，成交

车辆达 1000 多辆。”杜高腾

说。杭州广源展览有限公司在

瑞安举办的机械展为期 3 天，

每次展会都能吸引万余名客商

与会，成交额达亿元以上，而

随着展会影响力的日益扩大，

其中不乏日本、德国等国际知

名机械企业前来参展。

杜高腾举例说，德国技术

装备行业能做到全球第一，就

是因为他们非常重视展览行

业，通过举办展会聚集大批高

端人才，而且展示了技术装备

行业的高科技及未来风向，最

终促进科技的进步。

“可以说，展览就是生产

力。在商品经济高度发达、市

场瞬息万变的今天，利用展会

开拓市场，扩大贸易，不仅是

发达国家的成功经验，也正在

被世界各国普遍效仿。举办展

会的数量与规模，同主办国的

经济实力、科技水平密切相

关。如德国、美国、意大利、

法国、瑞士、日本、新加坡等

既是经济发达国家更是展览强

国，并把展览业作为支柱产

业。随着经济实力日趋强大，

中国将变成世界制造业中心，

必将由展览大国向展览强国迈

进。”对于展览业的前景，杜

高腾信心满满。

瑞安亟需专业办展的场地

蝴蝶展

机械展（孙凛/图）

高水平市场消费促展会经济升温
我市场馆缺少成发展瓶颈


