
在上海创业时期，曾有朋友

告诉林德钦，北美加拿大地广人

稀、环境优美，是移民投资的好

地方。而真正促使林德钦来到

加拿大的原因，则有点阴差阳

错。2007 年，林德钦原本想去

西班牙考察市场，竟莫明其妙被

拒签，因此错过时机。当时，因

他儿子刚好去加拿大留学，便全

家一起来到加拿大。

记者在采访时，林德钦接了

一个电话说：“是胡议员打来的，

我的一个朋友，他说下周与哈珀

（加拿大总理）夫人一起来温哥

华。”

原来，林德钦开始来到加拿

大时，在多伦多投资旅游业，因

他为人诚恳，结识了时为中加商

贸促进委员会主席的胡子修，彼

此成为要好的朋友。有一次，林

德钦的女儿在渥太华感冒住院，

而作为家长，他刚好不在身边。

情深义重的胡子修夫妇在医院

陪了孩子一夜，让林德钦感动不

已。此后不久，胡子修因广泛的

影响力和号召力，被总理哈珀任

命为华人在加拿大有史以来的

第二位联邦参议员，名声显赫。

但胡议员位高不忘旧情，每到温

哥华，必去林德钦家里坐坐，叙

旧聊天。

目前，林德钦在加拿大的大

温哥华市，投资房地产业。为了

真正融入当地社会跨国发展，曾

经为谋生计没读多少书的林德

钦，每天晚上以及周末都背着双

肩包，开车去课堂补习英文。俗

话说，活到老，学到老，这在曾经

只有小学文化程度的林德钦身

上得到体现。林德钦诚恳地说:

“不管过了多久，说英文总还是

有点别扭，但无论是在上海亦或

是温哥华，我的生命之根永远都

在瑞安一个叫下霖的地方。”
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“做篾老司”实现跨国梦
——访上海特力实业有限公司董事长林德钦

他仅小学毕业，做篾谋生，做标准件起家。

他起步于家乡，创业于上海，跨国发展于加拿大。

他知难而进，年逾半百而学；他为人诚恳，成为议员的座上宾。

他就是上海特力实业有限公司董事长林德钦。日前，在加拿大温州同乡总会位于大温哥华的一幢别

墅会址里，背着双肩包、刚刚补习英文放学归来，看起来黑瘦、精明强干的林德钦笑吟吟地接受了记者

采访。

■记者 金锦潘 文/图

发轫之初：辛苦是家常便饭

跨国发展，结缘议员

创新发展，困难不是问题

移师上海，瞄准海外

1963 年 1 月，林德钦出生于

塘下下霖村，因念不起书，14 岁

就辍学了。为了生计，他开始学

做篾，每天赚 3 毛钱。做篾是个

手艺活儿，不管春夏秋冬，一刀破

竹，稍不留神就破及手指，时常鲜

血淋漓。他一直坚持做了 6 年，

最后成为做篾“老司”，每天可以

赚 3 元钱，至今手指还留有累累

疤痕。

其时，下霖作为瑞安首富村

的萌芽即将破土而出。几乎是在

一夜之间，汽摩配标准件生产在

这个小村庄悄然勃发。20 岁出

头的林德钦也毫不犹豫地加入

“标准件”的销售大军中，有缝就

钻，也不管东南西北、天寒地冻。

1984 年 3 月，第一届全国标

准件订货会在长沙举行。林德钦

与众多下霖的销售人员齐聚长

沙。但他们不是参会人员，会场

进不去，宾馆也进不去，只好偷偷

地从后门溜进去，一间间地叩门，

厚着脸皮向那些手持订单的重要

人员请求：“给一点活做吧。”有时

连门还没进去就被撵出去，吃了

无数的闭门羹。参会的有个女

人，晚上别人不敢敲门，林德钦如

初生牛犊，走进去请求：“给我点

活做吧。”也许是他的诚恳打动了

对方，她居然给了回应：“可以给

你做点试试。”其时，林德钦根本

连合同也不会写，他清楚地记得

这是从福州第二机床厂接下的第

一笔订单，兴奋得彻夜未眠。

这期间，林德钦出差在外又

不舍得花钱，经常睡在火车座位

底下。辛苦是家常便饭。“不辛苦

又怎么会有今天！”林德钦说，有

一年冬天去东北通化，零下40多

摄氏度，他衣着单薄差点被冻成

冰棍，摸一下头发能抓下一把冰

凌，就这样瑟瑟发抖地在饭馆吃

饭，有两位欺生的本地人竟还把

剩菜倒进他的饭碗。

正所谓万事开头难。第一

年，林德钦的目标是赚500元，结

果赚了1万多元。此后，他不停地

奔走于全国各地推销标准件，每

年都能赚上几万元。这是上世纪

80年代中期，万元户还很稀罕，下

霖就涌现出很多如同林德钦一样

的万元户，下霖在短短几年间也

成了瑞安最富裕的村庄。

在这事业发轫的初始阶段，

林德钦称自己是名副其实的“皮

包公司”，跑到了订单，从别人的

工厂组织货源，赚取其中的差

价。到了 1995 年，他敏锐地感

觉到形势不对，一定要做自己的

实业，而且产品要新颖、独特。

这样的产品到哪里去找呢？

经过多方打探、论证，林德

钦决定与他兄弟一起投产冰箱

的压缩机配件。当时这项技术

在瑞安还是一个空白。他找到

嘉兴的加西贝拉压缩机有限公

司，希望要一张产品的图纸，为

他们生产配件产品。

“你们做不起来的。”“加西

贝拉”毫不犹豫地回绝了他。但

他并不灰心，天天去，并放出豪

言：“只要有图纸就一定能做出

来。”压缩机的配件有 120 多种，

最终，他执拗的坚持撼动了“加

西贝拉”，对方给了他一张最难

生产的图纸，也好叫他知难而

退。

拿到图纸，林德钦如获至

宝，但怎样生产出合格的产品，

成为新难题。兄弟俩合骑一辆

摩托车，每天弄得灰头土脸像猫

儿一般，找遍温州也没找到一个

能按图生产的人。如此寻找了

半年时间，终于在青田找到一个

工程师，生产出合格的样品。

既然最难的图纸都能生产

了，其他产品自然顺理成章。从

投产一种产品，年产值 30 多万

元开始，林德钦兄弟俩很快发展

到生产 70 多种压缩机的配件产

品，短短两三年里，年产值即突

破 2000 万元，成为东贝、华义、

长虹等大公司的供应商。

随着产品规模的扩大，现

有的厂房已远远不够。1995

年，林德钦兄弟俩将企业一分

为二。其弟去了嘉兴，林德钦

去了上海嘉定区，征地 40 亩，

创办了上海特力实业有限公

司。

虽然作为公司的董事长，

但林德钦不忘当初创业伊始的

艰辛，仍然事必躬亲。有一

次，为赶华义集团的订货会，

他不惜驱车长途奔波，不料遇

上暴雨，轮胎打滑，瞬间撞上

一棵大树，车子滚下山坡。一

辆皇冠轿车完全报废，所幸人

却安然无恙，只手指擦破一点

皮，草草包扎一下，继续赶去

参加订货会。

但这心有余悸的经历，让

林德钦对企业的发展有了新感

悟，向着稳定生产、精细管理

的方向迈出新的步伐。不久，

他投资上亿元，更新了所有设

备，成了全自动化生产管理的

新颖企业。目前，公司拥有几

百名员工，其电气化产品远销

欧洲和北美洲，年产值 1 亿多

元。

微 信 公 号 “ 人 文 瑞
安”，扫一扫，加关注。

为了推进下埠村后半垟安置留地项目

建设，本村两委决定以公开、公平、公正方式

选择代建单位（带工程施工总承包），现将有

关预选聘报名事项公告如下：

一、项目概况
1.工程名称：下埠村后半垟安置留地A、

B、C地块工程

2.工程位置：下埠村后半垟

3.建筑面积：总建筑面积约17万平方米

二、代建单位资质要求
代建单位应具备贰级以上房地产开发

资质，建筑施工总承包单位应具备壹级以上

总承包施工资质，报名代建（含施工单位）的

单位注册地应在温州市行政区域内。

三、预报名方式
1. 报 名 时 间 ：2014 年 11 月 5 日 起 至

2014年11月12日17时止（双休日不接受报

名）。

2.报名须提供的材料：应提交下列材料

复印件（需加盖单位公章）：

（1）企业项目介绍信；

（2）企业法人营业执照及组织代码证的

正、副本；

（3）房地产企业资质证书正、副本；

（4）企业安全生产许可证书正、副本；

（5）2009年以来已完成类似工程的业绩

证明材料；

（6）拟入项目经理、建造师、安全员、技

术负责人名单及资格证书；

（7）法定代表人身份证。

报名需由法定代表人本人到场，不接受

委托报名。

3.报名地点：瑞安市东山街道下埠村办

公楼，联系人陈建春（电话13706646005）。

四、其他事项
1.本次报名为预报名，本村将根据预报

名情况，以竞争性谈判方式确定各项代建内

容或竞价择优方式确定。

2.预报名结束后，本村将根据村民代表

会议决定的内容，确定正式竞争性谈判的

各项条件 （包括规定代建、施工的主要条

件和要求、缴纳谈判竞标保证金、竞标办

法等）。

3.未在本公告期限内报名，或未按公告

规定提供材料的，本村有权不予接受报名。

瑞安市东山街道下埠村经济合作社
2014 年 11 月 3 日

瑞安市东山街道下埠村后半垟安置留地建设项目代建单位预选聘报名公告


