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瑞安江南新区党委江南新区管委会协办总第15期

力争打造瑞安最具规模和影响力的服装批发集散中心，服装业主进货无须远赴杭州广州

“O2O”模式整合线上线下资源，助力瑞安服装产业转型升级
“四季青”服装城落户江南新区

31岁的莘塍人张女士在瑞安

经营女装生意 5 年多了，经常跑

到杭州四季青服装市场进货。她

说，四季青很摩登，走在时尚最前

端，从韩剧《继承者们》到《来自星

星的你》，各式同款都能在这里找

得到。

“可是去杭州路途有些远，如

果在瑞安也有四季青，我就没必要

舍近求远了。更多的上游厂家货

源可以挑选，还能网上订货交易，

不仅降低进货成本，而且新货流转

率也更高，更能吸引客户持续选

购。”张女士说。

对于许多和她一样从事服装

批发、零售的摊主，杭州四季青是

货源采购的主渠道之一，有的跑到

广州甚至韩国等地进货。

安阳路一服装店主曹娜娜认

为，“为什么大家喜欢去广州进货？

因为广货的时尚度高，面料好是业

内公认的。”但她认为现在杭州女装

质量和款式也在进步，品质不逊色

于广货。

服装批发业是一个“喜新厌

旧”的行当，如果服装款式、质量、

价格都不具优势，连续几个月销量

垫底的话，服装生产厂家就有可能

被市场淘汰，这就要求厂家生产

时，不仅质量要保证，款式、颜色还

要受到大众欢迎才行。

记者了解到，杭州四季青服装

市场拥有独立设计生产能力的杭

州女装，服装款式新质量好，仰仗

这两年打拼出来的好名声，许多华

东地区的时尚小店和淘宝网店店

主都会慕名而来拿货。

徐启强说，“四季青进驻瑞

安，瑞安及周边地区商户都可以

来这里进货，而且我们保证新品

货物会与杭州同步上市，绝不会

落伍。”

据浙江银基置业有限公司负

责人介绍，四季青瑞安服装城项目

建成后，将可提供7000余个就业

岗位，同时还可提供电子商务创业

平台，建成后的服装城，预计年销

售额将超100亿元。

■记者金汝

2月 8日，四季青瑞安服装城项目在江南新区奠基。该项目将成为瑞

安最具规模、最具影响力的服装批发集散中心，建成后可将瑞安的服装批

量送至国内外的服装销售市场。

在中国的服装批发业版图中，说起“四季青”，服装业几乎无人不晓，它

与杭州西湖一样，是杭州的一块“金字招牌”。

“四季青”落户瑞安，对于追赶时尚、潮流的瑞安人来说，将可便捷买到

物美价廉的时装，这是一则好消息。而服装业内人士认为，四季青瑞安服

装城运用“O2O”电子商务模式，其深远影响将撬动瑞安服装批发业原有的

竞争格局。
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杭州四季青街景

两年后崛起四季青瑞安服装城

2月8日上午10时许，瑞安火

车站站前广场南侧，四季青瑞安服

装城负责人徐启强看着眼前一片

空地，脸上写满了期待。他说：“两

年之后，四季青瑞安服装城要在江

南新区崛起。”

四季青瑞安服装城投资18亿

元，总建筑面积约11万平方米，地

上五层，地下一层，规划入住商家

3500家，开辟时尚女装交易区、时

尚男装交易区、自产男装交易区、

自产女装交易区、精品服装交易

区、国际奢侈品牌折扣区、电子商

务交易中心、仓储物流配送等八大

功能区，主营男装、女装、童装、休

闲装、针织内衣、服装布料辅料等，

全面涵盖服装产业集群和市场服

务领域的所有业态和种类。

届时，这里有望成为瑞安服装

行业资金流、物流、人流、信息流的

集聚之地，淋漓尽致地展示最新的

流行元素、最新的设计理念、最炫

的展示自我方式。

该项目由浙江银基置业有限

公司携手杭州四季青服装集团投

资建设。徐启强笑道，选择杭州四

季青服装集团作为战略合作伙伴，

是因为儿时好友在“四季青”的励

志故事，“杭州四季青初创时，他就

成为最早做服装批发生意的商户，

掘到第一桶金。”

笑语的背后折射出杭州四季

青服装集团20多年的发展轨迹和

如今在业界的领袖地位。杭州四

季青服装集团始创于1989年，是国

内影响力最大的一级服装批发市

场之一，培育了1000多个服装品

牌，拥有1万多家品牌商户，年交易

额超过1000亿元，带动了周边地

区服装产业链的发展和完善，并且

创造了中国13亿人口人均一件衣

服来自“四季青”的神话。杭州四季

青服装特色街区被中国商业联合

会授予“中国服装第一街”殊荣。

传统专业市场面临转型拐点

瑞安因商贸而闻名。瑞安

服 装 产 业 兴 起 于 1980 年 代 初

期。改革开放的春风吹到瑞安，

凭着敢为人先的冲劲和敏锐的

市场洞察力，一些个体裁缝和服

装、面辅料经销商自办家庭作

坊，开始自产自销服装。

市服装商会数据显示，上世

纪 80 年代中期至 90 年代初，原

莘塍镇的衬衫厂家有 400 余家，

年产量 1000 万件。

八九十年代，场桥羊毛衫市

场曾红极一时，带动周边鲍田、

梅头（现为龙湾区海城街道）等

市场。

80 年 代 中 后 期 ，莘 塍 、飞

云、安阳等地一些衬衫厂家转产

西服。1994 年至 1996 年，仅在

莘 塍 就 有 70 多 家 西 服 生 产 企

业，并涌现出“万事好”、“海蛇

王”等规模较大企业。

2003 年，西服在正装市场

不如人意的境况下，改走休闲男

装之路，发展良好。2004 年 1

月，瑞安被中国纺织工业协会评

为“中国男装名城”，一时间瑞安

男装加工享誉全国。

伴随服装制造业起伏的是

服装市场的变迁。改革开放 30

多年来，瑞安服装专业市场更新

换代，场桥羊毛衫专业市场、瑞

安商城等各领风骚。经过多年

发展，服装专业市场已经从设备

简陋的大棚式集贸市场发展向

设施基本完备的商厦式市场与

配套功能完善的现代新型市场。

然而，互联网的潮起云涌正

在加速传统服装专业市场的变

革。在日趋严酷的竞争环境下，

一些功能设施不健全、硬件环境

不理想、运营缺乏规范管理、产

业链配套不完善及经营资源渠

道模式单一的老市场或将消失，

或被迫转型。

与此同时，老牌市场的自身

短 板 也 进 入 了 不 得 不 改 的 阶

段。我市一位长期专著于服装

行业的业内人士介绍，一些服装

商场缺乏品牌支撑，充斥着大量

仿冒、贴牌产品，产品质量参差

不齐，逐渐失去昔日辉煌。

“在互联网时代的背景下，传

统服装市场出现转型升级的拐

点，需要一个更加专业化、品牌

化、规模化、网络化的现代服装交

易中心。”市经济与信息化局经济

运行科相关负责人说。

而从全国范围来看，专业市

场的整合提升、规模聚集、一体发

展已成为趋势。昆明市螺蛳湾市

场在运行20年之后正式关闭，整

体向螺蛳湾国际商贸城搬迁，使

昆明的专业市场一跃成为全国屈

指可数的大市场。北京、郑州、武

汉等地也在积极研究和加快推进

市场资源的整合和迁建，以缓解

城区交通拥挤、市场设施老化等

问题造成的影响，也期望通过市

场资源的整合有效发挥聚集效

应、规模效应，推动市场加快转型

升级、做大做强。

徐启强介绍，瑞安有着雄厚

的服装产业基础，当前服装产业

传统模式正处于转型期，而四季

青瑞安服装城引入四季青品牌及

渠道资源，以第五代专业市场标

准规划软、硬件设施，推行“O2O”

线上线下的电商与实体结合的联

动模式，把瑞安的服装通过联盟

渠道推向全国。

记者了解到，第五代专业市

场是展贸体验型交易场所，以现

代化的群落式建筑为主、体验式

服务为特征，采用电子化结算、电

商化经营、集中式仓储和智能化

服务体系，依托发达的强大交通

路网，以现代化仓储物流为基础，

以展示博览为先导，以设计、研发

为后盾，以信息化为手段，形成一

个以集中供应、批量采购、市场集

群、展示体验、贸易展洽、电子商

务和现代物流为一体的新型商贸

流通服务基地，是国内专业市场

未来建设发展的主流形态。

“在现有的传统服装产业基础

上，四季青瑞安服装城来了一次质

的提升。”徐启强说，杭州四季青服

装集团已在国内18个城市布点，营

销网络遍布全国各地，并与意大利、

米兰、德国等国际知名服装国家和

地区均有合作，四季青瑞安服装城

将会丰富瑞安的服装品牌和种类，

还会充分利用现有广阔的渠道，把

瑞安的服装带出去，把外地时尚的

服装引进来，完善提升瑞安原料采

购、生产加工、销售配套的产业链，

助力瑞安服装产业飞得更高。

“四季青”争当瑞安服装产业升级引擎

“体验式网购”新时代

随着电子商务的日益风行，服

装已经成为网购第一大类商品，越

来越多的服装品牌纷纷“触网”，开

始布局网络销售渠道。

传统的商业环境发生巨大的

变化，极大地改变了人们的购物消

费和生活方式，更改变了传统市场

的买卖交易模式。

记者了解到，“四季青”整合全

国各地服装业上游产业资源，构建

以杭州四季青为核心的商业运营网

络，运用O2O模式实现信息流、物

流、资金流合一，并将此作为全国商

贸新流通网络的核心支撑平台，将

线上与线下有机融合，向体验型购

物、电商化经营、快捷型支付和智能

化管理等以“O2O”模式为核心的第

五代市场发展全面升级。

“O2O”是英文“Offline to On-

line”（即线下到线上）的缩写，徐启

强对其解释是：网购的便捷、廉价与

商场购物的体验式享受兼备。“现在

年轻人都喜欢网购，因为它方便快

捷，同时价格低廉。不仅无法试穿

体验，还让人少了逛街的乐趣。”

四季青瑞安服装城采取线上

和线下结合的方式，供应商、批发

商、零售商之间创造高效的 O2O

专业服装交易平台，打造一个实体

市场与网上市场无缝结合的一流

服装市场。消费者在四季青服装

城购物，如同逛商场一样，而他们

选购的服饰则是由商户从厂家直

接“网购”回来的。

“上万个摊位和近5万名的市

场从业人员是‘四季青’20多年经

营积累起来的巨大资源，与纯电商

相比，四季青服装市场的批发商户

更拥有货源渠道优势，用好O2O模

式，等于在实体店之外再开了一家

‘市场’。”四季青瑞安服装城项目

总监高田说，线下的四季青市场以

商品展示功能为主，来进货的采购

商可实现人货分离，选好的货物可

通过网络平台实现交易，所有的包

裹都通过专业的物流配送体系发

送到位。商户掌握了电商运营模

式后，他们的客户甚至根本不用来

市场。

2014 年 1 月，“四季青”试水

移动电商，推出了手机 APP 客户

端“摩街”，让用户动动手指就能

逛遍四季青。随便点击一件女款

T 恤，就像淘宝一样，里面有模特

的详细展示图片，尺码大小以及评

价。定价也分零售和批发价两

种。要大批量进货，可以点击“联

系卖家”，如果零售，可直接购买。

徐启强介绍，在互联网时代，服

装城经营者们十分注重商品的营

销，不能停留在以前坐等顾客上门

的理念，而要全方位出击，提高商品

的知名度和吸引力，打开营销渠道。

“实体+虚拟”的两条腿走路，

已成为许多专业市场转型升级的

途径。业内人士认为，最近两年，

我市出台一系列支持电子商务发

展的政策。四季青瑞安服装城的

主营业务与政府当前主推的电子

商务营销模式相关，未来将对服装

产业的升级转型带来积极意义，助

力我市服装产业的升级转型。

江南物流园区再添专业市场“强手”

说起四季青瑞安服装城项目

从意向到落地时，徐启强感慨万

千：“当初选择回乡投资，是觉得

服装城和瑞安江南新区营运理念

一拍即合，可没想到好事多磨，联

系项目审批时遇到重重困难，后

来多亏了招商专员努力，终于将

服装城项目落地提上日程。”

高田表示，该项目将充分利

用瑞安服装产业资源、江南新区

周边产业集群及交通优势，依托

“四季青”品牌资源、全国服装上

下游产业链资源以及多年的专业

运营经验，通过“四季青”成熟的

“O2O”电子商务平台及其商务配

套为辅助的大型商业体系，打造

辐射国内外的休闲服装桥头堡。

之所以选择江南新区，在江

南新区管委会负责人看来，这似

乎是顺理成章的事，“江南物流园

区是浙江省现代服务业集聚示范

区，四季青瑞安服装城无疑是加

快物流园区布局的一颗重要棋

子。”

近年来，江南新区十分重视

以聚集上下游产品、降低综合配

套成本、拉长产业链条为内涵的

产业招商，因此五洲国际商贸城、

普洛斯瑞安物流园、瑞安鞋业国

际商贸城等一批特色市场落户

新区。这些专业市场形成巨大的

集群效应，促进新区生产性服务

业和生活性服务业的快速发展，

形成一个汇聚人流、物流、资金

流、信息流的新商圈。

江南新区管委会负责人介

绍，江南片的发展要立足瑞安现

有产业，承接新型产业，通过整合

资源，做精做细，提升各行产品的

品质和档次，并使其在现代物流

中能够快速便捷地流通，打造出

一个具有“大物流、大市场”内涵

的新城，为瑞安经济腾飞插上翅

膀。

服装店主进货有了好去处


