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“如果你钱不够，车可以先开回家，办理零首付的按揭就行。”市民陈小姐近期看车时，销售人员向她

支招如何在钱不够的情况下先购车。

据了解，在三四月份这个传统的车市淡季，经销商推出很多类似促销活动，“零元把车开回家”、“日供

仅需55元”等车贷方案吸引不少订单。而对于部分消费者来说，“零利率”、“零首付”等车贷政策比许多现

金优惠活动更有诱惑力。

有业内人士表示，要想以低首付或低利率、零月供等买车的消费者，需三思而后行。要看看自己的钱

包再决定是否值得去购买。否则，日后供不起、养不起车的时候，损失就会更大，甚至“车财”两空。

车贷优惠活动多年轻人最爱低首付
专业人士提醒：贷款买车需理性

近年来，随着人们消费观念

的改变和汽车市场的不断成熟，

越来越多的市民通过“零首付”、

分期付款提前成为了有车一族。

记者留意到，借助厂家自身

金融公司和通过与各大

银行合作，目前车贷

方案在贷款首付额

度、贷款时间、利

率等方面都各有

不同。为了吸引消

费者，不少品牌的车贷业务纷纷

推出“零利息”、“零手续费”甚至

“零首付”等优惠。如瑞安红升奔

驰 4S 店推出购买 Smart 车型可

享零利率购车方案，月供仅需

1829元，就可以将车开回家。

据悉，“零利率、零首付”已变

成了一种常态促销手段。而按照

目前的主流车贷方案，一般10万

元车型月供只需要两三千元，“有

的 A0 级小车月供更是只需要

300-500 元，客户在听了介绍之

后很容易动心，汽车金融政策推

出后，我们的按揭客户比例增长

不少。”我市一合资品牌车商林经

理表示。

“一部 10 万元左右的小车，

30% 的 首 付 比 例 对 于 年 龄 在

25-40岁之间的客户来说接受程

度比较高，而且月供2000元左右

是小型车客户比较易于接受的。”

林经理说。

车市：车商大推“零元”购车

据了解，现在利用银行贷款买车的

客户比较少，一方面是因为要求的证明

多。另一方面，即便提供了相关证明，有

些贷款也批不下来。所以消费者会选择

比较便捷的汽车金融贷款。

记者在对多个拥有汽车品牌经营权

的经销商进行采访后发现，首付20%以

下的车贷方案相当多。“汽车金融政策推

出后，我们店80后和90后贷款购车的比

例上升得很快。”汽车销售人员李先生分

析认为，过去35万元以上高端车是车贷

业务的主力，但高端车消费者经济实力

强和年龄层偏高的特性决定了车贷增量

有限，这两年中级车甚至经济型小车的

车贷反而发展得比较快。“刚参加工作，

没有很多存款，但有比较高的工资收入，

这部分年轻人最喜欢低首付贷款买车。”

消费者：年轻人最爱低首付

正因为经销商推出的车贷条件越来

越诱人，吸引了越来越多手头上不宽裕

但又想有车代步的消费者的关注。业内

人士林小姐表示，贷款购车的客户中，大

部分是刚创业的年轻人或白领，而且这

些人所占贷款购车的比例也越来越高。

不过，林小姐建议，贷款购车一定要量力

而为，有极个别的车主就因为付不起月

供，导致汽车被金融公司强行收回。

据介绍，选择低首付车贷，一定要把

月供和日常养车费用考虑进去，一些收

入不高的消费者因抵挡不住低首付的诱

导，加入了买车的行列，但这样买车的风

险相当大。不需要房产，不需要存款，用

信用卡和身份证就可以低首付购车，但

车的所有权是抵押给金融公司的，一旦

消费者断供，汽车就归金融公司所有，金

融公司会按当时的折旧价出售汽车，抵

掉应扣车款后，余下的款项才会还给车

主，但是，如果售出的价格不够还车贷，

消费者还要再掏钱给金融公司。

“因此，不建议一些收入不高，或收

入不稳定的消费者贷款购车。”林小姐如

是说。

提醒：选择低首付车贷需理性

其实，贷款买车有不少限制，如出现重大事故(车被盗被抢等)，第一受益人是银行而不是车主。所以贷款买车基本都要求上全险(能上的全部要上，车主掏钱），

这样车若是发生意外基本都能获赔。因此，贷款买车要充分了解还款规定和注意事项，合同里面的关键条款一定要看清楚。

此外，一般而言贷款买车4S店会用保险规定做些文章，而且后续续保一般也都有严格规定，甚至需要交押金，不看清条文很容易中招。

相关链接：贷款买车看清合同小心中招

( 记者 陈丹丹 )


