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车友陈小姐问：家庭用车，
按性价比来说，自然吸气好还

是涡轮增压好？

解答：一般来讲，带涡轮增
压的车型提速好，在起步超车

时有一种风暴来临的感觉，

1.8T的动力相当于 2.4L的，但

在车速达到80-90km/h之后，

涡轮增压与自然吸气车型的差

别就不明显了。售后保养方

面，相对来说涡轮增压要贵一

些。此外，涡轮增压车型对于

驾驶习惯也有一定的要求。

目前搭载涡轮增压的车型

已经下探至10万元以内，然而

因为技术、配件性能等原因，低

端车在噪音、油耗方面的表现

还有些差强人意。所以建议购

买低端涡轮增压车型不要过于

盲目。

驾驶带“T”车型要养成好习惯

机油加“过量”会损害爱车

开车忘放手刹极易磨损刹车片和刹车盘

车友李先生问：加机油超
过最高值，需要抽出来吗？冷

车情况下用输液管吸行不行？

解答：机油加多了对车子
不好，会导致发动机运转发沉，

阻力大，油耗也会相应增加，对

散热也不利。建议车主可以到

4S店或者汽修店使用抽油机抽

出一些。机油管上有刻度，车

友在添加时最好不要超出刻度

上的限值，一般加到中间偏上

一点就可。

车友华先生问：手刹没放
下，开了几公里，对汽车影响大

吗？

解答：手刹在拉起的情况
下开车，对刹车片和刹车盘有

磨损，一般问题不太大，建议车

主到维修店做个检查，视磨损

情况决定需不需要更换。如何

避免拉着手刹跑，如果是手动

挡的车，可以先挂档再放手刹；

如果是自动挡的车，开车时留

意车头或者车尾是否有抬起的

感觉。此外，要养成好的习惯，

启动车辆后，低头看一下手刹

是否是拉起状态，就可以避免

忘记放手刹这种情况了。

如果您的爱车也有什么毛病或问题，欢迎向本报汽车微

信公众账号——瑞安日报车友汇（微信号：rarbcyh）提问，我们

将利用我们的资源，全力为您的爱车找出病因，为您提供一

些参考，让爱车早日康复。

驾驶学堂

五一车市又见“艳阳天”
优惠活动将持续，近期购车有利好

(本版文字：记者 陈丹丹)

东 风 本 田 新 款

CR-V、纳智捷全新纳 5、

福特新翼博⋯⋯今年“五

一”前后，已上市或即将上

市的新车接连不断，无论

是改款新车，还是全新车

型，款款时尚，非常抢眼，

其中不乏热销车型的升级

版，一些消费者为一睹新

车风采，已迫不及待地赶

往汽车4S店。

“在看车时，比较关注

新车型。”在我市一日系品

牌4S店内咨询新车的刘先

生告诉记者，“即使自己已

经敲定心仪车型，但还是

喜欢看看新车型，并进行

对比。”

关注新车的消费者不

在少数，一位4S店销售人

员表示，消费者通常喜欢

对新款车、老款车的性能、

配置进行比对，然后再做

选择。

在经销商看来，新车的

上市不仅为消费者提供了

丰富选择，也能够提升品牌

人气。“每逢新车上市，都能

为店里集聚一些人气。同

时，也可以完善品牌的产品

线，为市场注入新鲜血液。”

有销售人员称，“五一”假期

期间，是推出新车的好时

机，车市人流量正值高峰，

新车展出能为店里争取更

多的潜在客户。

记者走访多家汽车4S

店发现，我市大部分经销

商制订了“五一”促销政

策，包括万元现金优惠、送

真皮座椅、送DVD导航等

装饰大礼包等多种方式。

一 4S 店展厅经理告诉记

者，随着汽车市场的发展，

节日购车礼遇、降价优惠

已成车市常态。

据了解，其实早在“五

一”前经销商们就已着手

行动，针对固有客户进行

调查后推出活动方案，以

维系与车主们的感情。“现

在的竞争更多的是在售

后。”一位 4S 店的市场部

杨经理告诉记者，该店在

节日前后组织车主聚会，

主要就是为了加深与车主

们的感情，在保有老客户

的同时，依靠口碑赢得更

多的新客户。

针对新客户，不少经

销商也有一套连续的开拓

方案。“主要依靠销售人员

点对点跟踪服务，店内再

有针对性地推出活动，邀

请他们前来参加，那是很

有成就感的事情。”一位4S

店的经销商说，“每一位到

店看过车的客户我们都有

记录，也有专门的销售人

员负责跟踪联系，随时与

客户沟通。而像‘五一’这

样的节日，店内都会针对

新客户推出一些类似试驾

体验的活动，以吸引他们,

保证关注度不减退。”

随着今年第一个消费高峰——“五一”节的来临，蛰伏已久的瑞城车市近期活跃起来了。近日，

记者走访车市发现，多数经销商在优惠政策方面动作频繁，更有部分品牌推出新车前来助阵，车市人

气持续走旺，不少一线合资品牌在“五一”劳动节当天都拿到了两位数的订单。

对此，业内人士指出，市场经过了三四月的平淡期，经销商的销售压力都很大，推出大大小小的

优惠促销活动，目的就是吸引消费者关注。据悉，“五一”后车市的优惠活动将会持续，如果消费者想

近期买车，则可考虑在这段优惠延续期内购买。

强服务，带动消费购买力

选择多，靓丽新车“助燃”车市

虽然 5月车市快速回

暖，但仍有不少消费者对

于未来车市降价抱有很大

期望，记者发现目前持币

待购的潜在消费者为数不

少。

多家经销商均向记者

表示，现在的消费者越来

越理智了。虽然“五一”期

间各种汽车活动扎堆儿举

办，消费者的购买欲和去

年相比似乎冷淡了不少。

记者在一家4S店内见

到了正在看车的消费者王

女士。她告诉记者，自己

有购车计划，但是眼下并

不急于出手，现在只是和

家人先来看看车型，目前

的价格优惠并没有达到自

己的心理预期。

业内人士分析，每年

这个时候，不少打算购车

的客户就会等待“五一”的

优惠政策，部分经销商把

握住了消费者这种持币待

购的心理，在“五一”节日

期间推出一些购车赠装

饰、礼品，或是直接降价的

优惠，以刺激节日期间的

消费。而事实上，不少优

惠在4月份就存在了，不过

一些经销商借机将其由暗

转明了。

问及“五一”后车市的

优惠活动将会持续多久，

很多经销商对此表示“没

有定论”。还有部分经销

商表示，促销活动有可能

会在 5 月底就结束，因为

根据近期的销售状况来

看，如果销量又有所回

升，并持续旺销，经销商

则不可能长期让利。对

此，一些业内人士认为，

如果消费者想近期买车，

则可考虑在这段优惠延续

期内购买。

盼降价，理智消费者难“买账”


