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近日，家住陶山镇碧山社区桐江村的村

民曾新多，顺利获得了瑞安农行4.3万元的

资金支持。

据了解，瑞安农行“三农”服务队到桐江

村开展“送金融知识下乡”活动时，得知因

104国道温州西过境公路的建设规划，曾新

多所在的桐江村部分土地被征用。为了响

应当地政府出台的《被征地农民转保职工基

本养老保险的实施意见》，农行第一时间与

村两委取得了联系，并联合瑞安农行陶山支

行的负责人和碧山惠农服务点农金员，一起

介绍起了农行最新推出的惠农政策和“农易

分”业务，同时提供了帮助村民解决补缴社

保资金缺口的综合服务方案。

获得村两委的认可后，瑞安农行的流动

发卡车第二天就开到了桐江村村民活动中

心，为 40 多位村民现场办理了“新农宝”

卡。“以后，政府给你发的养老金就打到这张

卡上，可以到村口的惠农服务点领取。”农金

员金全在办好卡后告诉村民。

之后，瑞安农行陶山支行的客户经理和

惠农服务点的农金员又多次上门向村民宣

传、讲解政策，协助村民准备申请资料、签订

协议。为了能早一点让村民交上社保，客户

经理孙杰在下班后，仍在紧锣密鼓地整理第

二天要上报的资料。

据悉，相比普通经营性贷款，“农易分”

社保分期业务具有手续简便、利率优惠、无

需担保等优势，通过借款申请人子女承担共

同担保责任，有效解决了农户贷款担保难的

问题，也免去了失地农民因资金不足而无法

一次性补缴养老保险的困扰。目前，首批3

笔“农易分”社保分期业务已成功发放到位，

合计金额12.7万元，该村剩余30多户的申

请正在加紧审批中。

（通讯员 胡月如）

为帮助客户及时了解 2015 年投资形

势，引导客户在当前环境下寻找合适的投

资理财途径，5月23日，瑞安农行特邀汇添

富基金管理公司首席投资理财师刘建位博

士，举办以“巴菲特如何寻找十年十倍股”

为主题的大型投资理财报告会，该行150余

名贵宾客户和50余名员工参加了此次活

动。

据了解，刘建位博士在报告会上针对

当前形势，从专业的视角，为客户介绍巴菲

特的投资理念，提出嘴巴股的价值，解答如

何寻找十年十倍股的疑问，并就当前市场

热点以及如何在基金选购上做好资产配置

等问题提出了自己的看法。

（通讯员 薛慧娴）

近日，瑞安农商银行组织员工在玉海广

场开展“非法买卖银行卡、害人害己祸无穷”

主题宣传活动，参加联合宣传活动的还有瑞

安市公安局经侦大队、人行瑞安市支行及2家

瑞安市直属单位。

据悉，活动期间，农商行主要围绕以下五

个方面内容进行宣传：

一、远离网络洗钱陷阱。提醒广大客户

对于网络信息要保持高度警惕，不可贪占一

时便宜而最终落入骗局。

二、不要出租或出借自己的身份证件。

提醒广大客户出租或出借自己的身份证件，

可能产生各种后果，例如：从事非法交易、成

为诈骗活动的“替罪羊”，影响个人声誉以及

信用记录受损等。

三、不要出租或出借自己的账户、银行卡

和U盾。提醒广大客户银行账户、银行卡和U

盾是本人进行金融交易的工具，随意出借可

能会造成恶性结果。

四、不要用自己的账户替他人取现。提

醒广大客户不要受朋友之托或受利益诱惑，

使用自己的个人账户或公司账户为他人提取

现金，防止银行卡安全信息外泄。

五、选择安全可靠的金融机构。提醒广

大客户应选择声誉良好、流动性资金充足、能

严格执行监管部门要求的金融机构，确保资

金和个人信息安全。

活动期间，前来咨询相关金融业务的市

民络绎不绝。其中，一位大爷问道：“我年纪

大了，经常去银行也不方便，所以就把工资卡

放在儿子那里，他每个月去银行取一笔钱给

我当生活费，这样算账户出借吗？”现场工作

人员解释：“只要不是以出租或出借他人使用

为目的，不违背国家相关文件精神的就不是

犯法行为。”大爷这才笑着说，“哦，那我就放

心了！” （通讯员 尤志强）

本着最大限度回馈新老客户的宗旨，瑞

安农商银行免费菜品送菜活动出新规则啦!

凡该行手机银行或网上银行客户1-4月份

转账10笔以上的，可于5月的每周三参与免

费菜品申领！当月限领一次。活动通过该

行微信公众号平台进行预约，收到客户的预

约申请后客服会在第一时间与客户联系，确

定送菜地址与送菜时间后，即以最快的速度

将最新鲜的菜品送到客户家里。

菜品丰富，营养搭配，快去瑞安农商银

行申领一份吧！详情请关注瑞安农商银行

微信公众号。 （通讯员 陈宇宇）

打击非法买卖 共创文明用卡环境

农行“农易分”
助失地农民圆社保梦

瑞安农行举办大型投资理财策略报告会

送货上门的免费菜品，您要吗？

张先生是我市某中学的一名教师，最

近他购买了一套新房想要装修，但因刚办

理了按揭贷款，手头并不宽裕，为此很纠

结。就在这时，张先生从中国银行了解到

一款令他欣喜不已的产品——中行“消费

通”，该产品可以完美地解决他目前装修难

的困难。

一、什么是消费通？
“消费通”信用卡分期付款业务是指银

行根据客户的资信情况和实际资金用途，

赋予申请人一定的授信额度，再根据客户

消费交易总金额，按客户自己选择的还款

时间，进行平均分期还款的金融业务，简称

“消费通”分期业务。

二、“我”可以办理消费通吗？
根据“消费通”产品规定，中行存量零

贷客户、中银理财白金卡持有客户、市政公

用事业、本地金融企业（银行、保险、证券）、

电力、电信、邮政、烟草、石油石化、航空、中

小学、高等院校、科研院所、大型媒体集团

的正式在编员工等都可以办理“消费通”。

三、消费通有什么优势？
1. 付款期数更灵活

消费通付款期数分为6期、12期、24

期、36期等四种期数，客户可根据自身需

求灵活选取。

2. 分期手续费更优惠

消费通将在客户所选付款期数的基础

上，提供期初一次性支付和分期支付这两

种手续费支付模式，客户最低只需支付

2.00%的分期手续费。

3. 适用范围更广泛

“消费通”适用于包括购置车位、装修、

旅游、子女出国留学（含生活费、保证金）、

各类大宗物品等正常的消费支出。

4. 受理流程更简便

客户只需携带本人身份证、收入证明、

借款用途的相关凭证、发票、合同等证明材

料到瑞安中行各网点办理即可。

详询瑞安中行各大网点。

（通讯员 黄翔）

瑞安中行消费通
助您分期付款畅通无阻


