
宁波银行直销银行震撼上线 1000元起投+全额本息承保预期收益6.2%
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理财产品

惠添利155045
（微信）

惠添利152246
（惠财）

惠添利152244号

理财期限

42天

90天

41天

起售金额
（元）

5万

5万

5万/30万

认购期

6月8日-
6月9日

6月8日-
6月10日

6月8日-
6月10日

到期日

2015.7.22

2015.9.9

2015.7.22

预期年化收益率

5.60%

5.4%-5.5%

5.3%-5.4%

每十万到期参考
收益（元）

644.38

1356.16

606.57
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随着温度的升高，瑞

城各家游泳池将迎来生意

旺季。但是天气不好的时

候 ， 泳 池 的 空 置 率 太 高 ，

通 常 处 于 亏 损 状 态 。 为

此，越来越多的游泳池开

始办游泳培训班，以期减

少泳池空置率，获得更多

的利润。

“去年暑假有 1000 多

人报名游泳培训，20 多个

教练教课。”瑞安市小横山

游泳俱乐部负责人吴义勇

告诉记者，培训班里的学

员基本以学生为主，培训

课程费用为 980 元/人，一

般包含七八个课时。在暑

期高峰时段，每天被分成

各个时段，20 多个教练实

行轮班。

吴义勇说，按照一人一

次 25 元的游泳标准计算，

即使在高峰期泳池一天的收

入不过几万元而已，如果泳

池单单依靠成人游泳来支

撑，基本上毫无利润可言。

“所以几乎所有游泳馆都会

在假期推出游泳培训班，在

增加利润的同时减少空置

率，好继续支撑游泳馆的经

营。”他说。

在 减 少 泳 池 空 置 率

上，山区的天然泳池经营

者也有自己的办法。“冬天

没 人 游 泳 ， 我 们 就 搞 钓

鱼。”缪碧尧说，既然淡季

无法避免，他们就在淡季

开放钓鱼活动，增加泳池

使用率。同时，他们还对

赢利点进行转移，不单靠

游泳的门票赚钱，后续增

加了户外拓展活动，拓展

盈利项目，减少季节带来

的局限。“很多人来巾仙溪

农家乐，除了游泳，还会

参与漂流，淡季可以参加

拓展项目，这样人均消费

也会多一些。”他说。

不过，有业内人士认

为 ， 在 高 额 的 成 本 面 前 ，

开展培训班等措施来降低

泳池的空置率的效果也是

杯水车薪，很多游泳馆宁

愿在淡季选择闭馆，只开

张 2 个月来降低成本。

■记者 项乐茹/文 孙凛/图

每年入夏后，泳池就成了“香饽饽”。游泳者络绎不绝，培训课

热火朝天，游泳馆内一派繁荣景象。

然而，业内人士最清楚，火爆场面大多只有短短两个月。七八月

份一过，泳池就会进入为期10个月的“冰河世纪”。在这其中，个人

承包、自负盈亏的私营游泳馆，在庞大的能耗包袱下只能惨淡经营。
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旺季游泳池犹如“下饺子”

成本高、周期短、盈利难

““游泳经济游泳经济””能否冷热都能否冷热都““掘金掘金””

上周，瑞城最高温度已飙升

至30度以上，“游泳经济”也渐渐

火爆了起来。记者在市区不少游

泳池看到，不管是恒温游泳池，还

是室外游泳池，以及山区天然游

泳池，前来游泳的人都有所增加。

“天气一热就会去泳池里游

几个来回，不但可以锻炼身体，

还特别凉爽畅快，可以消消暑。”

刚从泳池里出来的游泳爱好者

刘先生告诉记者，他平时热爱体

育运动，一到夏季，他就把健身

项目从跑步改成游泳，每天固定

游泳1小时。

天气渐热，和刘先生一样的

游泳爱好者也多了起来。“最近

天气热，来游泳馆的人多了，同

时临近暑假，很多学生来报名学

游泳。”瑞安市游泳馆馆长季阳

告诉记者，逐渐升高的气温，将

游泳池带向了旺季。

据季阳介绍，最近一段时间

市游泳馆日均客流量保持在300

人以上，周末达到日均 500 人的

客流量。“等到七八月高峰期的时

候，预计到馆游泳的日均客流量

能达到 1500 至 2500 人次。”他

说，近年来全民游泳的氛围愈加

浓厚，游泳爱好者的数量在不断

增加，游泳这一运动也从休闲健

身逐渐转向专业正轨的方向发

展。

巾仙溪农家乐旅游有限公

司相关负责人缪碧尧告诉记者，

每年一到盛夏时节，巾仙溪农家

乐的水上项目都十分火爆，周末

的日均客流量最高能达到1万人

次。“在竹排上吃饭的、漂流的、

游泳玩水的，比比皆是。”他说。

盛夏游泳的人越来越多，游

泳需求日渐高涨，每年高峰期游

泳馆“下饺子”的现象也成为常

态。记者从市体育局相关科室了

解到，据不完全统计，全市目前在

营业的游泳场地约40家，按我市

常住人口 142 万人粗略计算，平

均 3.6 万人才拥有 1 个游泳池。

在游泳高峰时期，我市游泳池普

遍难以达到《浙江省游泳场所管

理办法》提及的人均游泳面积不

得少于2.5平方米的规定。

成本高、周期短、盈利有点难

“经营一家游泳馆的成本很

高，我们到现在还是在亏本，甚

至想要转手给别人了。”市万松

游泳俱乐部负责人陈积栋说，经

营游泳馆远比外界想象得要艰

难。

陈积栋说，在市区修建一座

上规模的露天泳池，至少要投入

近 300 万元。以万松游泳馆为

例，大约需要 1800 吨储水量。

按照目前商业用水 6 元一吨的

价格计算，一池水花费就要万元

以上。

“平均每天换水 250 至 300

吨，日均换水成本就要 1500 至

2000元左右，一个月则需五六万

元。”陈积栋介绍，因为游泳池在

安全、清洁等方面都有很高要求，

目前露天游泳池每天应补充占池

水容积 10%至 15%的新水，同时

要求安装循环水设备、购买指定

的消毒药。“循环水设备通常是24

小时开着的，一天开下来就要

400元左右，加上人工成本、维修

费用等支出，一个月开销，十几万

元是少不了的。”他说。

和人工游泳池一样，山区的

天然游泳池的造价也不菲。缪

碧尧介绍，他们当初花了上千万

元修建改造游泳池，引来山水注

入池子里，并建成循环系统，使

游泳池里的水一直保持流动。

投入成本高，令不少泳池经

营者压力很大，而运营周期短，

也 是 不 少 泳 池 经 营 尴 尬 的 原

因。“ 一 年 的 旺 季 只 有 两 三 个

月。”陈积栋说，经营游泳馆是看

天吃饭的生意，旺季中如果来一

两个台风，那一周的生意就打了

水漂。

因为运营周期短，泳池的空

置率也格外高，一年差不多有 8

至 10 个月都人气稀少，不少游

泳馆经营者想方设法延长运营

周期。在万松游泳馆，陈积栋的

做法是和一些冬泳协会合作，开

展赛事及健身活动。“其实淡季

活动也只是顺带一下，在这么高

的成本下赚不了多少钱。”他说。

游泳馆热衷办培训班

“无论是游泳场馆，还是

游泳教练，都应该办理手续

正规经营，规避无证游泳场

所。”吴义勇说，目前瑞安部

分游泳馆并没有经过备案，

甚至建设不规范就对外经

营，存在一定的危险性。同

时，市场上也出现了一批私

人教练，其中不少人无证上

岗，对外乱报价，一定程度上

扰乱了游泳市场的正常秩

序，对正规经营的游泳场所

影响很大。

市冬泳协会会长李伊

霞认为，随着近年来大众

健身意识的增长，我市热

爱 游 泳 的 人 士 越 来 越 多 ，

加上目前中考体育加入游

泳这一项目，大众对游泳

馆的需求渐涨，目前瑞安

已有的游泳场所数量并不

能满足需求，游泳市场的

潜力很大。

但这并不意味着游泳馆

可以一哄而上，遍地开花。

“这两年瑞安的游泳馆越来

越多，很多就是想通过办培

训班赚快钱，游泳池投资成

本高，运营成本也高，成本回

收慢，投资者应该要理性。”

市体育馆相关人士说。

“目前很多游泳馆在经

营上存在矛盾，旺季的时候

场所不能满足需求，淡季则

空置着没人来。”李伊霞说，

短时间增加泳池面积并不现

实，但目前瑞安很多游泳馆

每天只在下午 14 时后开放，

晚上开放时间段也基本只有

1至2小时，时间非常短。而

在温州、上海等地，游泳馆早

晨和中午时间段也都开放，

可以满足这两个时间段的游

泳需求。“很多人习惯中午、

早晨去锻炼，但很多游泳馆

现在没有抓住这个市场。”她

说，开放这两个时间或许会

增加一些成本，但相信可以

通过拓展客户来弥补并增加

营业额。

也有业内人士建议，游

泳淡季游泳馆也可以适当调

整经营策略，开展健身、乒乓

球、台球等活动，“以体养

馆”。游泳属季节性活动，但

人们对健身的追求没有季节

性，因此游泳池经营应尽量

摆脱季节的限制，挖掘市场

潜力，使游泳池一年四季都

得到较好的利用。

游泳馆如何良性运营？


