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眼下，在我市锦湖街道

山南村、陶山镇桐西村等村，

农业专业户们看好市场前

景，纷纷培植起多肉植物。

其中，山南村“徐氏花坊”种

养的多肉品种，都是从荷兰

等欧洲国家引进的。

记者近日来到“徐氏花

坊”。花坊坐落在民房一楼

的院子里，面积约 100 多平

方米，上面覆盖着遮阳网，满

满一院子的多肉植物摆放在

用砖块和木条搭建的架子

上，肉嘟嘟的模样十分招人

喜爱。“这里共有雪莲、熊童

子、紫阳绒、红爪、罗西玛等

76个品种。”负责人徐智说。

花坊是由徐智和弟弟徐

叶力共同经营的。徐智的儿

子徐昊在荷兰留学，为抢抓

商机，通过徐昊，他们从欧洲

引进多种多肉植物，在网上

供货给国内有需求的客户。

后来，客户多了，徐氏兄弟不

满足于网上销售，于去年 10

月在老家山南村建起多肉基

地。

“有了这个基地，客户们

就能上门看货，网上下单心

里有底。”徐智说。

据悉，该花坊种养的普

通多肉植物售价每小盆四十

元至七十元不等；大盆的雪

莲等多肉植物，每盆需数百

元；稀有珍品每盆售价上千

元。目前，花坊种养出来的

多肉，一方面供给网上市场，

另一方面供给本地的多肉爱

好者。目前，已有不少上海、

海南等地的客户前来参观选

购。“目前花坊里共有多肉植

物3000盆，等下半年天气转

凉，我们打算再从荷兰等国

家进一批货物过来。”徐智

说。

对徐氏兄弟来说，多肉

种植还属于新产业，有了这

个基地，他们也能不断地摸

索多肉植物的生长特性和种

养技艺，为下一步建设规模

多肉基地打基础。徐智表

示，他们要在花坊的基础上，

着手打造多肉植物俱乐部，

为多肉迷们提供活动场地。

同时，他们还计划今后建造

一个可容纳 1 至 2 万盆多肉

植物的培育基地，开展智能

化管理。

点点手机，远程就能控温浇水养多肉；引进新品种，锦湖有个O2O多肉作坊

多肉达人种养新方式：“互联网+多肉”
■记者 陈希林/文 陈立波/图

仙女杯、黄熊锦、雪莲、雨燕座、熊童子、丽娜莲……外表肥嘟嘟、乍看之下新奇又好玩的多肉植物，时

下正受到年轻人的热捧。

对于普通市民来说，买一两盆多肉植物，点缀一下生活空间，确是一件乐事。不过，在我市，有一位业

主把多肉植物养到极致，利用互联网技术，只用点点手机，就能控温浇水远程养多肉；有大户则将多肉植物

作为一项新兴产业来经营，初步获得不错的经济效益。

点点手机，控温浇水远程养多肉
人不在家，就能开窗、浇水，

多肉植物还长得挺好。陶山镇

村民张福昆利用互联网技术开

展植物培育，只用一只小小的手

机，就可以实现控温浇水远程养

多肉，这对当地人来说，可是一

件新鲜事。

记 者 近 日 来 到 张 福 昆 家

中。张福昆把自家种养多肉的

基地取名为“阳光房”。阳光房

建在农房二层，全部由玻璃打

造，面积约40平方米。阳光房的

地上、架子上挤满了粉嫩嫩、肥

嘟嘟的多肉盆，就连房梁上都悬

挂着几盆，桃美人、观音莲、熊童

子……形态各异的多肉植物，品

种近300种。

张福昆平时爱好摄影，两年

前与多肉植物的一次意外邂逅，

让他不可自拔地爱上了多肉植

物。

那次，他带女儿逛温州花

鸟市场，女儿看见多肉植物后

十分兴奋。当时，整个花鸟市

场上售卖多肉植物的仅一两家

商铺，看着这些肥嘟嘟的萌物，

他跟女儿一样，觉得新奇又好

玩，于是买了五六盆带回家。

“叶子圆圆的很有趣，还呈现不

同的颜色。”越看越喜欢，很快，

他又到花鸟市场进行第二次、

第三次采购。

后来，在朋友的介绍下，张

福昆又开始上网搜罗各种多肉

植物，连盆带泥购买，一发而不

可收，截至现在，他买了大大小

小的多肉品种近300种。他收藏

的多肉中，最贵的品种是仙女杯

和格诺玛，市场价每盆需 5000

元左右。

张福昆工作单位在温州，因

多肉盆栽越买越多，他在温州市

区的家中，窗台、阳台上多肉已

爆满，他只好把一些多肉植物运

到瑞安陶山老家，可300盆多肉，

照料也是一个大难题。

“靠老家年迈的母亲照料，

时不时上二楼给多肉开关窗，

不是个办法。”为了解决难题，

张福昆购置了一套全自动智能

调控设备，并上网搜索方案，用

已有的水电知识，成功地将室

内的电风扇、排风扇、加湿器、

温度计、监控摄像头等用软件

进行联结，整出了一个像模像

样的全自动调控智能阳光房。

“ 多 肉 植 物 生 长 适 应 环 境 是

25℃至 30℃，当室内温度低于

5℃时，阳光房里会自动加温；

湿 度 太 大 时 ，排 风 会 自 动 开

启。”张福昆一边调控一边介

绍。

平时在温州，张福昆就用互

联网技术管理这些植物，打开手

机就能观察到阳光房内的每一

盆花草。他掏出手机，阳光房监

控镜头下的多肉们就呈现在眼

前，按下界面上的“自动开关窗

户”键，玻璃房两面的窗户便随

之缓缓关上或打开，此外，浇水、

温控也全在指尖搞定。

“到了下半年，随着季节变

化，这些多肉植物颜色也会随之

出现变化，红、绿、蓝，色彩斑斓，

十分美观。”张福昆坦言，虽然可

以远程操控，但他还是隔三差五

往陶山跑，有时候太想念这些多

肉了，就大清早过去伺弄一下，

再赶回来上班。

张福昆的智能阳光房里里

外外购建共花费了10余万元，而

家人对他的这项爱好也颇为支

持，上中学的女儿虽然学业较

忙，也会抽空来老家探望这些萌

物。同时，这个私人多肉基地，

也让他的许多好友慕名前来探

访。

多肉种养也玩O2O
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张福昆在他的阳光房张福昆在他的阳光房

徐智花坊里有不少洋品种徐智花坊里有不少洋品种

7 月 18 日，声海琴行将携世

界著名钢琴卡瓦依、巴特罗宾逊

及中国名牌钢琴珠江、长江共同

举 办 “7.18” 钢 琴 特 惠 秒 杀 活

动，以回馈广大新老顾客的支持

与厚爱。

据该琴行白经理透露，本次

活动特推出 50 个秒杀名额供购琴

者预订，预订者需至声海琴行各

网点交纳 1000 元意向金获得秒杀

卡，活动当日享受秒杀特惠。如

活动当日，购琴者未购买钢琴，

意向金退还。

优质钢琴 品牌保障
暑假里，为让儿子在家就能

练琴，琴童家长刘女士打算近期

购买一架钢琴，但迫于价格、售

后等诸多原因，一直在观望。这

不！声海琴行钢琴特惠秒杀活动

的消息一经推出，立刻吸引了她

的眼球。

当然，声海琴行作为我市规

模 大 、 品 种 齐 的 乐 器 专 卖 行 之

一，其出售的钢琴品质优质也是

吸引刘女士的一个重要因素。

“这次抢购活动品牌丰富、

品种齐全、优惠力度大，并且保

证出售的钢琴，产品都是由专门

的技术人员层层把关，严格管理

的。”白经理表示，近期要购琴的

朋友，一定要抓住这次机会哦。

口碑来源于优质服务
“从幼年开始学弹钢琴的孩

子，入学后，在理解能力、接受

能力、想象力和创造性思维能力

等方面，都有一定的优势。”白经

理告诉记者，学钢琴不仅能开启

与发展儿童的智力，还可以丰富

情感，会对孩子的优良心理品质

的形成产生重大影响。

琴童家长张女士也声称：“自

从孩子学钢琴之后，反应能力、

动手能力比以前好多了，如果孩

子现在要是有一架属于自己的钢

琴，肯定会大大提升他学琴的积

极性。”她还表示：“在声海琴行

购买钢琴已成为我市很多琴童家

长的共同选择，因为声海不仅注

重 乐 器 品 质 ， 服 务 更 是 细 心 到

位。”

据了解，多年来，声海琴行

始终把质量、品牌置于首位，同

时积极扩大琴行在我市及温州地

区的影响，狠抓优质服务，对消

费者所购买的乐器实行质量跟踪

服务，确保消费者买得放心、用

得称心。

（陈丹丹）

声海琴行“7.18”钢琴特惠秒杀活动将来袭

50张“秒杀卡”等你来抢


