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理性考虑是第一位
在房地产市场上，买房的大多随

波逐流，几乎很少看到有异常冷静的

市民。房子毕竟是大宗消费，在购买

时切忌冲动，应仔细计算总价及月供

金额是否在自己的承受范围内，房源

是否基本符合家庭各方面需求，避免

不合理消费给家庭带来大的经济压力

和风险，对日后生活造成不良影响。

优惠促销看清再下手
随着楼盘开发量的增加，市面上

可供选择的楼盘越来越多，而对于购

房者，由于对楼盘缺乏了解，显然无从

下手。尤其是在密集的促销优惠下，

购房者肯定会自乱阵脚，所以在面对

优惠时，最好是对相同区域内的多个

楼盘进行比较，看房源品质各方面是

否存在缺陷，多和家人商量沟通再决

定是否要购买。

楼盘综合性价比
在楼盘综合性价比方面，购房者

需要参考的因素非常多，比如楼盘实

力、建筑品质、配套环境等等，在开发

商的选择上尽量以实力品牌开发企业

优先，此外注意考察楼盘周边的教育、

生活、医疗、交通、景观资源等配套是

否完备。当然，在建筑品质方面一定

要有合理的户型设计格局。综合比较

如果能满足居住需求，购房者便可以

放心购买。

这个七夕，有“青年社区”之称的大诚外

滩香颂为青年刚需购房者推出“七夕节”四

重优惠，购房成功客户，除了一如既往可以

享受到“存2万最高抵10万”优惠外，还可以

享受到“七夕购房特惠周”特别提供的每套

7700元的额外价格优惠，另有神秘钜惠抽奖

活动。

“这次活动主要是针对刚性需求而策划

的。”大诚·外滩香颂项目负责人告诉记者，

80后、90后情侣作为“刚需”的主力军和生

力军，支撑着住宅市场继续前行。从目前市

场销售来看，有刚性需求的年轻人居多，他

们不受政策左右，因此是相当大的一块市

场。

此外，活动期间，大诚·外滩香颂展厅现

场还为每位莅临展厅看房的市民准备了巧

克力等浪漫的小礼品。而在七夕成功购房

的客户，还可免费获得开发商赠送的酒店

“标房”一晚，另有浪漫的情侣套餐可以尽情

享用。

据悉，目前大诚·外滩香颂推出了多套

特价房，120平方米房源特价12888元/平方

米，另有部分特惠房限时抢购，心动不如行

动吧！

备战“金九银十”，瑞安楼市频现“大动作”
■见习记者 彭丽明

临近“金九银十”，为了备战接下来的销售旺季，瑞安楼市多个楼盘开始

出现“大动作”。新湖广场、瑞安鞋都、华龙海景壹号二期、四季青服装城、大

诚·外滩香颂等项目相继推出预热暖场活动；此外，各楼盘还推出了多个优

惠措施，“买房送车位”、“首付10万起”、“特价房”等“促销战”提前打响，大

幅的优惠让即将到来的“金九银十”季悄然升温。

8月以来，瑞安多数楼盘仍以储客

或VIP登记为主，但随着一波又一波的

预热暖场活动的举行，使8月的楼市热

度骤升。

8月8日，新湖广场千万级白金汉

宫展厅开放，当天新湖广场还释放出了

项目的价格信息，起价8800元/平方米

的价格令现场市民惊喜不已；下周四，

新湖广场产品品鉴会也将在辰茂阳光

大酒店举行；另外，由新湖广场承办的

瑞安首届荧光夜跑活动也将于8月29

日举行。通过一系列活动的密集推进，

新湖广场可谓在近期赚尽眼球。

此外，华龙海景壹号二期住宅产品

也预计将在 9 月份开盘。该项目自

2014年11月首次开盘以来，经过近一

年的筹备终于迎来第二期的上市。据

悉，为了吸聚人气，项目现正在办理

VIP绿卡，9月还将推出交付级样板房

供市民参观，二期主力户型80—132平

方米。

“从近两周的活动不难看出，不少

开发商在做着试探性营销，为即将到来

的销售旺季蓄客‘造势’做足功课。”

我市某项目负责人表示，楼盘的营销策

划有所调整，不少以自然销售为主，而

“金九银十”都有动作，颇有几分备战

的感觉。

为了打好今年“金九银十”楼市预

备战，开发商纷纷抢在8月提前开放楼

盘迎客蓄客，不少楼盘更是推出各项优

惠措施，期待抢占先机。

住宅项目中，华龙海景壹号推出

“买房送车位”的优惠，同时办理VIP绿

卡还可享受购房减免部分房款，优惠力

度近 10 万；大诚·外滩香颂借七夕活

动，在“存2万最高抵10万”的优惠基础

上，推出每套房再享7700元的价格优

惠，同时七夕当天还有神秘大礼抽取。

此外，该项目还有多套120平方米“特

价房”将于近期推出，价格12888元/平

方米。

而在商业项目中，瑞安鞋都8月15

日公布价格区间，总价20万元起，首付

10万起，办理VIP护照可享购铺万元优

惠；位于瑞祥新区的一站式休闲娱乐商

业综合体中润商务广场的中润公寓推

出9套一口价房源9999元/平方米，总

价65万以下近100套，此外，存一万抵

四万也在火热办理中。

据业内人士分析，随着金九银十的

到来，房企为促销量，期待已久的金九

银十或将掀起一场价格起底战，部分房

企将在关键节点适时调整营销策略。

再多的浪漫，也比不上给她一个“家”来得实在

瑞报购房平台“搭桥”，七夕买房更实惠！
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■见习记者 彭丽明

今天是一年一度的七夕，对于已经到了谈婚论嫁的你，是否还在憧憬给她一个温馨的家呢？作为支撑楼市购买

力的刚性需求，婚房置业仍是市民购房的主流。值此七夕佳节，瑞报购房平台携手大诚·外滩香颂，推出“七夕购房

特惠”活动，有兴趣的亲，别急着下单，可以先去项目现场看看实景园林和实景样板房，再考虑哦！

单身的人在为买房操心，已经谈婚论嫁

的情侣更绕不开房子这个重要议题。

刘先生和女友相识于2012年，感情甜蜜

的他们如今已到了谈婚论嫁的年龄。“又是

一年七夕，如果能在这一天买下两人的婚

房，感觉会很有意义，”小刘表示，自己和女

友在2014年便想过买房，但考虑到楼市调控

的影响，两人决定观望一下再出手。如今一

年快过去了，虽然也有一些看中的房源，但

都因为价格原因而搁置了。

随着两人的婚期日益临近，买房已经成

为迫在眉睫的大事。“估计心动了还是会买

的。”有不少年轻人说，几天前就接到了曾经

咨询过的某楼盘“七夕活动”短信，“我和女

朋友决定去看看，一则参加活动不花钱，二

则在实地看看，如果各方面都不错，还是会

考虑下单，反正都要买的。”

》》》》七夕特惠
1.所有到访客户均可获得情人节巧克力一份

2.购房成功，可额外再享7700元/套的特惠

3.购房成功，可获得阳光大酒店情侣标房一晚及浪漫自助餐一份

4.还有神秘钜惠大礼等你抽取

预热暖场活动一波接一波

优惠措施应接不暇

应对“金九银十”购房者需考虑再三

购房者：七夕买个“家”更有意义

开发商：为年轻人定制婚房
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