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据马屿镇经济发展办公室

主任谢卿省介绍，目前曹村的食

品机械、眼镜、箱包、卫浴、包装

机械等产业电商均有不同程度

的发展，村民也纷纷靠此致富。

“甚至有村民从一名理发师，成

功转型经营电商，一年销售额超

400万元。”

但在采访中，也有村民反

映，淘宝生意并不如想象中的好

做。“村里开淘宝的人越来越多，

大家都是卖一样的产品，同质化

严重，价格竞争很厉害。”一位店

主说，简单的网店复制与盲目规

模扩张，对于村里的电子商务发

展不一定是好事。

另外，对于一个镇辖社区，

曹村的仓储、物流、交通以及人

才也成为制约电商发展的问

题。陈金瑞坦言，之前他一直在

上海等地做出口贸易，也接触过

电商。回到曹村后，想找个拍摄

的地方都找不到。此外，包装机

械等大型产品运输上特别不方

便。“我觉得现在曹村的电商产

业要进一步发展，必须抱团合

作，完善物流、仓储等环节，打造

一个电商综合体。”基于这个原

因，他还在村里发起成立了电商

协会。

“我们最近也都在讨论这个

事情，如何把电商产业再进行培

育。”许北村村委会主任倪庆亥

说，目前村里有一定规模的电商

已有 30 多家，大多都是这两年

自发萌芽成长起来的，他们期盼

有更多政策，规范培育长远发

展。在他看来，许北村等地的食

品机械、箱包、包装机械等都有

30 至40年的历史，有良好的产

业基础，但因为条件限制，近年

来不少优质企业主外出创业，不

少产值流失到外地。他们希望

通过打造电商平台，将更多的在

外企业主吸引回乡投资。

“现在报上都在讲，电商是未

来发展趋势，相对环保并节省能

源。”倪庆亥说，他们也希望通过

电商村的建设，帮助村民再就业，

并结合美丽乡村建设，建设生态

村、旅游村，为地方建设做贡献。

1个曹村社区，300余家电商网店
村民变身机械电商，日均销售额2至3万元

■记者 项乐茹 通讯员 谢卿省/文 王鹏洲/图

10月初，马屿镇曹村社区许北村，熙熙暖阳下，不见村民三五成群闲

聊，不宽不窄的马路两边，停着不少货车，一辆辆，仿佛都是即刻就要出发

的模样。街边店铺不时传来“叮咚”、“叮咚”的淘宝旺旺消息提示音。

马屿镇曹村是食品机械、箱包、眼镜等产业生产集中地。眼下，

不少村民通过网线将村里的生产厂家和外地市场连在一起，接来一

批批订单。据了解，目前曹村约有300余家电商网店。

许北村是马屿镇曹村社

区下辖的一个村，依托曹村食

品机械、包装机械、箱包生产

等行业基础，村里多位村民都

在淘宝开了店，一进村，浓浓

的电子商务氛围扑面而来。

“这一扇扇门里面都隐藏

着一家家网店。”在村干部的

指引下，记者发现，村庄道路

两旁的楼房门前，到处摆满已

经打包好的货物，路旁还停着

多辆货运车。据介绍，近两

年，当地少数村民开网店赚钱

后，一批带一批，到现在全村

半 数 以 上 的 人 家 都 开 了 网

店。“以前，村民相聚都是打牌

聊天，现在大多都在家里电脑

面前敲键盘接单。”村民们说。

每天下午16时左右，是许

北村一天中最忙碌、最热闹的

时候。家家户户都在自家门

前忙着打包发货，门前堆积着

大大小小的纸箱包装盒，满耳

都是打包快递包裹时撕拉胶

带的声音。驻扎在村子里的

快递公司则统一在这个时间

出动，把车开到家家户户门口

取件。据了解，目前小小一个

许北村，已经驻扎了德邦速

运、顺丰物流等四五家快运公

司。

“在曹村，我们还是刚刚

设点起步，跟其他快递点比起

来货量还不算大，平均每天有

五六十票大件订单。”德邦速

运曹村物流网点的工作人员

告诉记者，德邦物流此前已在

马屿镇设立网点，但没想到作

为社区的曹村发货量提升飞

快，他们曾向仙降、飞云借调

力量，仍远不能满足，所以破

例又在曹村单独设点。“现在

聚在这里的快递公司越来越

多，行业竞争也挺大。”他说。

许北村，半数村民是网店主

和许北村相邻的西前村，

也充满了电商的氛围。记者

发现，在这些村民的淘宝店

中，最为常见的是“夫妻店”。

“亲，成交，下午 4 点发

货。”村民施明考一边敲打键

盘回复客户，一边嘱咐妻子准

备打包货物。记者走进他家，

看见一楼大厅堆满了要发的

食品机械包裹，办公桌上摆着

当天要发货的一叠叠快递单。

“生意一般的情况下，一天

能接20单左右，一件差不多有

20元的利润。”施明考说，他做

淘宝店的生意已经有 3 年，之

前他和妻子在新疆跑食品机械

的业务。随着孩子年岁增长，

考虑到照顾小孩方便，就回家

开了淘宝店。“小孩子要上学，

还要学这学那，开淘宝店的话

方便接送孩子。”他说，跟到外

面跑业务相比，在家开淘宝店

的创业成本低一些，一年营销

额虽然没仔细核算，但基本满

足全家各种开销肯定没问题。

施明考的淘宝店就开在

自己家里，楼下当办公室接单

发货，楼上就是起居室，平时

根据接到的订单，直接去厂家

拿货。除了他家做淘宝生意，

他的姐姐家也在做，不少人家

里开出不止一家淘宝店。据

他们估算，整个曹村，不包括

大厂家，个体在做网店生意的

至少有300多家。

西前村，夫妻网店很常见

陈金瑞是马屿许北村人。今

年正月，他正式成立了自己的电

商品牌及温州欧惠机械设备有

限公司，主营食品机械、箱包等

电商营销业务，也代理运营企业

电商业务。

“这是我们的办公室，那边是

仓库，另外还有摄影棚。”陈金瑞

介绍。记者一走进办公室，只见

七八名工作人员正坐在电脑前

面运营网店，不时传出“叮咚”的

淘宝旺旺声。而在仓库一角，小

型摄影棚看上去十分专业，摄影

师正在对产品进行拍摄。

“目前我们不仅卖自己的品

牌产品，也卖合作厂家的产品。

像这台‘马成机械’，一台单价就

达七八千元，平均一家网店日销

售额能达到2至3万元。”陈金瑞

说，曹村生产厂家多，具有产地

优势，出货快，拿货近，较完整的

产业链促成不少村民摇身一变

成了网商。

除自己经营电商业务，陈金瑞

还主动将自己的办公室免费给村

里的其他网店店主用，目前村里有

七八家网店都在他那里办公。“闲

置的办公室用来资源共享，我们可

以为网商提供产品图片拍摄等服

务，也是一个合作机会。”他说。

位于马屿工业区的温州天马

食品机械制造有限公司，是当地

规模较大的食品机械生产企业，

现在也通过合作布局电商业务。

企业负责人张俊斌告诉记者，企

业生产食品机械已有20余年历

史，之前都是通过国内市场线下

网点、营销点销售，受成本上涨、

竞争加大等因素影响，遇到不少

发展瓶颈。去年，他开始转型，注

册了阿里巴巴等电商平台。

“现在我找专业的人一起合

作，不用自己设立团队。”张俊斌

说，自今年开设天猫店以来，销售

额已达到200多万元，有零售也有

批发，销往国内外，销售渠道明显

拓宽。下一步，他准备再设立多个

电商窗口。

代运营，合作布局电商业务

盼规范，培育电商再发展

曹村社区随处可见的家庭式电商

编者按：日前，省商务厅、省财政厅公布了今年一季度网络零售额超过 1000 万元、250 万元的行政村，我市共 15 个行政村一季度网

络零售额超 250 万元，比乐清多了 10 个，占温州全市 3 成多，居温州各县（市、区）首位、全省第四。

据了解，这 15 个行政村分布塘下、仙降、马屿、安阳、陶山等 9 个镇街，不论是仙降和飞云的鞋、马屿的眼镜，还是塘下的小型汽摩

配，其折射出的是农村电商与当地传统产业集群结合度的日趋紧密。传统产业供应链优势，是否为电子商务村蓬勃发展提供强有力的

支持？我市七大特色产业中的哪些产品，适合开展网络销售？今天起，本报将开设“淘宝村的故事”，与您一起走进电商村。
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产品期限

360天

180天

90天

起售金额

1000元

1000元

1000元

预期年化收益率

6.20%

6.00%

5.80%

每十万到期参考收益

6115.1元

2958.9元

1430.1元

宁波银行直销银行震撼上线 1000 元起投预期年化收益率 6.2%
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