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在跨境电商浪潮之中的，

不少人已走出了第一步，肖静

是我市较早从事跨境贸易的

人之一。在 2015 中国（温州

瑞安）汽摩配行业跨境电商峰

会上，肖静讲了自己的跨境电

商之路，分享了做跨境电商的

经验。

在从事跨境电商的时候，

肖静已有多年的外贸经历。不

过，当时的肖静还在从事传统

外贸，以跑展会等传统形式，寻

找订单。“跑展会，钱花了，但效

果也不一定好。”肖静说。

见传统外贸越来越困难，

加之淘宝网快速兴起，肖静认

定电商将是未来发展趋势，跨

境 贸 易 也 不 例 外 。 于 是 ，

2010 年，一台电脑，一个 60

平方米的仓库，肖静和丈夫依

靠几年外贸工作积累下的资

源，在速卖通上开了店，上架

100 款商品。“当时，我们是抱

着试试的态度开店的，主要先

生在做，我也依然在企业做

事。”肖静说。

虽然只是抱着试试的态

度开店，但是第一年店铺营业

额就有近5万美元。这让肖静

更加坚定看好跨境电商。于

是，2011 年，肖静辞去工厂外

贸工作，还招聘了1名员工，与

丈夫专心作起跨境电商。

近年来，肖静店铺销量稳

步上升。商品从最初的 100

款扩大到了如今 1000 款，仓

库也从最初的 60 平方米迷你

仓搬到了 1000 平方米的仓

库，团队已有7人。随着人员、

仓库一起扩大的还有营业额，

在 5 年间，肖静在速卖通上的

营业额由第一年的 30 万元增

加至1000万元。

“刚起步的时候，要选择

自己熟悉的产品，做擅长的领

域。”对于想从事跨境电商的

人，肖静建议，由于汽摩配的

专业性，建议商家要从自己最

熟悉的领域起步，尽量优先选

择自有专利的产品，比如汽摩

配产业链中的易损件和替换

件等值得关注。

对于已经进入跨境电商的

同行，肖静建议要丰富店铺的产

品数量。平台客户上网购物不

单单购买某一款汽配产品，店铺

产品数量偏少的话，将无法满足

平台客户需求。

“互联网＋”时代，汽摩配跨境电商怎么玩？

阿里巴巴为瑞安汽摩配企业支招
■首席记者 严小章 通讯员 林圣锋

眼下跨境电商越演越烈，汽摩配卖家应该如何选产品，让老外愿意掏腰包？

前日，2015中国（温州瑞安）汽摩配行业跨境电商峰会在我市举行（下图），阿里巴巴集团全球速卖通

专家现场为瑞安汽摩配企业支招，吸引了我市300多家汽摩配企业及跨境电商从业者参加。

据悉，该峰会由市商务局、阿里巴巴集团全球速卖通事业部、阿里巴巴集团国际事业部瑞安分公司主

办，共青团瑞安市委、市汽摩配协会、车元素电子商务有限公司协办。

国外汽车技术普及较早
为我市汽摩配企业从事跨境电商奠定基础

日前，阿里汽车事业部正式

成立，号称将向车主提供“看、

选、买、用、卖”的全链路服务,这

也标志着中国汽车电商 O2O 一

站式服务正式推向市场。在这

之前，阿里巴巴集团已与上汽集

团合作，合资设立 10 亿元的“互

联网汽车基金”，推进“互联网汽

车”开发和运营平台建设。

互 联 网 正 在 颠 覆 汽 车 行

业。瑞安是“中国汽摩配之都”，

汽摩配是否能乘着这股风，特别

是传统国际贸易发展遇到瓶颈

之时，飞得更高呢？“汽摩配跨境

电商是一块处女地。”速卖通汽

摩配行业经理慕迪说。

相关数据显示，2014 年，我

国跨境电商进口交易规模约 4.2

万亿元，同比增长 33.3%。商务

部发布的全球贸易格局报告预

测，2016 年，我国跨境电商进出

口额将增长至 6.5 万亿元，年增

速将超过30%。

在峰会上，市商务局相关负

责人一句“2015 年是跨境电商元

年”，点燃了现场300多位已从事

跨境电商或即将从事跨境电商

的人的热情。

在现场，慕迪给出了一组数

据，2014 年中国汽配商品出口额

为358亿美元，高于家居、家装产

品，是流行配饰的8倍，是运动行

业的21倍。“这也是汽摩配行业今

年被我们确认为重点运营行业的

原因。”慕迪说，在速卖通15个行

业中，汽摩配行业交易额呈现持

续快速增长态势，增幅在15个行

业中处于领涨地位。

市汽摩配行业协会秘书长

章金木也持同样观点，他认为，

汽车售后市场将是未来的发展

趋势，而跨境贸易将会是不错的

渠道。

章金木分析，目前，在国内

电商市场上，汽车用品已经先走

一步，如车贴、车载香水等汽车

用品网上店铺已经非常多，相较

之下汽摩配产品的店铺还比较

少，分析个中原因，普通消费者

的技术水平是制约汽摩配产品

O2O 发展的主要原因之一。而

在国外，汽车技术普及较早，不

少家庭都有成套的汽车维修设

备，这为我市汽摩配企业从事跨

境贸易奠定了基础。

据透露，前几年，市汽摩配

协会与我市环球汽配资源网签

订协议，协会会员可在环球汽配

资源网上免费发布信息，支持会

员企业扩大销路。

我市汽摩配去年实现产值超百亿元
专家说，要发挥优势，学会分享

“全国行驶的每一辆国产车

和摩托车，都搭载了瑞安生产的

零配件。”市统计局数据显示，作

为我市三大主导产业之一，汽摩

配去年实现产值超百亿元，并保

持16.5%的增长速度。其产品

通过各种渠道，早已走进世界各

地，装在各种汽车之上。

“瑞安是中国汽摩配之都，

无论是货源还是价格，都具有较

大优势，这也是这次峰会在瑞安

召开的原因。”慕迪说，卖家需要

有稳定的货源，因为好的供应链

是卖家成功的基础，对于瑞安的

卖家来说，货源是天然的优势。

当然，这还需要瑞安商家选好产

品，保持足够的商品数，调整好

店铺商品的结构。

瑞安的汽摩配企业如何

更好地在跨境电商中赢得先

机，占有一席之地？“要发挥优

势，学会分享。”慕迪说，企业

间要学会分享，互通有无，充

分利用瑞安汽摩配之都的资

源优势，在激烈的竞争中占得

先机。“一家企业的生产产品

是有限的，然而买家的需求可

能是多种的，通过企业间的分

享，可以丰富产品品类，提高

流量，满足客户需求，进而提

高竞争力。”他说。

阿里巴巴推出的速卖通，

相当于国际版的淘宝，目前市

场主要集中在俄罗斯、巴西等

地区。慕迪将速卖通比喻成天

猫。2009年，阿里巴巴推出天

猫之时，不少人犹豫是否要在

天猫开店。6年过去，第一批进

驻天猫企业已获得先发优势，

赢得了先机。

汽摩配卖家经验干货分享
选择熟悉的产品和市场起步


