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宁波银行汇通理财精品推荐榜
理财非存款 产品有风险 投资须谨慎

瑞安支行 66816251 瑞安市安阳新区罗阳大道 1301 号

理财产品

惠添利2452号

（分行专属）

惠添利2459号

惠添利2460号

惠添利2461号

（惠财专属）
惠安心1045号

(保本型)

理财期限

91天

40天

182天

91天

182天

起售金额（元）

5万

5万/30万

5万/30万

5万/30万

5万

认购期

10月28日-

11月2日
11月2日-

11月4日
11月2日-

11月4日
11月2日-

11月4日
11月2日-

11月5日

到期日

2016.2.2

2015.12.15

2016.5.5

2016.2.4

2016.5.6

预期年化

收益率

4.90%

4.5%-4.6%

4.6%-4.7%

4.7%-4.8%

3.80%

每十万到期

参考收益（元）

1221.64

493.15

2293.7

1171.78

1894.79

今年 8 月，随着浙江三

联 锻 造 有 限 公 司 最 后 一 笔

对 外 担 保 代 偿 款 的 支 付 到

位，该公司破产和解顺利完

成，划上圆满句号。三联锻

造因给 5 家企业提供担保，

需 代 偿 1 亿 多 元 陷 入 困

境。后通过法院采取“清算

式 ”破 产 和 解 的 方 式 ，经 清

产核资，参照破产清算的做

法计算出清偿率为 22%，由

企 业 分 期 共 支 付 2253 万

元 。 企 业 按 清 偿 率 承 担 部

分担保责任后，银行等债权

人 放 弃 追 究 其 剩 余 的 担 保

责任，从而一次性割断担保

链。如今，企业恢复了正常

生产经营，轻装上阵且发展

态势良好，今年 1 至 8 月份

产值增加 25%。

这是我市创新企业风险

处置的一个缩影。针对普遍

存在的处置难题，我市大胆推

陈出新，创新多样化处置方

式，引导担保企业重组、盘活

出险企业存量资产、通过法院

司法重整或破产和一次性和

解割断担保链，成功化解华泰

集团、拓海食品、万林鞋业等

一批重点风险企业。出台一

系列配套政策，包括调整司法

拍卖税负格局、司法拍卖按揭

贷款、大宗土地分割出让、投

资未达 25%的土地允许法院

拍卖或由政府回购、担保代

偿、税前列支、涉诉担保企业

厂房临时启封等，加快银行不

良资产处置，有力化解企业金

融风险。

我市还结合本地实情，

大胆改革创新，提高处置速

度和力度。如进一步完善法

院 企 业 破 产 案 件 简 易 审 机

制，缩短破产清算诉讼时间；

“一事一议”研究部分违章的

厂房附条件允许司法拍卖；

选取在塘下镇、飞云街道开

展重点镇街企业帮扶试点，

重心下移，形成县镇两级联

动化解新格局。

据统计，2013 年以来，我

市 共 处 置 银 行 不 良 贷 款

131.38 亿元，处置 65 宗企业

不动产，总建筑面积超 27 万

平方米，总土地使用权面积

超 25 万平方米。

除酒店、餐厅等固定商家，

吴礼具的客户还包括普通家庭

的顾客。他告诉记者，他没有

在宣传推广上投入一分钱，却

不费工夫引来不少顾客。

“顾客都是在微信直接下

单，提前一天下单第二天保证

新鲜送到。”吴礼具说。记者在

他的微信上看到，每天他都会

将土鸡蛋、本地大米等一些本

地特色的农产品信息，发布到

朋友圈里，方便顾客下单。“很

多顾客都是通过朋友带朋友的

方式添加的，我的微信卖菜也

是靠口碑传播推广开来。”他

说，一些农产品一发布到朋友

圈就被抢光，之前近 1000 公斤

本地大米上架一天就全部卖

完，现在订单已经排队到第二

个月。

他还巧借微信群组功能，

把具备一定规模的商家拉进一

个群组，将自己近期采购的信

息定期发送到群里。“他们看到

合适的品种，直接微信联系我

看 样 品 ，省 去 不 少 时 间 和 工

夫。”他说。

吴礼具做蔬菜销售配送，

还有自己的想法。“这些菜都是

坚持订单化、零库存，当天进

货，当天卖完。”他说，想做到零

库存并不容易，但可以有效避

免蔬菜腐烂造成的损失。他的

团队每天根据订单量决定进货

量，同时又因为和农户、合作社

联系紧密，也能做到及时补货。

这不，吴礼具还成立了食

品加工公司，加工生产姜粉、茅

草根粉等，对大米、水果进行包

装，延伸食品产业链。下步，他

准备增加合作社数量，增加菜

品种类，继续扩大微信卖菜的

规模。

马屿小伙组建蔬菜联盟微信卖菜
“零库存”又不愁货源

■记者 项乐茹/文 王鹏洲/图

昨天早上5时，天蒙蒙亮，马屿小伙吴礼具就已从马屿出发，将一车子蔬菜送往市区。“早

上把所有微信订单都送完，下午开始接受预订。”他说。

记者采访了解到，马屿小伙吴礼具正联合多家农业合作社组建“蔬菜联盟”，试水在微信

卖菜，坚持零库存、订单化，打造O2O购菜模式。

组建蔬菜联盟,不愁货源

今年 30 岁的马屿人吴礼

具，从学校毕业后，养兔子又养

孔雀，一直是个心思活络的农业

养殖户。最近，他又“不务正

业”，做起了蔬菜配送的生意。

他发起组建了一个蔬菜联盟，联

合30多家农业合作社微信上卖

菜，从农户手里收购蔬菜，直接

配送到消费者手中。

“早上把蔬菜送到两家酒

店，把兔子送到一家餐厅。”昨日

早上 9 时，记者见到吴礼具时，

他已把一车货物送抵完毕。

多年来，通过传统渠道进入

农产品批发市场的蔬菜，因为经

过菜贩子、批发商等层层中间环

节，最后卖到普通市民手中，价

格高且菜品新鲜度难以保证。

“如果能让农户多赚点钱，让市

民的菜价降下来，这个生意就成

了！”于是，今年以来，吴礼具试

水在微信卖菜，直接对接消费

者。

后来，他干脆联合合作社，

建起蔬菜联盟。“自己手里的菜

品太少，和合作社联合，既可以

整合资源又可丰富菜品。”吴礼

具说，他目前和马屿、陶山、文成

等周边地区的合作社建立合作

关系，加上他自养的孔雀、兔子，

菜品种类已经达到60多种。

“为保证品质，我们给农户

的采购价格比市场价格高不

少。”吴礼具说，他们的收购价比

市场收购价高20%左右。

吴礼县和合作社在合作前

会签订价格协议，保证收购价优

于市场价，但同时要求合作社送

来的菜都是当天采摘、无公害的

绿色产品，以此来保证菜品新

鲜，从而卖个好价钱。“大部分普

通农户的诉求，就是农产品卖得

出去，还能卖个好价格，这两样

都满足了，农户自然会把品质好

的蔬菜优先送过来。”

目前，吴礼具已对蔬菜联盟

注册登记商标“瑞菜都”，建立6

人团队，打造蔬菜配送品牌。

微信吆喝，卖菜“零库存”

吴礼具将当天新鲜的菜品送至客户

我市不良贷款三年来首次“双降”
不良贷款余额下降至28亿元，不良贷款率降至3.03%

■记者 项乐茹 通讯员 瑞金宣

记者昨日从市金融办获悉，我市近3年首次实现不良贷款余额

下降至30亿元以下，不良贷款率下降至3%的“双降”目标，企业金融

风险化解处置效果显现。

市金融办相关负责人表示，不良贷款实现“双降”，主要得益于

近3年我市在企业金融风险化解、不良贷款处置、金融改革深化等多

方面的合力。

三年来不良贷款首次“双降”

截至今年 9 月末，我市银

行不良贷款余额 28.27 亿元，

不良率为 3.03%，比年初下降

0.42个百分点，比温州全市平

均水平低 0.84 个百分点。而

在2014年8月，不良贷款率最

高时曾达4.86%。这是我市近

3年来第一次实现不良贷款余

额下降至30亿元以下，不良率

下降至3%。

自 2012 年温州爆发局部

金融危机后，瑞安民营企业遭受

重创，多位老板跑路逃逸。部分

企业因此资金链、担保链断裂，

信用风险爆发，导致银行业不良

贷款余额、不良率不断攀升。

从 2013 年开始，我市组

织开展风险企业帮扶和银行

不良贷款化解专项行动，强化

金融协调、稳控处置，探索建

立风险排查、集中会商、分类

帮扶等系列工作机制，处置风

险企业信贷危机。3 年来，组

织专题协调 175 次，帮助近

200 家企业协调解决资金链、

担保链问题，涉及银行信贷金

额超93亿元。

“从不良贷款率近3年的走

势看，2012年因企业全面出风

险，导致不良贷款率不断上升，

2013年持续恶化。而从2014

年开始，不良率上升势头得到遏

制，2015年则呈现好转态势。”

市金融办相关负责人说。

企业风险处置手段创新


