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本报讯（记者 陈希林）近
日，马屿镇垟下村冯金水、蒋

兰妹夫妇的果园里，一只只外

皮红艳、大而光滑的“红美人”

柑橘挂满枝头，成为冬日里一

道靓丽的风景。

“红美人”被称为“柑橘贵

族”，其售价高出普通柑橘 5

倍。“今年正式投产，每公斤能

卖 20 至 40 元，每亩橘子能收

500多公斤。”蒋兰妹说。

据悉，“红美人”是蒋兰妹

夫妇从日本引进的，他们通过

引进枝条作为母本，与本地柑

橘的父本进行嫁接，经过近两

年的精心栽培，一举获得成

功。

蒋兰妹说，“红美人”外表

与传统的柑橘相似，但“红美

人”肉质细腻，香味独特，糖度

高达 14 度，具有“皮薄易剥、

成熟期早、口感好”等优势。

有经验的果农都知道，如

果柑橘皮薄，就容易开裂腐

烂，那么，较为难种的“红美

人”柑橘为啥能被蒋兰妹夫妇

种植成功？

蒋兰妹告诉记者，她的丈

夫冯金水是台州黄岩人，这位

来自柑橘之乡的农民种植柑

橘技高一筹、经验丰富。在

“红美人”种植过程中，他们多

次对其进行糖度酸度检测，择

优选种。夫妇俩苦心钻研、反

复试验，解决了“红美人”易落

果、易腐烂、难储存等问题。

“本来果苗种下后需 3 年生长

才能挂果，我们的果树种下才

两年就投产了。”蒋兰妹自豪

地说。

近日，该果园的“红美人”

已采摘上市，尽管最高售价达

每公斤 40 元，仍受到市场追

捧。前来订购的客户络绎不

绝，“红美人”也成为我市柑橘

市场上的明星。

据了解，今年该种植场

“ 红 美 人 ”柑 橘 总 产 量 达 15

吨，总产值约 45 万元。随着

果树的继续成长，预计明年

“红美人”柑橘的产量将比今

年增加1.5倍。

股票

看多
上海证券：
技术上，昨日市场总体上

呈现出量能萎缩行情，K线上收

出一根带长下影的十字，这就

有了一步调整到位的意味。因

此，投资者在这样的市场中不

必过分恐慌，实际上，市场经历

了一连串利空之后，除上周五

大跌，之前都表现得很健康。

而一般来说，资金打新解冻后

都会回流市场，更何况大跌之

后，资金有了低位的机会，大盘

每一次调整都是市场重新洗

牌，那些有资金呵护的个股会

再度走强。操作上，面对高位

形态或者做顶的个股要避开，

可以关注低位滞涨个股和次新

股。

期货

浙商期货：
周一国内期货市场以弱势

下跌为主，因国内经济持续降

温且建筑业活动放缓，年初以

来，铁矿石价格累计下滑超过

40%，而忧虑亏损加大将令国内

钢厂继续减产，进一步打压铁

矿石价格，后市仍以空头思路

对待。受抛盘打压，其他金属

也延续下跌走势，沪镍已从今

年的最高价 115300 元/吨开启

下跌模式，最低价格达到63310

元/吨，价格已近腰斩。上周虽

受有色金属市场传闻，影响价

格，但考虑到美元依旧强势、国

内经济下行、终端需求弱势等

因素影响，沪镍后市存在继续

下跌的风险。

（分析师观点仅供参考，不构

成投资建议）

（陈成成）

周一早盘沪指震荡上
扬，10时左右冲高回落，临
近午盘大幅跳水，失守
3400点关口。午后开盘，
沪指大幅下挫，一度跌逾
3%，盘中在银行、券商股
强势拉升下，沪指探底回升
跌幅收窄，盘面上，石墨烯
概念领涨，航空军工股领
跌。截至收盘，沪指报
3445.68 点，涨幅 0.27%；
深成指报 12037.86 点，涨
幅 0.64% ；创 业 板 报
2672.58点，涨幅0.87%。
沪深 300股指期货主

力 1512 合约报收 3485.8
点 ，下 跌 1.4 点 ，跌 幅
0.04%。

马屿农户成功试种柑橘新品种“红美人”
售价高出普通柑橘5倍

记者就此事向多位市民

现场咨询。不少市民表示，实

际上，近年来瑞安市民购买进

口产品的途径越来越多，网上

代购、微商等发展迅速，无疑

也让销售进口商品的实体店

面临尴尬。市民李女士本来

想买一款日本的某款纸尿布，

但发现这家店的价格需 173

元，不禁摇了摇头。“淘宝上一

家海外代购的同款产品，价格

才150元左右。”

和网上销售相比，实体店

以进货渠道正规、现货直接购

买为亮点，确实能吸引部分客

户。不过，随着网店和代购的

兴起，这些优势也在削弱。业

内人士表示，网上销售虽存在

良莠不齐的情况，但只要诚心

经营，获得顾客的信任并不

难。同样，即使顾客买到了假

货，也并不一定会打击他们的

网购热情，而是选择别家网

店，毕竟价格优势摆在那儿。

租金上百万，效益却不佳。驻瑞上海外高桥进口商品直销中心关张——

进口商品实体店生意难做？
■记者 缪星象 文/图

位于市游泳馆1楼东厅的“D.I.G.上海外高桥进口商品直销中

心瑞安分中心”即将关闭，迁往温州。昨日，部分商品正在进行最后

的折价清仓。

据了解，该店是上海外高桥进口商品直销中心在华东地区的首

家分店，也是全国范围内除上海地区外的首家分店，于今年1月31日

在瑞安正式开业，至今只有10个月。记者了解到，高昂的租金、相对

偏僻的位置、瑞安当地居民的消费习惯，以及当下微商等网络销售的

兴起，可能是这家直销中心关门的原因。

多款产品清仓打折 “进口店”最后的开张

“标黄牌的商品都是打折促

销的，我们店这两天就要关了。”

昨日上午，记者来到市区体育东

路32号——市游泳馆1楼东厅的

上海外高桥进口商品直销中心瑞

安分中心，宽敞的购物区里只有

几位零星的顾客，一些货架已经

清空，还有不少商品贴着黄牌降

价促销，降价幅度达到50%。记

者在现场看到，一款来自美国的

糖果原价33.9元一盒，现价16

元；一款台湾产的辣酱原价29.3

元，现价13.8元。部分红酒也推

出买二送一的活动。不过，现场

打折产品主要是食品饮料等，一

些高档商品并不在此列。

“打算搬的念头有一段时

间了，这一个月来，主要是将要

搬走消息通知已办会员卡的客

户，并进行打折促销，做好善后

工作。”该店的管理人员王女士

说，昨日可能是正式销售的最

后一天。据了解，新店址将在

温州置信广场。

算错一步，水土不服？直接原因：地方偏、店租贵、效益差

作为上海外高桥进口商品

直销中心在华东地区的首家分

店，借着上海自贸区开通的东

风，这家店曾以商品渠道正规、

种类多样、价格便宜等特色引

发媒体关注。为何开张仅 10

个月就要搬走？

“ 瑞 安 店 位 于 瑞 安 游 泳

馆，占地 1000 多平方米，一年

租金需 109 万元；而位于温州

置 信 广 场 的 新 店 ，面 积 约

1800 平方米，一年租金 104

万元。”瑞安 D.I.G.负责人瑞

安高品贸易有限公司总经理

潘瑞华说，租金高，位置偏，

效益不佳，是瑞安店搬迁的重

要原因。

在这家店负责管理的王女

士说，自己是瑞安人，此前曾在

上海从事十余年的进口商品生

意。店址选择在瑞安，原来是

看中瑞安人的消费能力，而选

择在游泳馆这个位置开店，也

是考虑到这里地方够大、停车

方便。但是目前来看，这个位

置并不在消费中心区域，周边

除了体育小区，并没有特别集

中的居民区。

除地方较偏之外，王女士

表示，本地人的消费习惯和上

海等大城市确实有区别。“比如

说买进口猕猴桃，上海人都是

一箱一箱地买，而本地客人喜

欢论个挑，销售量明显不同。”

王女士表示，这 10 个月来，来

店里消费的多半是中老年顾

客，他们可能更看重价格；当

然，在瑞外籍人士也是重要的

消费人群，但光靠他们的关顾，

显然是杯水车薪。

实体店难做？间接原因：微商、代购兴起
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