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异地购车其实并不复杂，只是由

于 4S 店多少会因为厂家限制对外地

人购车讳莫如深。实际上，只要摸清

楚经销商的出价，确认可以得到正规

发票和车辆合格证，在差价比较大的

情况下，是可以尝试的。不过，这里

还需向大家说明几个需要注意的事

项：

1.国产轿车实行全国联保，只要

是生产厂家指定的 4S 店都可以保养

维修和办理索赔的，这个是不受地域

限制的。如果有 4S 店因为不是在该

店购车而拒绝承担保养维修的义务，

车主可以向厂家投诉。

2.异地购车虽然能为车主节省

部分费用，但同时也存在一定风险。

如果没有上临时牌照，没有在回程前

办理保险，万一在返程途中发生意

外，责任只能由车主自己承担。而

且，也不排除一些经销商开虚假发票

的可能，一旦发票是假的，新车无法

上牌，往返维权也会增添不少麻烦。

3. 车 主 在 异 地 购 车 时 ，最 好 用

POS 机消费，不要通过转账。因为银

行卡在全国消费都是不需要支付手

续费的，而银行转账则需要支付一定

的手续费。比如中国银行最高不超

过 50 元 ，但 有 些 银 行 是 没 有 上 限

的。既然已经选择了异地购车，最好

能避免增加不必要的开支。

4.很多年轻人喜欢买经销商改

装过的车辆，但是作为异地购车，对

此并不提倡。因为，许多加装或改装

的部件不在本地经销商免费检修范

围之内。万一遇到问题，解决起来会

比较麻烦。

5.有些异地购买的车享受不到

首次保养的服务，这一点需要车主有

心理准备。

异地购车“捡便宜”也要讲技巧

在一线城市，由于同一品牌4S店数量较多，竞争激烈，车价普遍会低于二三线城市，并且由于车源相对充足，提车可以节省很多等待时间。

为此，不少朋友打算异地购车，但是往往因为各种顾虑最终放弃了。

近期，车友赵先生分享购车心得，非常自豪地说买车省了1万多元。原来，选择异地购车让他比在本地购车省了1万多元。“区区200多公里，

价格差了1万多，其实，异地购车并没有想象中那么复杂，只要做足功课，还能省下一笔钱呢！”

准备工作要充足

和很多准备买车的朋友一样，赵先生从打算购车开

始，就把查资料、上论坛变成了生活习惯。经过一段时间

的积累，虽然还没摸到车，但是已经把备选车型的优缺点

谙熟于心了。

有了基础知识的储备后，他开始到本地 4S 店实地探

访。探访过程中，他得出一个窍门——提前预约，一来显

得自己购车欲望比较强烈，可以得到更好的服务；另一方

面还能得知该 4S 店能否试驾。

他总结说：“基本上，4S 店都有试驾车，但是如果进店

顾客太多，销售人员就会选择购车意愿比较大和提前预约

的顾客试驾，其他顾客的要求就会被拒绝。”

经过试驾对比后，赵先生基本确定了购买车型，而且

有了之前良好的沟通，销售人员也更愿意为他争取更低的

价格。只是，和一线城市相比，优惠幅度仍然难以满足要

求。不过，与当地销售人员良好的沟通会为日后提供便

利。

砍价是门硬功夫

车型的最低价格其实很容易在汽车网站和团购网站上获

得，只是这些价格只能参考。赵先生说：“这些最低价通常是

经销商为了吸引顾客给出的综合优惠，里边可能附加了贷款

购车、置换购车或商业险在4S店购买等条件。”

因此，打电话咨询时，除了要询问该 4S 店（异地购车是法

律所允许的，但是汽车生产厂商为了避免价格混乱，通常不允

许车辆跨区销售，不过，某些 4S 店为了增加销量完成任务会

允许跨区销售）能否异地购车、有没有现车外，还要咨询优惠

的幅度以及附加条件。

需要提醒的是，4S 店的接线员通常不会给出最大优惠，

都会告知需要进店详谈。不过，也不是没有办法，您可以让销

售人员与您取得联系，私底下报价给您。还可以多咨询几家

4S店，反复对比，大概的优惠幅度就浮出水面了。

有了优惠幅度，就可以计算扣除来回的路费以及吃

喝花销之后的优惠了，仍觉得优惠的话可以选择异地购

车。

购车手续要检查

“踩好点儿”后，带上驾照、身份证、银行卡就可以出发

了。以赵先生为例，虽然素未谋面，但是他已经与提车地

4S 店的销售人员沟通得非常顺畅了。进店后，他直接要求

销售人员带他看车，确定购买车型无误后，砍价工作才正

式开始。

他建议，由于异地购车时间比较紧张，大家应该直截

了当，省去不必要的环节。此外，不同级别的销售人员能

够给出的优惠幅度不同，需要大家有足够的耐心。如果能

让销售人员向上级（比如店面经理）申请更高的优惠最好，

而且通常到这一步就可以考虑下手了。

价格谈好之后，就可以正式验车、交款、购买保险、办

理临时车牌等购车流程了。需要注意的是，除了各种票

据，一定要检查是否有国家统一的正规发票和车辆合格

证。没有这两个单据，车辆无法正常上牌。尤其是车辆合

格证，个别 4S 店出现过为了保证资金链，将新车抵押给银

行，卖出以后再将合格证赎回的情况。同时，最好检查一

下售后服务手册上是否盖有 PDI 章，以免影响车的售后服

务。

一定要挂临时牌照

对于很多初次购车的朋友来说，认为交完钱办完手续就

可以把车开走上牌了，其实很重要的一个环节被大家忽略

了，那就是临时牌照。很多人认为新车开去上牌的路上是可

以不悬挂临时牌照的。实际上，这样做风险非常大，一旦被

交警查到就会按无牌车处理。而且，按照现行法律，没有临

时牌照的车辆是无法进入高速公路的。

按照规定，只有投保交强险的车辆才能办理临牌，对于

异地购车的朋友来说，往往又不想在当地投保。这种情况

下，建议将车辆信息传回落户地，委托当地的朋友在落户地

保险公司投保交强险，然后传真购车地，再去车管所办理临

时牌照。虽然有些繁琐，但是最保险。另外，如果只投保交

强险，一旦出现事故，车主需要承担的责任可能非常大，因

此，建议您购车时购买商业险。需要注意的是，商业险通常

有生效时间，建议等商业险生效后驾车。

最后，只要有正规的发票和合格证，异地所购车辆的上

牌程序和本地车辆是完全一样的。带上合格证正本和复印

件、购车发票正本（一共三联）、车主身份证和交强险保单，

就可以去当地车管所进行验车、交纳车辆购置税、选号、办理

行驶证等手续了。
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