
2016年3月9日 / 星期三 / 责任编辑 / 薛琳核 / 于国涛

AUTO WEEKLY 车周刊 15

民生债·中盛海陵1号定向融资

工具项目继续接受“瑞报财管家”俱

乐 部 会 员 的 认 购 。 咨 询 电 话 ：

65818099。

据介绍，“民生债·中盛海陵1号

定向融资工具”项目总募集资金

9000万元，分期募集，每期2000万

元，分 5 万元起购、50 万元起购和

100万元起购，投资期限2年。该产

品的发行人为泰通（泰州）工业有限

公司。据了解，泰通（泰州）工业有限

公司为泰州本地知名企业，提供从电

站开发、电站EPC、电站维护至电站

投融资等整套服务。企业得到了泰

州市政府的认可和大力扶植，本次融

资是为了扩大企业的生产经营，满足

其电站开发维护业务的不断扩张。

这款产品在南金交挂牌并由泰

州市海陵资产经营有限公司做担

保。泰州市海陵资产经营有限公司

是国有独资有限责任公司，主体评级

为AA。

认购方式：
1.扫下方二维码并通过管理员

邀请加入“瑞报财管家”微信群，了解

产品详细信息，或拨打65818099咨

询（工作日上班时间）；

2.办理请至安福路30号（瑞安日

报一楼市民服务中心）“瑞报财管家”

（每天8:30到17:30）。

（特别提示：理财非存款，产品有

风险，投资须谨慎!） （黄铄捷）

民生债·中盛海陵1号

定向融资工具项目继续接受认购
5万元起购，投资期限2年，咨询电话65818099

A.全民理财时代到来，瑞报
财管家俱乐部为你把脉

伴随着银行、保险、证券、基

金、信托、P2P等各类理财的大量涌

现，以及广大读者对理财产品需求的

日益旺盛，瑞报财管家俱乐部应运而

生。俱乐部为瑞安日报旗下品牌，专

注于会员理财信息咨询服务，为会员

提供相关理财产品信息咨询，通过这

一平台，您可以体验到多样化、多渠

道的理财产品、理财咨询、理财通道

和理财讲座等服务。瑞报财管家俱乐

部致力于为会员打造一个真实、专

业、及时、有效的理财信息平台。

B.邀你免费参加投资讲
座，理财产品为你私人定制

在瑞报财管家俱乐部，我们将不

定期邀请您免费参加丰富多彩的理财

讲座活动。讲座内容包括投资理财讲

座、健康投资讲座等。通过讲座，您能

够与经济领域的知名专家、学者和媒

体人进行近距离的交流，更为准确地

把握投资方向。俱乐部将通过微信，

让您的手机变身“理财神器”，随时随

地掌握更新更快更有用的理财信息，

把握更好的理财机会，做出更准确的

投资判断。

C.热线、微信、QQ群报名，
我们等你“加入”

为了保证瑞报财管家俱乐部有价

值地高效运行，将严格采取会员实名

制、专业会员制，有兴趣的读者可通过

报名加入。本俱乐部以发展瑞安专业

理财圈为己任，目前所有会员服务均

不收取任何费用。在这个平台里，投

资者不用担心找不到合适的理财产

品，俱乐部将根据风险等级准备多层

级产品资讯供您挑选；也不会看到鸡

肋产品资讯，俱乐部将精挑细选每一

个项目信息；更不会收到虚假信息资

讯，所有发布的资讯信息均经由专业

人士审核。

D.短期、超短期理财持续
关注

本周，投资者可持续关注“瑞报财

管家”各购买渠道都会在每天9时、13

时、17 时各公众号更新短期理财产

品。其中“新客专享7天+短期理财产

品”，1000元即可起购，预期年化收益

率达4.9%。该产品具有起点低、收益

高、期限短等特点。

此外,还有多种期限短期产品在

浙江金融资产交易中心挂牌发行，募

集资金投资于银行承兑汇票收益权以

及其他金融资产的收益权，7+天(年化

收益率 4.9% )、30+天（年化收益率

5.1%）等多款产品，每天17时前认购

成功的即当日起息，17时后认购成功

的于次日起息（节假日顺延）。

如果你对以上产品感兴趣，可拨

打 瑞 报 财 管 家 会 员 服 务 专 线

0577-65818099，或 是 加 入 QQ 群

485679678，扫描二维码加入微信群了

解详情。

特别提示：理财非存款，产品有风

险 ，预测收益不等于实际收益，投资须

谨慎！

（黄铄捷）

2016年“瑞报财管家”俱乐部
会员火热招募中
扫二维码加入“瑞报财管家”会员群

随着居民财富的日益增长，全民理财时代快速到来。从银行理财产品

到基金、股票、黄金，以及各种“宝”类互联网理财产品，人们的选择越来越

多。

面对众多的理财产品，很多投资者颇感纠结：哪类产品才是“我的菜”？

如果您还在为如何投资闲置资金头疼，或者还在为选择何种理财产品

烦恼，就快来加入我们瑞报财管家俱乐部吧！

随着各国纷纷加大对新兴汽车

动力系统的研发投入，混合动力汽

车、氢能源汽车、燃料电池汽车和纯

电动汽车等新技术、新产品不断被推

向市场。中国新能源汽车市场的快

速崛起，也使得更多的车企开始着手

发力这一领域，各大车企纷纷发布新

能源车战略，加大新能源的推新速

度。

比如，新能源汽车的领先者比亚

迪，2015 年销售新能源车型 6.17 万

辆，同比增长234.7%，远超日产、特斯

拉等国际品牌，成为全球新能源车销

量第一。2016年，比亚迪还将陆续推

出近十款新车。

面对社会以及能源技术的巨大

改变，消费者开始期待汽车厂商能给

出新的能源解决方案、新的答案。新

能源市场已经成为新蓝海，哪些车企

能从中脱颖而出，仍需要市场的检

验。

“随着《目录》的完善以及多项扶

持政策的密集推出，尤其是国务院明

确进一步发展新能源之后，新能源汽

车有望增速发展。”业内人士表示，虽

然目前我市新能源汽车的表现并不

尽如人意，但作为未来汽车发展的一

个方向，其推广也需要一个过程，相

信在不久的将来新能源汽车一定会

受到消费者的青睐，也一定会得到普

及。

第二批新增466款新能源推广车型

政策较热
市场较冷

日前，工信部发布了《新能源汽车推广应用推荐车型目录》（第2

批）（以下简称《目录》），共新增466款车型，可享受相关补贴政策。其

中，在乘用车领域，共涉及比亚迪、东风、吉利等21个品牌。至此，今年

两批次入围车型也上升至713辆。

强化动力电池技术突破、加快充电基础设施建设、扩大城市专用

领域新能源汽车应用比例、提升新能源汽车整车品质、完善财政补贴

……在不断完善新能源汽车补贴目录车型同时，多项扶持政策的密集

推出，有望实现整个新能源汽车产业链的健康快速发展。

不过，近日记者走访发现，新能源汽车在我市销售热度仍然较低，

购买新能源汽车并不多，作为经销商导入新能源汽车的车型也很少。

记者采访发现，由于多数消费者

对购车后充电、续航和电池寿命等问

题甚为担忧，因此即使新能源汽车补

贴目录车型不断完善，也难以令其心

动。

“国产电动汽车技术还不是太成

熟，买了之后，如果三天两头出毛病，

岂不是要闹心死？”市民张先生表示，

虽然认同新能源车提倡的环保理念，

但不敢冒险尝试这个还未成熟的新

事物。

“纯电动的车子虽然耗能少，且

比起一般的汽油车能省去不少油费，

但充电是个大问题。”正在塘下一4S

店选购车子的陈先生也表达了自己

的担心，“要是车子开着开着没电了，

又找不到充电的地方就麻烦了。”

的确，新能源汽车推广一直处于

“叫好不叫座”的局面，但不可否认的

是，新能源汽车存在很多优势。“有政

府支持的补贴政策，免购置税，后期

保养费用较少，生产厂家还会有回购

活动，能耗较少，汽车操控性强。”一

4S店销售主管刘经理说，从环保角

度来说，新能源汽车无尾气排放，非

常绿色环保，市场前景看好。

刘经理表示，来店咨询新能源汽

车的多为年轻人，他说：“总的来看，

新能源汽车更容易被年轻一代消费

者所接受，不仅仅是能耗少、操控性

强，更重要的是符合时代的潮流，更

加激发新一代车主购买的动力。”

新能源车市场接受度不高

车企加速新能源车型推新

■记者 陈丹丹


