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今日塘下·新塘下8

随着阜阳浙江商会构架的完

善，潘亮的脚步开始迈出阜阳，踏

入北京。其目光也从原来的房地

产行业，转到人类的大健康。他

在北京成立超水健康产业有限公

司，集健康产品销售、服务管理于

一体，致力于打造“生命驿站”连

锁健康服务品牌。

“‘生命驿站’就好像一个

4S 店。我们的汽车要定期保

养，而我们的身体健康往往被自

己忽略，等到大病了才后悔不

已，我们的‘生命驿站’就是定期

给人检查，守护健康。”潘亮介

绍，“生命驿站”依托全球独家代

理的美国 SSG LML（生命元素

能量液）和 SSG LGV(漂浮水疗

系统)，结合现代科学理疗技术，

以 SSG 健康体验中心（馆）的服

务体系为纽带, 为消费者提供

专业、高效、全面的健康修复养

疗服务。

潘亮坦言，他将投资目光转

向人的身体健康方面，离不开当

初的学医经历。如今，生命驿站

——中乐健康体验馆已在 2015

年 8 月开业，在下一个十年里，

他希望“生命驿站”能在全国各

地开花，让消费者的身体越来越

健康。

其实，在潘亮的心中还有第

五个十年计划。他介绍，从小他

就喜欢拳术和诗词歌赋，七岁就

开始打拳，现在还是瑞安市南拳

协会名誉会长，带了几十位学生，

只是现在事情太多，无法投入更

多的精力。也许等退休后，他将

把精力放在自己的兴趣爱好上，

做一名中国传统文化的传承人。

■记者 黄国夫

从跑订单到做服装，从房地产业到“大健康”

潘亮：四个十年，四次完美转身

十年，对一个人来说太漫长，又太短暂。

阜阳浙江商会会长潘亮的商海历程，被分成了四个清晰的十

年，从全国跑订单到办厂做服装，转战房地产业，最终锁定“大健

康”，十年一台阶，十年一进步，当初懵懂的少年，如今已成长为

商界的领军人物。

第一个十年：
像尘埃一样满天飞

潘亮是塘下上潘人，从

小聪明勤奋好学，16 岁高中

毕业后，顺从父亲的安排，跟

随瑞安的名中医张祝墀先生

学医。

然而此时的温州，早已

掀起了创业的高潮，外出打

拼成为了当时年轻人的梦

想。也许是年轻气盛，也许

是骨子里不甘于平凡，学医

两年后，潘亮不顾家人的反

对，决定弃医从商。

1985 年的一天，年仅 19

岁的潘亮背上满满一袋袜

子、松紧带、标准件、螺钉等

样品，踏上了北上的列车。

“当时我是和朋友一起出去

的，大家都很年轻，什么都不

懂，就凭着一股子闯劲，懵懵

懂懂就‘行走江湖’了。”潘亮

笑着说。

而这一走，就再也没有

停下来。从上海到湖南、从

湖南到贵州、从贵州到四川、

到东北、再到内蒙古，潘亮就

像空气里的尘埃一样，绕着

中国满天飞，到各地拿订单。

“一路走来，其中的艰辛

可想而知，现在想起来都佩

服当时的自己。”潘亮说，当

时的交通不发达，到一个地

方有时要坐上几天几夜的长

途车，由于车辆少人流多，车

上经常人挤人，只能一路站

着，站着休息站着睡觉，能躺

在座位底下休息都是一种奢

侈。

潘亮清楚地记得，有一

次他们来到东北的白山镇

时，天空正飘着鹅毛大雪，由

于没有经验，睡觉时忘了给

炕炉加柴火，睡觉时冻得缩

在了角落。第二天，他还要

在半小时内赶到两公里外的

车站搭车。皑皑的白雪没过

了他的膝盖，头发眉毛都变

成了白色，他的全身却冒着

汗。等赶到车上时，旅行包

已被雪冻硬，带子全断了。

因为从小就能吃苦耐

劳，挫折可以克服，但经验

的 不 足 ，成 为 他 最 大 的 考

验。

“当时我们什么都不懂，

只能摸着石头过河，在失败

中找经验。”潘亮说，刚开始

的时候，他们每到一处，就直

奔当地的供销社，给对方展

示产品，问他们需不需要订

货，如果对方没有意愿，便马

不停蹄地赶往下一个城市，

整个过程都是“蜻蜓点水”式

的，不但辛苦，而且成效不

大。

后来，潘亮总结经验，让

自己“沉”下来。“后来我们到

一个地方就找供销社的负责

人，跟他们慢慢磨，让他感受

到我们的诚意。”

找到规律后，潘亮的订

单大增。到 1986 年，他已赚

到了 5 万元，年纪轻轻就成

为了“万元户”。此后的十

年，潘亮围绕东北区域，慢慢

挖掘自己的“金矿”。

“像我这一辈出去打拼

的温州人，相信都有这样的

经历，吃苦耐劳、不断前进，

这 就 是 我 们 说 的‘ 温 州 精

神’。”潘亮说。

第二个十年：锁定西南服装市场

上世纪九十年代，场桥羊毛

衫市场兴起，成为浙江一带有名

的羊毛衫供应场地。潘亮看到

了其中的商机，于 1991 年办起

了小针织厂，生产小针织品。这

时，他也由原来跑订单的“业务

员”，变身小老板。

企业办起来了，就要把产品

销售出去，需要大批地走量，需

要一个大市场作为支撑。潘亮

把目光锁定在四川。

“看中四川主要是觉得这个

市场没有完全开发，并且以四川

为中心，可以辐射到整个西南地

区。”潘亮说。

1995 年，潘亮在成都的荷

花池批发市场租用了两个摊位，

开始自己的第二个十年。

“在成都的事业发展得相当

顺利，到 1998 年的时候，我们的

产品就进入了成都的各大商场，

拥有自己的专柜。”潘亮说。

作为一个眼光敏锐的商人，

潘亮并没有被眼前的胜利冲昏

头脑。此时，他发现要在服饰行

业做大做强，必须创立自己的品

牌。

2000 年，潘亮在上海成立

潘派服饰有限公司，在广东做代

加工，以四川为主要销售场地，

“因为四川人比较休闲，所以我

们主要生产牛仔裤。”

由于严把质量关、设计新

颖，潘派牛仔裤很快在四川地区

走俏。最多的时候，其加盟店达

六七十家。

第三个十年：建设阜阳新面貌

2005年一天，一位朋友准备

在安徽阜阳打造一条商业街，但

在筹建过程中碰到了难题，项目

一直没有落地。他找到潘亮帮忙

“号号脉”。潘亮跟随这位朋友来

到了阜阳，并在朋友的提议下参

了股，在阜阳落了地。

此时，中国的房地产业开始

慢慢发展起来。来到阜阳后的潘

亮成立了安徽海容置业有限公

司，专注房地产开发。

在阜阳的十年间，潘亮开发

了临泉温州商贸城、海容·时代广

场、法姬娜现代城、中岳文化博览

城、海容·东城名苑、阜阳浙商大

厦等多个房地产项目，建筑面积

达到 100 多万平方米，为阜阳的

现代化城市建设作出了贡献。其

本人也担任了阜阳政协常委、阜

阳工商联副主席。

2006年，潘亮被推选为阜阳

浙江商会会长。“火车跑得快，全

靠车头带”，阜阳浙江商会作为浙

商在阜阳的“娘家人”，潘亮在团

结和帮助在阜浙商的同时，积极

和当地政府沟通，在两者之间发

挥着桥梁作用。

潘亮说，在外的浙江商人好

比一粒粒沙子，如果没有一个组

织将他们聚拢在一起，他们各自

为政，永远都是沙子，力量微乎其

微。而商会就像是胶水，将每一

粒沙子黏合在一起，这些沙子就

可以变成石头，形成一个强大的

力量。

经过十年的发展，原先只有

几十家会员企业的阜阳浙江商

会，会员增至600多家，会员主要

涉足房地产、汽贸物流、工业制

造、汽车及摩托车销售、农机电

料、服务业等行业，仅仅去年，浙

江商人在阜阳的投资就达到130

多亿元，成为了在阜的最大投资

群体。

在阜阳市阜王路与一道河路

交汇处，有一幢109米高建筑，这

是由阜阳浙江商会、安徽海容投

资集团投资建成的集商务办公、

国际商务公寓、浙商国际会所、会

议会展、全国连锁酒店、高端休闲

娱乐、国际品牌连锁为一体的浙

商大厦，也是当地的标志性建筑。

“像我这样的在外商人，离开

家乡，将青春留在另一块土地上，

最终我们带走的其实很少，而我

们留给这个城市的，是全新的面

貌。”潘亮感慨地说。

这个十年：打造人类健康“4S店”
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潘亮(左）


