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对于举办孩子“生日趴”，不少家长

表达了自己的看法。“我觉得为孩子举办

‘生日趴’还是有必要的。”市民叶女士

说。据了解，她儿子今年9岁，平时在学

校里表现得比较内向，很少主动与同学

们沟通交流；但趁着孩子生日的契机，叶

女士将儿子的同学们邀请到了家中一起

过生日，一起玩闹，儿子与同学的关系瞬

间融洽了，性格也渐渐开朗起来。

但也有不少家长对“生日趴”抱有隐

忧，担心会造成孩子间的攀比。“有的家

庭会花把生日宴放在酒店举办，甚至聘

请策划公司做主题策划，如果标准比人

家差了，自家孩子会觉得没面子，但我们

毕竟是工薪族，费用高了负荷不了。”市

民陈先生说。

这种攀比风还体现在送礼物上。“以

前送书送文具就可以了，但孩子看着其

他小朋友送出礼物要贵重很多，就会觉

得自己的礼物拿不出手，所以礼物不能

送得太便宜，要不显得没档次，可也不能

太贵，否则消费不起，真是令人伤脑筋。”

市民张女士说。

在莘塍一所小学任职教师的李琼认

为，生日派对对孩子的成长弊大于利。

她说，如果只是举行小小的仪式，跟同学

交流感情，这是可以的；但太过豪华的派

对，孩子会互相攀比，不利于身心健康成

长。现在很多孩子都是独生子女，他们

希望同学们一起来参与，跟同伴一起分

享这个快乐的时光。他们有这个情感上

的需求，家长可以满足，但是形式上不需

要办得多豪华。

个性化儿童生日派对悄然兴起

我市不少商家瞄准“学生生日经济”
■记者 潘敏洁

“上个星期，光送孩子参加同学的‘生日趴’就有4次了。”昨日，市民金先生这样感慨地说。眼下，一些更加具有

创意的聚会方式、个性化的儿童生日派对在我市悄然兴起。广阔的市场前景，让我市不少商家盯上这块“香饽饽”，

并不断挖掘其中的商机。

在流行的背后，不少家长称，在经济条件允许的条件下，花钱是为给孩子留下美好回忆是值得的，但也有家长

担心会造成孩子间互相攀比。对此，相关专家提醒，派对本身没有错，但不要把生日派对变成炫富行为，更不要在

过度消费中给孩子造成不良影响。

金先生有个读小学四年级的儿子，

逢年过生日，他们都会提早网购气球、

彩带等产品，对家里的客厅布置一番，

再邀请儿子的同学们前来参加生日派

对。“礼尚往来”，儿子的同学们也会邀

请其一起过生日。

“派对上会准备孩子们喜欢吃的

食物，如甜品、鸡翅等。”金先生说，一

般办一场家庭生日派对的花费以 500

元起步。吹蜡烛、切蛋糕、唱生日歌自

然是不会省略的环节，为营造愉悦的

气氛，中间还会设置表演、抽奖等环

节。

今年豆豆 8 岁了，妈妈虞女士早早

就决定在家办一场“生日趴”。女儿喜

欢 hello Kitty，她就上网购买了桌布、

气球、杯子等 Kitty 系列的产品，还买

了七八份小礼物，准备送给来参加生日

会的同学门。

家里的客厅布置好后，成了粉色的

hello kitty 世界，当日女儿和她的同学

玩得不亦乐乎。“自己操办虽然累点，但

很有趣，还给孩子留下了美好的童年回

忆。”虞女士说。

在家办 操办虽累但很有趣，起步价500元

在酒店办 学生生日套餐受欢迎，人均消费百元

下半年，俊俊要上小学一年级了。

为了给儿子举办一个难忘的生日，妈妈

林女士把生日宴设在酒店。当日，林女

士不仅邀请了俊俊的同学们，还邀请了

一帮家长一起来。“既联络了同学们之间

的感情，也促进了家长之间的交流。”林

女士说。

近年来，越来越多的家长选择把孩

子的生日宴委托给酒店操办。“每周都要

举办一两场学生生日宴。”瑞安市花园餐

饮娱乐有限公司常务副总经理陈美娇

说。据了解，该酒店推出分餐式和圆桌

式学生生日宴套餐，价格为 88 至 150

元/人不等，其中 120 元/人的价位最受

市场欢迎。

“学生生日宴餐不同于普通酒席，菜

品讲究花样性，以鸭舌、甜点、牛仔骨、水

果等食品为主。”陈美娇说，且分餐式最受

市场青睐，孩子们围坐在长桌边，由服务

员主动进行分餐，享受宾至如归的感觉。

状元楼、新王朝酒店等酒店也看好

学生生日宴市场。“随着暑假到来，学生

生日宴将会迎来一个高峰，我们已经着

手策划这件事。”状元楼的工作人员说。

在西餐厅办 员工还可与小朋友互动，人均消费几十元

“价格实惠，也有气氛。”不少学生家

长也会选择在西式快餐店举办子女的生

日宴。据豪客来万松店店长管时餐介

绍，该店每月要承办 2 至 3 场学生生日

宴，超过10位小朋友就可以享受店内最

低折扣，人均消费为40至50元为主。

管时餐说，豪客来店内有一个生日

专区，可以容纳 35 人以内，顾客可以提

前预订，店内则会对专区进行布置，比如

在展板上写上寿星的名字、挂上气球等。

“最近承接的学生生日宴有所减

少。”位于虹桥路的某全国连锁西式快餐

店的餐厅经理张英杰说。据介绍，该连

锁西式快餐店在我市共有 5 家，根据公

司规定，仅位于虹桥路和瑞安电影城旁

的两家店可以承接生日宴会业务，并内

设“生日趴”专区。

据了解，生日餐与普通点餐一样，都

可以使用优惠券，但要根据人数另外收

取10元以上的费用。同时，该店员工会

为寿星戴上纸质皇冠，并为寿星的同学

们准备一份小礼物。“为了营造气氛，员

工们会跟小朋友们一起唱生日歌，还会

一起做游戏。”张英杰说。

在郊区办 享受宜人风景，平均消费数千元

前段时间，小王子主题庄园举办了

一场孩子“生日趴”。据了解，该庄园供

给的派对场地分室内多功能厅和露天

场地，多功能厅收费 2000 元/日，露天

场地根据周末或非周末时间作出价格

调整。

据市栖林果树有限公司办公室主

任王子墨介绍，该庄园以旅游项目为

主，但随着“生日趴”的流行，他们也推

出了相应的服务，下步他们也会加强宣

传，做好这块市场。“与酒店相比，我们

的短板在山上，这加大了布景材料等的

运输难度，间接加大了人力成本投入，

我们的优势在于拥有宜人的自然风

光。”王子墨说。

利润空间有限
策划并不走俏

在餐饮业整体依然低迷的情况下，不

少商家不放过任何能够争取盈利的机会。

陈美娇坦言，其实学生宴带来的最大利润

点在于家长酒席，而学生生日宴的利润并

没有想象的那么高。原来，一般办一场学

生生日宴，都会附带开几桌家长宴席，每桌

价格为1800至2000元，这就带动了酒店

的消费。

她说，每次操办学生生日宴，他们

都会加大人力投入，尤其是要增加大门

的门卫，以防孩子们不慎走失。管时餐

表示，承办学生生日宴是应客户需求而

推出的，最终目的是了更好地维系老顾

客，开发新顾客。

在一些城市中，学生生日宴的策划

市场也日渐火爆，逐渐吹起豪华风。但

记者走访了解到，我市对这块市场的反

应相对平淡。“截至目前，我们仅承接过

两次学生生日宴。”花嫁婚礼策划馆的

负责人许女士说，一场生日宴策划下来

花费要2000元起，在大多数家庭看来，

学生生日宴是一个同学间交流的平台，

没必要办得这么豪华。

担忧造成孩子间攀比
没必要搞豪华派对


