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爱购物的亲们更有福利，在这里还

可以购物哦！手机购物——名商、名

品、名店，为您提供放心、质优的消费平

台；e 生活——银行、商户双重优惠，乐

享时尚生活体验！

工银“融e联”，客户经理带身边，账

户信息更安全，财富增值更稳健，生活

体验更方便。客户可以通过扫描下图

二维码或搜索“工银融e联”下载安装。

工行“融e联”
安全又便捷，数千万人在用的神器！

与身边的知心朋友谈生活，和银行的客户经理聊金融，在闲散时间做

做理财，把欺诈虚假信息统统赶走……很多市民都希望拥有的生活。

现在，立即下载工商银行金融社交平台——“工银融e联”，所有愿望将

马上实现：不仅可以实现交友聊天、投资理财两不误，关键还能保证安全。

让我们一起来开启体验之旅吧！

安全信使服务

“ 融 e 联 ”有 一 个 非 常 核 心 的 优

势，即具备银行级的安全保障。“融 e

联”所有的数据都在工商银行的数据

库里完成，客户可以完全放心地在线

办理各种金融业务，不必担心日益猖

獗的各种网络诈骗。而且，客户不用

去柜台或者 ATM 机，通过“融 e 联”里

面的工银信使，就可以实时掌握账户

变 动 情 况 ，不 用 担 心 会 收 到 诈 骗 短

信。如果想通过“在线客服”快速查看

账户余额，输入手势密码即可，方便简

单又快捷。

现在市场上利用伪基站和虚假积

分兑换短信诈骗的手段层出不穷，但

是这些诈骗短信是绝对不会发到“融 e

联”工银信使里来的，这也在一定程度

上可以有效帮助客户及时辨别诈骗短

信，消除了被骗的“后顾之忧”。

使用“融 e 联”，设置工银信使“融

e 联”APP 接收的账户（信用卡、借记

卡或存折）的每笔交易都会接收到推

送消息提醒，这样可以实现交易安全

监控；在每期信用卡账单生成后，次日

工银信使都会推送一条账单消息，能

够及时了解当期账单应还额、最低还

款额和还款日提醒，并且通过“融 e

联”跳转到手机银行，就能立刻还款，

再也不用担心因工作忙忘记还款而影

响个人征信记录；如果您新办理了个

人贷款，“融 e 联”还可以自动推送详

细的还款计划及变化情况，这样就无

需时刻关注还款金额的变化，也无需

上银行领取或邮寄纸质还款计划表，

省时省力。

专属客户服务

目前，任何人都可以下载使用工银

“融 e 联”，工行个人网银、手机银行以

及融 e 购商城的客户无需注册，可直接

登录，其他客户只需简单注册，就可以

和工行专业的理财专家配对，拥有专属

财富顾问。专属客户经理将为您提供

投资理财及资产配置建议、95588 客户

服务 7×24 小时为您提供一对一贴心

服务，业务咨询、信息查询、产品办理

等，尽享专属！

工行的“融 e 联”包括“消息”、“通

讯录”、“发现”及“我”四大功能板块。

朋友圈、扫一扫、收藏等社交软件的热

门功能一个都不少。

相关专家表示，工银“融 e 联”定位

是“金融社交平台”和“随身金融客户经

理”，集财富顾问、随身专家、人脉网络、

全能助手、口袋保险等特色和专业功能

与服务于一身，为您提供理财产品、贵

金属、外汇、原油、基金等众多即时金融

资讯和银行级信息服务。

但跟社交平台最大的区别是，工银

“融 e 联”除了是一个社交软件，更具有

强大的金融服务功能：通过“消息”页面

可以联系您的专属客户经理、购买客户

经理推荐的理财产品，还可以查询工银

信使推送的消息；通过“通讯录”页面可

搜索添加“服务号”来获取各类精准的

金融信息；通过“发现”页面，可以查看

朋友圈及各类精品信息资讯的推荐，也

可以链接手机银行办理业务、链接工行

的融 e 购商城购物；通过“我”板块的

“钱包”，可以给“融 e 联”好友进行快捷

转账或者聚会的 AA 收款、当面收款等

（手续费、服务费全免）。

快捷生活服务

瑞安农行举办保险理财微沙龙

iPhone 用户请扫描

二维码下载
安卓手机用户请扫描

二维码下载（安卓手机建
议使用360手机助手扫码）

为进一步提升金融服务品质，普及投

资理财知识，近日，瑞安农行马屿支行联

合中国人寿保险公司举办保险理财微沙

龙，为多名受邀贵宾客户提供财富保值增

值服务。

此次活动以如何实现资产的优化配

置和保值增值为主题，在利率下行的大环

境下，向客户普及当今理财环境下的新观

念和新形势，传递“不要把所有鸡蛋放在

一个篮子里”的理财观念。在随后的咨询

环节，农行理财师针对客户需求开展一对

一交流，对相关保险理财产品的特征、期

限、保障等问题做了详细讲解。

市民虞女士偏好长期投资，为 6 岁孩

子以后上大学做准备，基金定投和保险产

品很合她的胃口；项先生的资金是短期内

没有使用而且往来较多，适合活期资金能

算定期利息的定利盈；林阿公喜欢稳定的

收益，理财产品和利率上浮的大额存单就

说到了老人家的心坎上；吴先生希望追逐

市场，获得更多的利润但要比股市安全，

农行理财师就推介给他最近行情不错的

基金和贵金属投资。

活动期间还穿插了“真金白银”互动

问答环节，在场客户的参与热情高涨。

（本版文字 陈丹丹）


