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如果住在双溪寨民宿的

话，晚上可以出来欣赏直坑村

美丽乡村建设的夜景。天上

繁星点点，路上树影婆娑，小

溪流水潺潺，晚风吹拂着人的

面颊，送来阵阵清凉。记者了

解到，双溪寨漂流公司自成立

后，一直和直坑村保持着资源

互补、互惠互利的关系。

“我们每年都会拿出利润

的 19%作为村集体分红，原来

说最高不超过10万元，但现在

算起来远远不止这个数，光全

村 1200 余位村民的医疗保险

就要 15 万元左右。”王荣华介

绍，“2006 年至今已为村里分

红近200万元，解决村里50多

位村民的直接就业，另外还有

旅游旺季的 20 多名零工。同

时，我们大力支持村里的基础

设施建设，仅我个人就垫了

600多万元。”

去年，直坑村共投资 400

多万元建设美丽乡村，目前

已通过瑞安市级美丽乡村验

收，今年计划提升成为样板

村。“村里马上又要造桥，我

已 认 捐 30 万 元 。”现 在 王 荣

华还兼任芳庄乡非公企业党

支部书记，他笑着说，“我这

个人就像牛一样，只知道干，

碰到问题都是硬顶过去。只

要没有私心，就能得到大家

的支持，就能更好地往前走，

为直坑村的建设发展做出积

极的贡献。”

生态+旅游+文化+体育+美丽乡村⋯⋯芳庄旅游主打“融合”牌

想住双溪寨民宿，需提前一个月预订
■记者 潘勤勇/文 潘凌峰 池轩哲/图

七月酷暑，邀上三五好友，去户外游

泳漂流，是一件非常惬意的事。记者日前

在位于芳庄乡直坑村的双溪寨漂流农家

乐看到，来这里玩水、游泳、漂流的游客络

绎不绝。特别是民宿房间，竟然已排队预

订到今年8月中旬，出现“一房难求”的火

爆场面，令不少业内人士啧啧称奇。

为什么
双溪寨这么火？

双溪寨最早以激情漂流出

名，是我市首个以橡皮艇漂流为

主营业务的农家乐，开业至今，已

走过 11 个年头。这里的漂流全

程落差 50 余米，整个漂流过程，

基本不需要划桨，水流会推着橡

皮艇向着一个又一个急流涌去，

最惊心动魄的要数那个高约8米

的落差，让游客瞬间湿身的同时，

所有的压力和烦恼也随之烟消云

散。

“2008 年，我们成立专门的

漂流公司负责运营。”双溪寨漂流

有限公司负责人王荣华介绍，“后

来根据客人的各种需求，不断完

善旅游接待配套设施，如先后选

址建造了双溪寨山庄和民宿，满

足了游客的住宿需求；开发了

5000 多平方米的天然游泳池和

拥有两条高速滑道、三条彩虹滑

道以及一个大型水寨的嬉戏谷水

上乐园，满足游娱需求；另外还有

会议室、露天卡拉 OK、购物体验

走廊、大型停车场等一系列农家

乐配套设施。”

农家乐就是要到农村，到农

民家里去乐。王荣华介绍，双溪

寨漂流农家乐的一大卖点就是体

验性很强。如自助伙房、草坪篝

火晚会、水库垂钓、观赏造纸术、

农副产品集散中心等等。目前，

双溪寨漂流农家乐已拥有 57 个

房间，共114张标准床位，可同时

接待 500 人用餐，整个农家乐日

接待能力达2300人左右，初步形

成一个集吃住行游购娱为一体的

农家乐综合体。下步，他们还将

结合村里的旧村改造项目，谋划

高端民宿，可新增日均 200 人的

住宿接待量。

多招秘诀赢得好口碑

“入夏以来，我们的民宿产

品供不应求，继续保持天天爆

满，目前团队只能预订8月中下

旬的房间了，明年春节长假的房

间都已预订。”王荣华笑着介绍，

一些客人不相信订不到房，认为

我们是不是在搞饥饿营销，专门

过来看了以后才相信。

住一晚加一日三餐只用

120元或140元，温州地区的游

客团队还能免费接送？针对双

溪寨漂流农家乐的这个承诺，我

市一旅游业内人士很好奇，这么

低的价格，如何做到盈利？对

此，王荣华毫无保留地介绍，经

过多年的实践，他们已探索出一

套固定的盈利模式。双溪寨除

了生态环境美，体验项目多外，

还有另外三招秘诀。

第一招，价格超实惠。只要

是温州地区的10人以上客人团

队，周日至周四每日120元/人，

周五、周六及节假日每日 140

元/人，可在这里吃三餐，住一

天。像早餐自助餐有 30 多样

菜，中餐12菜一汤，晚餐和中餐

同样标准还另外加6个下酒菜

小碟。敢于薄利多销，是因为成

本控制很好。食材全部来自本

地，还专门种了30多亩单季稻

特供农家乐，每次煮大锅饭，客

人都会排队要锅巴，都说这是小

时候吃过的味道。

第二招，服务特贴心。双溪

寨漂流农家乐推行贴心农家亲

情服务，地接人员均经过专业培

训，能无条件满足一些客户的额

外合理要求，如客人要打麻将，

马上免费送过去；房间的纸巾用

完了，免费再送一包；客人如果

感冒了或者中暑等，会派专车送

卫生院，并且农家乐还配有血糖

仪、血压计和速效救心丸等备用

仪器和急救药品。

第三招，交通很方便。旅游

包括吃住行游购娱六大要素，交

通的可达性非常重要，为此农家

乐购买了 3 辆大巴和 1 辆中巴

车，对温州地区10人以上的团

队进行免费定点接送。每天来

回接送游客，几乎每天都是满

座，同时到达农家乐，再把返程

的游客送回去。

记者在现场碰到来自东山

街道上埠村老人协会的叶金华

老人，他笑着说：“早上6时35分

上车，8 时多一点就到这里了，

刚才吃了午饭，菜烧得很好，瑞

安话说‘很清水相’。我们老人

协会有两三百人，在这里轮流

玩。我平时都不出门，这次被他

们硬拉上来，感觉吃得好，玩得

开心，住宿的买漂流票还有优惠

呢！”

关于赢利点的问题，王荣华

向记者算了一笔账：吃住方面，

一个客人大概有 10 到 15 元的

利润。第二天上午客人返程购

物是重点，他们会收集一些本地

的牛肉干、手工水磨汤圆、笋干、

黄花菜、杏鲍菇等农特产品，让

客人购买带回家。许多客人回

去后经常还会和他们联系，叫再

寄些特产。目前，农特产品销售

每天都有一两万元的销售额，不

包括周边老百姓的销售，直接带

动周边黄深坑、南坑和周垟等村

村民的农产品销售。另外还有

漂流、水上乐园和天然游泳池的

门票收入。

“平时我们这边的客人以民

宿养生的中老年退休群体为主，

双休日会吸引很多企业白领来

玩。”王荣华坦言，目前这套运营

模式和经营规模，还远远不能满

足市场的需求，特别是银发市场

的需求。所以，原来刚开业时一

个人可以住好几天，现在规定最

多只能住两天，建议客人尽量住

一天，因为还有很多客人在排

队。

王荣华的女儿王春蕾大学

毕业后，在杭州做酒店接待，因

为老家生意太火爆，忙不过来，

于是和丈夫孩子一起回到芳庄

继承家族产业。她拿出一个电

话记录本，告诉记者:“现在我一

天都要接160来个电话，对客人

态度好，不能发火，特别是有些

老人听不清楚，有时候一个电话

都要接听两三分钟。我想这边

的民宿这么红，主要靠薄利多

销，加上细心周到便利的服务，

赢得客人的肯定。”

美丽乡村建设互惠互利

扫一扫二维码，可全景

虚拟游双溪寨，还能玩游戏

赢漂流门票哦！

双溪寨激情漂流

嬉戏谷水上儿童乐园

双溪寨天然游泳池

芳庄乡历史悠久、文化厚

重，拥有独特的自然资源，独

一无二的生态环境。芳庄乡

党委书记罗晓伟介绍，该乡将

重点挖掘本土的自然生态资

源和历史人文等资源，推进旅

游产业发展，力促芳庄旅游打

好“融合”牌，着力提升全乡老

百姓的幸福感与获得感。

乡村旅游，其实是一种乡

愁经济。芳庄乡乡长张嘉祥告

诉记者，现在芳庄具备旅游接

待能力的有直坑双溪寨漂流和

东元六连碓，这两个村都在开

展美丽乡村建设，已初步形成

一条亲水文化游线路。游客可

以上午到东元六连碓游玩后，

下午到双溪寨漂流玩水。另

外，奇云大峡谷、白山岭古道、

黄坳古村、永嘉学派重要人物

周行己等独特自然人文旅游资

源，还需要进一步整合，打造生

态和文化高地，精心谋划包装

项目，大力招商引资，打响芳庄

的旅游品牌，让芳庄百姓在家

门口就可以享受到生态旅游业

带来的实惠。

芳庄旅游主打“融合”牌

双溪寨民宿双溪寨民宿


