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14 岁时，叶小伟的父亲

叶云立在塘下的一家工厂里

当学徒做销售。在积累了一

定的资金和人脉后，叶云立

于1983年在塘下创立了瑞安

冲压机床厂，后发展为浙江

威泰机械有限公司。

“那时候我们总是起早

贪黑，晚上就地睡在厂里的

地板上。”叶云立说。2000

年，“威泰”入驻经济开发区，

成为开发区首批入驻的企

业，占地面积 80 亩。在此之

前，“威泰”虽然在浙江地区

已小有名气，但是放眼全国，

企业发展存在产品技术含量

低、空间利润小等瓶颈。

2002 年，与上海第二锻

压机床厂的合作，令“威泰”

得到了技术研发支撑，走出

了发展瓶颈。“10 年来，我不

间断地上门拜访求合作，终

于达成了合作。”叶云立说。

目前，“威泰”已形成一

个集高、中档压力机于一体

的上规模企业，主要产品为

“凹凸牌”和“威泰牌”锻压机

床，年销售压力机近六千台，

业务遍布全国各地并远销海

外。

瑞安金融产业园叶小伟：

立足支点撬动资源
■记者 潘敏洁

他出生于机械家族，4年前，做了父辈们未曾尝试的事业，一手创办了温州首家民营金融类产业园——

瑞安金融产业园，成为我市闻名遐迩的金融才俊。他就是浙江威泰机械有限公司副总裁、瑞安金融产业园

负责人叶小伟。

第一次创业 打造车尚网实现O2O模式

叶小伟今年31岁，2008年毕业于上

海理工大学，就读工商管理专业。毕业

后，他进入家族企业浙江威泰机械有限

公司，负责销售运营管理。一年后，重回

上海独自创业。

现在很多投资者把眼光聚焦到汽车

后市场上，通过加入互联网因素迎来市

场机遇。而早在7年前创业时，叶小伟就

尝试利用互联网挖掘汽车后市场商机。

那时候智能手机尚未流行，手机还是

蓝屏机和彩屏机的天下，通信技术还处于

2G时代。而叶小伟着手汽车互联网项

目，建设“车尚网”网站，定位构建一站式

汽车服务社区，即与线下的4S店、维修店

展开合作，给车主们带来汽车美容、保养、

维修等服务，享受线上的优惠价格，线下

的优质服务，是个典型的O2O模式。

据了解，当时上海总共有500多家

汽车4S店和维修店，随着发展，车尚网

陆续与300多家汽车维修店展开合作，

努力实现全覆盖。那时，叶小伟挨家店

登门拜访，去谈合作；在技术上，更是不

断地进行设计开发。

“使用彩屏机的车主，系统会直接发

二维码到车主手机上，有了这个二维码

就可以享受服务了；而使用蓝屏机的，系

统会发一串数字。”叶小伟说。

在这段创业经历中，叶小伟始终在

探索商业模式的可行性。“技术开发由我

们的专业技术人员负责，而我要做的就

是开拓新的商业模式。”叶小伟说。如今

看来，车尚网的商业模式确实前卫，也是

成功的。

后来，他萌生了一个项目，也正是这

个项目令他成为我市闻名遐迩的金融才

俊。

实现产业集聚 打造温州首家民营金融类产业园

2012年8月29日，“瑞安金融创新

产业园”项目通过市委、市政府批复，由

此温州第一家民营金融产业园正式成

立。而与金融产业园一起从幕后走到台

前的，还有整个园区的操盘手——叶小

伟。如今，该产业园入驻率达到了90%。

此前，叶小伟在北大进修的时候，认

识了一些金融领域比较优秀的同学，慢

慢了解了产业园的运作，于是便萌生了

创办一个金融产业园区的念头，而国家

关于“温州市金融综合改革试验区”政策

恰恰给了他一个契机。

按他的设想，园区是要做金融地产

的概念，并引进“北上广”的一些金融机

构，形成银行、保险、基金、证券、投资公

司等金融全产业链。当温州金改方案甫

一公布，他就找到了瑞安金融办，把自己

的想法和做法作了汇报，随即得到了政

府的支持。

据介绍，瑞安金融创新产业园位于

经济开发区，占地25亩，第一期建筑面积

14000 平方米，分为科技创业、金融创

业、专业服务平台三大板块共计57家企

业，其中科技创业集聚智能科技、安防、

设计、软件开发、跨境电商、国际贸易等

创业公司，代表性的入驻单位有阿里巴

巴瑞安服务中心；金融创业集聚金融信

息服务、融资性担保、资产投资、财富管

理等创业公司，代表性的入驻单位有宜

信普惠金融；专业服务平台集聚银行、保

险、证券、律所、会计师、评估等机构，代

表性的入驻单位有大成律师事务所。

同时，瑞安金融创新产业园拥有“浙

江股权交易中心瑞安营运中心”牌照及

推荐商资格、“上海股权托管交易中心孵

化基地”牌照和推荐商资格。

对于入驻的机构，产业园会经过重

重把关。“我们会对申请入驻的机构进行

风险评估，以及分析是否符合产业园定

位，掌握其经济模式、经营数据等。”叶小

伟说。

通过产业园实现了不同业态金融产

业的集聚，增强金融供给，强化金融服

务。比如一家中小企业办理私募债，产

业园就可以提供服务。叶小伟表示，根

据客户的需要，产业园可以无偿推荐有

丰富发债经验的券商、全国排名靠前的

律师事务所和会计师事务所，让企业不

出温州就能享受全国最好的金融服务。

因此，概括起来讲，产业园的理念是希望

通过瑞安金融创新产业园这个物理支

点，撬动全国乃至全球的资源。

经过发展，金融创新产业园赢得了

多种荣誉：2014年被评为“温州市现代服

务业集聚示范区”、“台湾青年创业产业

园”。

投资不断 将打造文化生活空间

>>>对话叶小伟

记者：在创一代的基础
上，你觉得应该传承什么，又
应该做出怎样的创新？
叶小伟：所谓传承应该

是精神、品德，而非财富。产
业会变迁，但创一代身上那
种艰苦奋斗、吃苦耐劳的精
神，会永远影响、激励着我，
令我拥有了自己的造血功
能。在创新上，随着新兴产
业的崛起发展，不同于父辈
一手创办的传统企业，着眼
于投入产出比，它更多地需
要运用互联网思维，有着更
多样的运营操作模式，而这
也是我要一直探寻、学习的。

记者：自创业以来，你遇
到的最大困难是什么？
叶小伟：目前来说，唯一

让我觉得困难的是人才的瓶
颈，温州缺乏高素质的金融
人才，想要招商引资，先要招
商引智。

发展遇瓶颈

10年间

不断求合作

>>>人物名片

叶小伟 浙江威泰机械有

限公司董事长叶云立之子，出生

于 1986 年 2 月，毕业于上海理工

大学。现任浙江威泰机械有限公

司副总裁、瑞安金融产业园负责

人、温州新生代企业家协会副

秘书长。

>>>父辈寄语

ui bao

新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代新生代
企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家企业家······························································创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代创二代RR 66886688

>>>第一代创业

有些人搭建产业园，仅是满足于“包

租婆”的身份，然而，叶小伟并非如此。

在金融创新产业园这个平台上，叶小伟

结交了不少金融人才，掌握了不少资

源。基于此，去年，他在上海成立了分级

基金公司。

据了解，分级基金于2007年问世，

一直受到投资者的广泛关注。分级基金

的价格市场波动强，经常在几个交易日

内爆发性地上涨百分之几十，也可能一

周内下跌20%。

这种过山车般投资方式，自然与做

实业有着本质区别。叶小伟说，对于金

融他仍在持续学习中，而家人始终是他

最大的后盾。“起先父母会有些顾虑，我

会详细地跟他们解释，投资的可控范围，

能够产生的一定利率等，让他们了解我

的想法、所做的事，得到他们的理解。”他

说。

接下来，他还将在金融创新产业园

内打造文化生活空间——悦空间。据介

绍，拟入驻业态包含创意餐饮街区、电影

院、KTV、生活体验、餐饮、健身会所美容

美体等，目前已处于前期招商阶段。

在互联网+时代下，作为投资人的叶

小伟又怎么会放弃这个商机呢。“看准项

目很重要，不能盲目跟风。”他说。显然，

对于互联网+项目他心中已有目标，至于

具体是哪个项目，他给记者卖起了关子，

只透露近期将会开展投资。

多年来，叶小伟一直奔走在创业的

道路上，来往于上海、瑞安，工作辛苦、休

息娱乐时间比别人少，对这种日复一日

地打拼，他早已习惯了。他用“厚积薄

发”来形容这些经历，每一次能够抓住机

遇是因为他不断学习累积知识、资源。

当幸福来敲门的时候，他早已做好迎接

的准备。

浙江威泰机械有限公司
董事长叶云立：我们白手起
家的一代，办企业经不起一

点失败，都是从基层做起，既

要懂技术又要懂市场。希望

年轻人能够脚踏实地，稳健

发展，持续以正确的方向做

正确的事，将来才能取得更

大的成就。


