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2016年，是瑞安直面风险挑战、锐意攻坚克难的一年，也是加快转型升级、奋力赶超发展的一年。这一年，我市坚持创新驱动，把抓实体兴产业作
为根本之策，大力推进省级工业强市、服务业强市建设，转型升级取得新成效。

2017年，是瑞安实现融合发展、全面赶超跨越的攻坚年，我市经济界人士有着自己的认识，且看他们的新年期盼与祝福。

新年新征程 新年新期盼
——经济界人士新春寄语

2016年，市工商联以服务经济发展和非公经济人士素质提升为工

作的出发点和落脚点，扎实推进各项工作。创新性推出了“政企通”服

务平台，与公检法合作为企业保驾护航；与国、地税合作为企业提供特

色服务，受到社会各界高度评价；获得了全国“五好”县级工商联、省工

商联系统先进单位、省“五优”县级工商联等荣誉称号。

这些成绩的取得，离不开上级工商联、市委市政府领导的悉心指

导和亲切关怀，离不开各有关部门和社会各界人士的支持，更凝聚着

各会员企业和广大瑞商的智慧和贡献。

2017年，希望上级领导、社会各界人士一如既往地给予我们关心

与指导。期待广大企业家依然关心支持瑞安工商联（总商会）工作，积

极投身到创业创新的新热朝中来，共同开创瑞安美好未来！

市委统战部副部长、市工商联党组书记李学祥

市工商联主席、市总商会会长项建忠
2016年，奥光动漫集团在各级政府部门的深切关怀及社会各界的

大力支持下，取得了国家级文化出口重点企业的殊荣。这一年，我们

在资源整合、资产重组方面取得突破性进展，为企业下一步发展夯实

了基础。这一年，我们精准定位了塑木结合、科技智玩的全新研发方

向，以崭新的产品形象赢得了国内外市场的高度认可。

2017年，公司将继续坚持品牌化、科技化、资本化的道路。以塑木

益智早教玩具为主营业务，同时融入文化与科技，对接资本与互联网，

形成一体、两翼、两平台的战略发展格局，促进企业快速稳步发展。

奥光动漫集团董事长林学凑

在过去的2016年，新力新材取得了前所未有的发展，新三板成功

上市，业绩蒸蒸日上，发展势头更上一层楼。公司生产的各种新材料

为广大客户提供了有效的解决方案。

2017年，新力新材将继续秉持合作共赢，服务社会的原则，为广

大客户提供种类更多、质量更优的新材料，为广大市民提供更安全的

材料保障。

浙江新力新材料股份有限公司董事长陈万早

在刚刚过去的2016年，科尔人经受住了激烈的市场考验，缴纳税

费达1300多万元。科尔人秉持以技术创新引领发展，再次荣获浙江

省装备制造业重点领域首台套产品奖，高压切焦水泵获中国机械工业

科学技术三等奖。产品已经进入哈萨克斯坦、俄罗斯等10多个国

家。这一年科尔人坚持诚行天下的理念，获得浙江省和温州市信用管

理示范企业，温州市百佳诚信企业。

展望2017年，同心同德的科尔人满怀信心，继续加强与浙江大学

的科研合作，加大新产品新技术的研发投入，购买加工中心设备，提升

企业装备水平，学习工业4.0理念，不断提升精细化管理。科尔人明

白，想赢得客户的青睐，就要先使自己成为优秀的!

浙江科尔泵业股份有限公司董事长李作俊

过去的2016年是公司从瑞安西门老厂搬到陶山新厂的第一年，

这一年在大家的共同努力，公司圆满完成年初所定的目标，企业与个

人都取得了良好的成绩，先后荣获浙江省骨干农业龙头企业、浙江省

创新型中小示范企业、浙江省绿色企业等多项荣誉。

2016年，公司始终把管理创新摆在首位，用严格的操作规范和准

确的工艺参数贯穿全过程，确保了产品的优质安全。“百好”产品销量

的销往全国各大省市，并远销新加坡、香港、东南亚、非洲等几十个国

家和地区。

2017年，“百好”将继续坚持诚信理念的创业创新来赢得职工，赢

得客户，赢得供应商对我们的信任，进一步使百好乳业公司成为与国

际接轨的现代化乳制品加工企业。

瑞安市百好乳业有限公司董事长王仲达

辞旧迎新，金鸡报晓，三叔瘦肉丸项目创始已一年有余，夹缝中的

80后求生、求变，在“互联网+”的时代借助摊贩小吃，注入匠人精神，

坚持食品安全，坚持地方特色，一年以来通过创竞和参展活动实现自

我认识和提升，希望通过努力打造食品品牌和推广家乡文化。

2017年，“三叔人”将一如既往地秉持“传承传统，持续创新”的理

念，继续提升品牌形象，拓展新的地区，不负众望，让家乡的味道飘香

更远。我相信让家乡产业升级不是一个人的梦想，希望我们可以聚合

这样的力量，吸引更多的创业者参与到这个项目中来。

创业者“三叔瘦肉丸”负责人张一格

■记者 黄丽云

2016年，是力诺思维破冰的一年，我们打破旧有的思维模式，推

动管理变革，以实现工业化大规模定制为目标，构建力诺新的生产方

式。这一年，在整体行业重大下滑的情况下，力诺稳中有升，全年销售

额增长6%。

2017年，是力诺公司第15周年。希望在这一年公司能突破5年

来的瓶颈，进入一个新的阶段，实现销售突破3亿元。同时，2017年，

我们要改变过去销售拉动的发展模式，转变为以智造为基础，以品牌

为导向，以服务为助力，以销售为桥梁的四轮驱动发展模式，实现企业

更加稳健、有效的发展。

浙江力诺流体控制科技股份有限公司董事长陈晓宇


