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三八节来临，商家纷纷挖掘“她经济”
商场、鲜花店、旅游景区促销活动多种多样

■记者 潘敏洁/文 王鹏洲/图

期货

股票

看平

周一两市开盘涨跌不一，随后沪指上涨翻红，午

后，两市略微震荡回落，随后企稳回升，两市呈现缩量

上涨行情。板块方面，家用电器领涨各板块，次新股、

苹果概念、软件服务、高送转板块涨幅居前，海外工

程、银行、保险板块跌幅居前。

截至收盘，沪指涨0.48%，报3233.87点，成交

额1938亿元；深指涨1.20%，报10522.3点，成交额

为2852亿元；创业板涨1.79%，报1962.77点，成交

额为911.9亿元。

上海证券：
昨日市场进攻指标

大单动力的态度并不明

确，全天没有大的能量峰

出现，而防守指标盘面资

金和委托比处于绝对值

够用但不多的情况，因此

全天大盘处于牛皮震荡

状态。盘后来看目前大

盘处于维稳阶段，昨日依

靠深圳中小创的强势上

涨带动大盘上行，但是由

于沪市量能依旧处于萎

缩状态，之后的继续上攻

依旧存在困难，如果近期

无法放量上行，则多空双

方大概率还是会围绕 5

日均线进行震荡，因此投

资者还是需要控制好仓

位，可以重点关注消息面

有利的低位股，但是要切

勿追涨杀跌。

浙商期货：
周一国内期货市场以

震荡下跌行情为主。进入

3月以来，黄金价格开始

拐头向下，美联储将在14

日至15日召开议息会议，

根据目前美国经济数据

和近期美联储官员讲话，

3月再次加息概率极大，

短期黄金期货还有进一

步下调空间。节后国内

油脂价格全面下挫，主要

由于马来西亚棕榈油产

量恢复以及季节性增产

周期来临，印尼产量恢复

强劲，以及南美大豆丰

产，供应压力不利价格，且

国内油脂需求淡季，库存

不降反升，内外盘的联动

作用，预计国内棕榈油期

价仍有下跌空间。

（分析师观点仅供参

考，不构成投资建议）

（项乐茹）

明天就是三八妇女节，记者连日来走访我市商场、鲜花店发现，各商家早早打起了“她”主意，纷纷
挖掘“她经济”。有业内人士表示，在3月淡季的环境下，“她经济”无疑给市场注入了一剂“强心针”。

商场促销多样 让人目不暇接

鲜花献给“她”旅游也优惠

我市的各大商场在努力

争取“她经济”一杯羹，花店、

旅游业也推出了种种促销活

动，纷纷打起了“她”的主意。

“上个星期开始鲜花生意

逐渐热闹起来，我们瑞安门店

就陆续接到了不少订单，有些

客户还是直接在天猫上下单，

享受更多优惠。”原野花艺有

限公司电子商务部负责人王

辉说。据了解，目前原野花艺

在全国有70多家店面，线上的

单子根据就近原则进行配送。

在原野花艺的天猫店，专

门设置了“女王节专区”活动

页面，一目了然地展现活动

价。王辉表示，红色、粉色玫

瑰以及红色康乃馨颇受市场

欢迎，100至200元的价位也

最为消费者所接受。

同时，各大电商平台也

变得异常热闹，记者搜索天

猫、京东、聚划算等发现，女

装、化妆品等热门类目大幅

度降价促销。“这几天陆续收

到了很多网店活动短信，一些

商品是从3月8日零点开始拍

的，价格优惠力度还蛮吸引人

的。”在安阳一家公司上班的

林女士颇为心动地说。

随着三八妇女节临近，我

市多个景区也陆续推出女性优

惠政策，邀请“女神”享用节日

特权。据了解，3月8日当天，

寨寮溪风景区的九珠潭景区、

东源木活字印刷展示馆、花岩

国家森林公园对所有女性免

票；桐溪风景区在3月8日对所

有女性实行门票6折优惠。

记者走访了解到，港瑞新

玉海、时代广场、吸引力等各

大商场早早地都推出了促销

活动，有些商场甚至把促销时

间持续至本周末，以带来更多

的消费客户。在商场内，记者

还看到“妇女节”已经被“闺蜜

节”、“女神节”、“女王节”取代。

据了解，港瑞新玉海推

出全场单笔消费满380元，

即可参与幸运大转盘；吸引

力全场男、女装最低折扣至

3.8 折；时代广场针对化妆

品、内衣、服装、黄金珠宝等

各类型品牌都推出了不同的

促销活动⋯⋯各式各样的促

销活动，令人目不暇接。

“目前我们商场入驻品

牌有130多个，几乎每个品

牌都参加了女神节活动。”时

代广场购物中心瑞安店企划

部陈周说。除了在商场活动

的基础上，时代广场内的一

些专柜还另外推出了活动。

Five Plus的导购员罗女

士表示，该品牌专柜参与商场

活动的同时，即第一批春装和

冬装享受7折优惠，还另外推

出了满1314元送价值299元

的精美礼品活动。

“平时购买只享受会员9

折，现在都享受7折，算起来

很是实惠。”3月5日，姜女士

在时代广场二楼女装店里买

了2件春装。

罗女士表示，3月是一个

很尴尬的季节，穿冬装太厚

穿春装又太冷，消费者购衣

会变得很犹豫，不知该买哪

季衣服才适合；而通过女神

节活动，可以带动消费。

“3月属于商场的淡季，为

了聚集人气，商场会抓住3月份

里唯一的节庆日做文章。”陈周

说，他们早早在3月3日就启动

了女神节活动，并一直持续至

本周末，预计10天的活动里将

带来七八百万元的销售业绩。
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