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视客VR：
做VR体验行业先行者

项目介绍：致力于打造全国连锁性的
VR虚拟现实体验乐园。目前店铺都位于

全国各大地标性吃喝玩乐综合体内，以

VR+游戏体验形式，面向4-80岁客户群

体。以VR、AR、MR科技为主体，外加休

闲娱乐，产品售卖，传媒广告等的综合型店

铺。

特色优势：定位精准，为VR行业里的
资源整合商和品牌运营服务商。市场广

阔，拥有亿万体量。

3D打印机创新研发：
做有追求的高科技企业

项目介绍：生产、研发及销售3D打印
机。应用在学校教育、创客发明、工厂模型

制作，以及个人爱好者。目前已入驻瑞安

市科技企业孵化器，1000多平方米的车

间，去年3D打印机产量大概在1万台。预

计在未来三年能做到每年最少 50%增

长。目前主要出口发达国家，以及国内教

育市场。

特色优势：市场潜力大，在国际B2C
方面，亚马逊、EBAY、速卖通都名列前茅，

已签约入驻美国沃尔玛。

自主工业机器人
制造与集成应用：
国产制造机器人

项目介绍：主要产品为软硬件全自主
机器人控制器，可重构、多任务、多机器人

协调任务控制能力，拥有15年机器人及自

动化系统设计与制造经验，共享机器人等

新颖运营模式，已拥有32家经销集成商团

队、数百家直接用户资源。

特色优势：“十三五”期间，机器人是重
点发展对象之一，国内机器人产业正面临

加速增长拐点。工业机器人未来的发展潜

力可观。

爱驴代步：
“共享电瓶车”来了

项目介绍：致力于解决最后出行五公
里难题，升级优化传统线下交易，让供需者

全部在互联网平台上进行交易，其目的在

于要打造一个良性循环的互联网+电瓶车

的共享经济。它不仅是电瓶车租赁，更是

旨在打造一个“电瓶车共享经济市场”的公

司。通过手机客户端，直接实现电瓶车解

锁、启动、定位、租赁以及路线规划等功能。

特色优势：客户需要使用智能机，自动
圈化了客户群体，包括客户的消费观念和

消费水平，且上班族和高校大学生所占比

重较大。

畜禽业污染智慧监管及
三位一体综合服务系统：
打造养殖户手中的“金箍棒”

项目介绍：致力于打造成畜禽养殖
污染源数字化监管与养殖资讯服务一体

化平台。结合自身自主研发的移动数据

监测系统与专业高清监控摄像设备，有

效解决政府监管部门对畜禽养殖污染监

管范围广、监管成本高等痛点问题，降低

政府监管成本，提高监管的效率、广度与

深度。

特色优势：国家政策鼓励支持，拥有广大
的潜在市场，技术团队已获多项专利发明。

超微生物制药技术及
舌下剂的生产工艺及设备：
打破传统用药方式

项目介绍：该生产工艺及设备不同于
传统用药方式，而是作为一个载体通过舌

下剂进行。它的特点在于，快速吸收，直接

进入血液；瞬间崩解，无苦辣辛刺激；不刺

激小舌头，不产生呕吐；不经过胃、肝脏等

内部器官；可无外部辅助条件吞服。国内

行业内尚处于技术无人研究、复制欧美企

业的现状。

特色优势：剂量准、副作用低、药效迅
速、服用方便、携带方便。

恋恋公寓：
不一样的相亲方式

项目介绍：改变颠覆1对1相亲概念，
利用移动互联网特点，将线上与线下相融

合，从参加相亲阶段到线下活动使用线上

支付费用，画出一个用户与平台管家紧密

相连的O2O完美闭环，最大限度优化相亲

体验，改变传统相亲方式，让相亲成功率大

幅提高。

特色优势：通过会员资源和活动策划
盈利，以网络为平台线上支付，线下同城活

动策划服务消费。独创线上开房间相亲模

式和线下管家式服务，是婚恋产业的细分

市场。

悦创空间：
派对服务一站式解决方案

项目介绍：由创业咖啡馆转型为提供
派对服务一站式解决方案的空间，服务内

容包括自助餐定制，圆桌和菜订制，厨师

服务员现场配置，场地服务等。后续计划

开展出一系列的派对后服务市场，从派对

现场的主持、表演、花艺，到后期的摄影、

摄像，再到派对中必须的礼品定制。同时

引进金融机构，为派对连接分期付款，让

派对变得更加简单、轻松。

特色优势：打破传统局限，抢占派对服
务细分市场。

蔬之颂活体盆栽蔬菜：
吃放心蔬菜

项目介绍：经营理念是以无土栽培技
术为手段，用合理的成本生产出安全、新

鲜、营养、高品质的农产品。产品全程按照

农业部绿色A级标准进行生产，每月对所

有生产的产品进行农残检测，并在当地市

农业局备案、可溯源查询。前期专注盆栽

蔬菜种植，多基地全覆盖的扩张模式；后续

通过资源整合，进行其他农产品的配送。

特色优势：提升蔬菜的口感和新鲜度；
采取线上线下的信息化系统运行。

升学无忧：
做升学咨询行业领头羊

项目介绍：杭州升途教育咨询有限公
司是一家有着互联网基因的高科技教育企

业，以升学规划服务为主打，目标是让每位

学子在进入大学前升学有道进入大学后入

学无忧。拥有业内顶级咨询师服务团队、

专业技术研发团队，紧随“互联网+”发展

业态，开发了线上在线咨询O2O平台、线

下咨询师个性化咨询等服务项目。

特色优势：有专业团队，升学规划市场
可观，建立数据库等创新模式。

HALO厨房：
一家不做菜的厨房

项目介绍：专注餐饮战场，以中小餐饮
（泛饮食）品牌为突破口，以策划设计为切

入点，用创意来整合餐饮全链路发展。专

注初创餐饮品牌，帮助他们更好地瞄准市

场。专注转型餐饮品牌，帮助他们更轻松

地转型和有效率地提升。

特色优势：较新颖的市场切入口，精准
定位用户需求。

人工智能大数据
在线培训系统：
私有云数据存储服务

项目介绍：由于移动互联网、高速宽带
的发展，企业运营和个人生活及娱乐所产

生和消费的数据海量化。得益于存储元件

价格的下降，每家企业和个人都有能力建

立一个属于自己的数据仓库，以存放自己

的海量数据。该项目通过私有云的形式，

为客户提供数据存储、数据备份、数据访

问、数据分享、数据分析等服务。

特色优势：本地、大容量、低成本、安全。

亲远智慧物流平台：
共享货车新概念

项目介绍：亲远智慧物流平台主营同
城速运是基于用户下单、服务者抢单上门、

用户在线支付及点评的O2O项目，立志将

公路短途运输做到像滴滴打车一样快捷、

便利、高效。它的亮点在于：对于传统干线

物流，将车辆与货源信息通过平台整合共

享，减少由车货匹配效率低下导致的空驶、

迂回等造成的严重资源浪费；对于传统专

线物流，将物流供应链通过信息化手段，跳

过了繁琐复杂的中间环节，实现了买家与

卖家之间的直接对接，并大幅度提高运行

效率。

特色优势：首款实现大型车辆自动计
价功能；智能物联网实时为车辆提供故障

检测、GPS定位、视频回传等，为运输保驾

护航；由保险公司对实时交易订单进行货

品承保，全面维护客户权益。

防走失安全教育基地：
守护天使，预防走失

项目介绍：项目主要分为2个部分，
预防儿童走失和走失救助。项目现有全

职项目专员4人，兼职2人，核心志愿者

5人，志愿者5000余人次。至今开展各

类防走失公益活动400余次，参与志愿

服务的志愿者5000余人次，服务时长达

5万多小时，享受服务人数达50万余人

次。

特色优势：专注专业的公益机构，团
队经验丰富。

足部健康防臭抗菌技术：
立志做一双健康鞋

项目介绍：创始人卢建良投入研发
新一代防臭鞋垫，于2016年获得国家发

明专利，坚持把核心技术应用于新产品

上，稳步打造自有品牌。未来三年内在

国内市场建立知名度和美誉度，打造国

内著名品牌，并进而逐步发展为无区域

全球化的贸易公司。从本地市场做起，

在逐步积累商誉和知名度的基础上，向

周边省市渗透，最终全面进入全国及全

球市场。

特色优势：产品拥有核心防臭技术；
通过两项国际认证；市场前期推广反馈

良好；有专业化的团队。

绿色文化创意园：
打造绿色新型的生活方式

项目介绍：瑞安市绿色文化创意园
由绿晨农业开发有限公司和瑞安市农业

技术学校共同组建。现创意园拥有办公

楼400多平方米，生产厂房3000多平方

米。产品包括酒瓶系列、碗系列、盘系

列、木盒系列，通过多肉基地、蔬菜基地

及实体店销售和网络渠道销售。借助绿

晨公司平台与国际大酒店等企业签订定

点采购单位，与瑞安日报有限公司签订

供销合作协议。

特色优势：以低成本，高利用率，呈现
最好的效益，同时达到节能环保、美化环境

的目的。

轻摄影服务平台：
人人都是摄影师

项目介绍：由轻摄影的概念去衍生开
做一系列服务，例如轻摄影教育/旅拍/轻

便器材零售等。出身于校园，通过互联

网，打入各大大学城，而后逐步落地实现

线上线下同时运行。平台拥有自主研发

的新型变焦手机镜头，目前主打服务为摄

影器材零售以及摄影教育，目前主要产品

销售方向为微单和手机镜头，同时依托于

原有的摄影平台和社群进行裂变。

特色优势：有原始的资本和社群积
累；线上覆盖面广，线下本地化强，主要扎

根于大学城，市场需求大。渠道优势较

强，运营成本较低，对资源进行了良好的

整合。

众人体育联盟：
互联网思维注入羽毛球事业

项目介绍：“众人体育联盟”是一个网
络大数据平台，是运动爱好者、运动场所、

运动俱乐部、运动培训机构以及私教的集

中营，同时也是个人用户的福利平台，更是

运动场馆、俱乐部、运动培训机构、私教的

营销新渠道。线上通过订场、俱乐部、个人

中心、积分商城、培训班报名、考级证书以

及活动发布等服务型功能建立体育大数据

库。线下，具有多年的羽毛球项目的培训

经验，吸纳了大量的优秀教练。

特色优势：通过线下基础延伸线上平
台，通过线上平台拓宽线下服务，达到既有

线下的项目创收，也有线上服务型功能平

台数据体现。

58高校微信平台：
让高校生活变得简单而多彩

项目介绍：大学生学习、生活和消费
所形成的中国高校市场。该项目运营模

式为O2O，经营范围为服务业，产品及服

务包括微信公众平台、配送、跑腿、兼职咨

询、驾校咨询、团购等，目标顾客为在校大

学生（主要群体）、学校食堂、大学城所有

商家。

特色优势：平台综合性强，以快递、外
卖、驾校等高频的模块为切入点，与学生建

立紧密的关系，同时开展好的服务模块。

操作成本比以上平台低，连续性强。

快乐魔方：
让魔方走进课堂
让学生轻松玩转

项目介绍：特为少年儿童打造的集魔
方课程开发、培训、比赛、考核为一体的三

阶魔方培育体系。产品主要为快乐魔方十

级学具及课程教材，同时提供教师培训、魔

方特训、比赛考核等服务。目前，已成功孵

化快乐魔方课程体系，快乐魔方学具在第

九届国际发明展览会上获得金奖，已进驻

瑞安市新纪元实验学校，在小学2—5年级

段全面铺开教学，学校已有2000多名学生

学习快乐魔方。

特色优势：产品独特，拥有多个实用新
型专利；教学创新；体系完善；市场广阔。
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我市第二届创新创业大赛暨青年创业大赛迎来总决赛的巅峰战。经过初赛、创业训练营、复赛等赛程，

和多位评委专家的多轮专业评审，进入决赛的20强选手已经整装待发。决赛在6月19日鸣锣，本报梳理了

20强项目的亮点或创新点，看一看哪个项目最有冠军相。
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