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“格子铺”理发店：一千元就能当老板

创业成本低收入并不低

昨日，记者在该店看到，店里的装

扮与其他理发店并没有明显的区别，每

个位子上都有一个编号。在这个格子

铺里，来自福建的理发师顾城正忙着给

顾客做发型。他告诉记者，自己在理发

店学习理发技术好几年了，一直想着开

一间属于自己的理发店，但是高昂的启

动资金让他一直没办法实现梦想。上

个月，顾城得知这家理发店要出租铺子

后，他就租了一个摊位，每月花一千多

元的租金，就当上了“老板”。

顾城说：“这样感觉很纯粹，很自由，

铺位的‘老板’只要服务好自己的顾客就

行了，一切都很省心。在竞争激烈的今

天，没有资金真的很难创业。开办一家

店铺，不仅费用惊人，而且风险很大。格

子铺的出现正好圆了我的创业梦想。”

和顾城一样，来自高楼的理发师陈

显峰也看中理发格子铺里蕴含的商机。

他说，相对于给别人打工，经营格子铺的

利润更大。在其他理发店，工资是按提

成来算，比如一个月做一万元，自己仅拿

到三四千元工资；而在这里一个月做一

万元的话，自己可以拿到七八千元。此

外，陈显峰还告诉记者：“格子铺的经营

模式不仅可以帮我们省去店面的装修费

用，还给我们提供了良好的工作环境，对

我们理发师来说非常实惠。”上周，陈显

峰辞去了在市区虹桥北路一家美发店里

当理发师的工作，来到这里租了一个铺

位。“这里的理发师技术很不错，都会带

来一定的客户源，大家可以一起分享，一

起发展，一起赚钱。”

刚在店里做完发型的陈先生说，相

比其他理发店，这家格子铺理发店的经

验模式比较新颖，水平都不错，而且每

个理发师都是小老板，他们能更好、更

负责任地为客户服务。

据了解，这家理发格子铺共有10

个摊位对外出租，每个摊位对外出租的

租金在1000至1500元不等。来租摊

位的理发师除了需要缴纳水、电费和一

定的管理费用外，不需要任何开支，理

发师可以根据自己的技术水平进行定

价。这种新颖而省钱的创业模式受到

不少年轻人的追捧，短短一个多月就租

出7个摊位，剩下的3个摊位还在对外

招租。

格子铺理发店的老板李昊表示，一

个人开办一家发廊不仅需要高额的资

金，而且经营管理上还存在一定难度，

并要承担较大的风险。格子铺不仅方

便别人当老板，自己也有一定的利润，

可以说是多方共赢。“格子铺的诞生给

理发师们创业提供了一个平台，这不仅

能增加他们的收入，还可以让他们互相

学习，提高水平。”李昊说，所有租在这

里的理发师就像一个团队，如果想把业

绩做得好的话，理发师需要提高自己的

技术水平。

本报讯（记者 林长凯）从4月1日

开始，《中国人民银行关于印发<条码

支付业务规范（试行）>的通知》正式实

施，扫码付款将根据风险等级设置不同

限额，其中静态扫码付款每日不能超过

500元。连日来，部分市民在购物时发

现，如果当天消费超过500元，已经无

法通过扫描静态码支付。那么，对于这

样的情况，市民们有什么样的反应？商

家是否还能“淡定应对”？

前日，市民李建忠在市区一家超市

购买了电磁炉和电饭煲，结账后消费金

额超过500元。当他习惯性地去扫收

银台上摆放的商家微信收款二维码时，

页面弹出一条交易识别消息，提示他当

日消费金额超过扫码上限，最终他点击

了“识别并支付”按钮后，才完成了支

付。

“本来我还考虑先付500元，剩下

的用现金付，没想到直接转换识别后就

能付了，对我的日常支付没有造成很大

影响。”李建忠告诉记者。

据了解，这是微信针对该新规采取

的应对措施，对于静态码超额交易需通

过识别实时弹出的动态码，点击页面按

钮识别并完成支付即可。目前，支付宝

尚未见到相关的应对措施。

在采访中，不少商家告诉记者，新

规发布后，他们都曾考虑是否要配备扫

码枪等专业设备。日前，记者来到安阳

菜市场，在一家海鲜摊前，摊主马静正

打开微信查看当日收款情况。“和上个

月同期相比，最近10来天支付宝和微

信的进账笔数没有太大的变化。政策

实施之前，我们都还挺困惑的，商量要

不要配备扫码枪。但是这10多天执行

下来，很少出现市民因当天移动支付金

额超过上限而无法扫码支付，所以对我

们的影响还比较小。”马静告诉记者，她

暂时没有考虑配备扫码枪或者其他辅

助设备。

和马静一样，市区一家水果连锁店

的老板王先生此前也考虑购入扫码枪，

但了解到使用扫码枪要提供营业执照

等资料并要交手续费，作为小商户，他

的使用积极性变得不高。“使用扫码枪

也有一定的风险，之前还听说过商家使

用不合规的扫码设备导致资金被盗的

例子，所以我暂时还是不用了。”王先生

说，如果顾客真的无法通过扫码付款，

身上又没带现金，可以通过支付宝或微

信转账来支付。每当遇到当日额度已

经用完的顾客，王先生都会主动打开支

付宝或微信账号，让顾客直接转账，支

付也非常方便。

记者在采访中了解到，商家还可以

申请动态收钱码来方便顾客扫码支付，

这样不仅可以提高限制额度，每次使用

都能动态更新的条码也能降低使用风

险。

网购族让老裁缝“重焕生机”

陈耀祖夫妇在市区安盛路开了一家老裁

缝店。店面很小，几乎没有任何装修。店内

开着三盏日光灯，两台缝纫机都在工作，发出

“嗡嗡嗡”的声响。“我老婆十几岁就跟着师父

学做裁缝，等她出师可以自己做衣服的时候，

裁缝店的生意就渐渐不行了。”陈耀祖告诉记

者，前些年，他爱人在家附近的路口支了一台

缝纫机，帮人换个拉链，剪个裤腿之类的，贴

补家用。没成想，这两年生意越来越好，甚至

还有不少人找她做衣服。看到商家，他们在

前年开了这家裁缝店。

“现在生意还不错，服装定制和修改是生

意的主要部分。有些人要么太胖要么太瘦，

买不到合适的衣服，就会来这里定制。现在

网购发达了，但很多顾客买的衣服并不完全

合身，也会拿来修改。”陈师傅说，现在一个月

收入在四千左右，好的时候有五六千，比打工

强多了。

张玲是新商城附近的一家裁缝店的老

板，曾在职业学院学过服装设计。毕业后去

广州的制衣厂打工，直到三年前，她才回到瑞

安开裁缝店。“我们店里主要以服装定制为

主，我们还开设了网店，客人可以在网上下

单，留下尺寸，我们做好了再寄过去。”张玲告

诉记者，她店里有不少服装杂志，很多人都会

看杂志选衣服样式，然后量体裁衣。

个性定制鞋成年轻人“新宠”

在某广告公司上班的应季是一个追求时

尚的人，每次出现在朋友的聚会上都有她个

性的穿着和打扮，被誉为“朋友圈中的时尚风

向标”。昨日，应季在她的朋友圈晒出了定制

的帆布鞋。虽然款式和市面上的普通款式差

不多，但鞋面上印上了她自己挑选的图案，鞋

跟上还印有她姓名拼音缩写。

追求个性、品位的年轻人总有新的消费

热点。定制一双时尚、舒适、独一无二的鞋

子，正在瑞安的年轻人中悄然兴起。“以前说

起定制鞋，就觉得像是金字塔上的明珠，属于

成功人士的‘专利’，现在定制鞋很‘亲民’。”

市民张灿说，她上个月定制了一双高跟鞋，才

花了500元不到，不论是从外形还是舒适度

上来讲，她觉得要比专卖店里上千元的鞋好

多了。

莘塍街道华表村的一家定制鞋铺的负责

人叶然告诉记者，近年来定制鞋越来越受欢

迎，他的鞋铺内一款标价288元的红色高跟

鞋一个月内就卖出了30双，其中有18双是通

过网络销售出去的。

叶然以前是在义乌做鞋子批发生意，生

意不如意回瑞安开了一家小鞋店，但生意一

直不温不火。“大部分人的脚都不是标准尺码

的，有偏大或偏小的，总是买不到合适的鞋，

他们经常会说，能买到合脚的鞋，价钱贵点也

愿意。”叶然说，小鞋店虽然没赚到什么钱，但

却让他发现了新商机。为此，他特意到义乌

的一家定制鞋店当学徒。

为了快速打开瑞安的市场，叶然把目标

瞄准了中端定制鞋的市场。“我还专门开了一

家网店，正是这个网店让很多同城的人找上

门来定制鞋。”叶然说，鞋铺现在除了接待一

些“买鞋难”的顾客，主要客户群还是那些追

究个性、时尚和品位的年轻人。为了吸引和

留住顾客，叶然还专门请了设计顾问，根据顾

客的气质和需求给出配色、配图的建议。

家具定制受年轻业主青睐

目前正在装修婚房的徐先生在走了多家

家具大卖场之后，将眼光放在了家具定制

上。“我已经看中了一家公司的定制的中式家

具产品，我很喜欢他们家的风格，准备定制一

套。”徐先生给记者算了一笔账，如果他在这

家店买个6666元的橱柜，再加儿童床、衣柜、

鞋柜、浴室柜、酒柜、书柜，总价部分不到

25000元，还会打7折，送一张双人床。相当

于不到2万元，就把厨房的橱柜、家电和屋子

的家具全搞定了!”他表示，这个价格算是非常

实惠，而且其中大部分还是木匠师傅手工制

作完成的。

市民林足来自木匠世家，他和他父亲都

是木匠，目前主要从事餐桌椅及配套产品的

制作。“现在人们对居住条件都比较讲究，量

身定制的产品能体现定制者的个人喜好，更

能得到他们的肯定。”林足说，前几年店里的

生意很一般，这两年流行私人定制后，来店里

定制餐桌椅的年轻人多了很多，定制生意所

占的份额也越来越大。

业内人士王呈斌说，未来商业领域将会

呈现两种趋势，一种是以机器生产的批量产

品，而另一种就是主打个性化的定制产品，

“不能说哪种更好，但是可以肯定的是，消费

升级背景下，私人订制前景可期。”

本月起，静态扫码付款每日不能超过500元正式实施

商家：扫码支付并不受影响

■记者林长凯

每个月花几百元、几千元就

能租个格子铺自己当老板，遥远

的创业梦变得触手可及。在市区

沿江东路就有这么一家理发格子

铺，店主为了减轻成本开支，吸引

志同道合的创业者，把自己店内

的铺位按位置划分成一个个格

子，出租给青年理发师。此举一

推出就吸引了许多怀揣“老板梦”

的年轻人前来投资创业。

“私人定制”
让老行当重燃商机

■记者林长凯

木匠、打银、裁缝、鞋匠、……在过去，拥有这些手艺的人都很“吃香”。现如

今，科技的进步和时代的发展让这一“吃香”的老行当变成了往事。眼下，我们平

常穿的衣服、鞋子，戴的首饰这些都成了工厂流水线上生产的产品。

然而，随着“私人定制”的流行，一些老行当再次进入了人们的视线。他们积

极把握市场，创新经营手法，努力让自身焕发生机，终于迎来了自己的“春天”。


