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因抖音走红于商场
如今生意冷清

口红机作为一款电玩产品曾经出现

在我市的一些商业综合体、商场、影院等

人流密集的地方。去年底，受到抖音短视

频的宣传，口红机快速走红，成为深受年

轻人喜欢的网红产品。

日前，记者在港瑞新玉海一楼的口红

机店铺观察发现，口红机的商业模式与抓

娃娃机几乎是大同小异，只不过改变了包

装，将玩偶换成了口红，将杆控机械爪变

成了“见缝插针”“数字按停”一类的小游

戏。根据游戏规则，往口红机里充值一定

的金额，就可以获得相应的游戏币，较常

见的为10元/次和15元/次。玩家使用游

戏币进行游戏，通过三关就有机会获得一

支均价150元到400元不等的大品牌口

红，这样的“暴利”能吸引很多年轻人的目

光。

周末的晚上，是港瑞新玉海商场人流

量比较密集的时段。记者在口红机店铺

前观察了半个多小时后，发现有很多过往

的年轻人在口红机前驻足观看，但令人意

外的是无一人付费进行游戏。

市区虹桥路后街也摆放着一台口

红机，记者通过口红机上留下的联系方

式，联系上了该口红机器投资方负责人

张先生。张先生介绍说，这台机器是去

年11月中旬投放的，刚投入使用时，生

意比较好，经常出现排队的现象，玩家

挑战时能吸引不少围观者。“我们在投

资口红机时曾做过市场调查，这种类似

于‘网红’的游戏，热度一般在三四个月

左右。”张先生说，现在热度过去了，生

意也淡下来了。

游戏难度可自主设置
回本容易盈利难

随着时间的延长，受人欢迎的口红机

为何变得冷清呢？为了寻找答案，记者随

机采访了现场的几位玩家。95后市民杨

小姐曾和朋友一起玩过口红机，她表示尝

试后发现中奖概率很低，而且玩过几次后

就散失了兴趣。

据了解，在口红机游戏的关卡设置

中，每关的转盘方向和需要插至转盘上的

口红支数都有所不同。“难度是呈上升式

的，第一关相对简单，第二关一般人经过

练习后也可以通关，第三关就得看运气

了。”杨小姐认为，对于大部分人而言，成

功闯关有一定难度。

记者搜索了电商平台，并与一名出售

口红机的店主取得了联系，对方明确表

示，购买该品牌机器后，店铺的工作人员

将添加买家微信，提供更改中奖概率的教

学视频。“机器的初始中奖概率设置为每

20次中奖一次，在这种情况下将游戏成

本设为20元/次就不会亏钱。”该店主表

示，10元/次的游戏成本就需要加高游戏

难度，这样回本更快，而且还可以保证机

器的盈利状况。

此外，该店主还声称可以帮忙联系与

自己店铺长期合作的“厂家”，迪奥、香奈

儿等“保真”口红的拿货价都仅在一百元

左右。这些说不清渠道但声称保证正品

的中间厂商的介入，让这条产业链变得更

加扑朔迷离。

生存之道
在于良好服务和信誉

记者在采访中注意到，在我市一些商

场、人员密集的公共场所设置的口红机里

陈设的口红大部分是迪奥牌的口红。在

虹桥路后街的一台口红机器的65个格子

中，除去空盒子，上架的40多支口红均属

迪奥品牌。格子下方还标明口红售价及

色号，显示市场价在300元左右，均为市

面上非常抢手的限定款产品。

“之前路过时看到过口红机，也曾想

尝试一下，但是听说是假货，不敢贸然尝

试。”市民洪女士说，没有销售发票，如果

遇到假货也无法取证，中奖后完全只能凭

感受去判断口红真假，很难维权。大多数

市民在接受记者采访时表达了和洪女士

一样的想法，认为机器内摆放的口红货源

渠道没有公开，真假不明。

针对这一现象，业内人士表示，从

事电玩行业，若想盈利，服务和信誉缺

一不可。张先生透露，他们的机器在投

入之初，就选择通过正规渠道去购买口

红；在有人中奖后，他们也会支持中奖

者去检验产品的真伪。“喜欢玩口红机

的玩家大部分是口红的爱好者，平时对

口红也有所了解，在一定程度上能看出

口红的真假。”张先生说，他们希望口红

机一直都深受玩家欢迎，吸引更多的消

费者，造假就等同搬起石头砸自己的

脚，划不来。

本报讯（记者 黄丽云 通讯员 郑晓
微）日前, 我市发放了2017/2018年度省

外粮食生产基地自产稻谷运费补贴，瑞安

市顺旺植保服务专业合作社及4户种粮

大户共在省外建设粮食生产基地近万亩,

返运粮食3000多吨,获得运费补贴金额

近60万元。

瑞安市顺旺植保服务专业合作社负

责人钱顺旺介绍,该合作社2016年开始

在江西种植粮食，在江西省高安市共租赁

了近5000亩农田。

“选择在江西省种植水稻,主要是因

为当地的农田较多,农田租金较低,而且

人工成本也低,这可以很大程度上降低粮

食种植成本。”钱顺旺说,在当地,每亩农

田的租金为400多元,而在瑞安需要700

元左右;当地劳动力成本为每人每天100

元,而在瑞安要200元左右。

“不过并不是在外省种植粮食利润就

高,因为两地的补贴政策不一样。江西省

高安市的种粮补贴,是直接补贴给农田的

所有者,瑞安则是补给农田的种植者。因

此,同样为租赁农田种植,在瑞安每亩农

田每年可额外获得补贴400多元。”钱顺

旺说,实际上,对比起来,两地亩净利润差

不多,眼下，他更倾向于在瑞安本地种植。

据了解,2016年度瑞安市顺旺植保

服务专业合作社运回江西粮食生产基地

自产籼稻790.78吨,领取补助资金11万

多元。

“补助资金仅能一定程度上降低成

本。实际上，提高水稻种植的利润，最佳

的方法就是种植优质稻，通过提升稻谷品

质，来提升其附加值。”钱顺旺说，现在人

们的生活水平提高了，对稻谷的质量和口

感要求也高了，价格倒成了其次的因素。

今年，他正计划在文成种植约600亩的高

山绿色水稻，通过提质来实现增收。

另外,2017年度,我市张少林等4户

种粮大户在东北租赁了6000多亩农田,

共返运东北粳米2268吨,其中符合补贴

粳米2118.56吨,折合粳稻3115.53吨,补

助资金约46.7万元。

“都知道东北大米的质量比较好,所

以我们选择东北作为粮食种植地,希望能

给瑞安市场带来优质大米。”张少林说,

“而省外粮食生产基地自产稻谷运费补

贴,一定程度上降低了将粮食卖往瑞安的

成本。”

“设置该项补贴,旨在促进我市在省

外粮食生产基地建设,保障我市粮食供应

和价格稳定。”市农业农村局相关负责人

说。

那么,省外粮食生产基地自产稻谷运

费补贴,具体的补贴标准是怎样的？该负

责人表示,根据相关文件规定,该补贴对

象为在省外通过长期租赁、承包土地等方

式,建立稳定的粮食生产基地通过市农业

局以上认定挂牌,直接从事粮食生产并将

自产稻谷在规定期限内调回我市销售的

本市种粮大户和粮食专业合作社。对按

规定运回市内的稻谷,市财政(不包含省

补资金)给予每吨150元补贴。每亩稻谷

补贴数量不超过500公斤。稻谷加工成

稻米运回市内的,按0.68折率折合稻谷计

算补贴。

剪一次头仅10元
一天能剪50个

瑞立生活广场世纪联华超市的大门

旁边是一家快剪理发店，理发店的门口紧

挨着超市收银台。记者在现场看到，店面

装修非常简单，近10平方米的空间设有2

个理发位，2把椅子及2个带镜子的剪发

组合柜就是全部家当。和传统美发店不

同，快剪理发店不仅没有洗头的台盆和烫

染的装备，甚至连收营员都没有。

店门口是一台售票机，先自助买票再

理发——这个机器可以扫支付宝或者微

信二维码，付款成功后，会打印出来一张

收据和号码单，告诉你前面还有多少人在

等位，理发师只管剪头，全程不收钱。

走进店里，理发师几乎不跟顾客聊

天，手脚非常麻利，顾客坐下后，先是简单

交流一下剪发要求，然后给顾客脖子围上

一次性护领，再从消毒柜里拿出剪刀、梳

子和电动理发器，头发剪完，再从柜子中

间移出一个吸头发的机器，把碎头发吸

掉，再用海绵掸一掸脖子和耳朵后面的碎

发。记者计了一下时间，这样一套动作下

来，理发师只花了七八分钟。

在瑞立集团上班的老王是第二次来

快剪店剪头发，他说基本上20天左右就

要到这里剪头发，逛超市的时候顺便就把

头发理了。“以前在普通美发店理发，最简

单的洗剪吹至少要30元，而且还慢，洗个

头都要半个小时，还经常遇到发型师的各

种推销。老王说，快剪店的理发师水平都

不错，而且还实惠。

记者趁着理发的间隙，采访了理发师

叶先生。叶先生从事理发行业已经有10

多年了，他告诉记者，他原先在一家连锁

理发店做首席理发师，剪一个头120元，

一天剪三四个，月收入近万元。今年年

初，他辞去理发店的工作选择剪10块钱

的“快发”。“夏季很快就要到来，理发生意

好，我一个人一般能剪50个左右。”他说，

别看剃短头发好像很容易，其实越是简单

的步骤越考验功力，“没有个5年以上的

经验，剃出来的头就是坑坑洼洼的”。

记者在现场观察了一下，从18时半

到20时这一个半小时里，来理发的一共

有15个人。10个男性大人，3个小朋友，

还有2个是60多岁的阿姨来修短发。叶

先生说，一般下班后到晚上这段时间是高

峰，年轻人会多起来，学生党来剪个杨梅

头或者上班族来理发的会比较多。

利润空间不大
主要靠走量取胜

记者在采访中注意到，这种快剪理发

店基本都开在人流量大的超市里，我市的

永辉超市、世纪联华超市、等大型超市已

经进驻了类似的10元理发店。

10 元理发店真的全程只要 10 块

钱？记者走访了市区两家快剪理发店，总

的来说名副其实：10块钱，没有多余费

用，当然也没有多余服务，甚至不洗头不

吹造型；理发师也不向顾客推销产品；因

为属于快剪，男性顾客和小孩比较多，头

发长要求高的女孩子很少光顾。

10元“干剪”，效果怎么样？叶先生

告诉记者，瑞安超市里的快剪店主要是他

的一班朋友开设的，他们都至少有5年的

从业经验，近八成顾客是回头客。“‘快剪

模式’引入瑞安后，一开出来就受到很多

消费者的欢迎，每家店平均一天要接待六

七十位顾客，其中男性、老人和小孩是主

力。”叶先生说，“快剪”理念就是瞄准中老

年人、小孩做“减法”，利润空间不大，主要

靠走量。

叶先生还告诉记者，“快剪”模式最早

产生于台湾，于两三年前被引入到内地，

他去武汉旅游时，发现在当地的大型商

场、超市等人流量大的地方都开始有快剪

店，这种快剪店全国已有100多家，后来

他们就把这种模式带到瑞安。

对于美发行业中出现的这种“化繁为

简”新模式，业内人士表示，传统美发店主

要是针对时尚女性，而如今美发市场越来

越理性、细分，“快剪”正好满足了对发型

要求不高的男性、老人和小孩这部分人的

刚性需求，定位精准明确，在激烈的市场

竞争中会有良好的前景。此外，快剪店面

一般只需10—15平方米，装修、设备简

单，一般街边很难找到这样的小面积商

铺，加上超市一般都辐射居民区，有稳定

的客流量，商铺租金相对划算，对走量的

快剪店有很大吸引力，他们都愿意把店铺

开在超市里。

省外粮食生产基地返瑞销粮3000多吨

我市发放稻谷运费补贴近60万元

“网红”口红机热度褪去
信誉好和服务佳才能生存

■记者林长凯

经常刷抖音、逛商场的市民可能都见过一种名为口红机的游戏机，其简单、新颖的玩法带来了低成本的沉浸

式游戏体验，加之“网红”效应，受到很多年轻人的青睐，成为去年以来最热门的“网红”游戏。近日，记者在采访中

发现，口红机的热度逐渐褪去，生意变得冷清。业内人士表示，商家想在投资口红机中盈利，必须依靠良好的信誉

和服务。

10元剪一个头
时间只要10分钟
超市里的10元快剪理发店受热捧

■记者林长凯文/图

没有烫染服务，不提供洗和吹，也不需要办会员卡，花10元10分钟就

能剪个头。近段时间来，这种“快剪”模式的理发店悄然登陆永辉超市、世

纪联华超市等市区一些大超市，受到广大市民的热捧，一家店每天都至少

有五六十名消费者光顾。业内人士表示，将来，这种主要以男性顾客、老人

和儿童为服务对象，占地面积小、平价快捷的快剪发廊可能会成为各大超

市商场的标配。


