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“惠聚中行日”周日美食节

满200元减100元
活动时间：即日起至2020年6月30日，每周日。
1.活动期间，每周日在指定商户享受优惠，活动商户清单可动态调整。
2.使用银联二维码（手机银行APP、缤纷生活APP、云闪付APP）支付，享“满200元减100
元”优惠，单用户单月可享受一次优惠。
3.使用手机Pay方式支付，享“满200元减100元”优惠，单用户单月可享受一次优惠。
4.本活动与门店其他优惠活动不叠加，不允许拆单；消费券、提货券、储值卡等不参加活动。
5.活动名额有限，用完为止。活动时间与活动规则可动态调整。
*活动对象：浙江省内（除宁波外）发行的中国银行62开头银联信用卡
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阿凡佬美食园

one tree

金桐年韩式料理

鳗匠心

瑞安市竹之若餐饮店

莱慕客牛排

柒居酒屋

串边故事（串串火锅）

疆边小镇

斗牛士牛排餐厅

好吃的鸡汤店

地址

温州市瓯海区茶山街道高科技路73-75号

鹿城区花源路2号（东瓯智库）

瓯海区茶山创荣商场二楼1-201号

鹿城区车站大道金城大厦E幢104（瑞都酒店旁巷子内）

经济开发区毓蒙路1169号瑞立外滩生活广场4楼

玉海街道虹桥南路330号

鳌江镇柳下路2-4号

瓯北镇双塔路1384号

虹桥镇飞虹南路田园广场3007号

城南街道伯乐东路666号南虹广场5009-1商铺

泰顺县新城金都花园38栋106室

网络贷款骗局如何防范？各式网络贷款

广告里的诱人条件是雪中送炭还是陷阱？瑞

安中行带你分辨常见的贷款类欺诈套路，帮

你守好“钱袋子”。

虚假贷款网站、APP类

小王在群聊中看到一名自称“网贷公司

王经理”的网友发布的信息，称其公司可提供

低门槛消费贷款，“无需质押抵押，一张身份

证就能借款”。小王抱着试一试的心理点击

了“王经理”发送的网址链接，进入了“XX贷

放款申请”页面。随后小李根据网站引导，上

传了自己的身份证照片，并填写了“收款卡

号”与“验证码”。意想不到的是，之后他的银

行卡发生了不明出账，而当他再想要联系“王

经理”询问时，发现已被对方拉黑。

诈骗分子正是通过网络平台、群聊或短

信发布虚假信息，称其可办理无抵押、即时放

款的大额贷款，并附带虚假贷款办理链接或

虚假APP下载链接，诱导受骗者点击并填写

自己的个人信息和动态验证码等，进而盗取

资金。

预先缴纳费用类

小张在某社交平台看到“XX消费贷”的广

告，被广告中“一站式极速放款”的字眼吸引，拨

打了广告中的“客服电话”。在电话里，“客服”

声称该公司对借款人无征信要求，只需在“保

证金账户”冻结一笔资金，即可取得借款资格。

然而当小月向对方指定账户转入“保证金”后，

电话就再也打不通了。

诈骗分子以“贷款公司”的名义，打着“门

槛低、利率低、放款快”的旗号，在网上发布虚

假广告，诱导受骗者在线申请贷款。之后便

谎称受骗者的贷款已通过了审核，但要先缴

纳一定金额的保险费用、手续费用、利息等，

从而实施诈骗。

瑞安中行提醒广大市民：请选择正规

贷款渠道和平台，不轻信网络、短信等渠

道发布的各式贷款广告和信息，不要下载

安装未经核实的贷款APP；在放款前要求

你预先缴纳所谓的保险金、手续费、利息

等费用的，很可能是骗局，切勿轻信；不要

向他人提供个人信息，以及银行卡密码、

短信验证码等支付信息，也不要在不明网

站中输入。

网络骗局套路多，防范意识要提升

零售业直播的发展，带动了瑞安直

播配件的热销。日前，记者走访了市区

的数码广场和一些数码产品配件店后

了解到，与常规的3C数码产品相比，以

手机支架、环形补光灯、混响声卡、麦克

风等配件为代表的网络直播设备，已成

为数码配件中的“宠儿”，销量远超去年

同期。

在瑞安数码广场2楼，许多商户

都将手机支架、环形补光灯等直播配

件摆在店铺门口的显目位置，不时有

年轻人上前咨询。“现在直播很火，几

乎是全民在直播，只要有手机就行，我

想先买个手机支架来尝试尝试。”家住

市区东都花园的吴女士，花85元购置

了一款带有补光功能的落地式手机支

架。

“我们店里大约有10多种不同类

型的手机支架，5款混响声卡，不管是

落地的、桌面上的，都带前置补光功能，

直播起来显得气色、光线更好。”店主张

老板说，混响声卡对直播的效果有放大

效果，价格跨度较大，便宜的一百多元，

贵的要上千元。

记者在采访中发现，随着直播准入

门槛的降低，催生一系列业余性质的主

播，他们大多使用抖音、快手等短视频

平台对自己的日常生活进行直播。由

此，中间规格、中等价位的直播配件比

较受这类消费者的欢迎。

“疫情让更多的人参与到直播的队

伍中，对直播配件的需求大大增加，这

也带动了直播配件的销售。”市区万松

路上一家数码产品配件店的负责人赵

先生说，线上卖货之后，直播“装备”成

了行业内最热门的时尚单品。

本报讯（记者 林长凯）“网友们，大家
好，我现在瑞安市曹村镇丁凤村的丁岙杨

梅基地向大家介绍丁凤的杨梅，颗颗多汁

脆甜，希望大家踊跃购买⋯⋯”6月2日下

午，来自畲族的瑞安市劳模、温州市人大代

表雷蕾通过网络直播帮助丁凤村销售杨

梅，形成了少数民族间帮扶助农的佳话，现

场1小时的直播共销售杨梅500公斤。

曹村镇丁凤村是我市4个民族村之一，

共种植1200多亩杨梅，今年杨梅成熟时却

出现了滞销情况。市民宗局得知情况后，

连忙联系了同是来自少数民族的温州森活

本味农业有限公司负责人雷蕾，希望她能

帮助丁凤销售杨梅。得知情况后，雷蕾第

一时间带着直播设备前往丁岙杨梅基地开

展直播销售活动。

“我是高楼镇民族村人，畲族，畲族和

回族是我们瑞安世居少数民族，少数民族

之间相互帮助，实现共同发展，很有意义。”

雷蕾说，她把2.5公斤杨梅按一份进行包

装，每份售价29.9元，短短1小时就卖出了

200份。同时，公司线下门店也一起帮助销

售丁凤杨梅。

“杨梅的采摘期非常短，烂在树上非常

可惜，我们要尽最大的努力多卖一些，一来

提高丁凤杨梅的知名度，二来增加村集体

的经济收入。”雷蕾说，作为一名劳模、人大

代表，这是责任也是一种义务。雷蕾表示，

会继续帮助丁凤村直播销售应季农产品，

助力当地农民增加收入，也呼吁社会各界

人士多关心和支持农产品销售问题。

“网络直播让丁凤杨梅的销售多了一

种途径，能让消费者直接看到产品，赢得信

任，对提高丁岙杨梅的知名度，打开销路有

很大的帮助。”现场参与直播的丁凤村报账

员林初洧说，瑞安本地消费者在网上下单

后，2到3个小时就可以收到杨梅，确保杨梅

的新鲜。

对此，市民宗局相关负责人表示，此次

助农活动，通过互联网直播带货的方式，不

仅为滞销的杨梅拓宽了销售渠道，增加了

销量，体现出劳模、人大代表的社会责任

感，有担当有作为，也体现了我市不同民族

间团结、互助、和谐的亲密关系。

1小时销售500公斤

人大代表线上助农卖杨梅

扫一扫

，看视频

本报讯（记者林长凯）日前，市社联会
组织会员赴桐浦蓝莓基地开展“社联心”同

心服务助农直播，帮助当地农户销售农产

品，受到农户的热烈欢迎。

桐浦镇位于温瑞梯次发展的承接区，

素有“温州都市后花园”之称，良好的山水

资源加上优质的空气和土壤，孕育出了很

多天然优质的农产品。疫情以来，采摘游、

亲子游大幅降低，多数优质的农产品滞销，

农民的收入也随之减少。为了帮助当地农

户打开农产品的销售市场，市社联会开展

同心服务周活动，组织会员进行助农活动。

在桐浦蓝莓基地的直播中，社联会的

各位会员轮流化身“主播”来在线推广，向

网友们介绍蓝莓的相关情况。该蓝莓基地

种植蓝莓已经10年，总种植面积120余

亩。由于地理位置佳，产出的蓝莓个大、皮

薄、多汁，富含花青素、维生素C等抗氧化

物质，是一种营养价值非常高的水果。同

时，他们还给网友们介绍了以蓝莓为原材

料加工的美食，包括蓝莓酱、蓝莓雪糕等，

吸引很多网友的咨询、下单，现场完成蓝莓

订单200斤。

社联会会员、温州顺达旅游有限公司

负责人谢秀婷表示，将推出助农采摘游，带

领游客前来采摘、购买蓝莓。

“近年来，社联会一直对接乡村，助力

乡村振兴。”温州市人大代表、瑞安市社联

会会长林志寅说，这次直播亦是一次全新

的尝试，希望通过“互联网+农产品”直播

方式，利用社联会的影

响力向社会推广瑞安

本地优质的农产品，拓

宽销售渠道，努力助农

增收，将更多优质的农

产品推广至市场。

市社联会组团直播带货

扫一扫，看图文

零售直播火热
你今天被带货了吗?

■记者林长凯

疫情发生以来，很多商家纷纷利用眼下火爆的电商直播平台进行

直播卖货，线上线下两手抓。这股“全民玩直播”之风，也逐步带动了

与直播有关的系列数码设备的热销。

直播助农

奶粉、零食、水果、面膜、运动装备、

家用电器⋯⋯不得不说，如今在网上挑

选、购买自己所需要的商品成为了许多

消费者的选择。

森活本味二十七度农场店是我市

一家主打生鲜农产品、土特产专卖的店

铺，很多产品直接来自我市的各个农产

品生产地。疫情发生后，为了促进销

量，该店推出了在各产品进行现场直播

带货的活动。“我们刚做直播时，直播用

的环形补光灯、支架等配件，都是通过

预定才买到的。”森活本味二十七度农

场店销售主管谢女士说，当时瑞安的直

播配件卖得很火，但是售后服务意外贴

心，大家很快就上手了。于是，谢女士

带着她的直播设备开始奔走于我市的

各个农产品生产地，开展直播带货。

市区安阳路是我市继虹桥路之后

的另一条知名商业街，这里聚集着很多

商家。疫情发生后，很多店铺多了一台

直播设备，店主们在线下销售之余，开

展线上直播卖货。陈小姐在这里经营

一家主打日韩风格的女装店，“疫情前，

我一直在微信上拍短视频卖衣服，生意

还不错；疫情后，我第一时间买了直播

设备直播卖货，增加销量。”陈小姐介绍

说，如今直播带来的销量已占总销量的

40%。

零售网上直播卖货

直播配件销售火热


