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黄余良：饮水思源反哺桑梓
■记者 潘敏洁

近期热映的《我和我的家

乡》深受观众喜爱，影片中人物

那份对家乡割舍不断的情结令

人动容。而在瑞安这片土地上，

西安市瑞安商会党支部书记（会

长）、新乡贤黄余良同样用心抒

写自己的家乡篇章：多年来，他

不忘初心，践行公益，为家乡的

发展奔走呼号、添砖加瓦。

在乡村振兴路上的
最美新乡贤

立足商圈 反哺家乡

中国石化企业500强出炉

华峰集团
名列第47位
本报讯（记者 潘敏洁 通讯员 李其中）近日，

2020中国石油和化工企业500强发布会暨后疫情

时代化工大企业发展高峰论坛于线上召开。会上

发布了2020中国石油和化工企业500强（综合类

企业）榜单，华峰集团名列第47位；同时发布的中

国石油和化工企业500强（独立生产、经营企业）榜

单中，浙江华峰氨纶股份有限公司和上海华峰超

纤科技股份有限公司分别名列第53位和第 127

位。

一直以来，华峰集团始终坚持“做强主业，适

度多元，产融结合”的战略引领，主动适应新形势，

合理应对新挑战，不断朝着产业链、产品链、价值

链的高端迈进。2019年，面对经济增长下行压力

和更为复杂严峻的外部挑战，华峰集团紧抓高质

量发展的要事，办好事关全局的大事，破解制约发

展的难事，有效应对外部环境带来的影响，实现营

业收入382.75亿元，同比增长3.56%，产能、销量、

市场占有率稳步增长，并在项目推进、资本运作、

技术创新、管理提升、团队建设等各个方面取得显

著成效，为企业高质量发展全方位赋能。

据悉，本年度榜单是根据企业提供的2019年

度主营业务收入和上市公司公开的数据，经中国

石油和化工企业500强工作委员会调查、核实和计

算，依据年度收入排序的国际惯例而产生的。上

榜的500家综合类企业集团的主营业务收入创纪

录地达到了13.5万亿元，同比增加4000亿元，增

幅为3%，高于行业经济增长幅度。扣除非化工产

业营业额所形成的独立生产、经营企业榜单的500

家企业，主营业务收入已达8.72万亿元，占全行业

主营业务收入总额的70.1%。

另悉，浙江省企业联合会、省企业家协会、省

工业经济联合会于近日发布了2020浙江省百强企

业榜单，华峰集团名列总榜第48位、制造业榜第

32位。
如何利用自身资源优势让在西安

的瑞商取得更好的发展，是黄余良早期

经常思考讨论的问题。2017年12月，

西安市瑞安商会应运而生，黄余良当选

首任党支部书记兼会长。目前，商会有

会员单位500余家。

“瑞安商会让身在异乡的瑞商有了

家，在西安的瑞商开始抱团取暖，稳步

发展。”谈到商会的作用，黄余良自豪地

说，在商会的组织和带领下，在陕西站

稳脚跟的瑞商开始抱团“供暖”，投身瑞

安和西安两地的公益慈善事业。

尤其是在新冠肺炎疫情防控阻击

战中，商会充分发挥桥梁作用，展现了

商会的担当和作为，企业、会员通过各

种方式向各行各业一线工作人员捐款

捐物，做出了平凡而又突出的贡献，受

到了社会各界的一致好评。

去年10月25日，在西安市瑞安商

会第一届第十次常务扩大会议上，黄余

良提出成立瑞安市慈善总会西安分会

的议题，得到与会者 36 人的一致赞

同。现场，黄余良带头捐资50万元作

为慈善事业的基金。

今年随着仙降街道新乡贤联谊会

的成立，担任联谊会会长的黄余良身上

又多了一份责任。他表示，感谢家乡给

仙降乡贤们搭建了一个互相交流的平

台，让大家有了一个共同的家，他将与

理事会全体成员一起，带领联谊会开展

各类活动，发挥乡贤的桥梁纽带作用，

以实际行动助力家乡建设。

30多年前，黄余良北上西安，从租

柜台卖眼镜开始创业。像很多创业者

一样，他历经了艰难险阻。凭借“讲道

德、守诚信”的创业理念，他一路披荆斩

棘，终于采撷成功之花。眼下，他立足

于西安市中心最繁华的钟楼、西部国际

商贸城商圈，旗下产业涉及眼镜、广告、

鞋服、酒店、商业地产等多个领域。

“达者兼济天下。”随着事业的成

功，黄余良不忘反哺桑梓，积极践行“报

效社会，笃行善事”的理念。今年新冠

肺炎疫情发生后，黄余良利用自己的人

脉，四处寻购抗疫物资，为家乡瑞安、第

二故乡西安两地的抗疫一线工作人员

和隔离群众，及时送上了一次性医用口

罩、护目镜、医用手套等防疫物资及爱

心款，共计30余万元。

这仅是他多年投身慈善公益事业

的一个缩影。2014年，黄余良得知老

家新渡桥村里的一座小桥年久失修，桥

面过窄，村民出行很不方便，主动捐赠

22万元修桥。2016年得知仙降街道台

头村文化礼堂修建遇到了资金困难，他

拿着10万元现金亲自送到施工现场。

2019年，黄余良与郑州市瑞安商会会

长杨圣呼共同出资51.4万元，为新渡桥

村村民建造凉亭和廊屋等休闲场所。

尊老爱幼 引领乡风
黄余良还用实际行动践行尊老爱

幼这一传统美德，引领乡风文明。2014

年起至今，每逢春节前夕，黄余良出资

为全村老人办“敬老宴”，并为他们送上

陕西的猕猴桃、大枣、小米、核桃等土特

产，这已成为惯例。

近年来，他还先后走访慰问了仙降

街道养老服务中心、平阳坑敬老院以及

上垟村、下塗村、垟头村、坊额底村等困

难户，为孤寡老人和贫困儿童送去关心

与温暖。

黄余良回忆道，上世纪六十年代，

他父亲从福建来到瑞安仙降新渡桥村

定居。虽然父亲来自外省，但在他的童

年印象中，村里人从来没有把他们一家

当外人，村中的长辈们都很和蔼可亲，

同龄人也和他称兄道弟。

“这份深厚情谊，我一辈子都不会

忘怀。”黄余良说，他把“饮水思源”作为

自己的人生信条，以此来提醒自己时刻

不忘各级政府对自己的关心，不忘帮助

过自己的乡亲、朋友，不忘回馈社会。

据不完全统计，近年来，黄余良先

后捐资380余万元用于慈善事业。

身兼多职 汇聚善爱

黄余良，仙降街道新渡桥村

人，1966年 10月出生，中共党员。

现为陕西浩乐实业有限公司董事

长，西安市瑞安商会党支部书记、

会长，西安市新城区第十七届人大

代表，瑞安市慈善总会西安瑞安商

会慈善分会会长，仙降街道新乡贤

联谊会会长。

[人物名片]

近期，工行瑞安支行针对温州小微

企业及个体经营户，打造了“瓯易贷”普

惠品牌，该品牌项下分为多个子产品。

为了应对温州市场，创新推出了“个人

房屋抵押消费+经营组合贷款”（以下

简称“个人房抵贷”），解决温州小微企

业及个体经营户资金问题。目前，该行

全面执行普惠政策，“瓯易贷”品牌项下

贷款产品最低年利率为3.8%（相当于

月利率最低至3.16厘）。不仅如此，“瓯

易贷”推广期还有以下优惠：

1.利率优惠：年利率最低为3.8%
（相当于月利率最低至3.16厘）；

2.放款快速：资料齐全，3天就放
款

3.周期灵活：最长3年不还本；
4.外地可抵：温州、杭州、上海房

产均可办理抵押。

据该行相关负责人介绍，年初以

来，针对温州地区“房抵贷”用于经营

相关用途这一特点，该行积极向上寻

求小微信贷产品创新，并获得了工总

行积极的回应。经过多个层级的论

证，创新产品“个人房抵贷”应运而

生。该产品创新之处在于可以提供生

产经营相关资料来代替传统的营业执

照。此外，上海、杭州、温州等地房产

均可办理抵押。

据了解，该品种贷款用途多样，可

用于经营也可用于消费，同时其对经营

资质的调查不仅限于营业执照，还可以

提供租赁合同、承包协议等，同时也考虑

到无营业执照的微商群体，通过调查核

实实际经营，可予以办理个人房抵贷。

对于流动资金需求时间不定、周转较快

的客户，还提供循环方式，客户办理最高

额抵押担保可最长获得6年的授信，期

间可自主循环，申请提款、还款。

该行相关负责人表示，年初以来，

工商银行牢固树立“大银行不服务小

微企业就没有未来”的理念，抓好特色

产品，利用好专项规模，加快助力区域

小微经济发展。目前，工商银行“个人

房抵贷”正在推广窗口期，并得到了瑞

安地区经营户的广泛青睐。

工行瑞安支行“个人房抵贷”
让普惠贷款触手可及

大额存单作为银行的一项安全稳

定、收益较高的存款类产品，一直备受

投资者青睐。近期，记者在走访多家银

行网点后发现，大额存单的销售情况相

当火爆，成了银行理财产品中的“香饽

饽”，甚至有不少投资者为此提前预约，

拼“手气”抢单。

一家股份制银行的经理称，“银行

发行大额存单，需要向央行报备，然

后按计划发行。有不少客户询问过

大额存单产品，但我行已很久没有配

额了，因此无法满足客户这方面的需

求。”不仅如此，目前求购大额存单的

渠道并不单一，除了等待发行时抢购

外，还可以通过转让方式购得，目前

已有银行开始试水大额存单的线上

转让业务。

长期大额存单最抢手

一家城商行的营业网点经理表示，

以往比较受欢迎的理财产品是利率较

高的结构性存款。随着结构性存款收

益率的下调并按市场化浮动以后，大额

存单开始变得抢手了。

据零售金融监测的数据显示，今年

9月份，大额存单共发行421只，环比增

加5.78%。其中，3年期大额存单发行

量占比为35.87%，环比下降4.08%，处

于全年较低水平；1年期以下大额存单

发行量占比50.12%，环比增加6.4%。

下半年以来，国有银行长期大额存单发

行量更是大幅减少。在9月份新发行

的大额存单中，大部分产品期限都在1

年以内，2年期和3年期产品分别只有2

款，5年期以上产品没有。

麻袋研究院高级研究员苏筱芮表

示，大额存单销售紧俏的原因有两

个。一是理财产品向净值化转型后，

保本型理财逐步淡出市场。但投资者

对低风险的存单类产品的需求仍然较

高。大额存单具有存款的“保本”性

质，易获低风险投资者青睐。二是资

管新规后，理财产品持续整改，一些具

有错配特征的“高息”理财产品逐步淡

出市场；大额存单利率相对较高，因此

更具吸引力。

大额存单利率持续下降

近两个月发行的大额存单已经没

有利率超过5%以上的了。在之前的5

月份，部分农商行发行的大额存单还有

利率超过5%的产品。一家股份制银行

营业网点经理介绍称，目前该行大额存

单利率普遍下调，去年还有利率达4%

的产品，现在同类产品最高利率也就

3.48%左右，3年期以上的大额存单已

成稀有品了。

山东潍坊市地方金融监管局副局

长欧永生表示，近期银行主动下调负债

端存款利率，主要是为了缓解息差缩窄

带来的压力，推动实体经济融资成本下

行。银行让利有多种途径和渠道，但最

主要的方式是在资产端降低利率，这样

一来息差会收窄，因此需要负债端的存

款利率及时策应。负债端利率调整要

在结构上做文章，尤其是降低结构性存

款和大额存单利率，这样银行才能更好

地平衡合理让利和防范风险扩散之间

的关系。 （据《证券日报》）

利率持续下降 大额存单依旧“一单难求”

第一时间向家乡捐赠抗疫物资第一时间向家乡捐赠抗疫物资
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