
本报讯（记者 黄丽云）春雨好时节,

春耕备耕忙。随着天气回暖，我市广袤的

田野里，随处可见农民忙碌的身影，一幅

幅抢抓农时忙春耕的美丽图景正在徐徐

展开。而全自动流水线育秧播种机、无人

机等农机成了农民最好的伙伴，极大提高

了农民耕作的效率。

在瑞安市源田家庭农场里，这几天大

家的主要任务是早稻育秧作业。只见，一

台全自动流水线育秧播种机平稳运转，工

人们忙着递送秧盘、添加育秧基质和种

子，不一会儿，这些做好的秧盘被运送到

农田里进行育秧。

该农场负责人项伟章告诉记者，开春

的播种育秧环节直接影响早稻的收成，去

年年底，他们特地采购了这套新的育秧流

水线。一天下来，该农场就可以完成

3000多个秧盘，可供150亩农田的早稻

插秧作业。

据介绍，前几年育秧环节，该农场采

用人工播种，由于秧苗中夹杂着小石子，

影响插秧机的使用。引入这套全自动流

水线育秧播种设备之后，育出的早稻秧苗

平整、均匀，极大提高了插秧机的工作效

率，每台每天能够完成30亩以上的早稻

插秧作业。

今年，瑞安市源田家庭农场计划承包

种植2200多亩早稻。早在一个多月前，项

伟章一家就准备好了7000多公斤种子和

60多吨复合肥。同时，该农场今年还准备

投入技改资金60多万元，购买插秧机、收

割机、植保无人机等6台数字化设备，进行

“农机换人”。到四月份气温回升时，他们

还将采用无人机进行早稻播种作业。

“无人机一天可以播种100多亩田，

播种效果好，还比较均匀。”项宝荣说，去

年，国家早稻订单收购基准价从每50公

斤123元提高到了124元；此外，每50公

斤还有30元的政府奖励，这些惠农政策

极大地鼓舞了农户种粮的积极性。他对

今年的早稻生产充满了信心，技改资金上

也更舍得投入。

位于马屿镇天井垟粮食功能区的岙

丰家庭农场内，种粮大户吴寿贵同样忙着

早稻育秧，为下步的插秧工作做好准备。

吴寿贵告诉记者，去年他种植的600多亩

水稻喜获丰收，今年种粮积极性更高了。

今年，他扩大了种植规模，新增承包田

300多亩。田地多了，原先的设备不够

用，吴寿贵计划今年新采购耕田机、植保

无人机和收割机各1台。

“我们家大部分的田地是蔬菜和水稻

套种的，之前种植的是花菜。花菜已经进

入最后的收割期，下个星期将会进入耕田

阶段。”种粮大户薛迪贵也在为春耕做准

备，他家主要采用的是无人机播种的方

式，无需育秧，先耕田再播种，还能提高种

子的成活率。

据了解，今年我市计划水稻种植面积

为6万多亩，良好的春耕备耕开局，为实

现全年种植业生产再创新高起了好步。

为进一步提升公众对存款保险的认

知以及对《存款保险条例》的认识，持续

发挥存款保险对稳定社会金融秩序、保

障储户资金安全的重要作用，3月以来，

农行瑞安支行组织辖内 20个网点共同

开展“存款保险”系列宣传活动。

什么是存款保险？宣传存款保险的

意义和作用何在？《存款保险条例》的实

施对普通人的经济生活有何影响？......对

于许多市民来说，“存款保险”这个名词

还比较陌生，存款保险的概念也十分模

糊。2015年5月1日，我国《存款保险条

例》正式实施，并实行限额偿付，最高偿

付限额为人民币50万元。

“存款保险制度是一种金融保障制

度，是指由符合条件的各类存款性金融

机构集中起来建立存款保险准备金，当

成员机构发生经营危机或面临破产倒闭

时，存款保险机构可以向其提供财务救

助或直接向存款人支付存款的一种制

度。”农行瑞安支行综合管理部经理尤克

焕介绍说，“存款保险有助于保护存款人

的利益，提高公众对银行体系的信心以

及金融体系的稳定性，且能够促进银行

业适度竞争，为公众提供质优价廉的服

务。”

该行将“存款保险”主题宣传内容植

入到网点柜面展示屏、LED电子屏、智能

海报机、厅堂引导台等醒目位置，在公共

教育区摆放宣传资料，为等候区客户递

送宣传折页，并现场宣讲“存款保险”有

关知识，全面覆盖场内宣传。同时，持续

推进场外宣传，该行二十家网点结合实

际情况，深入开展“五进”活动，即进乡

村、进社区、进企业、进机关、进校园，突

出对中老年、低学历、低收入等群体的宣

传。此外，该行通过制定《存款保险宣传

工作计划》，将相关工作的具体要求、实

施细则纳入全行绩效考核当中。截至3

月15日，该行已累计开展“存款保险”宣

传活动20次，发放宣传资料3000余份。

农行瑞安支行运营财会部副经理王

薇瑜表示，下一步，瑞安农行将主动创新

存款保险宣传形式与载体，充分利用微

信、抖音等热门平台，推送活泼生动、形

式多样的宣传内容，为存款保险制度的

普及打好群众基础。

（通讯员 林一翔）

本报讯（记者 黄丽云 通讯员 钱琦嘉）

日前，温州瑞明荣获上汽通用东岳动力总

成有限公司颁发的“最佳供应链CAC奖”。

据悉，温州瑞明作为上汽通用紧密合

作十余年之久的长期战略供应商，不断提

升自身的产品供应能力和服务能力以满足

客户的需求。在客户订单接收、生产、交

付、跟踪等方面，以极其敏捷的反应速度获

得客户高度认可。

“温州瑞明始终坚持‘以客户为中心’

的服务理念和卓越的品质，全力配合上汽

通用的战略发展。此次获评‘最佳供应链

CAC奖’是上汽通用东岳公司对瑞明的再

度认可和肯定。”瑞明集团相关负责人介

绍，上汽通用东岳公司附近并未设立三方

库，客户释放的订单精确到每日配送，公司

需每天早晚查看客户订单系统，提前备足

货物以确保客户当天提货顺利进行，依托

丰富的生产、管理经验，不耽误客户的宝贵

时间。

据悉，未来，温州瑞明将在技术研发、

质量管控等方面不断创新，持续发力，努力

通过新兴技术打造智慧供应链，实现数据

驱动进行精细管理和智能决策，提高供应

链效率，降低成本；通过提升供应链运营效

率和整体竞争力，助力供应链新生态圈构

建，为客户带来更多的惊喜和可能性。
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全自动流水线育秧、无人播种……

农机声奏出备耕曲

宣传存款保险 共筑和谐金融
瑞安农行开展“存款保险”系列宣传活动
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瑞明获上汽通用“最佳供应链CAC奖”

本报讯（记者 黄丽云）昨日，在瑞安

市五联驾校的报名窗口前，刚满20岁的

小金办理了入学手续。该驾校负责人陈

玲同表示，二三月份驾校报名人数较1月

份有了大幅的提高，这对近几年生意平

淡的驾培市场而言，无疑是一个“回暖”

的讯号。

“农历新年后，每天都有不少人来报

名。就全市而言，日均报名人数在100人

至 200 人之间，五联驾校占比约为

25%。”陈玲同介绍，2020年，受疫情影

响，五联驾校的报名人数较往年减少了

1/3，今年有所回升。到暑假，总体报名

人数还会有所增加，预计日均报名人数

在150人至200人之间。

据悉，五联驾校共有教练车139辆，

一般情况下，一辆车在一个时间段内可

供8名学员训练，也就是说，同一时期可

容纳一千多名学员训练。

“去年底，报名人数很少，许多教练

车都没有上路。”陈玲同说，目前参加训

练的学员已可维持所有教练车正常运

转。

“今年的形势已经有所好转，尤其是

回瑞驾考的在校大学生有所增加。”瑞安

市勤中驾校副校长金大林也表示，受疫

情影响，许多在外求学的大学生选择回

家乡驾考。据悉，勤中驾校共有40辆教

练车，一二月的报名总人数为228人。

“在校大学生在瑞报名之后，往往会

把驾考分时段进行，寒假先考科目一，科

目二、科目三等暑假的时候再去考。”金

大林说。

但此次“回暖”，是相对的。相对于

2019年而言，报名人数仍是在走下坡路

的，整个行业呈下滑姿态，今年一季度我

市驾考报名人数较 2019 年仍减少了

25%左右。

“外来务工人员是我市学车的主力

军。因为疫情的影响，许多人无法回来

务工，在这也使得驾驶员培训的人流量

大大减少。”陈玲同说，希望暑假这个旺

季来临的时候，驾培市场能真正“回暖”。

记者了解到，随着学车群体存量的

逐渐消化，以及驾培机构数量的逐年增

加，目前我市驾培市场供大于求的情况

越来越严重。

“驾培市场竞争日益激烈，服务质量

就成了比拼关键。”陈玲同说，五联驾校

计划投入新能源教练车和智慧驾考系

统、机器人教练等，

提升学员的考试通

过率，也提高总体

的服务态度，“但这

些方面投入的成本

很大，仍待商榷”。

驾培市场迎“春暖”
服务质量是行业竞争的关键

资料图（孙凛摄）
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