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8月初，烈日当头，黄丽生一天要跑好多地：一

大早在自己的农业数字化工厂里查看工程进展情

况，临近中午去部门帮农村创业女性咨询项目情

况，下午做种苗市场调查。一路上，咨询新技术、新

产品的电话不停地打进来，一再打断我们见缝插针

的采访。

这名普通的农村妇女，在市妇联的引导和自身

多年的努力拼搏，终于成为远近闻名的女能人。如

今，她又作为共同富裕带头人，带动3000多名农村

妇女学技术，共辐射130万亩花椰菜和粮油基地，

为上百位创业女性提供产品技术服务。

一心下田间

出生于1968年的黄丽生是曹村镇曹西村人。

1988年，黄丽生和马屿小伙郑永开结婚，小两口走

南闯北从事眼镜生意。“1995年，公公郑庆一来电，

说家里的种苗繁育场忙不过来。”黄丽生没有想太

多就回去了。

花椰菜杂交育种并非易事，亲本提纯是杂交制

种的最大难题。花球要紧，颜色要白，耐寒性要好，

还必须同时找到优质的母本与父本，一个最佳配对

的诞生往往需要上百次的尝试。

由于技术、经验不成熟，繁种产量欠缺，那时

候，一年五六万元的亏损，就是个天文数字。她抹

抹眼泪不甘心，吸取失败教训，白天虚心向周边的

老农技师请教，晚上努力钻研科技知识，并请来省

农科院和天津蔬菜所的专家帮忙。为克服难关，她

带领300来名女工，起早摸黑在田间地头观察、讨

论技术，掌握花菜生长情况。慢慢地，她掌握了要

领，企业扭亏为盈，当年就收了500公斤杂交花椰

菜种子，平均亩产25公斤，产量远远超出预期。

致富带头人

花椰菜杂交育种，是个细致的活儿，需要工人

们将花瓣一瓣瓣取下，逐一在开花的母本上授粉，

从“早熟40天”到“迟熟140天”共十多个品种的花

菜，授粉期前后需要四个月。黄丽生每日带领两三

百名女工在田间人工授粉。那时候，庆一种苗招聘

的女工，都是周边待业、期望增加家庭收入的妇女。

授粉期四个月里，黄丽生不离开田间半步，有

时还把灶台搭在地头，为女工们加营养餐。“她吃苦

耐劳、又懂技术，点子多，思路活，农村需要这样的

带头人。”女工们说。

她认为，地方农企的发展，离不开当地群众的

支持，只有通过不断提高乡村人民收入水平，才能

促进企业不断地发展。一些女工家里有地的，黄丽

生对她们说，把技术带回去，产出的种子卖给我，你

赚得多还能兼顾家庭。就这样，女工们有了一技之

长后，一带十，十带百，百带千。黄丽生所在的上郑

村，挨家挨户从事花椰菜种子人工授粉，被人们美

名为花椰菜村。一个原本无资源、无产业的普通村

庄，有了特色产业，走向村集体经济、村民收入和企

业利润“三丰收”。多年来，该村成为马屿镇最富裕

的村庄，村民户均收入20万元。

黄丽生也荣获全国农村妇女双学双比女能手

奖、省三八红旗手、省十佳双学双比女状元、温州市

“双学双比”女能手、十路英才百名“温州最美女性”

乡土能人、瑞安市“三八红旗手”等荣誉称号。

抱团闯市场

勤奋好学和不断努力有了丰厚回报。20多年

来，黄丽生先后培育出了“庆一”牌成功系列等十多

个花椰菜杂交花菜种子，供应全国市场，一些种子还

被带到东南亚种植。这些杂交花菜品种可增产30%

至50%以上，并具有适应性强、抗病等独特优点。

不满足于此的她跨界到粮油种植推广中来。

她陆续推广种植泰两优 217、泰两优 1332、丰油

737等粮油新品种30多万亩；2019年，投资100万

元，创建市牧莹种苗有限公司，开发荒滩100余亩，

实验引种各种苗木水果，研究开发新品种，带动周

边村民就业；当前，她正在做数字化种植场。

2009年，黄丽生当选为市女能手协会会长。

为了让她带动更多农村妇女，市妇联还把她选

为“乡村振兴 巾帼行动”的带头人，带领更多女性

拓宽眼界，转变观念，学习技术，为乡村振兴努力奋

斗。

“农村女性创业，难度真的很高。比如，在海

拔五六百米的地方，开荒山，修路，干农场，种果

树，真需要愚公移山的精神。”节假日，黄丽生就帮

忙跑信贷，联系单位等。黄丽生说，她最欣慰的是

看到越来越多的乡村女性凭借自己的头脑和双手

实现梦想。2021年6月，黄丽生被评为“温州市好

人”。

女能手黄丽生：
带领农村女性富起来

■夏盈瑜

走访切勿走过场
■林南斌

近日，我市各级人大代表深入一线，到田间地

头、企业车间、社区中心、集市公园走访服务选

民。走访活动紧扣“十四五”规划实施、基层治理、

民生实事、“三服务”、科技创新发展等重点监督议

题，既接“天线”又接“地气”，这样的活动深受群众

欢迎！

今年是县乡人大代表换届之年，各基层人大

要杜绝换届前的“船到码头车到站”思想，切实增

强履职意识，积极开展走访联系选民活动，走访身

边人、反映身边事，形成了助推“十四五”良好开

局、庆祝党的百年华诞的浓厚氛围。

走访不仅要听民声、察民情、知民意，还要用

心用情用力解决群众“急难愁盼”问题，使走访活

动取得实实在在的效果。在走访过程中，也有个

别企业代表和居民群众反映，虽然联系和沟通到

位了，但感觉倾听群众诉求仍不够耐心；上门入企

了，但他们提出的实际问题还是没有解决；代表与

群众之间的沟通还存在一定隔阂。笔者认为，走

访切勿走过场。

走访切忌“三分钟热度”，要捂热群众的“冷板

凳”。要带着感情走访，带着诚意倾听，带着方案

解难，把走访活动看作是落实人民代表大会制度、

畅通民主渠道，增进党和政府同人民群众血肉联

系的有效途径，增强代表的职务意识和责任意识，

杜绝出现“挂名代表”“举手代表”。

诚然，走访活动不是人大代表的“独角戏”，各

基层政府要全力支持走访服务相关活动，把落实

代表建议和民生实事融入到走访活动中去，助推

代表建议和民生实事落到实处。各乡镇（街道）人

大主席团（工委）更要高度重视走访服务活动，聚

焦当前的民生热点、堵点和痛点，制定具体实施方

案，为确保活动扎实有效做好精心准备。

同时，要落实常态化的走访工作机制，促使走

访活动经常性、制度化。要时刻把握当前的中心

工作和民生热点，经常性地组织代表深入农村一

线、深入群众中间，倾听群众心声，了解群众诉求，

解决群众身边“小事”，彰显代表的初心使命和人

大情怀，这样的走访才能让群众心悦诚服。

每年的招生季总是给人满满的无形焦灼感。一

边是新城区学校新生对象越来越多，而学校招收的

名额有限，不得不无奈地进行“分流”；一边是老城区

学校新生对象越来越少，而学校招收的名额绰绰有

余，不得不公开进行“摇号”。一边是所谓的“有户

口有房子”或者“有户口无房子”“有房子无户口”第

一二三批就满满当当了，一边是所谓的“学区内统

筹”或者“面向本地区报名”的第四批“第一二轮”继

续勉强招生，城区的义务教育阶段学校尚且如此，而

有的乡村学校由于生源匮乏就不得不面临被撤并的

结局。

近些年来，有的新崛起的学校生源“吃不下”，有

的老学校生源“吃不饱”，这种现象似乎愈演愈烈，在

“择校生”寿终正寝之后，“学区房”的比拼重新上演，

进而带来更大的经济压力和教育焦虑。尽管也采取

了“教师、校长轮换制度”“学校硬件标准化建设”“集

团化、联盟学校办学”等一系列旨在均衡教育的措

施，但还是收效不大。人们不禁要问，当下的教育究

竟怎么了？

教育发展失衡问题由来已久。城乡、区域和学

校之间发展的不平衡，其中的原因非常复杂，有历史

的、政策的等。随着教育政策的倾斜和教育投入的

加大，如今学校的硬件设施基本上都差不多了，加上

校长、教师轮换制度的实施，师资方面的差别应该得

到了极大的改善，义务教育阶段学校的办学水平差

距正在逐步缩小，为什么无数家长还是对那些所谓

的小学、初中“名校”趋之若鹜呢？不惜未雨绸缪地

砸重金购买“学区房”，初中尚且有重点高中的升学

率“噱头”，小学难道也是在看统考成绩吗？如今“学

区房”的比拼，里面更多的是家长跟风式盲目择校，

为自己过高的教育期望制造深重的教育焦虑。

当然，持续地推进教育均衡发展，是教育公平的

要义、内核，这也是实现“双减”（有效减轻义务教育

阶段学生过重作业负担和校外培训负担）主要有效

途径之一。《关于进一步减轻义务教育阶段学生作业

负担和校外培训负担的意见》第16条明确指出：促

进义务教育优质均衡发展。各地要巩固义务教育基

本均衡成果，积极开展义务教育优质均衡创建工作，

促进新优质学校成长，扩大优质教育资源。积极推

进集团化办学、学区化治理和城乡学校共同体建设，

充分激发办学活力，整体提升学校办学水平，加快缩

小城乡、区域、学校间教育水平差距。

教育均衡发展依旧任重道远
■高振千


