
地址：浙江省瑞安市安阳街道万松东路 218 号 邮编：325299 电话：（0577）总编办：65816333 发行部：65836178 广告部：65917777 广告发布登记证：3303812017001B 全年订价：258元 印刷：温州浙报文化有限公司

财富榜财富榜4 2022年6月27日 ▏星期一 ▏责任编辑 陈瑞建 ▏编辑 金邦寅

本报讯（记者黄丽云）6月29日，我市将开展电
子商务进农村激励项目农村电商带头人孵化分享

会，如果你是个体工商户、本地社区团长，或者你有

意愿参与电商带头人孵化培训，都可以来报名，限40

人参加。这是记者6月24日从市商务局获悉的。

本次活动由市商务局、市妇女联合会主办，浙

江赋能电子商务有限公司、瑞安市农产品发展有限

公司承办，旨在加快农村电商人才培养，提高农村

电商人才整体素质。

此次孵化分享会时间为6月29日上午9时，地

点为安阳街道安福路30号。分享会上，鲸灵集团

将做相关电商培训。据介绍，鲸灵集团作为与省内

知名平台团长、社群有紧密联系的企业，能从企业

端、产品端和团长端做培训内容，更好在技能上赋

能参会的人员。培训现场还将走访“云江丰味”门

店，通过专业人员讲解“云江丰味”由来和使命，让

本地人员对区域品牌和瑞安特色产品了解更深入。

据悉，孵化分享会之后，我市还将开展电商新

零售、短视频制作、直播、电商产品爆款打造、构建

自有流量、开店实操等6期12天专业培训。

“作为电子商务进农村激励项目，农村电商带头

人培训将邀约以社区为范畴向居民小区延伸的、具

有一定电商基础的社区团长，通过专业且有经验的

平台培训并筛选孵化出电商带头人，由电商带头人

领头整合资源，组成社群新零售团队，为居民带来实

质性的便利与实惠，打造更多生活性社区服务，打通

搭载社群销售功能的社群渠道，加强带头人和居民

的黏性并实现可持续化双赢。”市商务局相关负责人

介绍。

值得一提的是，成为

电商带头人有着不少权

益，比如可优先推介省级

电商平台、机构等产品库

资源，优先提供淘宝直播/

抖音直播主播带货活动坑

位等。

近两年来，新能源汽车品牌加快了

在商业综合体或一线商圈设立体验店

的步伐，对新能源车销量持续大增充满

信心。根据相关统计数据显示，今年一

季度国内新能源汽车产销量分别达

129.3万辆和125.7万辆，同比增长均达

1.4倍，市场占有率接近20%。

6月18日，我市在第一轮汽车消费

券的基础上发放第二轮汽车消费券，补

贴总金额达1500万元。从6月18日至

7月31日，对符合条件的购车者，按车

辆价格（含增值税）分为三档给予直接

补贴：车辆价格在3万（含）至10万元

的，每台补贴3000元；车辆价格在10

万（含）至 30万元的，每台补贴 5000

元；车辆价格在30万元（含）以上的，每

台补贴8000元。

“油价上涨，再加上今年上半年汽

车消费券的发放，助推了新能源汽车的

销量。”贾伟东说，从近些年政策导向及

产业快速发展趋势来看，新能源汽车已

经成为当前及今后汽车消费的一大趋

势，而且利好会继续存在。

业内人士也认为，新能源汽车“开”

进商业综合体，只要能确保规范、健康、

可持续发展，对消费者、商业综合体、车

商、车市乃至整个实体经济而言，将形

成“多方共赢”的局面。

为积极践行“金融为民”的初心使命，普及金融

安全知识，帮助群众提高防范电信网络诈骗意识，6

月21日中国银行瑞安市支行携手市公安局在玉海历

史文化街区（忠义街）开展反诈宣传教育活动，共同

守护群众“钱袋子”。

在忠义街反诈宣传摊位前，反诈民警、高明卫

士、中国银行平安志愿者向过往人员分发金融知识

宣传折页，讲解当下多发高发的诈骗手法，传授识别

防范诈骗的方法和技巧，引导广大群众提高警惕，远

离诈骗陷阱，守护好自己的钱袋子。现场摆放的电

信诈骗漫画展，画面诙谐生动、表达通俗易懂，展现

了各种电信诈骗的真实情景，引来街上行人围观驻

足，收获满满好评。

近年来，电信网络诈骗日益猖獗，我市公安部门

始终保持严打高压态势，依托忠义街通过鼓词、非

遗、书社等多场馆多形式开展反诈和平安宣教工

作。此次警银协作反诈现场宣传教育活动是由省委

政法委（省平安办）主办，瑞安市委政法委、市公安局

承办的“共富浙江平安护航”系列直播活动第四站

《解开忠义街的平安密码》活动内容之一，在央视频、

浙江新闻客户端、平安鼎视频号、浙江政法抖音号、

瑞安公安视频号等平台上同步直播。

服务不停、宣传不息，防范诈骗、义不容辞。中

国银行瑞安市支行平安金融志愿者积极携手反诈民

警，共筑反诈防火墙，推动金融安全知识常态化宣

传，努力为平安金融建设工作贡献金融力量。

（通讯员 林瑞星）

优质客流多、购物环境好、业态优势明显

新能源汽车“开”进瑞安商业综合体
■记者 林长凯 文/图

当前，喜欢去市区大型商业综合体逛街的市民一定会发现，吾悦广场、新湖广场等瑞安大型商业综合体一楼的店面或者醒目位置已被“电动

大玩具”——新能源汽车占据。这个“大玩具”相比于其他商品，更能第一时间夺走消费者的眼球。

汽车的交易场所从传统4S店走向商业综合体，这让人不禁好奇，新能源车企转移阵地的原因是什么？它们的到来，又会与各大商业综合体

擦出什么新火花？近日，记者做了走访调查。

新能源车纷纷“开”进商业综合体

每天的下午、晚上，吾悦广场瑞安

店人来人往，非常热闹。商场一层的

显目店铺或者过道位置，除了珠宝、

黄金等店铺外，零跑、广汽埃安、大

众、飞凡、理想等多个新能源汽车品

牌纷纷亮相，周边很多消费者看车、

体验。

这是当下新能源汽车走进瑞安商

业综合体的一个缩影。近两年来，新

能源汽车深受市民欢迎，特别是那些

车型小巧、价格便宜的新能源汽车更

是市民代步首选车型。一些新能源汽

车销售商显然看到了商业综合体人流

量大的优势，纷纷在其一楼显眼位置

设立店铺或者展位，销售主流新能源

汽车，把汽车销售场所从传统的4S店

转换到商场。

眼下，不断走高的油价使得新能

源汽车稳稳站上了车辆销售的潮头。

记者日前走访发现，在我市吾悦广

场、新湖广场等商业综合体，蔚来、理

想、零跑、大众等新能源车品牌已纷

纷占据了商场一楼的“黄金铺位”。

新能源车有多“爱”商业综合体？

从品牌布局可见一斑：零跑去年进驻

吾悦广场，目前瑞安地区除了一家4S

店正在建设外，其余品牌的新能源汽

车体验店都位于商业综合体；蔚来新

能源汽车在新湖广场设有体验店，哪

吒、小鹏、比亚迪等新能源汽车也纷

纷在热闹的商圈设立体验店⋯⋯

新能源汽车与商业综合体共赢

今年5月20日，市民吴先生喜提一

辆新能源汽车，送给爱人上班代步。吴

先生告诉记者说，他选择这款新能源汽

车源于在商场里的一次逛街。吴先生

说：“当天我和爱人本来是去吾悦广场吃

饭的，吃完饭出来闲逛，被一楼新能源汽

车的高性价比吸引，走进去体验了一下，

结果下单买了一辆。”

“现在新能源汽车的车商很聪明，把

入门级的新能源车辆放在商业综合体销

售，省去了消费者多次去4S店咨询、体

验的麻烦。”吴先生说，把车子放进商业

综合体销售，消费者在逛街的时候就可

以完成咨询、体验，如果看中的话，就会

像买手机、衣服一样，逛街的同时顺便买

个车。

“目前，一些新能源汽车大多是新

兴品牌，把车子开商业综合体展示、销

售，是提高消费者知晓率和品牌影响力

的最佳选择。”吾悦广场零跑新能源汽

车销售人员欧阳女士说，商业综合体里

的新能源汽车体验店，重在“展示”和

“体验”。

“从新能源汽车品牌来说，商业综合

体内人流较多，有利于品牌的曝光，有利

于拉动消费者进店体验。”冠隆汽车销售

服务有限公司相关负责人贾伟东说，现

在商业综合体的颜值高、购物环境好，其

吸引的消费人群主要以年轻消费者为

主，这也是新能源汽车的重点潜在客户，

新能源汽车进商业综合体，能拉近与潜

在客户的距离，有利于形成新的品牌认

知。

业内人士认为，新能源车企进商

场，目的主要是为了让更多潜在消费者

直接面对产品、了解产品，挖掘更多新

用户。

“消费者进店后，我们会介绍新能源

汽车的优势、特点等，还会跟客户预约试

驾时间。”欧阳女士介绍，对车商来说，商

业综合体内的展位面积不大，展示的车

辆数量只有两三辆，相对传统的4S店，

也节约了成本。

热闹的商圈、良好的购物环境、大

量的优质客流，新能源汽车经销商看中

的正是商业综合体的客流量、开店成本

和便利性等优势。而从商业综合体的

角度看，越是业态丰富、品牌名气大的

商业综合体，越容易吸引客流量。所

以，一些商业综合体在招商时会主动对

接车企。“相比于传统燃油车，新能源汽

车设计时尚，科技范十足，符合购物中

心的时尚定位。”吾悦广场瑞安店相关

负责人说，有利于吸引多元用户群体

（尤其男性顾客流量），还补足了商业综

合体的全方位业态。

新能源汽车多项利好政策继续加持

想成为电商带头人吗

这场公益孵化培训
等你来报名

警银联动
守护群众“钱袋子”

扫一扫，报名


