
瑞安农商银行（原瑞安农村合作银行、信用社）现

辖73个网点，拥有900余名在编在岗员工，连续四年

被评为浙江农信系统“综合实力十强银行”，连续十年

被授予瑞安市支持地方经济发展业绩考核一等奖。

现因业务发展需要，面向社会公开招聘新员工。

招聘名额
招聘计划若干名。

基本要求
（一）具有良好的政治素质、思想品德和职业操

守，遵纪守法，诚实守信。

（二）认同瑞安农商银行发展理念、企业文化和价

值观，愿意履行瑞安农商银行员工的义务和岗位职

责。

（三）具有较强的学习能力、创新思维和自我驱动

意识，团队精神、责任意识和沟通能力强，心理和身体

素质良好。

招聘岗位及要求
综合柜员（管理培训生）：

1.28周岁以下（含），1994年11月30日以后出

生。

2.普通高校毕业生。2020、2021、2022、2023年

毕业大学生，全日制普通高校本科（含专升本）及以上

学历。

3.专业范围：哲学、经济学、法学、中国语言文学

类、英语、商务英语、新闻传播学类、数学类、物理学

类、化学类、心理学类、统计学类、力学类、机械类、仪

器类、材料类、能源动力类、电气类、电子信息类、自动

化类、计算机类、土木类、农业工程类、林业工程类、环

境科学与工程类、农学、管理学，其中全日制普通高校

一本（段）及以上学历且为985、211、双一流院校，国

内硕士研究生，世界大学排名前100院校毕业为管理

培训生。

综合柜员（定向）：

1.28周岁以下（含），1994年11月30日以后出

生。

2.普通高校毕业生。2020、2021、2022、2023年

毕业大学生，全日制普通高校大专及以上学历。

3.户籍（含在校大学生因就读高校迁出人员）：马

屿（曹村）支行户籍为曹村镇、马屿镇；高楼支行户籍

为高楼镇、平阳坑镇；陶山支行户籍为陶山镇、桐浦

镇；湖岭支行户籍为湖岭镇、林川镇、芳庄乡。

注意:应聘人所在户籍需自招聘公告发布日前在

上述对应的乡镇街道。

4.专业范围：哲学、经济学、法学、中国语言文学

类、英语、商务英语、新闻传播学类、数学类、物理学

类、化学类、心理学类、统计学类、力学类、机械类、仪

器类、材料类、能源动力类、电气类、电子信息类、自动

化类、计算机类、土木类、农业工程类、林业工程类、环

境科学与工程类、农学、管理学。

5.分配：原则上分配到户籍（原户籍）所对应的乡

镇辖内支行，根据工作需要，可在以上定向区域内支

行调剂，服务期限不少于五年。

注意事项：
1.瑞安户籍，其中全日制普通高校一本（段）及以

上学历且为985、211、双一流院校，国内硕士研究生，

世界大学排名前100院校毕业户籍可放开至温州市

户籍。

2.身体健康，无不良记录；品行端正，有较强的责

任心和团队合作精神，服从本行工作安排和分配。

3.如报名综合柜员（定向），需选择定向选项确

定。对于生源质量或应聘数未达预期要求的，减少招

聘名额。

报名事项
（一）报名时间

即日起至2023年1月8日（周日）17：00截止。

（二）报名方式

微信报名（唯一报名方式，不接受现场报名）。

应 聘 者 本 人 关 注 瑞 安 农 商 银 行 公 众 号

ra4008057702，输入“应聘”，在线完整填写报名相关

信息，微信报名成功后，须经材料确认后才有效，联系

人：童女士；电话：0577-65813073。

（三）注意事项

1.报名信息填写中请务必留下联系通畅的手机

号码（温州地区号码为主）以接收有关通知。本行将

通过手机短信通知应聘者参加面试、人机测评等环节

（不再电话通知），淘汰人员不再另行通知，请应聘者

及时查看相关通知，如因应聘者原因错过应聘环节，

后果自负。

2.参加应聘的人员，未被录取的，资料代为保管，

恕不退还。

3.应聘人员应准确、完整填写简历和相关资料信

息，并对所提交资料真实性承担责任，如与事实不符，

本行有权取消其应聘资格。

用工形式
普通全日制本科及以上学历为合同制员工，其余

为编内派遣制员工。
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在马屿镇马南村，走进新乡

贤、瑞安市鸿泰房地产开发有限

公司董事长苏仕高的办公室，首

先引入眼帘的是“以人为本，以

诚求信”这八个大字。这八个字

是苏仕高一直坚守的为人处世

信念，陪伴他走南闯北，取得事

业上一个又一个成功。作为马

屿镇新乡贤联谊会副会长兼副

秘书长，苏仕高在反哺家乡建设

事业中，同样秉持这个信念，努

力创新做好新时代乡贤工作。

【人物名片】
苏仕高，男，1963年2

月出生，马屿镇永丰村

人。现为瑞安市鸿泰房

地产开发有限公司董事

长，瑞安市宏博市政有限

公司董事长，马屿镇新乡

贤联谊会法人、副会长兼

副秘书长，“以人为本，以

诚求信”，是他一直坚守

的为人处世信念。

以人为本做好自己 以诚求信做好事业苏仕高

扫一扫，看图文
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》》创富 走南闯北谋生 立足眼镜求新业

1963年 2月，苏仕高出生于马屿永

丰村一个普通家庭，家中有5个兄弟姐

妹，他排行第四。1979年，初中毕业的

苏仕高在家待业。“我家里兄弟姐妹多，

家庭开销大，仅凭父母的收入难以支撑

家庭的开销。”苏仕高说，他开始去找一

些活干，尝试自己创业，努力减轻家庭负

担。

1979年下半年至1983年期间，苏仕

高做过小本经营，干过跑腿、倒货等小贩

生意，但收入微薄，仅够养活自己。

1984年初，苏仕高和同乡的一个朋

友到辽宁葫芦岛卖眼镜。“当时，我们用

扁担挑着眼镜和磨镜片的普通工具，在

街头摆地摊卖眼镜，条件非常艰苦，当地

冬季天气寒冷，白天气温零下20摄氏度

左右，冰天雪地，风沙又大，在外面摆摊

冻得手脚都麻木了。”苏仕高回忆起当时

的情景感慨不已，说这段经历是他一生

都难以忘记的。

坚持3个月后，苏仕高和伙伴商量，

还是在屋里卖眼镜，可以避开严寒和风

沙。于是，他们租了旅馆一楼的一间临

街房间，既作为做生意的店面，也是在葫

芦岛的容身场所。“那个时候，眼镜镜片

是用手工磨制的，精准度比较差。”苏仕

高说，两人在旅馆坚持了一年多时间后，

摸清了当地眼镜市场的行情，就开始出

去找店面了。

有了自己的店面后，苏仕高的经营

面更广泛了，眼镜品种也增加了。为了

给顾客提供更好的验光服务，苏仕高经

常抽时间到上海市信息科技学校学习专

业的配眼镜验光技艺。2年后，苏仕高

学有所成，回到葫芦岛继续经营眼镜生

意，此时磨眼镜片可以用电动砂轮加工

制作了。

当地国有工业企业比较多。“葫芦岛

有造锌锭厂、造船厂两家国企。两家企

业的员工约有六万人，对劳动护目镜的

需求量比较大，平均每个季度企业向我

们订购护目镜上万副，让我们的生意有

了很大起色。我也赚到了人生中的第一

桶金。”苏仕高说。

“虽然眼镜生意较好而且稳定，但随

着同行的不断增多，相互之间的竞争日

益激烈，眼镜利润一压再压。”苏仕高说，

这时他了解到南方的江苏正在快速发

展，市场机会比较多。1991年底，苏仕

高把葫芦岛的眼镜生意托付给弟弟经

营，自己准备南下江苏闯事业。

1992年，苏仕高带着近30万元的积

蓄，来到江苏南京，谋求新的发展。“我在

南京夫子庙附近的永安商厦里承包了一

个‘柜台岛组’经营钟表、眼镜。”

做了 2年，钟表生意并没有想象中

的那么好，一直不温不火，各类开支也比

较大，没有赚到多少钱。“我从眼镜行业

跨行到钟表经营，对钟表经营不够专业，

对钟表市场行情、进货渠道、样品款式、

产品品牌等方面也缺乏了解，这些因素

叠加在一起，导致我的钟表生意做不起

来。”苏仕高事后总结说。

1995年，苏仕高停掉了南京的钟表

生意，把眼镜生意转交给家人经营，他自

己来到苏州寻找新的商机。苏州的城市

发展程度要稍逊南京。苏仕高来到苏州

的吴江，相续开设了吴良材眼镜店、茂昌

眼镜店。

“我在苏州的生意一开始就比较好，

很快就积累了一定资金，然后再投资开

设新的店铺，生意规模不断扩大。”苏仕

高说，到 1997 年时，他在苏州拥有了 3

家眼镜连锁店，其中有2家还入驻了当

地知名的商业综合体。

苏州的眼镜生意，让苏仕高迅速积

累了财富。苏州是我国重要的丝绸产

地，有很多生产丝绸的纺织厂。2000年

期间，丝绸生意比较红火，苏仕高看到有

很多人投身丝绸纺织行业，他也想投资

丝绸纺织行业。经过一番市场考察，

2004年，苏仕高出资300多万元和当地

的一个朋友合伙，创办了吴江市万吉利

纺织厂生产丝绸。“丝绸纺织对生产经

营、设备维护及管理人员的要求很高，我

是个外行人，对丝绸纺织的管理也不太

懂，再加上同行之间竞争激烈，纺织厂的

生意并不好。”苏仕高说，2007年他把名

下的股份都转给了合伙人。

正当苏仕高准备继续在眼镜行业耕

耘时，我国的房产市场迎来高速发展

期。凭借瑞安人“敢为人先”的理念，他

同样看到其中蕴含的巨大商机。他再次

将眼镜生意交给家人打理，自己全身心

进入房产领域。2007年，苏仕高和2位

朋友，成立了江阴市苏华置业有限公司

开发房产项目，在江阴市长泾镇以土地

价款 2700 万元，取得 54亩商住用地的

开发权，2009年完成该项目。

为了进一步丰富自己的房产知识，加

深对房产行业的了解，2010年至2012年，

苏仕高专门收集国内有关城市热门房产

开发项目的分析资料和市场定位信息，并

深入研究，努力寻找新的房产开发项目。

》》助富 回乡投资发展 做新时代好乡贤

2013年，瑞安市加大了招商引资、回

归发展的力度，时任马屿镇主要负责人专

门联系了镇江丹阳温州商会会长洪作南，

来到了江苏考查，对接马屿镇马南村商住

地块开发建设事宜。洪作南、苏忠合、苏仕

高三人经协商后，决定回家乡投资发展。

2013年9月，他们以1.18亿元竞得马

南村地块商住开发权，同时成立瑞安市鸿

泰房地产开发有限公司，开发瑞仕豪庭住

宅小区项目。该项目建筑面积8.9万平方

米，是马屿镇规模较大的房产开发项目之

一。随后，苏仕高回到马屿，参与瑞安市

鸿泰房地产开发有限公司的日常管理，并

长期在马屿生活工作。

拿到土地后，苏仕高马上组建了管理

团队，着手开展项目设计、土地勘测等前

期工作。2014年初，项目正式开工建设，

当年取得商品房销售权。“2014年，瑞安房

地产市场进入低谷，房产销售很被动，我

们的周转资金遇到困难。”苏仕高说，他和

另外两个股东分头工作，自己负责项目的

基建和销售，另外两个股东负责资金筹

集，经过努力，资金困难得以顺利解决，项

目恢复正常运转。

2014年和2015年，他们只完成了近

30%的房产销售目标。2016年，瑞安房地

产市场开始回暖，瑞仕豪庭住宅小区房产

的销售数量也随之上升，到2016年下半

年，销售量完成近80%，2017年下半年所

有房源销售完毕，并顺利交付给业主。回

忆起那几年的经历，苏仕高感慨地说：“这

一路，我们走得太难了。”

特别值得一提的是，当年苏仕高等人

决定回乡投资房产项目时就曾达成一致

的愿景：“我们都是马屿人，对家乡有深厚

的感情，回家乡投资就要把项目做成一个

形象工程，给子孙后代树立榜样。”

“正是基于这样的愿景，我们从开工

到交付，都严格把控房产的质量。”苏仕高

说，施工期间，他们的管理团队就驻扎在

现场，随时督促做好安全施工、监督产品

质量，并及时解决施工中遇到的困难。

瑞仕豪庭住宅小区交付后，他们还成

立了后勤团队入驻小区，负责小区日常的

管理、维护事项。“瑞仕豪庭住宅小区项目

就像我们抚养长大的孩子一样，我们的使

命完成了，我还想留在这里看着它正常的

运转。”苏仕高说，自己从那时起一直留在

马屿，并准备在马屿养老。

2019年10月，马屿镇新乡贤联谊会

成立，苏仕高当选为副会长，并兼任法人、

副秘书长。“作为一名新时代的新乡贤，我

在工作之余经常思考如何把新乡贤工作

做得有声有声。”苏仕高说，他们跟市委统

战部和马屿镇政府协商，对在外新乡贤留

在马屿的亲属开展帮扶活动，帮助解决亲

属们日常生活工作中遇到的困难，并定期

开展慰问活动，缓解在外新乡贤对亲属的

牵挂。同时，苏仕高还积极参与马屿镇优

秀学子表彰活动、困难学生助学活动。

近年来，苏仕高积极创新新乡贤的交

流、联谊活动。“马屿镇新乡贤联谊会现有

会员300多人，分布在世界各地，我们这一

代还相互认识、有交流，但是下一代子女

之间就缺乏交流，甚至缺乏对家乡的认同

感，我们准备在这方面做些工作。”苏仕高

说，瑞安人“勤劳持家、吃苦耐劳、帮家致

富”的精神需要传承下来，让新乡贤子女

多互动交流，加深彼此之间的了解，日后

对他们的婚姻、事业都有积极促进作用，

意义重大。

据了解，该想法得到很多马屿新乡贤

的认可，一些身在外地的新乡贤在这方面

的呼声非常高。下一步，马屿镇新乡贤联

谊会将积极筹备举办新乡贤子女交流互

动活动的相关事项。
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