
困境：销售局限在“朋友圈”
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酒香也怕巷子深

瑞安本地酒坊该如何“破圈”？

我市酿酒、制酒的历史悠久，目前全市

各类酿酒小作坊有上百家，由于生产条件

简陋、缺乏统一的质量标准，市场销售状况

较差。近年来，为了规范净化酿酒小作坊

的生产秩序，助推本地小作坊酒走向大市

场，我市市监、卫健等部门严厉打击无证无

照违法生产白酒行为，指导酿酒小作坊消

除安全隐患，整治卫生环境，使用规范的酿

酒设备，办理食品生产经营卫生许可证等，

引导酿酒小作坊向“精特优”转变。

在生产经营过程中，市监部门积极督

促酿酒小作坊落实主体责任，帮扶解决生

产销售过程中遇到的实际问题，严格规范

生产行为，提升产品质量，指导其有序拓

宽销售渠道。

“小作坊酿制的本地酒极具地域特

色，要突破‘朋友圈’销售的困境，需要付

出很大的努力。”业内人士苏先生说，未

来，酿酒小作坊要在不断提高产品品质的

基础上，积极利用乡村旅游、电商直播等

资源，拓宽销售渠道。

本报讯（记者 潘鹏程 见习记者 徐心

星）为积极践行国家“双碳”战略，助推瑞安

汽车产业高质量可持续发展，3 月 24 日下

午，由瑞安智能汽车零部件工业互联网平

台主办的“瑞安智能汽车零部件工业互联

网企业家论坛”在东新科创园院士楼举

行。相关政府部门及我市汽车产业零部件

企业负责人，共50多人参加了本次论坛。

在论坛现场，汽配行业方案专家与华

为数字能源专家分别以“新能源大环境下

的汽配转型之路”“绿色能源数字化转型”

为主题，讲解了汽配行业在新能源大环境

下，如何进行区域汽配产业向新能源升级

转型，让企业家们受益匪浅。

工泰电器充电桩事业部总经理虞如贤

说：“专家可以让我们深入了解本行业内部

的一些底层逻辑，今后我们可能跟储能、光

伏、智慧工厂联动，后期我们都需要这块项

目。”

在随后的圆桌论坛环节，企业家们就

智能制造如何规划、企业的生产效率如何

提高、智能工厂如何搭建及光伏储能等问

题与专家展开互动探讨。

鼎捷软件汽配行业方案专家高仕鑫

说：“整个汽配行业要重组，针对企业发展

来说，如果不求上进，就会被其他企业赶

超，失去更多市场份额；越快去适应，就越

快获得更多机会。”

本次论坛承办方负责人告诉记者，新

能源是汽车产业的发展趋势，而新能源及

网联汽车的发展非常快，瑞安的企业也很

迫切要求在这个领域得到一些能量的提

升，让大家更好认识到新能源汽车的一些

关键零部件发展方向。同时希望通过这样

的论坛，携手政府部门、专家学者、企业家，

共同助力瑞安汽车产业的可持续发展。

为何想开咖啡馆？如何才能开好一家

咖啡馆？在采访中，记者听到最多的答案

是“情怀”两个字。但是想要经营好一家咖

啡馆，光有“情怀”是远远不够的。

据了解，一个独立咖啡馆 3 年存活率

不超过 10%，而即使是这幸运的 10%，也

很难在隔壁突然开了一家知名连锁咖啡馆

的情况下能笑到最后。记者发现，就在市

区隆山东路中医院边同一排店铺，一家独

立咖啡店旁边隔家店是“T97 咖啡”，再隔

家店就是“瑞幸咖啡”，几家咖啡店挨在一

起，让人看了倍感压力。

“咖啡机等配套设备少则四五万元，高

则二十万元。你说到底需卖多少杯咖啡才

能赚回来？”从事咖啡设备的蔡先生告诉记

者。但很多人没有算过这笔账，投资开咖

啡店还是有点盲目。说白了，很多人开咖

啡馆不是为了创业，而是为了“情怀”。

“开咖啡店并不好玩，投入比较大，光

卖咖啡肯定赚不了钱。”早年在瑞安开咖啡

店的一位业内人士告诉记者。尽管那家咖

啡店现在还顽强存活着，但他在2016年就

把咖啡店转手了，“后面不知道转了几转，

我转后，咖啡店开始卖炒螺丝，现在又卖红

酒了。”据透露，那家咖啡店的存活可能还

有个关键点：就是之前和房东约好，他们咖

啡店房租是月缴的。

记者在走访中发现，瑞安大多数咖啡

店都是经营咖啡+蛋糕，也有的兼营红茶、

红酒，还有的直接融合西餐厅才能维持经

营，有的白天是咖啡馆，晚上则变身小酒

馆，实现灵活、多业态经营。

在市区拱瑞山路上有家叫“咖啡婚礼”的

店，光看名字就让人好奇。记者进店了解后

得知，这家咖啡店原来就是婚礼策划公司，现

在是腾出一间门店经营咖啡，连着的一长间

店铺是婚礼策划办公场所。“去年，朋友咖啡

店不开了挺可惜，设备这些都在，我们就接下

来试试，属于拎包入驻吧。”负责人告诉记者。

据业内人士分析，瑞城有三类咖啡馆

可能获得较好发展，第一类是创业投资型

咖啡馆：以“聚人”为主要目的，玩的是圈子

经济，主要为聚集的创业者提供系列商业

服务。第二类是萌宠咖啡馆：以宠物为主

题的咖啡馆，具有较高话题性和媒体曝光

度，比较容易维持人气。第三类则是拥有

“拳头”美食产品的咖啡馆：也许店主是知

名咖啡师，从而节约了人工成本；也许店里

蛋糕用料扎实，口味完胜，客流量和回头率

较高，盈利不成问题。

本报讯（记者 王鹏洲）日前，我市启

动第五次全国经济普查工作，普查的对象

是在瑞安市辖区内从事第二产业和第三

产业活动的全部法人单位、产业活动单位

和个体经营户。

普查标准时点为2023年12月31日，

普查时期资料为 2023 年度资料。普查内

容主要包括普查对象的基本情况、组织结

构、人员工资、生产能力、财务状况、生产

经营、能源生产和消费、研发活动、信息化

建设和电子商务交易情况，以及投入结

构、产品使用去向和固定资产投资构成情

况等。

开展经济普查，旨在进一步夯实统计

基础，推进统计现代化改革，为加强和改

善宏观经济治理、科学制定中长期发展规

划、全面建设社会主义现代化国家，提供

科学准确的统计信息支持。

②②

■记者 林长凯

3月24日，记者从市监部门获悉，连日来，我市各地多家酿酒小作坊正积极申请食品生产经营卫生许可证，拓

宽销售渠道，让自家酿制的酒产品走出“朋友圈”销售的困境，走向更大的市场。

马屿镇清祥村的瑞安清祥酒厂已有

上百年历史，是当地响当当的酿酒小作

坊，酒厂负责人曹隆君是温州、瑞安两级

“蜜沉沉”酒酿制技艺的非遗项目传承

人。他说，他家的酒基本是靠熟人互相介

绍和回头客进行销售，总的来说，很难突

破朋友圈销售。

曹隆君一直想要“突破”。早在2019年

11月6日，国家发改委发布了《产业结构调

整指导目录（2019年本）》，将“白酒生产线”

从限制类轻工业中删除，一解困扰行业14年

发展的“紧箍咒”，也给曹隆君带去了希望。

他第一时间前去申请食品生产经营

卫生许可证，并准备通过品牌运营、设计

包装来大干一场，“后来新冠疫情发生了，

给餐饮业带来了很大影响，酒类销售也受

到波及，计划只能暂时搁置。”

高楼大水缸酒厂的负责人张伟也遇

到了同样的困惑。“现在我注册了商标，设

计了全新的包装，虽然产品利润提高了，

但销量还是不理想。”张伟说，他家的客户

大多都是本村和周边的老客户，如今即使

有了自己的品牌，但对市场来说，品牌知

名度不高，还无法形成品牌效应。

疫情防控政策调整后，餐饮行业、乡

村旅游业开始复苏，酿酒小作坊也迎来了

“春天”。

“我现在开了一个店铺卖酒，还推出

了企业招待用的‘定制酒’，希望借此慢慢

打开知名度，为后期的销售作铺垫。”曹隆

君说，他已经申请了“温州老字号”认定，接

下来准备规模化、标准化生产系列产品。

曹隆君坦言，酿酒产业的资金回笼周

期比较长，年份越长的产品，售价越高，

“我相信，只要品质过关，通过市场运作，

本地小作坊酒在将来也能走出自己的一

条路。”此外，他把自家的酒交由一些代理

商代销，拓宽了销售渠道。

“现在乡村旅游业快速发展，我将销

售的重点放在农家乐和酒店，目前已经与

两家农家乐谈好了合作。”张伟说，他计划

通过与超市合作，打通更多的销售渠道。

此外，他加大了产品研发力度，今年

在高楼糟烧、糯米酒等品类的基础上，计

划再推出桂花酒、杨梅酒、黄酒等产品。

“丰富的酒类产品能满足不同客户的消费

需求，未来三年，希望我们酿制的酒能在

瑞安市场占据一席之地。”张伟说。

聚焦汽配产业转型升级

行业论坛“干货”满满

我市启动第五次全国经济普查工作

突破：积极拓宽销售渠道

未来：努力向“精特优”转变

“情怀”之下

瑞城咖啡馆生存面面观
■记者 孙伟芳


