
“哇，我终于拉花成功啦！”当记者来到声

海咖啡馆时，四五位宝妈正围在咖啡制作区学

习冲泡咖啡，学得不亦乐乎。记者在走访咖啡

馆中了解到，越来越多市民爱上咖啡，不仅有

喜欢喝咖啡、泡咖啡馆的，还不乏有自己动手

冲泡咖啡的。咖啡消费貌似已从“非必要”消

费品逐渐成为一种社交方式。

据了解，去年刚开业的声海咖啡馆原本作

为声海音乐培训学校老师配套福利而设，不

料，吸引附近不少职场人士前来消费，比如医

生、护士、老师等人士，试营业3个月后正式对

外营业。

声海咖啡馆门店只有10平方米，但外卖

单子很多，特别是推出咖啡+三明治搭配早

餐，受到欢迎。记者在某外卖平台上搜“咖啡”

时发现，该店咖啡月销量多达上千杯。

“越来越多连锁品牌咖啡馆的涌现，帮忙

培育了市民咖啡消费习惯，咖啡逐渐有取代

奶茶的趋势。”声海咖啡馆店长鲍先生告诉记

者。去年以来，他们不定期举办一些公益咖

啡分享沙龙，今年又推出更具实操性的咖啡

冲泡拉花等培训。“现在不少人家里都有咖啡

机，机器从三四千元到三四万元的都有。”鲍

先生说。

一般来说，咖啡相比奶茶价格偏高。“我希

望咖啡能变成一种日常饮品，跟外面奶茶果茶

一样，站在客人角度，能用便宜价格买到好咖

啡。”简爱·咖啡馆店主黄正祥谈及开店初衷时
说，“用心做一家亲民的咖啡馆。”

“我们简爱·咖啡馆广场店开业5年时间，
很多老顾客都处成好朋友。一年365天，有的

300天都会来坐坐。”黄正祥笑着说，每天中午

有不少附近的白领会来咖啡馆休息，有的职场

精英则会带着笔记本电脑来咖啡馆办公，对他

们来说也许这是一种社交方式。

咖啡馆也吸引了不少文青。在忠义街星

巴克咖啡服务中心，一场小型读书会正在三楼

户外空间举行。“一起喝咖啡，一起聊梵高，感

觉很有文艺范。”活动组织者虞女士告诉记

者。“策划活动的灵感来自于梵高生前心愿，他

说，总有一天会找到一家咖啡馆展出作品。”她

们还将在咖啡馆组织一场读书分享会。“一起

喝咖啡读书，顺便请咖啡店主分享下咖啡文

化。”虞女士说。

喝一杯咖啡，画一幅画，已成为画家潘振

州的爱好。“我曾发起‘一期一绘’公益活动，鼓

励大家用画笔记录我们生活的城市。别具特

色的咖啡馆也是瑞城独特的风景。”潘振州告

诉记者。

业内人士指出，咖啡消费逐渐成为年轻人

的一种社交方式，从而带动“咖啡+”经济的发

展。

本报讯（记者 黄丽云 通讯员 夏敏）记者
从市商务局获悉，第133届中国进出口商品交

易会（广交会）将于4月15日开幕，全面恢复

线下展，继续分三期举办，瑞安126家企业将

开启抢订单之旅。

据悉，广交会从1957年开始举办，一直保

持着中国展会规模大、到会采购商多且国别范

围广、商品种类全等特点，到今年已经是133

届，并且不断与时俱进、改革创新。第133届

广交会线下展，展期初步安排：第一期，4月15

日至19日；第二期，4月23日至27日；第三

期，5月1日至5日。

“今年广交会启用新的展馆，展览面积由

过去的118万平方米扩大到150万平方米，瑞

安的展位也随之增加。”市商务局外经贸科相

关负责人表示，今年我市共有126家企业参

展，展位新增了30多个，增至223个，其中一

期59家企业82个摊位，二期10家企业29个

摊位，三期57家企业112个摊位。

据介绍，今年广交会增加了新的题材。特

别明显的是，新能源汽车、智能制造等产品国

际贸易快速发展，老年人、婴幼儿“一老一少”

所需要的产品国际贸易也在增长。面对国际

贸易新趋势，面对市场新需求，这届广交会也

增加了工业自动化和智能制造、新能源及智能

网联汽车、智慧生活、孕婴童用品、“银发经

济”、检测和防护用品等新的展览题材，这是以

前所没有的。作为我市汽摩配龙头企业，已进

入新能源汽车供应链体系中的瑞立集团亦将

参与此次展会，逐订单拓市场。

“我们要参加的是第三期广交会，该展会

一直是我们企业拓展市场的重要渠道之一。”

浙江鸿一箱包皮件有限公司业务部经理许伟

光说，鸿一箱包将带上新产品，拓展新市场，不

少老顾客许久没见，也要加强沟通，还将尝试

多元化拓展市场。

许伟光所说的多元化，是指线上线下相结

合。今年广交会举办线下展的同时，还将常态

化运营线上平台，对标知名的跨境电商平台运

营模式，线上平台优化了141项功能。同时，

调动进出口商会和各个地方的积极性，将举办

40多场“贸易之桥”、双循环促进、进口商品专

场采购会等系列活动。
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咖啡消费
逐渐成为社交方式

■记者孙伟芳

瑞安126家企业
“广交会”上抢订单

龚雷霆告诉记者，价格在5万元之

内，车龄在5年以上的属于“老车”，依

然还是代步练手的“刚需”，目前价格浮

动并不大。当记者问及二手新能源车

的情况时，龚雷霆说，目前因为电池储

能与首任车主权益问题，买二手新能源

车的人很少，因此他们收购的也不多，

此次影响并不大。“主要是新能源首任

车主承诺终身质保，过户之后，有的车

主心态发生变化，说是二手车买过来

的，终身的质保就没有了。”

龚雷霆表示，这样的政策制约了

消费者购买二手新能源车的积极性，

因此目前二手车市场依旧还是燃油车

的市场。

此次降价潮不仅让在该市场内的

二手车行受影响，市场外的二手车行

的日子更难过。在上望街道经营博达

二手车行的杨杰表示，由于现在市场

不景气，不少二手车行都关门了。二

手车的交易一般都要经过收车、打理、

整备、上架、办理过户、售后服务等多

个阶段，交易周期长，资金链压力大，

小规模的车行抗风险能力弱，从去年

开始到现在的降价潮，已经有很多二

手车商抽身离场了。

杨杰说：“在我的身边，起码有5至

6家二手车行关门了。可能是新开的，

规模不是特别大，挣不到钱，甚至还亏

本。”

在调查过程中，不少车商也表示，

今年政府促进消费推出了购车补贴，再

加上4S店降价优惠，确实拉动了新车

销量，但对于二手车市场来说，他们不

幸“躺枪”被迫降价卖车，同时又担心余

波未平不得不继续“躺平”，因此很多车

商最近都没有收购二手车了，只能静待

车市的“春暖花开”。

龚雷霆说：“如果说没有达到预期，

那这波行情下来，我们车商也一样，消

费者也一样，都会有一种持币观望的心

态。”

而杨杰则表示：“就当给自己放假，

主要还是心态要调整好。”

面对市场的波动，摆正心态，活下

去，这或许是当下二手车商应该做的

事。相信大浪淘沙之后，二手车市场会

更加规范化、成熟化。那么这波汽车降

价潮还会给哪些行业带来影响呢？什么

时候迎来新的转机？我们将继续关注。

④

蝴蝶效应显现

二手车商“躺枪”又“躺平”
■记者潘鹏程王鹏洲

今年3月起，一场席卷全国的燃油汽车降价潮，让瑞安的各家汽车4S店“坐不住”了，纷纷开始“内

卷”。虽然4S店降价带动了新车的销量，但无形中也冲击着二手车市场，那么目前我市的二手车市场情况

又如何呢？来看记者调查。

关注汽车行业关注汽车行业②②

记者来到位于汀田街道的瑞安市

二手车交易市场。这里聚集了42家二

手车行，瑞安大部分的二手车交易、过

户都在这里进行。在交易市场的机动

车服务站里，许多市民正在办理车辆过

户业务。记者随机询问了市民对于购

买二手车的想法。

市民钟先生说：“二手车一是能练

手，二是价格便宜，1至2年后再换辆好

的，不然直接买新车蹭了很心疼。”

不少购车者表示，二手车在更换周

期、代步练手方面，依旧有着独特的优

势。那么目前二手车的交易情况到底

如何呢？从数据来看，今年1月份在市

二手车交易市场办理过户的车辆一共

有1214辆，2月份上升到了1763辆，3

月份略微下降，一共有1688辆汽车办

理过户。

市二手车交易市场副总经理苏建

东说：“可能4月份会有冲击，因为新车

在降价，二手车经销商就没有去外地购

进新车，2至3月每天有120至130起

过户，4月份目前每天只有100多起过

户，全瑞安80%二手车都是来我们这边

交易的。”

随后，记者又来到交易市场内的二

手车行了解情况。车商龚雷霆告诉记

者，受此次降价影响较大的还是一些刚

刚收购的准新车。

瑞安惠宏二手车行负责人龚雷霆

说：“车龄3年内的二手车跟新车的差

价本来幅度不是很大，如果新车一降

价，接下来二手车肯定会往下降，这个

是被迫的，我们必须亏本也要卖出去，

我们该亏的亏，该转的转，也是比较无

奈的。”

二手车交易量萎缩 降价潮继续

部分二手车商离场 持币观望氛围浓

扫一扫，看视频


