
依托党建联建，我市全力推进“智慧农

业”，加速引导农户从“会种”向“慧种”转

变，让莘塍花椰菜种植户有了更大的底气。

为进一步创新延伸花椰菜产业链，莘

塍街道建立项目、资源、需求等三张清单，

统筹联建单位的政策、资金、人才、阵地资

源，打造“1+2+3+N”的联系体系，设立滨

海都市田园党群服务中心，为农户提供种

植技术培训、为花椰菜等产品提供展示和

线上线下销售平台；组建党员服务队，开

辟科技试验田，提供花椰菜新品种，提升

产品附加值。

从“埋头苦干”到“看屏种地”，依托高

效协同“三位一体”智农在线服务平台，街

道构建起“无忧种植、无滞销售、无本种

田、无感补贴”应用场景，提升农民共富发

展能力。通过“三位一体”智农共富平台，

农户直接以出厂价向化肥厂下单，每袋尿

素比市场价便宜25元，仅此一项每年为

农户节省10万元支出。

近年来，该街道还不断做大“农业+

旅游+文创”蛋糕，通过盘活闲置资源、组

建抱团共富公司等方式拓宽共富通道。

党建联建后建设的共富蔬菜交易市场、共

富小巴、共富研学、共富集市等项目，引来

游客2万多人次，为500余农户提供增收

渠道，实现村集体经济增收20多万元。

党建联建“灯塔”领航

瑞安花椰菜走出共富“花”路
■记者 陈丹丹 通讯员 潘旭莹

眼下正是花椰菜最后的收获期，瑞安滨海十万亩都市田园新天地内，一垄垄个大饱满的花椰菜等待采收。中

塘河莘塍段里，满载花椰菜的船只来回穿梭，菜农忙着装货、卸货，而一旁的交易市场里，一辆辆重型卡车已在此

等候。沉甸甸的花椰菜装满车厢，运往安徽、辽宁、湖北等地。

致富“种子”播撒到滨海万亩田间地头，一颗颗花椰菜，让菜农的腰包鼓了起来。这背后，是莘塍街道持续释

放党建联建“灯塔效应”，打造“党建链”、做强“产业链”、延伸“服务链”，走出了一条乡村振兴、共同富裕的“花”路。

莘塍滨海田园面积广阔，花椰菜种植

面积5万亩左右，是浙南地区重要的万亩

连片菜篮子基地。过去，由于菜农大多是

单打独斗，收入受资金、信息、销售波动影

响较大。

去年6月，莘塍街道主导牵头，联合

市供销社、农业农村局、文广旅体局等10

家单位开展党建联建。从“单打独斗”到

“抱团发展”，党建联建如同一条条红色纽

带，成为助推花椰菜产业逐步向产业化、

规模化发展的“关键一招”。

成立由街道党工委书记担任组长的

工作专班，设立党建联建办公室，统一组

织、协调、督导各成员单位开展工作；制

定《党建联建工作章程》，定期召开工作

例会，商议田园建设和产业发展路径，合

力解决难题⋯⋯“灯塔”领航，党建联建

成效显著，“抱团”以来已累计解决生产

销售技术等问题300余个，建成全国首

家“MAP+三位一体”现代农业服务中心

等重点项目5个。

为了更好发挥党建联建“1+1＞2”的

带动效应，莘塍街道还建立了项目会商机

制，每季度确定联建重点项目，由各联建

单位进行领办或交办，项目完成后，进行

闭环分析研判。

这样一来，党建联建彻底打通了乡镇

与部门、部门与部门之间的链条，通过组

织联建、党员联管、资源联用、活动联办、

项目共建，带动形成全域共富的产业格

局。据统计，2022年，莘塍花椰菜产业销

售额达3.5亿元，带动农户增收1200万余

元。

党建联建，破解了哪些难题？带来了

哪些改变？菜农心里有本账。

“怎么种，有人教；怎么卖，有人带，种

地不用担心‘看天吃饭’，省心了许多！”这

几天，和花椰菜打了20多年交道的菜农

叶成贵每天都到田里瞅瞅花椰菜的生长

情况。他给记者算了一笔账：“今年花椰

菜行情不错，批发均价每公斤2.2元至2.6

元，亩产按 1000 公斤算，每亩产值有

2500余元，刨除成本和人工费，预计60

亩地能有八九万元收入。”

“党建联建，不重数量重质量、不重形

式重实质，需要找准联建各方的契合点，

通过协调各方资源，统筹多元利益，扭成

一股绳，劲往一处使。”莘塍街道组织委员

鲍振兴介绍，近年来，花椰菜量大价稳，哪

怕集中上市，价格也不会波动太大，这正

是党建联建的成效所在。

以联建项目作为切入点，党建联建打

破了“无形藩篱”，推动链上资源高效配置、

链上农户互利共赢。比如，联建单位市农

业农村局牵头引进世界500强央企中化集

团下属中化现代农业有限公司，从种植端

到销售端开展全程服务，推进品牌农业、生

态农业、订单农业发展，帮助小农户进入大

市场，实现“种出好品质、卖出好价格”；联

建单位市供销社建立全国花椰菜销售市场

大数据平台，实时追踪全国主要花椰菜产

地价格信息，建立“盒马生鲜”、各大商超等

线上线下销售平台合作，打破了花椰菜销

售渠道单一的历史性困境⋯⋯

不仅如此，莘塍街道还以金融活水

“浇灌”共富产业，建立瑞安市数字农合联

平台，为农户提供全产业链金融服务，累

计为103户花椰菜种植户授信“无忧贷

款”1145万元；整合各类专业合作社，建

设仓储基地、集中土地流转、文旅融合，带

动近2000户农户提高花椰菜销量，直接

经济效益达3000万余元。

本报讯（记者陈丹丹）社会工作站是基
层民政服务的综合平台，是推动兜底民生服

务从“兜得住”向“兜得好”转变的重要载

体。近日，温州市民政局公布了首批引领

型、示范型乡镇（街道）社会工作站名单，其

中，莘塍街道社会工作站（以下简称“莘塍社

工站”）榜上有名。

莘塍社工站由5A级社会组织——市哈

乐社会工作服务中心负责运行。自2021年

6月成立以来，该社工站精准聚焦“一老一小

一困一特”，以打造“家安、邻睦、社和、镇兴”

为方向，建设“全链条”社工服务新格局，通过

链接辖区志愿组织和社会力量，梯次开展社

区融入、人文关怀、健康义诊、心理疏导、法制

教育、行为矫治、关系调适、社区建设等各类

活动，打通为民服务的“最后一米”。

“大爷，我们又来看您了，近来可好？”近

日，辖区老人王大爷的家中充满了欢声笑

语，老人也感受到了久违的温馨。王大爷是

一名独居老人，唯一的儿子常年在外地工

作，鲜少回家。自从社工定期上门探访，老

人倍感温馨。

市哈乐社会工作服务中心负责人蔡红

梅介绍，通过开展空巢老人服务关怀，让空

巢老人“老有所养、老有所学、老有所用、老

有所乐”，是莘塍社工站的一大特色。活动

中，社工、志愿者为辖区200多户重点帮扶

对象提供日常探视、家务帮助、丰富精神文

化生活等服务，推广亲情陪伴与关怀文化，

形成关注及陪伴空巢老人的良好氛围，成功

探索出了社区为老服务新模式。

莘塍商贸繁荣，辖区内有新业态就业者

群体约350人。瞄准这一群体，该社工站推

出“新家”项目，从大处着眼，小处着手，春风

化雨般不断提升快递小哥、外卖员的获得感、

幸福感、安全感。“平时我们风吹日晒，忙着为

市民送餐，空闲之余，常常能享受到街道里的

理发、义诊、配锁、法律咨询等服务，感受到了

这座城市浓浓的爱意。”辖区一外卖员说。

此外，该社工站还依托心理咨询师、律

师、教师等专业人才，培育孵化了“兜底赋

能共同富裕”“提智增能”“灿烂笑脸”等特

色突出、亮点鲜明的品牌服务项目，累计开

展活动300余次，受益人群约8000人次，

营造关爱社区、友好邻里、共抒温情、共享

幸福的社区氛围。

“专业社会组织的加入，带来了庞大的志

愿者队伍，让社会救助从单一的兜底型保障

向专业化、发展型、内生性帮扶转变，使民生

服务不断层、可持续。”莘塍街道相关负责人

表示，该社工站不仅是服务居民的“幸福站”，

更是社会工作的“加油站”，下一步，莘塍社工

站将致力于打造基层治理“智库”，建设更有

温度、更有内涵的民生服务“旗舰店”。
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智造智造““莘莘””力量力量

■记者陈丹丹

一双好鞋，70%的技术含量在鞋底。

在瑞莘创业园，有一家深耕鞋底细分领域的科技型企业——瑞安市中

升鞋材有限公司（以下简称“中升鞋材”），其研发生产的功能性鞋底，在兼具

防滑、减震、透气等功能的同时，色彩丰富、时尚大方，有效填补了市场空白。

凭小单品打出大市场，中升鞋材成为我市鞋底制造领域的“尖子生”。

从材料甄选到细节刻画，再到功能设

计，在这里，每一双鞋底都能用“精致”

来形容。

鞋底生产就像做蛋糕

中升鞋材
让功能性鞋底时尚起来

打通为民服务的“最后一米”

莘塍社工站建设
“全链条”社工服务新格局

关爱空巢老人关爱空巢老人

中升鞋材车间中升鞋材车间

滨海十万亩都市田园新天地滨海十万亩都市田园新天地

菜农忙着将花椰菜装进货车 花椰菜进入收获期花椰菜进入收获期

中塘河旁花椰菜交易市场中塘河旁花椰菜交易市场

好产品自己会说话
近日，记者来到中升鞋材生产车间，

探访鞋底生产全过程。车间里，原材料

经过精准配比后，进入搅拌机进行搅拌，

经过反复压制、切片整理，就成了鞋底原

料。紧接着，操作工人像“做蛋糕”一样，

将颜色不同的鞋底原料叠加、压模，一双

双鞋底便热腾腾地“出炉”了。

鞋底是半成品的加工产品，目前很

多鞋底厂只是纯粹地帮成品企业加工。

而中升鞋材早早意识到，一家企业只有

“内核够硬”才是王道。

据中升鞋材总经理李剑回忆，创业初

期，公司主打黑色的纯橡胶鞋底产品，产

品相对单一，科技含量低，附加值不高，缺

乏核心竞争力，面临生存压力。“想要在市

场竞争中取胜，必须提升产品技术含量，

用新型产品占据高端市场。”李剑说。

“我们的核心技术是多种异质材料

模内一体成型。其中，最具代表的产品

是功能性安全鞋大底。”李剑向记者展

示了一款主打产品，该产品结合EVA、

橡胶两种异质材料，按照人体工程学设

计，通过物性材料的改良，改变原本的

分子结构实现缓震保护，提升整体鞋底

设计的舒适度并突破传统EVA不耐磨

的缺点。

“这些鞋底适用于冷粘工艺的休闲

鞋，俗称‘手工鞋’，鞋子比一般的硫化

鞋、注塑鞋高端，因此更加注重‘品质’。”

李剑介绍，以高附加值产品抢占市场，中

升鞋材还实现了EVA多色多硬度一次

性成型发泡，替代了传统的喷漆环节，在

减少工艺流程、提高生产效率的同时实

现了环保优化。

好产品，自己会说话。因为性能卓

越，中升鞋材的产品赢得我市不少鞋企

的青睐，打破了我市安全鞋鞋底需从外

地进货的局面。

致力打造“鞋底超市”
当前，轻质、耐磨、耐折、弹性好、物

性好等，已经成为安全鞋鞋底的必备特

点。如何摆脱同质化竞争？

“安全鞋既要满足功能需求，又要符

合休闲时尚流行元素。这样一个‘卖

点’，就能帮助企业脱颖而出，避免价格

战。”李剑告诉记者，作为上游供应商企

业，中升鞋材顺应市场潮流趋势，通过配

方研发、材料组合设计，让鞋底成为安全

鞋优质品牌的加分筹码。

为了追求产品外观设计的新颖性、

时尚性，中升鞋材成立研发中心，要求研

发人员了解前沿流行趋势，让更多的时

尚元素融入专业鞋底。“加入一些时尚元

素，便能与功能性相得益彰。”李剑举例

说，公司某款鞋底，不仅采用高弹材料，

还在其鞋底结构上进行创新，采用大胆

的配色，为消费者带来不一样的穿着体

验。

近年来，中升鞋材以打造鞋材行业

的一站式采购服务为发展目标，为客户

解决鞋底的各种“疑难杂症”。“别人提供

的可能只是鞋底本身，我们提供的是综

合解决方案。”李剑表示，接下来，中升鞋

材将致力于打造一家“鞋底超市”，为中

小企业客户提供一站式服务。

从“单打独斗”到“抱团发展”
党建联建出效益

从“看天吃饭”到“量大价稳”
产业迎来大发展

从“埋头苦干”到“看屏种地”
智慧农业助增收


